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Editorial

aflos celebramos nuestra Asamblea

General Ordinaria y Cena De Confra-
ternidad, un evento al que este afio asistie-
ron mas de 300 compafieros de profesion,
entre asociados en activo y jubilados, re-
presentantes de entidades colaboradoras e
invitados, que sin duda disfrutaron de un
gran dia con un ambiente inmejorable.

El pasado mes de abril, como todos los

Para los asistentes se trata de un aconteci-
miento mas identificado con una fiesta que
con una jornada de trabajo, aunque tiene
las dos vertientes, y la sensacién que nos
queda una vez finalizado es la de unas horas
bien aprovechadas en las que han aflorado
nuestras inquietudes, hemos fortalecido
nuestras relaciones y hemos intercambiado
opiniones, algo que aunque parece sencillo
de conseguir en los tiempos que corren y
con la presién que tenemos que soportar no
es tan asequible.

En la Asamblea el orden del dia ademas de
los puntos habituales de cada afio como el
movimiento de asociados, informe audito-
riay la parte estrictamente econémica, que
en 2023 fue positiva, también se trataron
otros asuntos de interés para nuestros aso-
ciados, motivado porque desde la Junta Di-
rectiva somos conscientes de la necesidad
de abordar temas actuales y que preocupan
al sector.

Uno de los temas tratados fue el incremento
del importe de cobertura por victima en
las pélizas de R.C. Tal y como se expuso
en Asamblea estd obligacién de ampliar
la cobertura nace del Plan de Inspeccién
en Materia de Seguridade Industrial que
se ha desarrollado en Galicia. Entre los re-
quisitos que establece el REBT para poder
habilitar una empresa instaladora pide que
tengamos contratada una pdliza que pueda
garantizar al tercero la reposicion de los
dafios que provoquemos en el ejercicio de
nuestra actividad. En este punto Industria
interpreta que la cantidad minima definida
por el reglamento tiene que dar cobertura
tanto a dafios materiales como a dafios a
personas. A nuestro entender el dilema esta
en que el propio reglamento no especifica
si la cuantia minima fijada para cubrir los
daflos que podamos provocar con nuestra
actividad se refiere a dafios materiales o a
dafios personales. Este asunto se tratd en
Asamblea donde se informé de las con-
sultas realizadas al respecto, y de la solici-
tud de presupuesto de modificacién de la
cobertura a la compaiiia aseguradora. Se
acordé realizar la modificacidn de la péliza
dejando en manos de la Junta Directiva la
negociacion de la parte econémica con la
aseguradora. En estos momentos ya hemos
cerrado la negociacién y se ha conseguido
incrementar el limite por victima abonando
una pequeia diferencia.

Otro tema de importancia fue el cambio de
Vicepresidencia ya que D. Juan Andrés L6-
pez Fouz de INSTELEC, deja el testigo a Diia.
Silvia Comba Rodriguez de OSMOS. Juan An-
drésademas de vicepresidente desde el 2019
anteriormente desempefi6é durante 8 afios el
cargo de presidente de la Asociacién y cua-
tro de vicepresidente, siendo miembro de la
Junta Directiva desde el 2003. Agradecemos
enormemente a Juan el tiempo y el esfuerzo
que invirtié durante todos esos afios por el
bien del colectivo de instaladores.

En lo que se refiere a las inquietudes de las
empresas instaladoras en estos momentos
la mayor preocupacién no es la falta de car-
ga de trabajo, ya que estamos en un nivel
alto de ocupacién, sino la falta de mano
de obra cualificada que ya esta empezan-
do a considerarse un grave problema. Los
asociados aportaron distintas ideas que a
largo plazo podrian solucionar el problema,
formando a gente que no ha cursado los
ciclos, contratando personal de otros pai-
ses interesados en la
profesién, etc. Des-
de ASINEC ademas
de la continua rela-
cién con los centros
de formacién profe-
sional intentaremos

«

implementar las
ideas aportadas para
conseguir nutrir al
sector de personal.

En cuanto a la rela-
cién con la Conse-
lleria de Industria
en estos momentos
y desde hace meses
estamos a la espera
de mantener una re-
union entre la Fede-
racién y el Director

en estos momentos entre
las inquietudes de las em-
presas instaladoras la mayor
preocupacion no es la falta
de carga de trabajo, ya que
estamos en un nivel alto de
ocupacion, sino la falta de
mano de obra cualificada

Xeral, para poder
aclarar distintos
asuntos de impor-
tancia para los insta-
ladores y que estan
pendientes  desde
hace tiempo, son temas que nos urge resol-
ver y que no entendemos esta desidia de la
administracién por atender a un colectivo
que en las Asociaciones Gallegas supera los
5000 puestos de trabajo.

No obstante, aunque tenemos obstaculos
que superar no todo es desfavorable ya
que nuestro sector es afortunado en car-
ga de trabajo, continuamente se nos estan
presentando nuevos modelos de negocio y
nuevos nichos de trabajo. Para estar prepa-
rados para estos cambios uno de los puntos
mas importantes es la formacién y es ahi
donde esta presente ASINEC lanzando con-
tinuamente jornadas y cursos que ayuden a
las empresas a afrontar estos nuevos retos.

»
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Lo que hay que ver

Son ya muchos numeros de la REVISTA
ASINEC donde llevamos advirtiendo de la
necesidad de realizar un mantenimiento
preventivo de las instalaciones eléctricas.
En este mismo nimero se recoge la parti-
cipacién de la Asociacién en una jornada
sobre prevencién y extincién de incendios
en las comunidades de vecinos.

Y es que al final, sucede. En las fotos que
nos han hecho llegar se muestra el incendio
ocurrido en una centralizacién de contado-
res y como se ha visto reducida a cenizas.
Desconocemos cual ha sido el motivo con-
creto del incendio, pero seguramente si se
hubiese realizado un mantenimiento de la
instalacién posiblemente no hubiese suce-
dido yla comunidad se hubiese ahorrado un
buen susto y los consiguientes inconvenien-
tes de quedarse sin suministro eléctrico.

Por suerte, en este caso el incendio afecté
Unicamente a la centralizacién de conta-
dores. Por eso es tan importante que las
comunidades de propietarios entiendan
que es necesario reformar las instalaciones
de enlace para dotarlas de los necesarios
elementos de seguridad (cerramientos y
puertas resistentes al fuego, elementos de
la instalacién auto extinguibles, instalacién
de extintores...) que recoge la normativa de
baja tensién y la de instalaciones contra in-
cendios.
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Bienvenidos

ASINEC
@

Indicamos a continuacién las nuevas incorporaciones tanto de asociados como de
socios colaboradores que se produjeron desde el N°105 de nuestra publicacién: REVISTA
ASINEC.

Nuevos asociados Nuevos socios colaboradores
Santiso Sanchez, José Manuel de Toques. SALICRU, S.A. saucru
Nogueira Herndndez, Yosvany de A Coruiia. SOLUCIONES DE PREVENCION Y SALUD, “;fm nE'EEE: !

Paz Meiras, Ivan de A Corufa. s.LU.

Pallas Aldao, David de A Laracha.

A todos y cada uno de ellos les damos nuestra mds cordial bienvenida al colectivo de ins-
taladores electricistas y de telecomunicaciones de A Coruiia.

> sonepar

Powered by Difference

SOMOS SOLUCIONES
+EXPERIENCIA

Descubre mas aqui
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EVENTO

Asamblea General Ordinaria

Fecha: 19 DE ABRIL
Lugar: OLEIROS

Dentro de sus atribuciones como presidente de la Aso-
ciacién, Ramiro Bello Ferreiio convocé a los asociados
ala Finca Montesqueiro para la celebracién de la Asam-
blea General Ordinaria el pasado 19 de abril, desarro-
llada este afio bajo el lema «Xuntos Somos Mais». El
desarrollo de la Asamblea esta previsto en los estatutos
de ASINEC y ha de llevarse a cabo durante los cuatro
primeros meses del afio y podran acudir a la misma los
representantes de las empresas asociadas.

Aprovechando la concurrencia de asociados, se orga-
niz6 una «Cea de Confraternidade» a la que también
acudirdn los socios colaboradores, jubilados e invitados
que guarden relacién con ASINEC o formen parte de or-
ganismos oficiales, rondando los 300 asistentes en total.

La organizacién de la Asamblea General Ordinaria y
posterior cena corre a cargo del personal de la Asocia-
cién, dirigida fundamentalmente desde la gerencia, y
comienza a prepararse con mucha antelacion sobre la
fecha seleccionada tanto para la eleccién del emplaza-
miento como para su desarrollo.

La primera convocatoria de la Asamblea estaba progra-
mada para las 18 horas, pero sin embargo fue necesario
esperar a las 18:30 horas para contar con el quorum
necesario y poder dar comienzo a la misma. El orden
del dia habia sido remitido a los asociados en la Circular
07/2024 el dia 1 de abril junto con la memoria técnica de
actividades y el informe de auditoria.

Los puntos a tratar durante la asamblea fueron los si-
guientes:

 Lectura y aprobacidn, si es el caso, del acta de la
asamblea general ordinaria del 21.04.2023.

+ Informe del presidente.

+ Presentacion y aprobacion, si es el caso, del balance
de ingresos y gastos del ejercicio 2023.

« Propuesta y aprobacidn, si es el caso, del presupuesto
de ingresos y gastos del ejercicio 2024.

« Movimientos de asociados en el afio 2023. Propuesta
de altas y bajas.

+ Propuesta de modificacidn cargos comité ejecutivo.

+ Ruegos y preguntas.
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El acta correspondiente a la asamblea del afio anterior
habia sido remitida a los asociados con antelacién a la
celebracién de la asamblea por lo que se procedié a su
aprobacién unanime sin realizarse una nueva lectura.

En el segundo punto, tomé la palabra el presidente de
la Asociacién para hacer un analisis de la situacién de
la Asociacién y del estado general del sector. A conti-
nuacién tomo la palabra el secretario de la Asociacidon
que fue presentando a los asistentes la memoria de
actividades realizadas por ASINEC durante el afio 2023.
El documento de la memoria recoge todas y cada una
de las acciones llevadas a cabo, tanto en relacién con
las gestiones realizadas como las actividades de forma-
cién, las reuniones de los diferentes 6rganos adminis-
trativos o con los diferentes entes y organismos.

Durante la exposicidn se presentd el informe de la au-
ditoria a la que voluntariamente se somete ASINEC cada
cuatro afios y que recoge mediante este estudio la salud
y la buena gestion realizada por la direccién de ASINEC.

Otro aspecto importante de la exposicion del secretario
es el punto referido al seguro de responsabilidad civil
colectivo que tienen contratado a través de ASINEC gran
parte de las empresas asociadas.

El tercer y cuarto punto del orden del dia tuvo que ver
con la gestiéon econdmica de la Asociacidn, tanto con el
balance econémico del afio 2023 como en la previsién
de ingresos y gastos para el afio 2024. Ambos puntos se
aprobaron por unanimidad.

El siguiente punto del orden del dia fue la validacién
del movimiento de altas y bajas de asociados durante
el afio 2023, siendo refrendado del mismo modo por
los asistentes.

Ademas de los puntos habituales en el orden del dia, el
presidente quiso informar a la asamblea de la incorpo-
racién de Silvia Comba Rodriguez como vicepresidenta
en sustitucién de Juan Andrés Lépez Fouz que conti-
nuara en la Junta Directiva como vocal.

Para finalizar la Asamblea tuvo lugar un turno de ruegos
y preguntas durante el cual los miembros de la directiva
respondieron a lo planteado por los asociados.

&

ASEMBLEA
ASINEC

Yuntos
mjl}ns
A M.,
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Una vez que el presidente dio por concluida la Asam-
blea dio comienzo la denominada «Cea de Confrater-
nidade». El dia acompaii6 en lo meteorolégico y fue
posible celebrar la primera parte de la cena en los
jardines de finca.

El apartado gastronémico de esta primera parte se
realiz6 mediante una degustacién de pinchos y tapas
mientras los asistentes departian animadamente, for-
mandose corrillos que gracias a este formato, permite
que sean dindmicos y que por lo tanto el nimero de
interacciones sea mayor.




ASAMBLEA ASINEC 106

iSolo para asociados!
Lista de difusion

Whatsapp ASINEC

Solicita tu alta en la lista de difusion y
podras disfrutar de toda la informacion al
instante, circulares, emails, noticias, etc.

Security
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SOUND INNOVATION

Compact C},ﬁ/ma)(

SYS?EM xvu(mz
Sistemas de megafonia y
alarma por voz

Para instalaciones centralizadas y/o distribuidas, infraestructuras de
cualquier tipo y tamafio, utilizando la red de datos corporativa si es
necesarlo...

COMPACT para la mayorfa de sectores, con una solucién facilmente
configurable y certificada EN 54. OPTIMAX2 para soluciones a
medida en sectores estratégicos y de alta especializacion, como el de
transporte por ferrocarril

Microphone desk
with touchscreen

Interface
Audio matrix

Modular amplifier
Audio matrix

Estaciones de ferrocarrily metro | Terminales de puertos y aeropuertos |
Hospitales e Instituciones de Salud | Tiendas y Centros Comerciales | Museos,
Teatros y Salas de Conciertos | Congresosy Ferias | Industria y Plantas de
Fabricacion | Oficinas, Edificios Pdblicos y Centros de Culto,

com
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AUTOMATIZACION

INDUSTRIAL

Inesausa

VEHICULO ELECTRICO

www.grupoelektra.es



https://www.grupoelektra.es/es

ASAMBLEA ASINEC 106

et 1 1
e
ARG i
. 3
£




ASAMBLEA ASINEC 106

'|| I\H
'-.'*'|'|”




16

ASAMBLEA ASINEC 106

Posteriormente se condujo a los asistentes a los salones
de la finca para degustar el plato principal y el postre.
Finalizada la cena, se procedi6 a la entrega de insignias
a los asociados que llevan mds de 25 afios en la profe-
si6n y mas de cinco consecutivos como miembros de
ASINEC.

Este afio fueron impuestas las siguientes insignias:
+ José Maria Romero Rodriguez (VIPLARO, S.L.)
+ Juan José Santiso Rumbo (SANSIGA, S.L.)

+ José Angel Sanjurjo Espifio (S3 SYSTEM & SOLUTIONS,
S.L)

+ José Manuel Rafia Bello (INSTALACIONES J. M. RANA, S.L.)

wunfos
SOION
s,

José Javier Vazquez Puga (INELCA, S.L.)

José Manuel Vila Collazo (INELCA, S.L.)

Julio Garcia Pérez (no pudo asistir a recogerla)
Francisco Dopico Rodriguez

Manuel Angel Fraga Vilas

José Antonio Sefiaris Pazos (CABLISENA, S.L.)

Antonio Barbeito Sande (ELECTRICIDAD ANTONIO BAR-
BEITO, S.L.)

Fernando Baldomir Souto
Lino Casal Neira




ASAMBLEA ASINEC 106

17



18

ASAMBLEA ASINEC 106

Tradicionalmente se reserva para el dltimo acto de la
jornada el sorteo de regalos cedidos por entidades co-
laboradoras. Se trata este de un momento distendido
dentro del ambiente festivo de la jornada en el cual,
conducido por el personal de la Asociacién se van ex-
trayendo de la urna por manos inocentes los nimeros

ganadores de este sorteo.

ENTIDADES QUE COLABORARON CON EL SORTEO DE REGALOS

ANTONIO PAZOS, S.A. (ANPASA)

FERMAX ELECTRONICA, S.A.U.

MEGANOR MATERIAL ELECTRICO, S.LU.

BANCO SABADELL, S.A. FERNANDO GRANERO METALUX GALICIA, S.A.U.
CIRCUTOR, S.A. GALEGA DE SOFTWARE MM DATALECTRIC, S.L. (MM CONECTA)
CLAVED ESPECIALIZADO, S.L.U. OBO BETTERMANN, S.A.

DIEXFE, S.L. GALEKTRA XXI, S.L. S.A. DE CONSTRUCCIONES
DIGAMEL, S.A. GESEME 1996, S.L. INDUSTRIALES (SACI)

DISTRELEC NOROESTE, S.L. GRUPO ELECTRO STOCKS, SALICRU, S.A.

EFAPEL, S.A. S.L.U. (GES-KILOVATIO) SALTOKI A CORUNA, S.L.

ELECT. Y CONTRATAS EDISON INSTALECTRA SCHNEIDER ELECTRIC ESPANA, S.A.
GALICIA, S.L. (EDIGAL) LMT ABOGADOS SGS TECNOS, S.A.

ELECTRO AVILES, S.A. ITW ESPANA, S.L.U. (SPIT) SOLMAD ILUMINACION, S.L.

ELEKO TECNOLOGIA E INNOVACION, S.L.  JOSE RAMON ANTELO GERPE SONEPAR IBERICA SPAIN, S.A.U.

FARHO, S.L.U.

(ANTELO SEGUROS)

UFD DISTRIBUCION ELECTRICIDAD, S.A.
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Entrevista a
Nicolas
Vazquez
Iglesias

SECRETARIO XERAL DE
INDUSTRIA € DESENVOLVEMENTO
ENERXETICO

CONSELLERIA DE ECONOMIA E
INDUSTRIA

S

Nacié en Lugo en 1974. Licenciado en Ciencias Fisicas, espe-
cialidad de Fisica Fundamental, e ingeniero industrial, espe-
cialidad de Técnicas Energéticas. Realizé un Master Univer-
sitario en Gestion de Energias Alternativas.

Pertenece al cuerpo facultativo superior de la Xunta de Ga-
licia, escala de ingenieros industriales.

Entre 1997 y 2001 trabajd en el sector privado, en el dmbito
de la consultoria de sistemas de la informacion.

Desde junio de 2001 hasta octubre de 2015 trabajé en el
Instituto Enerxético de Galicia, ocupando diferentes pues-
tos.

Desde noviembre de 2015 hasta septiembre de 2020 ocupé
el puesto de vicesecretario general en la Vicepresidencia
y Conselleria de Presidencia, Administraciones Publicas y
Justicia.

Desde septiembre de 2020 hasta junio de 2023 ocupé el
puesto de secretario general técnico de la Conselleria do
Medio Rural.

En junio de 2023 fue nombrado secretario general de Indus-
tria vy, tras los cambios organizativos realizados en la Xunta
de Galicia en abril de 2024, ocupa el puesto de secretario
general de Industria y Desarrollo Energético.

n este nuevo numero de la REVISTA ASINEC entrevis-

tamos a Nicolas Vazquez Iglesias que ha sido recien-
temente nombrado Secretario General De Industria y
Desarrollo Energético de la Conselleria de Economia
e Industria.

Desde la Asociacién agradecemos su participacién para
conocer su opinidn sobre las principales preocupacio-
nes y demandas del colectivo de empresas instaladoras
de nuestro pais y al mismo tiempo cuales son las inicia-
tivas que se desarrollaran desde la Conselleria.

ASINEC: Aunque hace menos de un afio desde su nombra-
miento como secretario general de Industria, seguro que ya
conoce las principales preocupaciones de nuestro sector en
cuanto al funcionamiento de la sede electrénica. ;Podria
indicarnos en lineas generales los problemas detectados y
las medidas encaminadas a su resolucion?

NICOLAS VAZQUEZ: Efectivamente, a lo largo de estos
meses he tenido conocimiento de distintas preocupa-
ciones transmitidas por parte del sector de electricis-
tas, y también por parte de otros sectores del ambito
de la industria. En realidad, mas que preocupaciones,
yo diria que son, en general, reflexiones acerca de los
diferentes procedimientos administrativos y, especial-
mente, sobre los medios electrénicos que se utilizan
en las relaciones entre los diferentes sectores y las ad-
ministraciones publicas. Afortunadamente, estas re-
flexiones conducen a propuestas de mejora que, aun-
que en ocasiones requieren un tiempo de maduracién
y desarrollo, finalmente, en la mayoria de los casos,
se acaban implantando y mejoran los procedimientos
administrativos, especialmente desde un punto de vista
de su agilizacion.

En este sentido, en los préximos afios vamos a conti-
nuar mejorando la sede electrdnica, tratando de opti-
mizar los procedimientos administrativos, en general,
pero también avanzando en cuestiones mas operativas
como puede ser la mejora en la automatizacion y el in-
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tercambio de informacién y archivos en las diferentes
plataformas. El objetivo ultimo, sin duda, debe ser la
desburocratizacién y la simplificacion administrativa.

ASINEC: En el afio 1997 se public en Galicia una orden por
la que se unificaban los criterios a seguir en la aplicacion
del reglamento electrotécnico (en aquel momento el del afio
1973) y en el afio 2015 se puso en marcha la tramitacion
telemadtica con la que se pretendia que sirviese para el mis-
mo fin. Sin embargo, los profesionales que trabajen en una
u otra provincia tienen que atender a criterios distintos
como puede ser el cdlculo de aforo, la documentacion a
presentar en el caso del registro de las instalaciones o en la
clasificacion de las instalaciones. ;Como podriamos resolver
estas diferencias de criterios? jSeria posible crear mesas de
trabajo entre esta secretaria xeral y el colectivo de empresas
instaladoras (FEGASINEL) en las que mantuviésemos una
coordinacion para conseguir una mayor homogenizacion
de procedimientos y criterios para lograr esta unificacion?

NICOLAS VAZQUEZ: Para contextualizar, hay que tener
en cuenta la gran complejidad intrinseca que va siem-
pre asociada a los reglamentos de seguridad industrial,
de manera que algunos requerimientos técnicos son
susceptibles de diversas interpretaciones. Y, adicional-
mente, existe también un gran nimero de normas téc-
nicas (EN-UNE) que llevan anexas estos reglamentos.

Por tanto, esta es una cuestién compleja, pero en la que
ya se han hecho importantes avances, como la puesta
en marcha de la Oficina Virtual de Industria en el afio
2015, que ha supuesto una importante unificacién de

los criterios que se aplican en las cuatro provincias, al
homogeneizarse la tramitacién a través de la misma
plataforma en toda la Comunidad Auténoma.

Ahora bien, sin duda, es un aspecto en el que tenemos
que seguir avanzando. No creo que sea légico, y es difi-
cil de entender que en diferentes provincias de la mis-
ma Comunidad Auténoma se hagan interpretaciones
diferentes de distintos reglamentos de seguridad in-
dustrial. Tenemos grandes profesionales en las cuatro
direcciones territoriales de la Conselleria de Economia
e Industria, con mucha formacién y experiencia, y con
ellos y con el sector privado vamos a trabajar en los
préximos afios para unificar estos criterios, y acabar asi
con estas diferencias de trato, segin donde se implante
una instalacién.

Recientemente hemos hecho avances ya en dos am-
bitos. Por una parte, a través de la ley de medidas fis-
cales y administrativas se ha creado el Consello Gale-
go de Seguridade Industrial, como 6rgano colegiado
de naturaleza consultiva y de participacién, para el
impulso y coordinacién de los criterios y actuaciones
en materia de seguridad industrial, del que formaran
parte entidades del sector publico y privado del sector
industrial y del sistema de la seguridad industrial de
Galicia. Pues bien, hemos previsto que este Consello
pueda crear comités ejecutivos, secciones técnicas o
grupos de trabajo, para el mejor tratamiento de las
tematicas relacionadas con los diferentes productos e
instalaciones sometidas a los reglamentos de seguridad
industrial. Sin duda, promoveremos que los principa-
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les colectivos de empresas instaladoras participen en
estos grupos con los érganos competentes en materia
de industria, con el fin de hacer propuestas interpre-
tativas que luego se puedan extender a la Comunidad
Auténoma y conseguir asi una mayor homogenizacién
de procedimientos.

Por otra parte, con el fin de apoyar esta homogeni-
zacién, también hemos previsto que desde la recién
creada Direccién Xeral de Estratexia Industrial e Solo
Empresarial, que ocupa Margarita Ardao (fotografia
pagina 23), y de la que depende la Subdireccién Xe-
ral de Administracién Industrial, se puedan elaborar
instrucciones, circulares, 6rdenes de servicio o cual-
quier otro instrumento que se considere idéneo, con
el fin de unificar criterios interpretativos en materia
de seguridad industrial, en el &mbito de la Comunidad
Auténoma de Galicia.

ASINEC: Al hilo de la consulta anterior, cuando desde el co-
lectivo de instaladores se presenta una consulta por registro,
la respuesta se demora meses o en ocasiones no obtenemos
respuesta. jSeria posible crear un mecanismo de comunica-
cion mds dgil que diese respuesta a los requerimientos de las
empresas instaladoras?

NICOLAS VAZQUEZ: Desde hace afios tenemos grupos
de trabajo para abordar la unificacién de criterios y dar
respuesta uniforme a las consultas que nos llegan de
los distintos agentes que intervienen en el sistema de
gestion de la seguridad industrial. Mdas recientemen-
te, se mejor6 considerablemente la situacién, con la
creacion de la Comisién Técnica de la Secretaria xeral
de Industria, iniciativa encaminada a implementar un
instrumento creado para establecer un mecanismo de
coordinacién eficiente y eficaz, integrando a todos los
agentes que intervienen en la interpretacion técnica de
los reglamentos industriales con la finalidad ultima del
establecimiento de criterios comunes en los distintos
ambitos territoriales.

No obstante, seguiremos avanzando en este ambito y,
sin duda, creo que, con las medidas que pretendemos
impulsar, seremos capaces de implementar mejoras
en la comunicacién entre las empresas instaladoras y
la administracién. Y, desde luego, creo que cualquier
ciudadano o empresa tiene derecho a que se conteste
a sus consultas de manera agil, especialmente si se
trata de cuestiones técnicas que pueden condicionar el
desarrollo de una actividad econdémica o la legalizacion
de una instalacién.

ASINEC: El colectivo de empresas instaladoras llevamos afios
intentando lograr que se publique una instruccion sobre el
contenido del certificado de alta tensién y el contenido y
periodicidad minima de los contratos de mantenimiento de
las instalaciones de alta tension. ;Cree usted qué serd posible

que desde la Xunta de Galicia se publique dicha instruccién
en un futuro préximo?

NICOLAS VAZQUEZ: En este ambito hay varias cuestio-
nes diferentes. Por un lado, en el caso de las insta-
laciones eléctricas y lineas eléctricas de alta tensidn,
que no sean propiedad de empresas de transporte y
distribucién de energia eléctrica o de entidades de pro-
duccién, la normativa recoge para la puesta en servicio
la presentacién de un certificado segin modelo esta-
blecido por la Administracidon publica competente, asi
como un contrato de mantenimiento suscrito con una
empresa instaladora. Analizaremos la conveniencia de
establecer un modelo de certificado y para ello, sin
duda, recabaremos la opinién y apoyo del colectivo de
empresas instaladoras. En cuanto al mantenimiento
de las instalaciones de alta tensién, que no esta pro-
tocolizado, pensamos que lo idéneo seria que, a nivel
nacional, se desarrollase una norma UNE, al igual que
existe para otras tipologias de instalaciones.

ASINEC: A pesar de que el REBT contiene una instruccion
técnica complementaria sobre las inspecciones periddicas
que deben llevarse a cabo en determinado tipo de instala-
ciones, la realidad es que un gran niimero de instalaciones
no han realizado las inspecciones que les corresponde. Desde
ASINEC llevamos afios solicitando que se articule algiin
mecanismo para obligar a aquellos que deban a realizar di-
chas inspecciones, pero con escaso éxito. ;Qué cree usted que
podria hacer la administracién para lograr que aquellos que
estdn obligados realicen dichas inspecciones? ;Seria posible
que se realizasen campafias de difusién? Por otra parte, des-
de ASINEC llevamos tiempo reclamando que se realicen mds
inspecciones, tanto de manera documental como presencial,
sin embargo, somos conscientes que con el personal del que
disponen ahora mismo las Direcciones Territoriales es dificil
que se potencie este aspecto. ;Cree qué es posible reforzar las
labores de inspeccién?

NICOLAS VAZQUEZ: Anualmente la Conselleria de Eco-
nomia e Industria aprueba y publica el Plan de ins-
peccién en materia de seguridad industrial, cuyo
objetivo es comprobar la adecuacién de la puesta en
funcionamiento y las condiciones de servicio de los
establecimientos, instalaciones, actividades y produc-
tos respecto a los diferentes reglamentos industriales.
Dentro de las diferentes tipologias, las instalaciones
eléctricas de baja tension suelen ser uno de los grupos
en los que mas nos enfocamos aunque, légicamente,
no es posible cubrir un porcentaje muy elevado del
total de instalaciones, teniendo en cuenta los miles de
instalaciones de este tipo existentes en cada una de las
provincias gallegas.

En todo caso, en este afio 2024 vamos a reforzar las ac-
tividades dirigidas a la inspeccién de las instalaciones,
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bien con medios propios, o a través de otras entidades
colaboradoras.

Por otra parte, para apoyar el cumplimiento de la nor-
mativa, también préximamente presentaremos y co-
menzaremos el desarrollo de un conjunto de actuacio-
nes de difusién y promocién de la seguridad industrial,
dirigidas a trasladar a la sociedad las ventajas del cum-
plimiento de la normativa en materia de seguridad in-
dustrial, y a la concienciacién a la ciudadania sobre las
ventajas que supone mantener las instalaciones con la
maxima calidad y puesta en servicio.

ASINEC: Desde ASINEC hemos presentado mulltiples consul-
tas sobre empresas instaladoras que sospechamos que no
estdn habilitadas para ejercer la actividad. En la Xefatura
Territorial de A Corufia siempre han sido receptivos con
estas iniciativas, pero como colectivo necesitamos que la
administracion vaya un paso mds alld y luche contra un
intrusismo que pone en riesgo la seguridad de las instala-
ciones eléctricas y por lo tanto a los propios usuarios de las
mismas. ;Qué medidas van a tomar para luchar contra las
empresas piratas que se inscriben en el registro aportando
tnicamente la declaracién responsable, pero sin cumplir
con los requisitos exigidos (capacidad técnica y humana
necesarias)?

NICOLAS VAZQUEZ: Como sabe, el inicio de actividad
a partir de una declaracién responsable proviene de
la normativa estatal y, a su vez, de la europea. Es un
modelo asociado a la libertad de establecimiento para
la instalacién, ampliacién y traslado de las actividades
industriales y, en general, se puede decir que funciona
correctamente.

Ahora bien, como en todos los sectores, puede haber
casos puntuales de alguna persona que se aproveche
de estos procedimientos y, efectivamente, en esos casos
debe actuar la administracién, para garantizar que se
cumple la normativa. Por ello, todos los afios se incluye
en el plan de inspeccién el control de un porcentaje

de las empresas habilitadas, no sélo de baja tensidn,
sino en todos los ambitos de la seguridad industrial y,
légicamente, si se detecta una infraccién, se tramita el
correspondiente expediente sancionador

No hay que olvidar que, para que una administracién
actie, debe tener indicios fundados o constancia de
que se dan esas circunstancias que usted indica, e ins-
truir los expedientes sancionadores que correspondan,
siempre con las maximas garantias para todos los ciu-
dadanos y, légicamente, actuando conforme a la nor-
mativa vigente.

ASINEC: En los ultimos afios y gracias en parte a los fondos
Next Generation las instalaciones de energias renovables
han aumentado de manera exponencial. ;Qué datos ma-
neja la Conselleria de instalaciones ejecutadas? ;Se prevé la
reedicion de las ayudas actuales u otras encaminadas a las
instalaciones de autoconsumo?

NICOLAS VAZQUEZ: Sin ninguna duda, los fondos Next
Generation y, en concreto, los fondos del Mecanismo
de Recuperacién y Resiliencia, han ayudado a ese cre-
cimiento tan notorio de instalaciones de autoconsumo
y de renovables térmicas. Sin embargo, creo que el
factor decisivo para tal crecimiento en los tltimos afios
fue el interés de las familias y de las empresas gallegas
en invertir en autosuficiencia energética y no estar tan
expuestas a la volatilidad del precio energético.

Tan solo en el afio 2023 tenemos contabilizadas 11.247
instalaciones de autoconsumo que suman un total
182,25 MW, cuando el total contabilizado en 2020 era
de 60 MW, lo que nos da una idea del gran crecimiento
experimentado en los Ultimos afios.

Me gustaria poner en valor el papel de la Agencia Insti-
tuto Enerxético de Galicia (INEGA) en estas actuaciones,
ya que hasido el organismo encargado de tramitar estas
ayudas, en un volumen muy elevado. Asi, en la parte de
autoconsumo ya lleva concedidas mas de 5.631 ayudas
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por un importe de 51 M€, y en la de proyectos de reno-
vables térmicas (aerotermia, geotermia, hidrotermia,
biomasa y solar térmica), se han concedido 2.080 ayu-
das para un importe superior a los 20 M €.

Visto el éxito y gran interés de las ayudas de fondos
MRR, que en la parte de autoconsumo terminaron el
31 de diciembre del 2023, desde la Xunta tuvimos cla-
ra la importancia de darle continuidad a estas ayudas
con otros fondos y, por ello, ya en lo que llevamos
de aflo 2024, hemos publicado convocatorias de ayuda
para proyectos de energia solar fotovoltaica, tanto para
particulares como para empresas, a lo que habra que
afladir una préxima convocatoria destinada a almace-
namiento.

ASINEC: Continuando con las instalaciones de energias re-
novables, jexiste algiin plan estratégico para el desarrollo de
las instalaciones de generacion, incluido el autoconsumo, y
la implantacion de comunidades energéticas?

NICOLAS VAZQUEZ: En el momento de transicién ener-
gética en el que estamos inmersos, desde un primer
momento tuvimos clara la necesidad de establecer una
hoja de ruta que fijara los objetivos intermedios que
debemos conseguir en Galicia para el afio 2030, con el
fin de conseguir esa tan ansiada neutralidad climatica
amediados de siglo. Este programa o estrategia se plas-
moé a través de la Axenda Enerxética de Galicia 2030,
articulado a través de 7 ejes de actuacion, de los cuales
uno precisamente fue el desarrollo de las energias re-
novables que incluye acciones como el fomento de la
generacion eléctrica a nivel industrial, residencial o la
creacion de comunidades energéticas locales y empre-
sariales.

Precisamente, para el fomento de la implantacién de
comunidades energéticas, hemos apreciado que uno
de los principales escollos a los que enfrentarse estaba
en la parte juridica de la constitucién de la comunidad
y, por ese motivo, en el afio 2023, con continuidad en
este 2024, publicamos una linea de ayudas que permitia
subvencionar el asesoramiento juridico en el momen-
to inicial. Se trata de una convocatoria que ha tenido
muy buena acogida, y que viene a complementar otras
convocatorias del IDAE como el CE Oficinas o el CE Im-
plementa.

ASINEC: El desarrollo de instalacion de autoconsumo estd
propiciando problemas para las empresas distribuidoras,
sobre todo en entornos rurales como es el gallego. ;Se estd
trabajando en conjunto con estas empresas para lograr mi-
tigar las interacciones que producen estas pequefias instala-
ciones en las redes?

NICOLAS VAZQUEZ: Nuestra comunidad se caracteriza
por una dispersién poblacional que obliga a importan-
tesinversiones en lared de distribucién, cuyo fin tltimo
ha sido el de llevar la energia al consumidor final. Sin
embargo, el proceso de transiciéon también ha supuesto
un cambio por completo del modelo de funcionamien-
to de la red, puesto que los puntos de consumo, en
muchos casos, se han convertido también en puntos
de generacidn, y esto es algo que debe soportar la red.

Desde la administracién no somos ajenos a esta pro-
blematica y, por eso, la interaccidon con las compaiiias
distribuidoras es constante, con multiples contactos y
reuniones entre los técnicos de la Xunta de Galicia y
los propios de dichas compaiiias, con el fin de agilizar
la tramitacién de los permisos ante las distribuidoras.

En general, podemos decir que los datos de NIEPI (nu-
mero de interrupciones equivalente de la potencia
instalada) y TIEPI (tiempo o duracién de las interrup-
ciones) han experimentado una gran mejora en los ul-
timos afios en nuestra Comunidad Auténoma. No obs-
tante, y dado que, entre nuestras funciones, esta la de
revisar, supervisar e informar los planes de inversién
de las empresas distribuidoras, seguimos muy centra-
dos y tenemos entre nuestras maximas prioridades la
mejora de las redes y la prestacidon de un mejor servicio
al administrado.

ASINEC: Uno de los principales problemas con los que se
encuentran las empresas instaladoras es la falta de mano de
obra. ;Tiene previsto la Conselleria acciones que incentiven
a las nuevas generaciones el interés por trabajar en el campo
de las instalaciones eléctricas?

NICOLAS VAZQUEZ: Es cierto que, actualmente, casi to-
dos los sectores productivos, con pocas excepciones,
estan teniendo problemas de falta de mano de obra, yla
industria no es una excepcion. Desde la Conselleria de
Economia e Industria, dentro de nuestra estrategia in-
dustrial, queremos que se visibilicen las ventajas de la
implantacién y consolidacion de las actividades indus-
triales, que conllevan generacién de riqueza, empleo
industrial, y traccionan otras actividades econémicas.

Coincido con usted en que debemos despertar el interés
de las nuevas generaciones por trabajar en actividades
industriales y, entre ellas, en el campo de las instalacio-
nes eléctricas, y para ello, debemos hacerles ver que es
una gran oportunidad de entrar en el mercado laboral,
en un sector de futuro y con buenas condiciones. Y,
por supuesto, desde las administraciones deberemos
seguir facilitando el acceso a este sector, especialmente
en el campo de la formacién de profesionales.
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Regimenes de neutro y proteccion diferencial

JORNADAS Y CURSOS

En colaboracién con DIGAMEL, se organiza-
ron dos jornadas formativas sobre regime-
nes de neutro y proteccion diferencial para
los asociados de la zona de Santiago. Ambas
formaciones fueron organizadas el mismo
dia para facilitar de este modo la logistica
necesaria.

En lajornada que se celebré por la mafiana,
se realiz6 un repaso de los distintos tipos
de regimenes de neutro que podemos en-
contrarnos en las instalaciones eléctricas
y cudles son los mas adecuados segun las
caracteristicas de estas instalaciones.

Se centr6 en comprender el funcionamien-
to de los interruptores diferenciales y de
c6émo evitar los disparos que no tienen rela-
cién con defectos en la instalacion.

La jornada celebrada por la tarde tuvo una
aplicacidn de caracter mds practico en don-
de los asistentes pudieron aprender como
realizar una correcta coordinacion entre los
aparatos, evitar los disparos o como selec-
cionar el equipo mds adecuado para cada
instalacién.

Fecha: 22 DE FEBRERO

Lugar: SANTIAGO DE
COMPOSTELA
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JORNADAS Y CURSOS

Jornadas sobre sistemas de
acumulacion con DSP SOLAR

Fecha: 29 DE
FEBRERO

Lugar: A CORUNA

DSP Solar organizé una jornada para los aso-
ciados de ASINEC para presentar las ultimas
novedades en sistemas de acumulacién tan-
to en el campo residencial como industrial.

La répida evolucién técnica del mercado
hace necesario estar constantemente in-
formado sobre las soluciones disponibles
en almacenamiento en alto y bajo voltaje
segun sea el tipo de consumidor.

Ademas, como distribuidor de equipos foto-
voltaicos presentd diversas soluciones para
la hibridacién de instalaciones de autocon-
sumo existentesy sistemas de acumulacion.

La jornada dispuso también de un espacio
de intercambio de ideas y dudas entre los
presentes que enriquecié aun mas la jor-
nada.

JORNADAS Y CURSOS

Jornada presentacion de productos con Diexfe

Fecha: 12 DE MARZO
Lugar: A CORUNA

En esta jornada, DIEXFE como distribuidor
de la marca MILWAUKEE, quiso realizar una
presentacion de los productos que tiene dis-
ponibles y que abarcan desde equipos de
trabajo de toda indole hasta elementos de
proteccién individual.

Los representantes de la firma dispusieron
un amplio muestrario en el que los asisten-
tes pudieron comprobar la calidad de los
productos y recibir una explicacién porme-
norizada sobre el funcionamiento de cada
uno de ellos.

Setraté por lo tanto de unajornada enla que
los asociados pudieron conocer equipos y
novedades que se adaptan a cada uno de los
puestos de trabajo.
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Jornada de TOSCANO sobre proteccion

contra sobretensiones

JORNADAS Y CURSOS

Para profundizar en el conocimiento sobre
el fenémeno de las sobretensiones, Toscano
organizé una jornada para los asociados en
el aula taller de la Asociacién.

La jornada comenzé con la explicacién so-
bre que es una sobretensién y cual es el
origen, aprendiendo a diferenciar que tipos
existen y al mismo tiempo como proteger-
nos de ellos.

Sin embargo, la jornada fue més alld y plan-
teé que dira el REBT al respecto las modifi-
caciones de las instrucciones ITC-BT 23 y 40
asi como la esperada ITC-BT 53.

Como fabricante de protecciones contra so-
bretensiones, el representante de TOSCANO
present6 las soluciones con las que cuen-
tan para evitar los efectos derivados de los
mismos.

Fecha: 19 DE MARZO
Lugar: A CORUNA

Jornada presentacion Sistema

«Connect» de FERMAX

JORNADAS Y CURSOS

Fermax quiso presentar a los asociados de
ASINEC su nueva placa denominada «Con-
nect» con la que dotara alos edificios de una
entrada inteligente que integra el servicio
de llamada a un teléfono mévil de manera
que pueda gestionarse el acceso y la moni-
torizacién remota.

Las empresas asociadas siempre estan dis-
puestas a acudir a este tipo de formaciones
que les permitird ofrecer a sus clientes nue-

vas soluciones que aumentaran el confort y
la seguridad en sus instalaciones.

Al finalizar la formacién se procedié al sor-
teo de tres amplificadores para a continua-
cién desplazarse a un local de hosteleria a
tomar un refrigerio.

Fecha: 3 DE ABRIL
Lugar: A CORUNA
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JORNADAS Y CURSOS

Tramitacion de instalaciones
eléectricas de baja tension

Fecha: 16 DE
FEBRERO

Lugar: A CORUNA

Dentro del plan de formaciéon de ASINEC
estd colaborar con los centros de formacién
profesional de la provincia. En esta ocasién
Rafael Sudrez acudi6 al |ES Rosalia Mera de A
Corufla para impartir una formacién sobre
la tramitacién telemadtica de instalaciones
de baja tensién.

Durante esta jornada, los estudiantes pue-
den conocer cuales son los requisitos y la
metodologia necesarias para el correcto re-
gistro de las instalaciones que en un futuro
ejecuten, al mismo tiempo que se familiari-

zan con la Asociacién de cara a su préxima
incorporacién al mundo profesional.

El gerente de la Asociacién también hizo
una breve presentacion del aplicativo FEGA-
PC que servird a los alumnos para realizar
practicas y que permite de una manera
sencilla redactar la documentacién para su
posterior registro.

JORNADAS Y CURSOS

ASINEC participa en una jornada sobre
prevencion y extincion de incendios
en comunidades de vecinos

Fecha: 14 DE MAYO
Lugar: A CORUNA

ASINEC particip6 en un evento organizado
por el Colegio de Administradores de Fin-
cas de Galicia (COAFGA) para informar a sus
integrantes sobre la prevencién y la extin-
cién de incendios en las comunidades de
vecinos.

La ponencia contaba también con respon-
sables del servicio de extincién de incen-
dios y expertos en construccién y arquitec-
tura. Rafael Suarez basé su intervencién en
la importancia de realizar revisiones perid-

dicas y en el correcto mantenimiento de las
instalaciones de enlace para minimizar el
riesgo de siniestro y que las actuaciones a
realizar las ejecute una empresa instaladora
habilitada.

Desde la Asociacién llevamos afios recal-
cando en la necesidad de realizar mante-
nimientos preventivos y correctivos en las
comunidades de propietarios y, por lo tanto,
seguiremos participando en todos los foros
que estén en linea con la seguridad.
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Presencia FEDERGAL-ASINEC

en la Feria Enerxétika

JORNADAS Y CURSOS

FEDERGAL estuvo presente durante la Feria
Enerxétika, contando con un stand del cual,
como entidad integradora, ASINEC formé
parte.

Dentro del programa de actividades, ASINEC
colaboré organizando dos ponencias técni-
cas. La primera de ellas se llevé a cabo en
colaboracién con AUDIDAT y tuvo como obje-
tivo explicar el nuevo esquema nacional de
seguridad, normativa que hay que cumplir
para poder contratar con la administracién.

La segunda de las jornadas la impartié Ra-
fael Sudrez y traté sobre la tramitacién y
requisitos en las instalaciones de autocon-
sumo en nuestro pais. Durante la presenta-
cién se explic a los presentes como ejecu-
tar correctamente y proceder al posterior
registro de las instalaciones de autoconsu-
mo atendiendo a las caracteristicas particu-
lares de cada tipologia.

Dentro de la Feria tuvo lugar la celebraciéon
de la Asamblea General Ordinaria de FEDER-
GAL, en la que se produjo la intervencién de
su presidente, aprobandose los puntos del
orden del dia.

Fecha: 11 AL13
DE ABRIL

Lugar: SILLEDA
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JORNADAS Y CURSOS

ASINEC esta presente en |a Feria
Enerxétika en el stand de FEGASINEL

Fecha: 11 AL13
DE ABRIL

Lugar: SILLEDA

Para contar con un punto de atencién al aso-
ciado y todo aquel que estuviese interesado
en conocer a la Asociacion y los servicios
que presta para sus integrantes, ASINEC es-
tuvo presente en el stand de FEGASINEL.

Junto alos representantes de las otras 3 aso-
ciaciones provinciales de Galicia, el puesto
de FEGASINEL se convirtié en un punto neu-
rélgico de la feria desde el que se repartié
informacién de las actividades y acciones
que lleva a cabo ASINEC.

Dentro del programa de actividades, desde
FEGASINEL se impulsé una ponencia en co-
laboracién con UFD sobre su plataforma de
provisién de suministros. Durante la expo-
sicidn, los responsables de la distribuidora
explicaron como realizar y gestionar los ex-
pedientes de conexién a sus redes.

Otra jornada impulsada desde FEGASINEL
fue la impartida por Rafael Suarez sobre
la instalacién de puntos de recarga de vehi-
culo eléctrico y sus particularidades, en la
que realizé un minucioso repaso por la nor-
mativa de aplicacién, matizando las partes
actualizadas recientemente.
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Celebrada una reuniéon entre el

INEGA v FEGASINEL

El 20 de febrero representantes de FEGASI-
NEL mantuvieron reunién con el Director
de Enerxia del INEGA, D. Juan Ignacio Ro-
driguez.

Se traté de una reunién constructiva en la
que se le trasladaron una serie de deman-
das del colectivo, pero donde también se
mostrd el malestar de las empresas instala-
doras por el funcionamiento del sistema de
subvenciones.

FEGASINEL quiso dejar claro su malestar con
los requerimientos en las subvenciones del
INEGA en los que se solicita documentacién
que no aparece reflejada en las bases de las
convocatorias, asi como la falta de coordi-
nacién entre las direcciones generales de
industria que emiten las autorizaciones de
explotacidn de las instalaciones fotovoltai-
cas con un retraso que puede ser de afios y
el INEGA que exige este documento a la hora
de realizar la justificacion de las subvencio-
nes. También se manifesté el malestar ante
los cambios realizados en la web del INEGA,
donde no funcionan los enlaces dentro de
la propia pagina.

En la reunién también hubo ocasién para
trasladarle al director distintas propuestas
sobre posibles nuevas lineas de actuaciéon
para facilitar la movilidad eléctrica con ini-

ciativas ambiciosas que redundard en la lu-
cha contra el cambio climatico, asi como la
necesidad de que las empresas formen par-
te de las nuevas iniciativas que se discutan
como agentes del cambio climatico.

Otra de las solicitudes de la confederaciéon
de empresarios del sector fue la posibilidad
de lograr una aportacién por parte de la
administracién para que se renueve y ac-
tualice el aplicativo FEGA-PC y que sea una
herramienta todavia mas practica para las
empresas instaladoras.

Esperamos que el INEGA haya tomado nota
de nuestras demandas y que vayan tomando
forma préximamente.

"W

Plan de acercamiento FENIE-FEGASINEL

Miguel Angel Gémez y Jestis Romén, pre-
sidente y secretario de FENIE, han estado
reunidos con las asociaciones integrantes
de FEGASINEL en su plan de acercamiento a
las asociaciones, iniciativa de la Federacion
con la que busca fortalecer la relacién con
las asociaciones.

Una jornada en la que se comentaron las
distintas lineas de trabajo de la Federaciéon
y en la que se aprovechd para dar a conocer
las inquietudes de las empresas instalado-
ras gallegas.

Para FEGASINEL se trata de un encuentro de
gran importancia para el sector, y que ade-
mas sirvi6 para fortalecer la colaboracién
con las Asociaciones gallegas y que de al-
guna manera refleja el compromiso de las
organizaciones por impulsar la evolucién y
el crecimiento en el ambito eléctrico.

Desde aqui queremos agradecer el esfuerzo
que supone para FENIE estas reuniones.
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FENIE ENERGIA celebra una reunién provindial
de agentes en las instalaciones de ASINEC.

Los asociados de ASINEC que forman parte
de lared de agentes de Fenie ENERGIA fueron
convocados a una reunién en las instala-
ciones de la Asociacién para realizar una
formacién de renovacién y actualizacién de
conocimientos en materia de energia.

La formacién fue impartida por Adrian
Gonzalez Estrada, delegado de la Zona No-
roeste, que durante las cuatro horas que
durd la jornada expuso a los asistentes las
estrategias que FENIE ENERGIA va a imple-
mentar en este 2024, los datos actuales del
mercado eléctrico, y las particularidades
actuales de las tarifas domésticas de gas y
electricidad.

A peticién de alguno de los agentes se reali-
zaron simulaciones con el comparador, una
herramienta que permite de manera 4gil y
sencilla realizar una comparativa a partir
de los datos del suministro, con la que ges-
tionar de forma eficaz y sin esfuerzo nuevos
clientes.

También se tratd el tema relacionado con
las denominadas “insignias”, en qué con-
sisten, como solicitarlas y las ventajas que
pueden aportar ala empresa delegada. Otro
tema abordado fueron los SAIS, y en con-
creto el servicio de pago por cuotas, que

permite a nuestros clientes financiar pro-
yectos con el respaldo de FENIE ENERGIA y 1o
mads importante a las empresas instaladoras
cobrar en el momento.

Ya en la recta final de la formacién, Adrian
present6 un pequeiio resumen de en qué
consiste el nuevo sistema de certificados de
ahorro energético (CAEs), cudl es la figu-
ra del instalador, del agente y de la propia
FENIE ENERGIA y cédmo van a poder acceder
nuestros clientes para obtener reducciones
en su factura eléctrica o ayudas publicas.

La reunién fue muy enriquecedora ya que
durante la misma y al abordar los distin-
tos puntos se produjo un intercambio de
opiniones entre el representante de la com-
paiiia y los agentes que, sin lugar a dudas,
va ayudar a mejorar la gestién y exponer
las demandas de los clientes y los puntos a
mejorar en la operativa.
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X Convencion de ventas de FENIE ENERGIA

La ciudad de Pamplona acogi6 la IX Con-
vencién de Ventas de FENIE ENERGIA. Se tra-
ta de un evento que congregd a mas de 500
agentes de la compafiia donde compartir
experiencias, formacién y convivencia y en
la que la AEN, Asociacién Profesional de In-
dustriales Eléctricos y de Telecomunicacio-
nes de Navarra, fue la anfitriona.

FENIE ENERGIA es actualmente la comercia-
lizadora independiente (que no forma parte
de los grandes grupos energéticos del pais)
lider, contando con mas de 400.000 clientes
repartidos por toda Espafia.

La convencidn sirvié para apuntalar el sos-
tenimiento de la compafifa en palabras de
su directora general, Paula Roman, después
de las dificultades que atravesaron las com-
paiiias comercializadoras durante el pasado
aflo por la inestabilidad del mercado y que
gracias a los valores que transmite y de los
agentes que la integran consiguié superar
y encarar el futuro con optimismo. De ahi
que el lema de la convencién fuese «<somos
incombustibles».

Durante la apertura de la convencién tam-
bién estuvieron presentes el presidente de
FENIE, Jaume Fornés, que destac6 que los
pilares de la compafiia son fuertes y que, en
el proceso de electrificacién de la sociedad,
FENIE ENERGIA es una pieza esencial.

A esta convencidn acudieron los agentes de
ASINEC (ademas de otros agentes que a su
vez son miembros de la Asociacidn) para
participar en diversos talleres como argu-
mentos de venta, innovacién en marketing
y comunicacién, gestion de la oficina del
instalador, denuncias: llamadas fraudu-
lentas y otras malas practicas, producto de
CC.EE. y experiencia de tramitacién de au-
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toconsumo colectivo o mercados de energia
entre otros. Estos talleres contribuyen a me-
jorar la calidad en la gestion y captacién de
clientes para la comercializadora que es el
principal argumento para la fidelizacién de
la cartera de cada agente.

También hubo ocasidn para disfrutar de la
confraternidad y el intercambio de opinio-
nes entre los asistentes que redundaré en la
mejora tanto en la gestion de la compaiiia
como en las capacidades de los agentes, asi
como para hacer una inmersién en la cul-
tura navarra mediante actividades organi-
zadas por los anfitriones.

Durante la convencién se presentd la labor
realizada por la Fundacién de FENIE ENER-
GIA, que desarrolla iniciativas que promue-
ven la solidaridad y que ayudan a mejorar
la calidad de vida de las personas con un
programa de ayudas sociales denominado
«Suma Tu Energia», que tiene como objetivo
la cofinanciacién de iniciativas solidarias a
nivel local con las empresas o asociaciones
delegadas que colaboran con FENIE ENERGIA.

fenie Gnergia
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La préxima edicién de la convencién tendra lugar en
Santa Cruz de Tenerife y contara con ASINELTE, Aso-
ciacién Empresarial de Instalaciones Eléctricas e In-
fraestructuras de Telecomunicaciones de la Provincia
de Santa Cruz de Tenerife, como entidad anfitriona.
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FENIE destaca en REBUILD 2024 el instalador del
futuro: especializado y con capacidad de colaboracion

FENIE, la Federacién Nacional de Em-
presarios de Instalaciones Eléctricas,
Telecomunicaciones y Climatizacién
de Espafia, ha participado en el dmbi-
to de REBUILD, en una jornada orga-
nizada por el medio digital CaloryFrio
en el que FENIE ha puesto el foco en
el «Perfil del nuevo instalador» y su
desarrollo en los Ultimos afios.

Una mesa debate en la que, de la
mano de Jesds Roman, secretario ge-
neral de FENIE, los participantes han
hecho un repaso sobre los diferentes
aspectos delinstaladory suevolucion
hasta el dia de hoy. Para ello, durante
el coloquio, la Federacién, ha contado
con voces tan relevantes del sector
como Carlos Montoya, jefe del De-
partamento de Solar y Autoconsumo
de IDAE, Pilar Blanco, responsable
de comunicacién de ADIME, Asocia-
cion de Distribuidores de Material
Eléctrico, Jaime Fornés, Gerente de
Inay Energias y miembro del Comité
Ejecutivo de FENIE, y Paula Roman,
directora general de FENIE ENERGIA.

El debate comenzd con el andlisis de
las tendencias de mercado en materia
de energia y el comportamiento del
usuario final a estas. Desde el punto
de vista de la Administracién, Carlos
Montoya ponia en valor la buena aco-
gida entre la sociedad de las ayudas
a los fondos Next Generation, «con
un presupuesto de unos 70.000 mi-
llones de euros en Espafia, los progra-
mas de ayudas han ido muy bien, tan
bien que estd costando digerirlo de
manera que, las empresas instalado-
ras, poddis terminar de dar el servicio
a estas instalacioness. Por su parte,
Paula Romdn indicaba que «las nece-
sidades son diferentes en funcién del
producto, estd totalmente asociada la

venta a la subvencién, como ocurre
con el vehiculo eléctrico. Hay cierto
rechazo si no hay una subvencion».
ADIME desde el punto de vista de la
distribucién, indicaba que «hay una
necesidad constante de proteger el
sistema y la eficiencia energética, tan
necesaria. La sociedad estd cada vez
mds preocupada y en este sentido, se
valora positivamente la labor de las
instalaciones como el primer eslabén
en esa cadena de valor porque son los
que reciben esos inputs y son trans-
misores de esas soluciones» Desde
el punto de vista de la empresa ins-
taladora, Jaime Fornés indicaba que
«sabemos cémo evoluciona la socie-
dad en este dmbito, por la empresa
instaladora ya que estd mds préxima
al cliente. Las necesidades han cam-
biado totalmente. Antes no se habla-
ba de aerotermia, domética.. y ahora
si, el nuevo reto serd la acumulacion
en las instalaciones»

Otro de los temas que también se
abordaron, fue cémo han evoluciona-
dolasviviendas, locales o edificios ha-
cia unasociedad mucho mds conecta-
da, y con gran eficiencia energética.
En este dmbito Jaime Fornés indica-
ba que «todos tenemos interiorizados
que vamos hacia una electrificacion
de la sociedad en todos los dmbitos,
residencial, industrial.. Y para ello, las
ayudas tienen que ir encaminadas a
desbancar al gas y la empresa insta-
ladora como pieza clave. Por su parte
Paulaindicaba que, «hay una tenden-
cia a la electrificacién, pero también
es un tema de conectividad y hay que
atacarlo con la misma intensidad»,

En este sentido, Carlos Montoya in-
dicaba que «£l futuro son los edificios
casi nulos» aunque «la electrifica-
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cién va ganando peso, con el autocon-
sumo y eso sin duda, va a sequir suce-
diendo» En cuanto si se prevé alglin
tipo de ayudas mas en este sentido,
Montoya indicaba que «Después de
este paquete de ayudas no se prevé
ninguno NUevo.

Jests Roman, por su parte, quiso pun-
tualizar que «se refuerza la electri-
ficacién en las estancias constructi-
vas» pero también «hay que trabajar
en potenciar la acumulacion,

Por Ultimo, durante la mesa debate
también se analizd la evolucién que ha
experimentado la empresa instalado-
ra en los Ultimos afios, algo que Jaime
Fornés valord positivamente «/a pre-
sencia del instalador en la sociedad
ha cambiado radicalmente. Antes no
tenfas una vinculacién estrecha con el
cliente final y hoy es directa» Ademas,
destacé la amplia cartera de servicios
que hoy en dfa dispone una empresa
instaladora, resaltandolaimportancia
del mantenimiento de las instalacio-
nes para la seguridad de los usuarios
en sus viviendas, «Asicomo los ascen-
sores necesitan un mantenimiento,
pues en las instalaciones eléctricas
es necesario igualmente y hay que
consequir reqularlo». Con respecto a
si serfa necesaria una especializacion
en el dmbito de la empresa instala-
dora, todos los participantes estaban
de acuerdo en que sf «es necesaria.

El debate concluy6 con la unanimidad
de los participantes en que la empre-
sa instaladora del futuro se perfila
como una entidad con capacidad de
colaboracién y con unos niveles de
especializacion que permitan atender
las estancias constructivas del futu-
ro, donde van a tener maxima presen-
cia las soluciones en el dmbito de la
electrificacion.

Tras exponer las conclusiones obteni-
das en la mesa debate, Jestis Roman
agradeci6 a todos los participantes
sus aportaciones, v a Caloryfrio por
su invitacion a este foro del Instala-
dor.

A

ANTELD
SEGUNDES

Acuerdo de
Allianz Seguros
con ASINEC

ANTELO SEGUROS, mediadores
de Allianz Seguros ha llegado a un
acuerdo con la Asociacion para que
todas las empresas asociadas (in-
cluidos directivos y empleados) pue-
dan disfrutar de unas condiciones
especiales de contratacion en las
pélizas de seguro Allianz.

El convenio abarca los siguientes se-
guros:

¢ Autos (flotas de automoviles de la
empresa, de los directivos, de los
trabajadores).

¢ Accidentes de convenio (a un pre-
cio muy competitivo)

¢ Salud (con los mejores centros sa-
nitarios y médicos)

¢ Responsabilidad civil, de otras ac-
tividades de la empresa.

* Comercios, hogar, (de directivos y
empleados)

¢ Vida, accidentes, (de directivos y
empleados)

e Cualquier seguro que sea nece-
sario

Con este acuerdo los Asociados que
contraten con Allianz, y la mediacion
de Antelo Seguros conseguiran un
descuento minimo entre el 10 %
y el 20%.

Paramas informacion pueden contac-
taren el 670 221 285, o por correo:
info@anteloseguros.com

Allianz ()
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CELLPACK

Cellpack Lanza el nuevo Express Gel

Esungellibre de halégenos, no téxico
que esta especialmente indicado para
sellar y proteger instalaciones eléc-
tricas realizadas en una envolvente
0 Caja apropiada. Se trata de un gel
ultra-rapido que solo precisa 15 se-
gundos de mezclado.

Otra de Ias ventajas a destacar es su
practico envase. Se trata de un gel bi-
componente y la mayorfa de ellos se
sirven ambos compuestos en botellas
separadas, sin embargo en el caso de
Express Gel, se dispensa en una Uni-
ca botella de doble cdmara. Para su
mezcla simplemente hay que roscar el
tapdn que actla comunicando ambas
camaras para que puedan mezclarse
los componentes. Seguidamente tan
solo hay que agitar la botella durante
15 segundos, ésta lleva un indicador
cromatico de forma que cuando el gel
pasa de transparente a azul, ya estd
listo para ser vertido. Transcurridos 8
minutos en total se puede poner en
servicio.

Express gel se comercializa en di-
ferentes volimenes, en botellas de
300ml, 600mly S00ml.

Este gel estd indicado para aplicacio-
nes en exteriores o interiores para la
proteccién contra la humedad (clase
de proteccion IP68 en una envolven-
te apropiada) para instalaciones de
baja tension hasta 1 kV

Express Gel es un compuesto de gel
bi-componente que se une ala familia
de productos de Gel de CELLPACK de
sellado y aislamiento para instalacio-
nes eléctricas.

JaZe

Daze lanza al mercado una
nueva estacion de carga
eléctrica: Dazebox Share

Larevolucién de la movilidad eléctrica
sigue avanzando a pasos agiganta-
dos, v Daze se sitla a la vanguardia
con su nueva estacion de carga para
coches eléctricos: la Dazebox Share,
disefiada especificamente para espa-
cios compartidos con caracteristicas
técnicas avanzadas y undisefio orien-
tado a la practicidad y eficiencia.

Power Sharing avanzado

Para redes con varios cargadores, la
Dazebox Share integra la funciona-
lidad Power Sharing con un sistema
Master/Slave, que optimiza la poten-
cia de carga vy la distribuye equitati-
vamente entre todos los vehiculos en
carga. Cada cargador Master puede
gestionar hasta un méaximo de 50
cargadores Slave.

Conectividad 4G integrada

Conecta tu Dazebox a Internet a
través de WiFi o Ethernet para obte-
ner la méxima funcionalidades. Las
versiones de Dazebox Share estan
equipadas con un médem 4G integra-
do, garantizando no sélo una carga
rapida para el vehiculo, sino también
una conexién estable para una maxi-
ma funcionalidad.

Contador certificado MID

La Dazebox Share, en su version con
contador MID integrado, garantiza
precision y fiabilidad en la medicion
de la electricidad consumida. Con cer-
tificacion MID, Daze ofrece un control
preciso del consumo de energia al
cargar vehiculos eléctricos, propor-
cionando la maxima transparencia
para los usuarios.

Control remoto y portal web

Mediante la conexion a Internet del
cargador, se puede iniciar y gestionar
la carga, sin lanecesidad de estar cer-
cay conectado a la Dazebox median-
te Bluetooth. Puedes disfrutar de una
herramienta profesional para la ges-
tién de un numero ilimitado de car-
gadores sin coste adicional. El Portal
web de Daze te permite administrar
usuarios v tarjetas RFID, examinar las
sesiones de cargay calcular el coste.
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Circuter

Circutor lanza tres nuevos cargadores rapidos
para la recarga de vehiculos eléctricos en ruta

El RAPTION 240C, el RAPTION
160Cy el RAPTION 80Cseunenala
gama de cargadores eléctricos

Circutor presenta tres nuevas incor-
poraciones en su gama de cargadores
eléctricos en ambitos urbanos, HUBs
derecarga, carreteras y autopistas: el
RAPTION 160C, el RAPTION 240Cy
el RAPTION 80C. Esta nueva gene-
racién de productos se ha disefiado
para mejorar sus estaciones de carga
rapida y ultrarrdpida en términos de
experiencia de usuario y potencia y
adaptarse en aquellos entornos don-
de se requiera rapidez de carga, ofre-
ciendo la maxima potencia disponible
tanto para vehiculos actuales como
modelos futuros, avanzandose a las
exigencias del mercado.

Estos cargadores rapidos combinan
la carga rapida de 80kW, 160kW v
240kW con la carga simultdnea de
40kW, 60kW y 120kW, en cada una
de sus dos tomas. Su potencia extra,
en comparacion con otras soluciones
del mercado, ofrece unareduccion del
tiempo de carga para usuarios que
necesitan un aumento rapido de po-
tencia acumulada para seguir en ruta
sin problemas de autonomia.

Circutor centra sus esfuerzos en me-
jorar su usabilidad vy la experiencia del
usuario. Por eso estos tres modelos
incorporan mejoras sustanciales para
facilitar la carga eléctrica del vehiculo.
Lanueva gama de cargadores eléctri-
cos dispone de una pantalla tactilmas
grande, de hasta 15 pulgadas. Gracias
a su tecnologia WLED, es mas facil de
leer a la luz del dia (1800 nits de bri-
llo) y ofrece una mayor durabilidad. La
pantalla también se ha disefiado para
evitar actos vandalicos, aplicando el
IK10 (grado de resistencia mecdnica).
Ademads, la nueva interfaz de pantalla
cuenta con NUevos iconos y propor-
ciona mas informacién a los usuarios,

como la potencia de carga actual o el
voltaje de carga.

La nueva evolucién del RAPTION ha
reposicionado sus soportes a 90 gra-
dos, lo que facilita mucho la tarea de
enchufar y desenchufar sus conec-
tores. Ademas, los RAPTION 240C,
160Cy 80Cincorporan como acceso-
rio opcional un sistema de gestion de
cables asistido que ayuda al usuario
tanto en el movimiento como en la
recogida de los cables, ofreciendo
una mejor experiencia, aumentando
la seguridad y mejorando su mante-
nimiento.

Por Ultimo, en cuanto a la experiencia
del usuario, al igual que la generacion
anterior de la serie RAPTION, los
cargadores de corriente continua de
Circutor ofrecen multiples sistemas
de pago contactless (TPV), un méto-
do muy demandado que permite a los
usuarios pagar la sesién de carga sin
necesidad deregistrarse previamente
en ninguna plataforma, y que ahora
también ofrece mucha flexibilidad a
los propietarios o gestores delos pun-
tos de carga.

Como el resto de la gama RAPTION,
estos modelos pueden integrarse fa-
cilmente con la solucién de Gestién
Dindmica de Potencia (DLM) para pun-
tos de recarga AC y DC de Circutor.
Esta permite optimizar la carga de
vehiculos eléctricos adaptandose au-
tomaticamente a la maxima potencia
disponible, evitando costes adiciona-
les y sobrecargas de la red. Ademas,
también pueden integrarse conla pla-
taforma de gestion COSMOS.

Mds potencia

La nueva Generacién RAPTION su-
pera en potencia a sus predecesores,
los cargadores de corriente continua
RAPTION 50, RAPTION 100y RAP-
TION 150 Compact de Circutor.

La gama de cargadores RAPTION
estadisefiada para escenarios quere-
quieran recargar vehiculos eléctricos
en un tiempo reducido, como estacio-
nes de servicio, areas de descanso en
vias rapidas, asi como entornos donde
se desee implementar soluciones de
carga ultrarrdpida, como los espacios
designados para recarga en centros
comerciales, HUBs de recarga o flotas
profesionales de vehiculos, recarga
de camiones v flotas de autobuses
urbanos, entre otros.

Mediante el modo Boost es posible
cargar a 80kW, 160kW o 240kW in-
dependientemente de la tension de
labaterfa. Ademas, permitela cargasi-
multdnea de dos vehiculos eléctricos
dividiendo la potencia disponible en
40kWw, 80kW o 120kW por conector,
aportandoun plus de versatilidad tan-
to paralos propietarios de cargadores
de VE como para los usuarios, lo que
permite cargar hasta 80km desde 10
hasta 30 minutos.

Conformidad europea

Las ultimas incorporaciones a la se-
rie RAPTION vienen equipadas con
una serie de mejoras para cumplir los
requisitos especificos establecidos
por la legislacién de varios paises. De
acuerdo con la normativa europea, la
pantalla y los soportes se han colo-
cado en una posicién mas baja para
garantizar la accesibilidad de las per-
sonas con dificultades de movilidad.
Ademas, los nuevos cargadores de
Circutor pueden incorporar un conta-
dor de CC, opcional en aquellos mer-
cados en los que se requiera 0 sea
obligado por normativa.

Ademas, estas soluciones respaldan
la firme apuesta por la movilidad
eléctrica y contribuyen al despliegue
de puntos de recarga acordado por
la Unién Europea, siendo una parte
fundamental del plan de descarboni-
zacion y cambio climatico definido de
cara al afio 2030.

En resumen, con la introduccién de
esta Ultima estacion de carga, Cir-
cutor ha actualizado toda su gama
de productos para ofrecer soluciones
de recarga publicas que van desde
cargadores de CA hasta cargadores
ultrarrapidos de CC, atendiendo a las
demandas actualesy futuras del mer-
cado y apoyando la expansion de la
movilidad eléctrica en Europa.

€5 DIGAMEL _

Digamel
obtiene el sello
de empresa
responsabilizate
de la Xunta

de Galicia

Digamel cuenta desde finales de
2023 con el certificado de empresa
Responsabilizate otorgado por la
Xunta de Galicia, tras completar con
éxito todas las fases del programa.

El acto de entrega tuvo lugar el pasa-
do mes de diciembre en Vedra, donde
mas de 200 empresas de toda Galicia,
con una amplia vocacién de sosteni-
bilidad y responsabilidad empresarial,
recibieron el distintivo.

El objetivode estainiciativa es apoyar
a las pymes y microempresas del teji-
do empresarial gallego en su trans-
formaciéon hacia modelos de negocio
ambiental, social y econémicamente
sostenibles, implantando politicas en
materia de Responsabilidad Social
Empresarial en sus planes de accion.

Para la obtencion de esta certifica-
cién, en Digamel hemos completado
satisfactoriamente todas las fases
del programa, que fueron desde una
primera fase de diagnosis en la que
se elabord un analisis exhaustivo del
nivel de RSE asi como una formacién
en linea en esta materia, hasta finali-
zar con el establecimiento de un Plan
de accién en RSE, donde se especifi-
caron acciones concretas adaptadas
al negocio.

Las empresas que poseen este sello
se distinguen como agentes creado-
res de valor compartido y se sitdan
como las primeras en avanzar hacia
un nuevo concepto de pyme y mi-
croempresa sostenible, responsable,
comprometida con los valores am-
bientales, sociales y corporativos, vy
adelantada a las tendencias norma-
tivas.



https://circutor.com/
https://circutor.com/novedades/lanzamos-tres-nuevos-cargadores-electricos-rapidos-para-la-recarga-de-vehiculos-electricos-en-ruta/

https://www.digamel.com/
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DSPSolar=

distribuciones solares del principado

DSP Solar inaugura nuevas
instalaciones: Un paso
adelante en autosuficiencia y
sostenibilidad energeética

DSP Solar se enorgullece en anunciar
la apertura de sus nuevas instalacio-
nes, un hito que refuerza nuestrolide-
razgo en el sector de la energfa solar
y reafirma nuestro compromiso con
la autosuficiencia y la sostenibilidad
energética. Ubicadas en un moderno
complejo de 2000m’, estas instala-
ciones no solo amplian nuestra ca-
pacidad operativa, sino que también
establecen un nuevo estandar en el
sector.

Innovacién y Eficiencia al Servicio
de la Energia Solar

Nuestro desarrollo reciente nos per-
mite seguir proporcionando produc-
tos de Ultima generacién vy de alta
eficiencia como distribuidores ofi-
ciales de marcas reconocidas como
DEYE, PYLONTECH, VICTRON vy
GROWATT. En DSP Solar, no nos
conformamos con menos de lo mejor,
y nuestras nuevas instalaciones son
una prueba de ello.

Un Portfolio Completo de Servicios
Profesionales

Ofrecemos mucho mas que productos
de primera linea; en DSP Solar, pro-
porcionamos un abanico integral de
servicios disefiados para apoyar cada
etapa de los proyectos fotovoltaicos
de nuestros clientes:

Distribucién Oficial: Equipos de las
marcas mas prestigiosas a nivel mun-
dial, asegurando alta calidad y rendi-
miento excepcional.

Asesoramiento Experto: Nuestro
equipo de especialistas esta siempre
disponible para ayudar a los insta-
ladores a seleccionar los productos
mas adecuados y eficientes para sus
proyectos.

Formacién Continua: Cursos vy ta-
lleres técnicos para mantener a los
profesionales actualizados con las
Ultimas tecnologias y métodos de
instalacioén.

Servicio Técnico Especializado:
Brindamos soporte técnico integral
para garantizar el maximo rendimien-
to de los productos que distribuimos.

Servicio Posventa: Un compromi-
SO continuo con nuestros clientes,
garantizando su satisfaccion vy el
rendimiento éptimo de los sistemas
instalados.

Agradecimiento a Nuestros Cola-
boradores

Extendemos nuestro mas sincero
agradecimiento a los mas de 10,000
profesionales que depositan su con-
fianza en DSP Solar. Vuestra con-
fianza es la que nos impulsa a seguir
innovando y ofreciendo soluciones
fotovoltaicas eficientes y de calidad
superior,

ELNUR GABARRON’

Elnur Gabarron te ayuda a combatir
el calor lanzando una nueva gama
de ventiladores de bajo consumo

Elnur Gabarron, fabricante experto
en productos de climatizacién, acaba
de lanzar al mercado su nueva gama
de ventiladores de bajo consumo para
ayudarnos a sobrellevar las altas tem-
peraturas en los meses de verano.

Estos nuevos ventiladores ofrecenun
equilibrio perfecto entre disefio, fun-
cionalidady eficiencia, ayudando a re-
frescar las estancias, al mismo tiempo
que garantizan un gran flujo de aire
conun consumo eléctrico reducido, lo
que se traduce en un minimo impacto
en la factura energética del hogar.

Esta gama de ventiladores incluye
modelos con baterfa recargable y una
autonomia de hasta 10 horas, para
que puedas utilizarlos en cualquier
lugar sin toma de corriente, como los
modelos BELOC y VENSO. La gama
cuenta con variedad de disefios, des-
de el clasico ventilador de pie o de
sobremesa, hasta un ventilador de
suelo de estilo industrial y un ventila-
dor nebulizador de agua como el mo-
delo BRUME, para refrescar atin mas
cualquier ambiente.

Entre Ias principales ventajas de es-
tos ventiladores de Elnur Gabarron
se encuentran su disefio con motor
DC, su funcionamiento silencioso vy
su bajo consumo incluso, con la ve-
locidad de aire mas elevada, como es
el caso del ventilador VENSO de tan
solo 18W. Ademas, todos los mode-
los estan fabricados con materiales
de calidad, cuentan con funciones de
confort para garantizar un rendimien-
to éptimo segun las necesidades del
usuario y una buena durabilidad.

Estos modelos de ventilador podran
adquirirse en numerosos almacenes
y distribuidores autorizados. En El-
nur Gabarron nos cuentan las claves
para elegir el mejor ventilador portatil
ynosofrecen todos los detalles técni-
cos sobre los diferentes ventiladores
en su pagina web, en la seccién de
ventiladores. www.elnurgabarron.
es

BRUME

VENTILADOR
NEBULIZADOR



https://distribucionessolares.es/
http://www.elnurgabarron.es
http://www.elnurgabarron.es
https://www.elnur.es/ventiladores-de-bajo-consumo/
https://www.elnur.es/ventiladores-de-bajo-consumo/
https://www.elnur.es/
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Eleko

Distribuidor oficial exclusivo de
ANGO NETWORKING; fabricante
de armarios Rack de 19",

ANGO NETWORKING es uno de los
principales fabricantes de Racks de
19, Sus soluciones incluyen arma-
rios murales y de pie, que van desde
las 6U de capacidad hasta las 47U, y
ya estan presentes en sectores tan
variados como el retail, la industria,
operadores de telecomunicaciones,
instalaciones sanitarias o administra-
cién publica, traspasando fronteras
dentroy fuera de la unién europea.

Hoy nos gustarfa ensefiarles las solu-
ciones de ANGO para armarios de pie,
y todas las posibilidades de persona-
lizacién de las que disponen.

Los armarios ANGO soportan una
carga estatica de hasta 1000kg vy
estan especialmente pensados para
la gestién de cableado vy equipos in-
formaticos tanto en pequefias insta-
laciones como grandes complejos o
CPDs. Fabricados en acero laminado,
estos racks incluyen perfiles de mon-
taje galvanizados, ruedas ajustables,
entradas de cables superiores e infe-
riores y paneles laterales totalmente
desmontables para facilitar el acceso
alinterior del armario. Opcionalmente
también disponen de zécalos y puer-
tas microperforadas.

Debido a las distintas necesidades
que pueden presentar nuestros clien-
tes, intentamos ofrecerles solucio-
nes personalizadas y flexibles que se
ajusten totalmente a sus instalacio-
nes. £n Eleko disponemos en stock
de armarios de 18, 24, 32,42 y 47U
de alto, con posibilidad en 600mm o
800mm de ancho vy fondos de 600,
800,1.0000.1200mm.

ANGO ofrece una gran variedad de
accesorios, como por ejemplo bande-
jas, tapas ciegas, ventilacion, pasahi-
los o cerraduras con teclado digital.

Sitiene algunanecesidad de este tipo
de material no dude en ponerse en
contacto con nuestro equipo de Te-
lecomunicaciones. Les ayudaremos a
configurar su solucién, seleccionando
el material que mas se adecue a sus
necesidades a un precio muy compe-
titivo y con unos plazos de entrega
imbatibles.

Si necesitasen mas informacién del
fabricante pueden consultar su web
en www.ango.network

Windsquare: mas que un
simple ventilador de techo

Enunmundo donde la eficiencia ener-
géticaescadavezmasimportante, es
crucial contar con sistemas de ven-
tilacién que no solo brinden confort,
sino que también sean respetuosos
con el medio ambiente y econdmicos
en su consumo de energia.

El ventilador de techo empotrado y
ultra-silencioso Windsquare, redefi-
ne el estandar de confort. £l Winds-
quare es un simbolo de eficiencia
energética y rendimiento éptimo.

La rejilla del ventilador gira 360° y
permite el enfriamiento y Ia distribu-
cién uniforme del aire dentro de la
habitacion.

Con 3 velocidades ajustables, los
usuarios pueden personalizar el flu-
jo de aire del Windsquare segln sus
necesidades y controlar el consumo a
partir de la velocidad elegida:

e 39Watta S20rpm.
e 44Wattal.130rpm.
e 52Watta.1250rpm.

Equipado con un temporizador pro-
gramable (2, 4 o 6 horas), el ventila-
dor se ajustaalarutina diaria de cada
persona. Ya sea, refrescar una habita-
cién antes de dormir o mantener una
ventilacién constante durante el dia
en la oficina.

Con el mando a distancia incluido,
controlar el Windsquare es tan facil
como presionar un botén, El usuario
puede cambiar la velocidad, ajustar el
temporizador o apagar el ventilador
de forma remota.

|J|.Ii

it

Para instaladores y tiendas especiali-
zadas, el Windsquare representa una
oportunidad Unica para ofrecer a sus
clientes una solucién de ventilacién
que combina rendimiento superior y
eficiencia energética.

Su disefio minimalista, su tamafio
(60x60cm) y sus caracterfsticas
avanzadas lo convierten en una op-
cién atractiva para aquellos que bus-
can mejorar la calidad del aire en su
hogar o en su negocio mientras redu-
cen su huella de carbono.

Ademas, el Windsquare no necesita
instalacién. Solo hay que retirar una
placa de techo vy colocar en su lugar
el ventilador.

Para mas informacién, descarga el ca-
talogo de ventilacion en www.farho.
com.



https://www.farho.com/producto/westinghouse-windsquare-72060-%c2%b7-ventilador-de-techo-empotrado-36cm-con-mando-a-distancia/
https://www.farho.com/
https://ango.network/
https://ango.network/
https://eleko.es/
http://www.farho.com/
http://www.farho.com/
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FERMAX

Mas de 2.000 edificios en Espafia
estan conectados gracias a la nueva
placa 4G CONNECT de Fermax

Elpasado mes de enero Fermax lanzé
oficialmente la nueva placa de calle
CONNECT®, |a primera de la compa-
fifa lider en videoporteros que inte-
gra la conectividad 4G de serie y que
dota de conectividad a todo el edifi-
cio. Desde entonces, mas de 2.000
comunidades espafiolas han elegido
CONNECT® para renovar su sistema
devideoporteroydisfrutar de unaen-
trada inteligente al edificio, y mas de
41.000 hogares disfrutan del confort
y la seguridad de poder abrir la puerta
de su edificio desde el mévil gracias
al servicio de desvio de llamada de
Fermax.

CONNECT® no sélo hace accesibles
las ventajas de la conectividad a miles
de usuarios, sino que también amplia
las oportunidades de negocio de los
profesionales con soluciones de co-
nectividad de Ultima generacién Uni-
cas en el mercado y al mismo precio
que la tecnologia no conectada. Ade-
mas, los instaladores pueden ofrecer
a sus clientes un mantenimiento efi-
ciente y predictivo de las instalacio-
nes CONNECT® gracias al portal web
MyConnect, permitiendo la monito-
rizacion a tiempo real vy la deteccion
temprana de incidencias.

Con el fin de que cada vez mas pro-
fesionales conozcan las ventajas de
CONNECT, Fermax ha lanzado la
campafia «Es hora de ser Connec-
ter» para crear un club exclusivo para
los clientes «visionarios» que deseen
llevar la conectividad de Fermax a
mas edificios. Si quieres saber mas
sobre la placa CONNECT o unirte a
la Liga de los Connecters y disfrutar
de sus ventajas, visita fermax.com/
connect.

+2.000

INSTALACIONES

CONNECT

[
@snnor

Mas de quince afios de
colaboracion entre ASINEC v
Grupo Isonor: un compromiso
con el éxito de las empresas

En Grupo Isonor, como empresa ga-
llega experta en Cumplimiento Nor-
mativo, Formacion vy Digitalizacién,
y Socios Colaboradores de ASINEC
desde hace mas de 15 afios, nos sen-
timos orgullosos de trabajar dfa a dia
para:

APORTAR VALOR A LOS ASOCIADOS
DE ASINEC.

Facilitarles un asesoramiento integral
y permanente en Cumplimiento Nor-
mativo, Cultura Preventiva y Mejora
Continua.

Ofrecemos un servicio integral para
ayudar alas empresas a cumplir conla
normativa vigente, mejorar su cultura
preventiva y caminar en la linea de
la mejora continua y la sostenibilidad.

NUESTROS SERVICIOS:

¢ Prevencién de Riesgos Labora-
les, Vigilancia de la Salud, Seguri-
dady Saludenel Trabajoy Empresa
Saludable.

e Formacion: Bonificada, Subven-
cionada, Contratos de Formacion,
Acreditada, Privada.

¢ Proteccién de Datos y Seguridad
de La Informacion.

e Servicios Juridicos: Compliance,
Canal de Denuncias, Prevencion del
Blanqueo de Capitales, Delegado
de Proteccién de Datos, Clasifica-
cién Empresarial, Marcas, ...

¢ Recursos Humanos: Plan de Igual-
dad, Registro Salarial, Auditorfas
Retributivas, Protocolo Prevencion
Acoso, Plan LGTBI, Planes de Suce-
sién Empresarial, Selecciény Reclu-
tamiento de Personal...

e Sistemas de Gestién: Calidad,
Medioambiente, Seguridad y Salud
en el Trabajo, Seguridad de Ia Infor-
macién, Marcado CE, Q de Calidad,
RSE, I+D+i, Sostenibilidad....

¢ Consultoria Medioambiental: In-
formes de Suelos Contaminados,
Declaracion de Envases, Planes
de Gestion Ambiental, Informe de
Sostenibilidad, Certificaciones Fo-
restales, Cadena de Custodia, Hue-
lla de Carbono, Economia Circular...

e Gestion de Ayudas y Subven-
ciones. Licitaciones y Concursos.
Planes econémicos y de Empresa.

e Marketing, Web y Comercio Elec-
tronico e Imagen Corporativa.

* Innovacién, ERP (herramienta in-
formatica para la gestién integral
de la empresa) y Digitalizacion.
Agentes digitalizadores autoriza-
dos para Kit Digital.

NUESTRO COMPROMISO:

En Grupo Isonor estamos compro-
metidos con acompafiar a las empre-
sas en el camino hacia la excelencia.
Queremos ayudarlas a ser empresas
Saludables, Seguras, Comprometidas,
Sostenibles, Rentables, Eficientes,
que cumplen la Normativa y Durade-
ras.

APOYANDO A ASINEC:

Ademds de ofrecer nuestros servicios
a los asociados de ASINEC, también
apoyamos a la asociacién en su in-
cansable labor a favor del colectivo
empresarial en la provincia.

Para conseguir nuestros objetivos
ponemos a disposicién de los asocia-
dos:

e Un Consultor Comercial Personal
que le facilitard un Diagnéstico de
Cumplimiento Normativo y Digita-
lizacién gratuito y le asesorard en
las distintas dreas.

e Nuestro portal cliente digital inte-
gral para tener acceso las 24 horas.

e Masde 200 profesionales multidis-
ciplinares expertos en las distintas
areas.

* 3 oficinas con &rea técnica, clinica
propia y aulas de formacién en la
provincia de Corufia, 4 mas en el
resto de Galiciay 12 en el resto de
Espafia.

www.grupoisonor.es/

Grupa

s5o0nor

CUMPLIMIEHTD HORMATIVD
¥ DIGITALIZA RGN
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https://fermax.com/connect
https://fermax.com/connect
https://fermax.com/connect
https://fermax.com/spain
https://www.grupoisonor.es/
https://www.grupoisonor.es/
https://www.grupoisonor.es/
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LAMTABOGADOS

LMTABOGADQOS: defendemos tus
derechos, protegemos tu patrimonio

Nos congratulamos, un afio después,
del magnifico desarrollo tanto de la
Asamblea anual como del evento pos-
terior en el que participamos también
desde LMTABOGADOS. Felicitamos
asimismo a los ganadores de los ob-
sequios sorteados en dicho evento.

En LMTABOGADOS (socio colabo-
rador de ASINEC) estamos compro-
metidos con defender los derechos
de nuestros clientes, en especial de
los asociados de ASINEC. Por ello, os
traemos varios éxitos alcanzados en
estos Ultimos meses:

1. LMTABOGADOS, consigue re-
cuperar 13.854,90 euros mas
intereses y costas gracias a una
sentencia favorable dictada por el
Juzgado de 1° Instancia n° 1 de A
Corufia, contra el grupo VILALTA
CORPORACION. Uncliente se puso
en contacto con nosotros a través
de un instalador eléctrico puesto
que VILALTA habfa ejecutado de
formaincorrectaunaampliacion de
potencia en una instalacién foto-
voltaica en su vivienda unifamiliar.

LMTABOGADOS de nuevo se en-
frenta a la «todopoderosa» Natur-
gy por una facturacion incorrecta
araizde unInforme de anomalia en
la medida de UFD en un punto de
suministro de un cliente. Pudimos
acreditar que no habia existido el
consumo que Naturgy imputaba al
mismo, dictando la Jefatura territo-
rial de A Corufia de la Consellerfa de
Industria resolucién que condena a
Naturgy a abonar el importe inte-
gro de la factura (1.622,57 €) méas
intereses, ademas de considerar
que esta comercializadora habfa
cometido hasta 4 incumplimientos
de la calidad individual del servicio.

LMTABOGADOS, ejerciendo la de-
fensa de un cliente a quien SEGU-
ROS OCASO le estaba cobrando
dos recibos por el mismo bien ase-
gurado, consigue la devolucion, en
una reclamacién extrajudicial, de
dicha compafiia aseguradora. SE-

N
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GUROS OCASO tuvo que abonar
las primas correspondientes a los
Ultimos 20 afios, que ascienden a
mas de 7400 euros.

4, LMTABOGADOS consigue que la
Consellerfade Industria estime una
reclamacion presentada en defen-
sade un cliente aquien nuevamen-
te Naturgy habia emitido una fac-
tura por un importe de 4167395 €
por supuesta manipulacién de con-
tador. A lo largo del procedimiento
pudimos acreditar, y asflo estimé la
Delegacién en A Corufia, que no se
le podia imputar fraude alguno a
nuestro cliente.

5. En LMTABOGADOS hemos conse-
guidoqueseestimaselapretensién
de nuestros clientes de suspen-
der cautelarmente y sin caucion,
la ejecucién de una Resolucién
del director xeral de Planificacién
Enerxética e Recursos Naturais
de la Consellerla de Economia,
Industria e Innovacién, que habfa
otorgado a una sociedad mercan-
til las autorizaciones administra-
tivas previa y de construccion de
las instalaciones del parque edlico
«Banzas», situado en los términos
municipales de Outes, Mazaricos y
Negreira (A Corufia). En este caso, y
una vez mas, conseguimos que se
impongan a la empresa las costas
causadas.

Estas acciones son una muestra de
la implicacién, cada vez mayor, de
operadores en el dmbito de Ia ener-
gfa, que confian en LMTABOGADOS
para reclamar sus derechos, o los de
sus clientes, con lo que aumenta su
reputacion profesional y el valor que
afiaden a su oferta empresarial.

También podéis contactar con noso-
tros a través de la web de Reclama-
ciénEléctrica; https://reclamacione-
lectrica.com/ Podéis ver mas videos
de clientes satisfechos en: www.

Imtabogados.com.

LMTAROGADOS %
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Grupo Novelec lanza sus
nuevos catalogos para Vehiculo
eléctrico y Fotovoltaica 2024

Presenta un amplio porfolio con
nuevas marcas y soluciones inno-
vadoras

Grupo Novelec, grupo de distribucion
de productos v servicios de material
eléctrico, clima, fontaneria, renova-
blesy telecomunicaciones ha presen-
tado sus nuevos catalogos de Carga
de Vehiculo eléctrico y Energia So-
lar Fotovoltaica 2024.

Amplia oferta en Energia Solar Fo-
tovoltaica

Elcambiodelmodelo energéticobasa-
do en los combustibles fésiles, nece-
sario para revertir la situacion clima-
tica actual, ha convertido la energia
solar en uno de sus pilares para lle-
var a cabo esa transicion ecologica.
El grupo, en su constante busqueda
de nuevas e innovadoras soluciones,
presenta los catdlogos de Energia
Solar Fotovoltaica con una extensién
de 124 paginas cada uno, relinen una
extensa oferta de productos para
fotovoltaica con el objetivo de cubrir
todas las necesidades, tanto a nivel
doméstico como industrial.

A su amplio porfolio de médulos so-
lares, entre los que destaca el panel
fotovoltaico Hi-MO X6 de LONGi, in-
versores, baterfas, variadores y bom-
bas para bombeo solar, estructuras,
como la de Sunfer, y protecciones
eléctricas, afiade novedosas solucio-
nes para el almacenamiento de ener-
gfa comercial e industrial de SMA vy
GoodWe, rejillas para el tendido de ca-
bles y canalizacién. Incorpora ademas
cinco nuevas marcas, con la inclusién
de las estructuras de ESDEC, CPX y
Ennovabloc v las baterias de TAB y
Cegasa.

Soluciones para Carga de Vehiculo
Eléctrico

Grupo Novelec lanza, ademds, su
nuevo catdlogo para vehiculo eléc-
trico, una realidad cada vez mas ins-
tauradaenlasociedadactual europea
y que, dia a dia, va ganando terreno
de ventas a los coches con motor de
combustién. Ademas, los pasos de la
Unién Europeade caraa 2035 obligan
auna electrificacion progresiva de los
motores diesel y gasolina, por lo que
la necesidad de cargadores serd cada
vez mayor.

Con una extension de 31 paginas
para cada marca, los nuevos catalo-
gos para Carga de Vehiculo Eléctrico
incluyen diferentes contenidos técni-
cos, como las diferencias entre las co-
rrientes alternay continua; los modos
de carga, que se agrupan en cuatro
modos diferentes en funcién de la
corriente y su potencia de carga; sus
distintas aplicaciones; y la gestion de
potencia, que se adapta a la demanda
de las estaciones de recarga de di-
ferentes formas: control de potencia
dindmica, funcién solar y balanceo de
carga, entre otros.

De igual modo, a su actual oferta de
productos, incluye como novedad los
cargadores de marcas como Circutor,
Charge Amps, Orbis, ABB, Wallbox,
GoodWe y SMA, la toma doméstica
de Legrandy la proteccién rearmable
de Cirprotect.

Disponibilidad de los catalogos

Ambos catdlogos estan ya disponi-
bles para descargar en la pagina web;
www.gruponovelec.com.



https://reclamacionelectrica.com/
https://reclamacionelectrica.com/
http://www.lmtabogados.com/
http://www.lmtabogados.com/
http://www.lmtabogados.com/web/
http://www.gruponovelec.com
https://www.gruponovelec.com
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Vide]

Descubre el sistema de union
para envolventes estancas, que
permite mayor capacidad modular,
manteniendo la funcionalidad v

el grado de proteccion IP65.

En su continuo proceso de innova-
cién, IDE Electric presenta un nuevo
sistema de unién, que permite enlazar
envolventes estancas entre si, man-
teniendo la funcionalidad v su grado
de proteccién IP65.

Se trata de un concepto que incluye
a la serie Ecology, cajas estancas de
distribucién IP65, y Star, cajas para to-
mas de corriente IP65, y que ha sido
creado respondiendo a las demandas
del mercado, que cada vez requiere
de envolventes de mayor capacidad.

Es un sistema de unién robusto v
de facil instalacion, que consigue
aumentar la capacidad modular de
estas familias, asf como su versatili-
dad; manteniendo en todo momento
sus caracteristicas constructivas vy
de uso, y las garantias de proteccion
frente a la entrada de polvo y agua.

NEW

ECOLOGY
AMPLIACION DE GAMA

R’ AS i
HUEVO SISTEMA DE UNION ECO-5TAR

XISTENTES

SISTEMA DE UNION
ECO-STAR

M nmeconecta
|~1 ~

MMConecta incorpora las unidades
de obra en sus configuraciones

MMConecta acaba de incorporar
una nueva funcionalidad en su con-
figurador online, se trata del cdlculo
de unidades de obra, lo que sin duda
facilita la labor de Estudios de Inge-
nierfa, Arquitectura, Constructoras e
Instaladores.

Como muchos de vosotros conocéis,
mmconfigura.com permite generar
un proyecto con las diferentes solu-
ciones que engloban un puesto de
trabajo (cajas de derivacién, latigui-
llos, regletas de conexion, cajas de
pared o suelo, médulos multimedia..)
pudiendo seleccionar tanto modelos
como cantidades.

Con esta nueva implementacion, una
vez desarrollado el proyecto, podra
generarse las unidades de obra en
formato xls, seleccionando la opcién
«ver unidades de obra», dando paso
a las diferentes partidas con cédigos,
descripciones, precios y desglose de
mano de obra.

Estanovedades es especialmente Util
para prescribir productos, ya que nos
permite ahorrar mucho tiempo en la
definicién del proyecto, teniendo op-
cién de guardar el archivo y enviar di-
rectamente para obtener una oferta
personalizada.

Basta con acceder a mmconfigura.
com, configurar el producto reque-
rido, y generar el producto pulsando
la opcién «afiadir configuracién a mi
proyecto»de laparteinferior derecha.

» Calcula ahora con

Unidades de obra ¢«
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https://www.mmconecta.com/
https://mmconfigura.com/
https://mmconfigura.com/
https://mmconfigura.com/
https://mmconfigura.com/
https://ide.es/esp/noticias/nuevo-sistema-de-union-para-envolventes-estancas-ip65
https://ide.es/esp
https://ide.es/esp/noticias/nuevo-sistema-de-union-para-envolventes-estancas-ip65
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BETTERMANN

Canal WDK
para Aire
Acondicionado

Mejorar la estética de los espacios
sin perder funcionalidad, es el gran
objetivo de la canaleta o canal de ins-
talacion WDK. Para cumplir con ese
gran reto, OBO fabrica este canal con
dimensiones especiales para climati-
zacion.

La proteccién y ocultacion de las tu-
berfas conectadas a los dispositivos
de aire acondicionado (AC) que dis-
curren por la pared de las estancias
es posible gracias a los modelos de
profundidad, desde 40 milimetros
hasta 100mm, obteniendo un resul-
tado acorde a la decoracién interior.
Ademas, contamos una gran variedad
de alturas disponibles. Estas medidas
estan disponibles en color gris piedra
y en color negro intenso, ademas del
clasico blanco puro, todos ellos con
sus accesorios del mismo color elegi-
do, sin diferencia de tono.

La canaleta WDK especialmente di-
sefiada para climatizacién, incluye el
retenedor de cable y tubo, que clipado
desde el interior hace que la instala-
cion de tuberfa o cable no se mueva
unavez colocado enla pared. Modelos
disponibles en PVC o PC/ABS libre de
haldgenos.

Este canal diseflado expresamente
para las instalaciones de AC serd su
mejor aliado para realizar un montaje
de clima sencillo y rdpido.

~ Occident

Occident
«Matogrande»
Nueva Imageny
nueva oficing

«Porque para asegurarlo , todo,
todo y todo ... teniamos que unirnos
todos... para ser mejores»

Nueva Ubicacion:

Nos hemos mudado!! Ahora puedes
venir a visitarnos en nuestra nueva
oficina situada en el barrio de Mato-
grande enla C/Juan Diaz Porlier 4 bajo
15009 A Corufia.

Horario

Contamos con un horario amplio para
adaptarnos a vuestras necesidades y
Sino puedes venir.. Nos desplazamos
a visitarte, ofreciendo el mejor servi-
cio y asesoramiento personalizado a
nuestros clientes.

INVIERNO: 9:00-14:30H
(Lunes aJueves)
15.00-18:30H

9.00-15.00H (Viernes)

VERANO: 8:00-15.00H
(Lunes a Viernes)

OPPLE

LIGHTING.

OPPLE Lighting presenta nuevo
catalogo con novedades

Entre las novedades de 2024, en-
contraras articulos con mayor valor
afiadido: mas luminarias UGR<10;
UGR<16, campana lineal grandes al-
turas, y productos mas eficientes con
CCT switch o multi power, entre otros.
Te presentamos, a continuacion, las
principales novedades:

Ampliamos nuestra familia de pa-
neles:

Panel Lugano. Destacado en ilu-
minacion de bajo deslumbramiento
(UGR<16), equipado de serie con CCT
switch. Este panel tiene una eficacia
de 125Im/Wy CRIS0.

Panel Torino. Realza tus espacios de
oficina con este elegante panel LED
con UGR<19. Al igual que el Lugano,
incorpora CCT switch, CRISO y man-
tiene una eficacia del sistema de 125
Im/W..

Panel Performer Montaje en su-
perficie. Facil de instalar, este panel
es perfecto para sustituir luminarias
de oficina tradicionales, con opciones
para DALIZ y Smart Lighting.

Panel Fino Performer TW DALIDT8:
nuestro Panel Fino Performer estd
ahora disponible también en Tunable
White DALI DT8, adecuado para cual-
quier entorno profesional.

Importantes
downlights:

incorporaciones en

Downlight Performer G2. Luminaria
de alta calidad, con eficacia mejo-
rada de hasta 130 Im/W y CRI >90.
Downlight versatil gracias alinterrup-
tor CCT vy la funcion Tunable White
(2700-6500K).

Downlight Flex EcoMax. Solucién de
downlight flexible, redondo o cuadra-
do, para montaje en superficie y em-
potrado, capaz de cubrir una amplia
gama de cortes de techo. Equipado

OPPLE

Nuevo catalogo
iDISPONIBLE!

ub importantes noy

pple L ng para es

Consulta el catdlogo en OPPLE.ES

con interruptor multipotencia (3 ajus-
tes en cada version) y multi CCT.

Downlight Fino EcoMax G2. Familia
completa de Downlights LED con di-
sefio muy fino (solo 34 mm de altura),
con eficacia mejorada de hasta 120
Im/W e interruptor CCT.

Slim Spot EcoMax. Foco extrapla-
no con sélo 31 mm de altura, alto
CRI>30 e interruptor CCT (2700-
3000-4000K). Controlador externo
sin parpadeo y version de regulacion
por triacde 8 W

Nuevos articulos también en indus-
tria, oficina y residencial

Entre ellos destacanuestro premiado,
Suspendido Lineal Tallinn. Nuestra
luminaria lineal, galardonada con el
IF Design Award, el premio de disefio
mas prestigioso del mundo, ofrece
una sofisticada iluminacion directa/
indirecta disefiada para espacios de
oficina modernos.

En el 4rea residencial, tenemos una
nueva ldmpara de escritorio «BA-
LANCE», con un disefio elegante de
rotacion 320 grados v luz frontal
que elimina cualquier tipo de sombra.
Ademads, con su sensor de control de
luz diurna, optimiza automaticamente
la luz. Otra incorporacion a la carte-
ra residencial es el Bollard/Aplique
Leo, una elegante familia de bolardos
y apliques con avanzado efectode luz
transparente (CL) y confortable luz di-
fusa (FR).

En el drea industrial, presentamos
la Campana Performer Lineal, una
solucién robusta y en disefio rectan-
gular. Esta disponible en tres angulos
de haz de luz diferentes y cuenta con
una eficiencia de 180Im/W, otorgan-
do hasta 54.000Im. Esta campana
tiene versiones de emergencia (EM)
disponibles.

www.0OPPLE.com



https://www.obo.es/
https://www.obo.es/productos/instalacion-del-edificio/sistemas-de-conduccion-de-cables/canales-de-instalacion/canales-de-instalacion/canal-wdk/
https://www.obo.es/productos/instalacion-del-edificio/sistemas-de-conduccion-de-cables/canales-de-instalacion/canales-de-instalacion/canal-wdk/
https://www.occident.com/agente/alfredoramos
https://www.occident.com/agente/alfredoramos
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-lugano
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-torino
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-performer-montaje-en-superficie
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-performer-montaje-en-superficie
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-fino-performer-ugr19-g6
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/downlights/downlight-performer-g2-mw
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/downlights/downlight-flex-ecomax
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/downlights/downlight-fino-ecomax-g2
https://www.opple.es/es/product/luminarias-led-de-interior/spotleds/slim-spot-ecomax
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-de-suspension/suspendido-lineal-tallin
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-de-suspension/suspendido-lineal-tallin
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-de-mesa/lampara-de-escritorio-balance
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-de-mesa/lampara-de-escritorio-balance
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-exterior/urbano/bollard-aplique-leo
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-exterior/urbano/bollard-aplique-leo
http://www.OPPLE.com
https://www.opple.es/es
https://www.opple.es/es
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Optimus ME-200C: Pupitres
microfonicos para emergencias
en sistemas de megafonia

vy alarma por voz

Los pupitres microfénicos ME-200C
de los sistemas COMPACT y OPTI-
MAX2 estan diseflados especialmen-
te para el cuerpo de bomberos. Estos
equipos permiten enviar avisos claros
y precisos durante situaciones de
alarma vy evacuacion de edificios por
incendio, garantizando una comuni-
cacién efectiva y segura en momen-
tos criticos.

Comunicacion eficiente en situacio-
nes de emergencia: En caso de incen-
dio, el sistema de seguridad contra
incendios activa una alarma que se
comunica de inmediato al sistema de
megafonia. En ese momento se corta
cualquier difusién que se esté emi-
tiendo porlos altavocesy se reprodu-
cen mensajes pregrabados a maxima
potencia en las zonas predefinidas
del plan de evacuacién, siguiendo la
secuencia establecida.

Prioridad para la comunicacién en
vivo: Cuando los bomberos llegan al
lugar y necesitan enviar mensajes
en directo, utilizan los pupitres mi-
crofénicos ME-200C. Estos equipos
pueden anular incluso los mensajes
pregrabados para dar paso a las ins-
trucciones en directo, asegurando
que Ias personas reciban la informa-
cibnmasrecientey crucial parala eva-
cuacion segura del edificio.

Seguridad y confiabilidad: Los pupi-
tres microfénicos ME-200C cuentan
con un sistema de seguridad que
evita el envio accidental de avisos. Al
activarse, desencadenan un protoco-
lo de méxima prioridad que facilita la
tareadel cuerpode bomberosy agiliza
la evacuacion del edificio.

Compact

TrLIs

Versatilidad para diferentes ne-
cesidades: El equipo ME-200C se
ofrece en tres versiones,

e ME-200C: Version basica de sobre-
mesa.

e ME-200CZ: Version de sobremesa
conselecciéonde hasta 12 zonas de
altavoces.

e ME-200CZW: Version mural con
seleccion de hasta 12 zonas de
altavoces.

Conectividad flexible: Los micréfo-
nos se conectan en bus al equipo prin-
cipal, que puede ser la matriz modular
COMPACT/UMX-03, los interfaces
IF7/1F8, los amplificadores modulares
IF7P/IF8P, los amplificadores IF7W/
IF8W o el recientemente incorpora-
do COMPACT LITE, que integra una
matriz de audio, 2 amplificadores de
460 W RMS, un cargador de bateria y
control de hasta 8 zonas de altavoces.

Los pupitres microfénicos ME-200C
de Optimus son una herramienta fun-
damental para garantizar una comu-
nicacion efectiva y segura durante
emergencias en edificios. Su disefio
robusto, su sistema de seguridad y su
versatilidad los convierten en la solu-
cién ideal para el cuerpo de bomberos
y para cualquier sistema de megafo-
nia y alarma por voz que requiera una
comunicacion claray precisa en situa-
ciones criticas.

Enlace a la noticia en la pagina web
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Save by Phone Service Center - La
mejor tienda de reparacion de moviles

Save by Phone Service Centernoes
solo una tienda de reparacion de mo-
viles, es el mejor lugar para encontrar
soluciones rapidas vy efectivas para
todos tus dispositivos. En esta tienda
de tecnologfa el compromiso de servi-
cio al cliente es excelente, ofreciendo
unabanicode servicios que van desde
reparaciones exprés hastalaventade
dispositivos reacondicionados, todo
con la garantia de calidad y profe-
sionalidad que solo Save by Phone
Service Center puede dar.

/Tu pantalla estd hecha afiicos? ¢La
bateria de tu mévil se agota mas
rapido de lo normal? ;Tu dispositivo
ha sufrido un encuentro desafortu-
nado con el agua? No importa cudl
sea el problema, el equipo de técnicos
cualificados de Save by Phone Ser-
vice Center est3 listo para abordarlo
con maestria. Conocen la importancia
que tiene tu movil en tu dia a dia, v
se esfuerzan por devolvértelo en per-
fectas condiciones, en la mayoria de
los casos, en menos de 40 minutos y
te dan 12 meses de garantfa en toda
sured de tiendas Save y Phone Ser-
vice Center.

Ademas, disponen de un servicio de
recogida y entrega a domicilio en el
mismo dia dentro de la ciudad y otro
servicio de recogida y entrega a do-
micilio para toda Espafia de manera
gratuita.

Unade las caracteristicas destacadas
de Save by Phone Service Center
es su enfoque en las reparaciones
express, donde puedes dejar tu dis-
positivo y recogerlo en poco tiempo,
Sin tener que preocuparte por largas
esperas. Es importante destacar que
son IRP Apple* (Independent Repair
Provider de Apple) y Servicio Técnico
Oficial de Oppo. ;Qué significa esto?
Que puedes confiar en ellos para re-
parar tu iPhone o tu Oppo con la cali-
dady garantia que estas dos grandes
marcasrespaldan. Ademds, paradarte
aun mas comodidad, ofrecen 2 horas
de parking gratis en cualquiera de
sus tiendas, para que puedas esperar
mientras reparan tu dispositivo con
total tranquilidad.

Pero Save by Phone Service Center
no se limita solo a reparar moéviles;
también ofrece una amplia gama de
dispositivos reacondicionados, todos
en excelentes condiciones y con 24
meses de garantia. Ademas, Save by
Phone Service Center ofrece planes
de financiacion adaptados a todas
las necesidades y bolsillos para poder

pagar tu dispositivo reacondicionado
0 tureparacion en comodos plazos.

Save by Phone Service Center so-
bresale por la gran satisfaccion de
sus clientes que elogian sobre todo
su profesionalidad y gran atencion.
Desde resolver problemas inmedia-
tamente hasta ofrecer soluciones sin
contratiempos, el equipo de Save by
Phone Service Center se destaca
por su conocimiento, amabilidad y efi-
ciencia. Ya sea que necesites reparar
tu movil, adquirir un dispositivo rea-
condicionado o simplemente encon-
trar los mejores accesorios, Save by
Phone Service Center es la decision
mas acertada.

En resumen, Save by Phone Service
Center va mas alld de ser una simple
tienda de reparaciéon de moviles: es tu
aliado en el mundo de la tecnologia,
comprometido en ofrecerte solucio-
nes rapidas, efectivas y amigables
para todos tus dispositivos. Con un
enfoque en la calidad y el servicio
al cliente, Save by Phone Service
Center te da la confianza de que tus
dispositivos estaran en las mejores
manos.

CENTROS DE REPARACION:
A CORUNA

C/FRANCISCOMARINO 14 (ESQUI-
NA PZAPONTEVEDRA, 12)

TELF 981229648 Y 629155853
ACORUNA@SAVESTORE.ES

SANTIAGO

C/REPUBLICA DE EL SALVADOR, 2
TELF 881022176 Y 680970464
SANTIAGO@SAVESTORE.ES

PONTEVEDRA

C/PEREGRINA 18
TELF 986841046 Y 608055463
PONTEVEDRA@SAVESTOREES

GIJON

CC CARREFOUR LOS FRESNOS
(CALLERIO DE ORO,3)

TELF 985991810 Y 689107072
GIJON@SAVESTORE £S
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SACI une fuerzas con e
equipo comercial en la reunion
anual de ventas 2024

saLicru

CONTROLVIT, variadores de
frecuencia que no son solo
productos, son soluciones

SACI, S.A. de Construcciones Indus-
triales, celebré los pasados dias 14
y 15 de marzo la Convencién Anual
de Ventas. Dos jornadas que con-
gregaron a todo el equipo comercial y
directivo de la firma en Madrid, donde
se presentaronlas Ultimas novedades
de producto en gestién de la energfa
y se reforzo la relacién con el equipo.

En los dos dias de reunién celebrados
en Madrid, SACI ha compartido con
todos sus trabajadores los objetivos
y alcance global de las lineas estra-
tégicas que la firma se ha marcado de
cara al ejercicio de 2024. En palabras
de Jests Montalban, CEO de SACH
«el objetivo se puede resumir en la
ambicién de liderar nuestro segmento
de mercado, todo ello con un proce-
so de transformacion y digitalizacién
que reforzard nuestra posicién como
partner de referencia entre clientes y
colaboradores».

Juan Manuel Cumplido, director co-
mercial de la marca espafiola, enfa-
tiz6 la importancia que cobra la con-
vencién anual y los hitos a marcar en
2024 «SACI ha decidido apostar por
el futuro, con soluciones que respon-
den a la demanda actual y futura del
mercado, siempre con una férmula
innovadora en la que contamos con el
apoyo total de nuestros distribuido-
res. Queremos acercar las soluciones
de SACI a los clientes profesionales,
alos especialistas en eficiencia y con-
trol de la energia, con miles de produc-
tos fabricados con 1+D espafiol».,

Ademas del balance de 2023 vy va-
lorar todos los objetivos alcanzados,
la reunién anual defini¢ las lineas de
actuacion para este afio v los objeti-
vos hacia donde dirigir los esfuerzos
comerciales de SACI. También sirvié
el encuentro para la presentacion de
nuevos productos como los senso-
res de baja potencia con salida en
225mV, o el concentrador Gateway
Lite con el que recopilar informacién
de forma masiva para supervisar acti-
vidades de control energético.

Finalmente, la reunién de ventas
2024 puso en valor la gran acogida
que han tenido equipos taninnovado-
res como el contador M2DWIFI-2 v el
analizador de redes SAM3001.

Con la reunién de ventas 2024, SACI
ha puesto rumbo al liderazgo para
afrontar los retos y desafios que pre-
senta el sector, con una red técnicay
comercial motivada, junto a los part-
ners estratégicos, con los que seguir
sumando éxitos.

La serie CONTROLVIT de Salicru es
una innovadora gama de variadores
de frecuencia disefiada para optimi-
zar el rendimiento y la eficiencia ener-
gética en aplicaciones industriales.
Estos equipos permiten un control
preciso de la velocidad de los motores
asincronos, adaptandose a las nece-
sidades de carga en cada momento y
contribuyendo a una importante re-
ducciéon del consumo energético y del
desgaste de la maquinaria.

CONTROLVIT se distingue por ser
una solucién y no solo un producto:
a su disefio optimizado vy elegante, y
con potencias desde los 0,2 kW hasta
los 500 kW en tres modelos distin-
t0s, se suma la atencién del equipo
de Salicru para facilitar su parame-
trizacion, la parte mas complicada en
lainstalacién de cualquier variador de
frecuencia.

EI CV10 (de 0,2 a 2,2kW), el CV30
(de04a75kW)yelCV50(de0,75a
500kW) estan disefiados para cubrir
la mayorfa de las aplicaciones indus-
triales y procesos, y especialmente
valorados por su versatilidad, fiabili-
dad vy facilidad de uso. Son la opcién
preferida tanto para aplicaciones de

baja potencia, donde es crucial una
excelente precisién de control, como
para aquellas de alta potencia que
requieren un control vectorial ajusta-
do para mantener el par adecuado y
asegurar la continuidad operativa. La
gama CONTROLVIT dispone también
del CV30-PV, un variador disefiado
especificamente para aplicaciones
de bombeo solar, que destaca por
su capacidad de convertir eficiente-
mente la energia solar fotovoltaica
en corriente alterna, optimizando asf
el funcionamiento de bombas sumer-
gibles en entornos agricolas y natu-
rales. Tiene también una versién con
armario integrado, la ACV30-PV, con
opciones de conmutacién automatica
y booster.

Con seis décadas de experiencia en
el sector de la electrénica de po-
tencia, Salicru continda liderando la
innovacién v la transferencia tecno-
l6gica, promoviendo la optimizacion,
la eficiencia energética, la reduccién
de costes v el respeto por el medio
ambiente.



https://www.saci.es
https://www.salicru.com/variadores-frecuencia.html
https://www.salicru.com/
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SALTOKI

Convocados los Premios Saltoki
luminacion para reconocer a los
mejores proyectos de 2024

Saltoki convoca los Premios de Ilu-
minacién 2024, un certamen con el
que busca premiar a los mejores pro-
yectos realizados a lo largo de este
afio y en los que se haya utilizado
material adquirido en cualquiera de
sus centros, incluido el que tiene en A
Corufia, en el Poligono de Pocomaco.

Las obras podran presentarse hasta
el proximo 30 de noviembre y para
participar Unicamente habra que re-
llenar un formulario con informacion
sobre el proyecto, asf como adjuntar
fotografias del trabajo desarrollado.

Los premios seran valorados por un
jurado de expertos que decidira, una
vez finalizado el plazo de presenta-
cién de candidaturas, cudles sonlas 3
mejores obras atendiendo a criterios
de creatividad, disefio, tipo de ejecu-
cion, etc.

Los premios para los ganadores seran
un aliciente para presentarse al con-
curso va que en los tres casos seran
viajes a lugares de gran atractivo tu-
ristico y con una especial vinculacion
conlaluzylailuminacion. Asi, el gana-
dor obtendrd un viaje para 2 personas
a The Sphere Las Vegas; el segundo
clasificado una estancia en Parfs, la
llamada Ciudad de la Luz; y, por Ultimo,
el tercero podrd viajar a la Costa de la
Luz, en pleno Golfo de Cadiz.

Ademas, una seleccién de las obras
mas destacadas aparecera en la web
Solucionesdeiluminacion.com junto
a un completo reportaje fotografico
profesional de los proyectos.

SALTOKI

FLEMIN AT

Concurso
de Huminacion 2024

Bases delconcursodisponibles en So-
lucionesdeiluminacion.com

Toda la informacién sobre el con-
curso, las bases de participacion y el
formulario parainscribirse se encuen-
tran ya disponibles en la web Solu-
cionesdeiluminacion.com,  donde
ya pueden verse otras instalaciones
realizadas por los clientes de Salto-
ki con materiales adquiridos en sus
centros y para las que se ha contado
conla colaboracion del equipo técnico
del drea de iluminacion de la empresa.

Entre ellas, instalaciones deporti-
vas como el pabellén Principe Felipe,
construcciones de gran valor arqui-
tectonico como la fachada del Ayun-
tamiento de Zaragoza o edificios rele-
vantes como el reconocible inmueble
ubicadoen lainterseccion de Gran Via
y Callao, en Madrid.

Esta seccién estard en permanente
actualizacién y permitird acceder a
una completay detallada informacion
técnica sobre cada uno de estos pro-
yectos. Una biblioteca de gran valor
para instaladores, ingenierias, despa-
chos de arquitectura e interioristas
que trabajan en el disefio de ilumi-
nacién arquitecténica, decorativa y
técnica.

simon

Jague Mate. El acabado blanco mate
de Simon 270 ha venido a ganar

El blanco es un color neutro, atempo-
ral y que encaja a la perfeccién con
cualquier tipo de decoracién. Permite
aportar toques de color a los proyec-
tos a través de otros elementos efi-
meros o estacionales, como pueden
ser los textiles.

Se tratade unaapuestaseguray muy
versatil. Siademds quieres arriesgar y
afiadirle un plus de disefio y de actua-
lidad ;por qué no combinarlo con una
textura o un acabado mate?

Este acabado es una tendencia en
auge. Es muy limpio ya que apenas se
ensucia. Aparte es elegante y discre-
to vy afiade una sensacion de calidez
adicional gracias a su textura.

Simon, compafiia lider en material
eléctrico y referente en disefio de ilu-
minacion, refuerza su apuesta por el
acabado blanco mate, ya disponible
en las colecciones Simon 100, Simon
82 Concept y Detail y lo incorpora
en su exitosa serie de mecanismos
Simon 270, incluida su estética Mini-
ma. Esta serie completa asi su gama
cromatica v ofrece una seleccién de
tonalidades que se integran perfec-
tamente con todo tipo de materiales,
mobiliario y complementos.

Con una estética reinventada, un di-
sefio neutro y cero intrusivo, se in-
tegra tan bien en cualquier espacio
que parece que siempre hubiera es-
tado ahi. El mecanismo, enrasado a
la pared, busca la minima intrusion y
la madxima funcionalidad, ya que evita
que se acumule suciedad vy alarga su
durabilidad. Una sola superficie lisa
y continua donde las juntas son casi
imperceptibles.

Los diferentes mecanismos de mando
tienen la misma usabilidad y son de
pulsacion progresiva. Toda la super-
ficie de la tecla es Util y ofrece un
tacto uniforme muy agradable con
un recorrido de accionamiento corto
y preciso. Ademas, es 100% pulsante
lo que hace que las teclas vuelvan a la
misma posicién, quedando siempre en
perfecto orden y armonia.

La serie ha sido integrada en el con-
figurador online SmartHome de
Simon, lo que simplifica ain mas el
proceso de eleccién. Esta herramien-
ta esimprescindible para personalizar
un proyecto SmartHome. Garantiza
una prescripcion sencilla v, lo que es
mas importante, evoluciona constan-
temente para adaptarse a las Ultimas
tendencias y necesidades del merca-
do.

Lo que estd claro es que la eleccién
del acabado blanco mate no solo ga-
rantiza un disefio atemporal y versa-
til, sino que también se alinea con las
tendencias actuales en el sectordela
decoracion. Esta eleccion proporciona
una base neutra y adaptable que se
fusiona armoniosamente con cual-
quier estilo decorativo, mientras que
Su acabado mate aporta un plus de
modernidad y sofisticacion.

I'l |I 'Il |I II \ lI I: |



https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.saltoki.com/
https://smartsimon.io/
https://www.simonelectric.com/simon-270
https://www.simonelectric.com/simon-270
https://www.simonelectric.com/simon-270
https://www.simonelectric.com
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Solmad lluminacién S.L anuncia
el comienzo de su Proceso de
Digitalizacion para sumarse

al cambio del sector

Solmad lluminacién S.L, especialista
en laindustria de iluminacién, se com-
place en anunciar el inicio de un emo-
cionante proceso de digitalizacién.

Con una larga trayectoria, de mas de
30 afios en el sector, Solmad Illumi-
nacién S.L estd dando un paso audaz
hacia el futuro al adoptar las Ultimas
tecnologias digitales paraimpulsar su
oferta de productos y servicios. Este
esfuerzo marca un hito significativo
en la evolucién de la empresa vy re-
fuerza su posicién como pionero en la
industria de la iluminacion.

La digitalizacion permitird a Solmad
lluminacién S.L ofrecer soluciones
de iluminaciéon mas inteligentes, efi-
cientes y personalizadas para una
amplia gama de aplicaciones, desde
entornos residenciales y comerciales
hasta proyectos de infraestructura
a gran escala. Ademds, contarad con
una pagina web absolutamente ac-
tualizada que dard graninformacién a
sus clientes, tanto potenciales como
fidelizados, para que puedan navegar
en un catdlogo virtual que les aporte
informacién detallada de todos los
productos que ofrece, de una forma
comoda y responsive. Todo esto abri-
rd nuevas posibilidades en términos
de control, gestién y optimizacion
tanto a nivel externo como interno.

«Estamos emocionados de embar-
carnos en este viaje hacia la digitali-
zacién», dijo Manuel Rueda, CEO de
Solmad lluminacién S.L. «Nuestra
meta es ofrecer a nuestros clientes
soluciones de iluminacién que no solo
satisfagan sus necesidades, sino que
también superen sus expectativas.
Creemos que la digitalizacién nos
permitird hacer exactamente eso, al
tiempo que impulsamos la innova-

cién y la sostenibilidad en nuestra
industria. Queremos estar a la altura
de los tiempos que corren y ofrecer-
les a nuestros clientes las vias mds
cémodas y sequras para que puedan
ver nuestros productos y llevar a cabo
sus pedidos, centrdndonos mucho en
mejorar la experiencia de usuario.
Para esto creemos imprescindible di-
gitalizarse tanto a nivel externo como
interno».

Ademds de mejorar la experiencia
del cliente, la digitalizacién también
posicionard a Solmad Iluminacién
S.L. como un lider en la adopcién de
practicas sostenibles, aunque no sea
de manera inmediata, buscando for-
mulas que ayuden a cuidar nuestro
entorno . Al optimizar el rendimiento
energético y reducir el desperdicio, la
empresa contribuird de manera signi-
ficativa a la conservacion de recursos
y la mitigacion del impacto ambiental.
Por ejemplo, sustituyendo de mane-
ra paulatina el uso de papel para la
creacion de facturas y otro tipo de
documentacién que se podran obte-
ner digitalmente.

Con el lanzamiento de este proceso
de digitalizacién, Solmad Illumina-
cion S.L reafirma su compromiso con
la excelencia, la innovacion vy el pro-
greso. Estd previsto que las primeras
fases de implementacion comiencen
en los préximos meses, y la empresa
espera compartir mas detalles sobre
sus emocionantes avancesenel futu-
ro cercano. Ademas, quieren lanzar el
redisefio de su identidad de marca, ya
que han visto que este era el momen-
to ideal para actualizarlo y anunciar
ambos hitos de manera conjunta.
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Sonepar Espana firma un acuerdo
con Nexans para el reciclaje de cable

Sonepar ha firmado un acuerdo con
Nexans para la recogida vy reciclaje
de cable en todas Ias delegaciones
y centros logisticos del distribuidor
BB en Espafia. £l proceso garantiza
la total trazabilidad de los cables y lo
lleva a cabo Nexans con una empresa
externa dedicada a la recuperacion,
reciclaje y revalorizacion de residuos.

Sonepar es la primeraempresa en Es-
pafia que participa en este proyecto
de Nexans, cuyo objetivo es promo-
ver la circularidad en el sector dando
unanueva vida alosrestos de cable a
través dela recuperacion de sus com-
ponentes como el cobre, el aluminio
y el plastico. El pasado afio Sonepar
Espafia recicl6 con esta iniciativa un
total de 46.000 kilogramos de cables.

Los cables restantes se trituran para
producir granalla de cobre y aluminio,
que se reutiliza en la fabricacién de
nuevos cables y otros productos. Los
plasticos aislantes también se utilizan
para diferentes fines como, por ejem-
plo, la fabricacién de piezas sélidas de
plastico.

«Para Sonepar es todo un privilegio
trabajar junto a nuestro partner Ne-
xans en la promocion de soluciones
sostenibles, Nuestra aspiraciéon es
que este acuerdo para el reciclaje del
cable sea un éxito y ejemplo que nos
impulse a sequir desarrollando accio-
nes conjuntas entre proveedores y
distribuidores que potencien la circu-
laridad en nuestro sector», ha indica-
do Alberto Martinez, Vicepresidente
Marketing y Desarrollo de Negocio de
Sonepar Espafia.

Joaquin Gelaberto, Director de Ne-
xans |beria ha afirmado: «Nexans se
enorqullece de asociarse con Sonepar
en esta iniciativa clave para promover
la sostenibilidad en el sector eléctri-
co. Como lider en soluciones de ca-

bleado y electrificacién, entendemos
la importancia de adoptar prdcticas
responsables que reduzcan nuestro
impacto ambiental. Este acuerdo re-
fleja nuestro compromiso continuo
con la economia circular y la gestion
responsable de recursos. Creemos fir-
memente en la necesidad de transfor-
mar la industria hacia un modelo mds
sostenible, y esta colaboracién es un
paso significativo en esa direccién»

Asimismo, Alberto Martinez ha de-
tallado que «Sonepar ocupa una po-
sicién Unica en el corazén del ecosis-
tema eléctrico, y como lider mundial
en la distribucién B2B de productos,
soluciones y servicios relacionados,
defendemos un futuro mds respon-
sable, fomentamos las mejores prdc-
ticas ambientales y promovemos la
transicién hacia soluciones de ener-
gia limpia y con bajas emisiones. Tra-
bajando junto a nuestros partners,
colaboradores, y clientes avanzamos
hacia nuestro objetivo de crecimiento
sostenible que respeta el medioam-
bientex.

«Este partenariado no solo demues-
tra nuestro compromiso con la cir-
cularidad de los materiales, sino que
también resalta nuestra dedicacién
a trabajar con socios que comparten
nuestros valores y objetivos. Juntos,
esperamos sequir liderando el cami-
no hacia un futuro mds sostenible
en el sector eléctrico», ha afiadido
Gelaberto. Durante mdas de un siglo,
Nexans ha jugado un papel crucial en
la electrificacion del planeta y se ha
comprometido a electrificar el futu-
ro. EI Grupo encabeza el avance hacia
el nuevo mundo de la electrificacion:
seguro, sostenible, renovable, descar-
bonizado y accesible para todos, y se
ha comprometido a conseguir emisio-
nes netas cero para 2050.



https://solmad.es/
https://sonepar.es/reciclaje-cable-nexans/
https://sonepar.es/?cmplz-force-reload=1716219035590
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Guia de servicios
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ASESORIA TECNICA

¢ Asesoramiento en la interpretacion de los
distintos Reglamentos y Normativa del
sector.

e Asesoramiento sobre cuestiones
relacionadas con las Compafifas
Suministradoras y las Administraciones
Publicas.

ASESORIA JURIDICA

Asesoria juridica general que incluye la
consulta personal en el despacho de los
asesores o la consulta telefénica, asf como la
confeccién de escritos relacionados con los
temas consultados.

[

TRAMITACIONES

e Tramitacién de expedientes de BT, ATy
Telecomunicaciones.

e Asesoramiento para la tramitacion
telematica de instalaciones de
Electricidad y Telecomunicaciones.

e Tramitacién de altay modificacion de
empresas instaladoras BT, AT y
Telecomunicaciones.

¢ Apoyoy asesoramiento para el registro en
el REAy firma electrénica.

e Tramitacién de la Tarjeta del Metal.

z

PROGRAMA INFORMATICO CONFECCION
DEM.T.D.y C.L.Es

Programa informatico FEGA-PC, una
herramienta Gtil, sencilla y de facil manejo,
que permite la confeccién rapida de M.T.D.'s
yC.LE's.

]

BOLSA DE TRABAJO

«2

SEGURO DE RESPONSABILIDAD CIVIL

Pdliza colectiva de seguro de

Responsabilidad Civil, R.C. Patronal, y R.C.

Cruzada.

ACTIVIDADES PRINCIPALES QUE CUBRE LA

POLIZA: instalaciones, reparaciones y

montajes eléctricos en general tanto de baja

como de alta tensién, asi como de

telecomunicaciones.

ACTIVIDADES ADICIONALES QUE CUBRE LA

POLIZA: instalaciones, reparaciones y

mantenimiento de sistemas de proteccion

contraincendios, instalaciones térmicas,

fontanerfa, calefaccion, climatizacion,

frigorificas, recipientes a presion.

COBERTURAS:

* R.C.3.000.000¢.

e R.C Patronal: 3.000.000€ - 450.000€/
victima.

¢ Franquicia: 300 € General / 1.500€
Técnicos.

—

A

ACTIVIDADES DE FORMACION

Actividades sin coste alguno paralos

asociados:

¢ Cursos de reciclaje profesional para la
formacién permanente.

¢ (Cursos de gestién empresarial.

e Charlay cursillos sobre temas técnicos de
interés profesional.

SERVICIO DE TRAMITACION DE
EXPEDIENTES CON LA DISTRIBUIDORA
Servicio de gestion de expedientes. ASINEC
se encarga de la apertura del expediente, de
la resolucion de problemas, del seguimiento
durante todo el proceso, de revisar los
estudios técnico-econémicos, y de preparar
y adjuntar la documentacion necesaria hasta
cerrarlo y obtener el CUPS para poder
realizar la contratacion.

&S

—
INFORMACION GENERAL AL ASOCIADO
Mediante circulares, correos electrénico y
otros medios se informa a los asociados de
todas las novedades que pueden afectar al
ejercicio de la profesidn, con especial
incidencia en la normativa técnica; cambios
en los procedimientos administrativos,
tramitaciones, subvenciones y registros;
disposiciones en materia de PRL; Convenio
Colectivo; normas y otras novedades que
afectan alas compafiias suministradoras,
realizacién de jornadas, etc.

CONVENIOS DE COLABORACION

El asociado puede beneficiarse de
numerosos convenios establecidos a nivel
nacional o provincial, o que son suscritos por
asociaciones empresariales ala que
pertenece la asociacion.

8
88

PARTICIPACION EN OTRAS

ORGANIZACIONES

Nuestros asociados, a través de ASINEC,

son miembros de las siguientes

organizaciones profesionalesy

empresariales:

e FEGASINEL, FENIE C.E.C, C.EG.,
C.E.0.E, CE.lL etc

—

PAGINA WEB

En la pagina Web de ASINEC podra
consultar toda la informacion actualizada
referente a normativa, legislacién, eventos,
listado de asociados, noticias, hemeroteca,
revistas cursos, eventos, enlaces de interés,
etc.

Ademas el asociado podrd acceder al drea
interna, donde tendra toda la informacion
remitida por ASINEC (circulares, e-mails,
convenios, etc).

ASINEC

ASOCIACION PROVINCIAL DE INDUSTRIALES
ELECTRICISTAS Y DE TELECOMUNICACIONES
DE A CORUNA

Rafael Alberti 7,1° D
15008 A Corufia
Tel. 981 299 710

asinec@asinec.org
www.asinec.org


https://asinec.org/
https://asinec.org/
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Frases para a reflexion

«Me da igual que me hablen o
me dejen de hablar, uno respira
aire no gente»

Steve Martin

«No podemos estar en modo de
supervivencia. Tenemos que
estar en modo de crecimiento».

Jeff Bezos.

«Si no pierdes, no puedes
disfrutar de las victorias».

Rafael Nadal.

«Sétu misrr;o. Todos los demds
puestos estdn ocupados».

Oscar Wilde.

«La mejor forma de olvidar las
malas cosas de la vida es
aprender a recordar las cosas
buenas».

Mark Amend.
«Solo se vive una vez. Pero si lo

haces bien, una vez basta.»
Mae West

Rincon para

«A veces nuestras canciones
Jfavoritas suelen contar una parte
de nuestra historia»

Andénimo

«El optimismo puede ser mds
poderoso que un escuadron de
tanques.»

General Rick Hillier

«El tinico modo de hacer un gran
trabajo es amar lo que haces.»

Steve Jobs

«Cuéntamelo y me olvidaré.
ensériamelo y lo recordare.
involucrame y lo aprenderé.»

Benjamin Franklin

«La mejor forma de predecir el
futuro es credndolo.»

Peter Druker
«Uno no cambia por nadie, uno

mejora por quién se lo merece»
Andénimo

O humor

«No me siento viejo porque tenga
tantos afios tras de mi, sino por
los pocos que tengo por delante.»

Epharaim Kishon

«Invertir en conocimientos
groducg siempre los mejores
eneficios.»

Benjamin Franklin

«La educacion y la cortesia
abren todas las puertas.»

Thomas Carlyle

«Muchas veces lo que se calla
hace mds impresion que lo que se
dice.»

Pindaro

«Prefiero saber apreciar lo que
no puedo tener, que tener lo que
no soy capaz de apreciar.»

Orison Swett Marden

«El destino es el que baraja las
cartas, pero nosotros somos los
que jugamos.»

William Shakespeare

«0 Lecer de Isolino» Publicado en La Voz de Galicia por Xaquin Marin

IMAXIHAS UM
MUMDO SEM
EMCHUFES ¢

QUE SERIA
EATOM DE TAMTO
ASESOR?




fenie Gnergia

Impulsa tu carreray amplia tu negocio

Hazte Agente Energético
fenie Cnergia

La compania de los instaladores
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Electricidad Eficiencia Movilidad  Autoconsumo

Obtienes remuneracion Amplias tu negocio
permanente O con nuevos
productos y
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Recibes apoyo y Formas parte
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https://www.fenieenergia.es/es

Un compromiso = el conocimiento
Un reto = la eficiencia

Nuestro objetivo

MEJORAR DIA A DIA

Aportando valor al protesional
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GALICIA

DELEGACION A CORUNA DELEGACION DE FERROL
Pol. POCOMACO Quinta Avda. 52 - E11 E12 Os Ceramistas (Fol. Ind. Rio do Pozo), 110- 111 bajo
15190 A CORUNA 15573, Maron (A Coruna)
Telf.: +34 981 295 355 Telf.: +34 981 330 035
DELEGACION DE VIGO DELEGACION LUGO
Camifio da Raposeira n® 16 Sardoma Parque Empresarial de Foz. Parcelas 38-39 Fazouro
36214 VIGOD [Pontevedra) 27789, Foz (Lugo)

Telf. +34 986 260 626
metalux.es


http://www.metalux.es/



