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Otro tema de importancia fue el cambio de 
Vicepresidencia ya que D. Juan Andrés Ló-
pez Fouz de INSTELEC, deja el testigo a Dña. 
Silvia Comba Rodríguez de OSMOS. Juan An-
drés además de vicepresidente desde el 2019 
anteriormente desempeñó durante 8 años el 
cargo de presidente de la Asociación y cua-
tro de vicepresidente, siendo miembro de la 
Junta Directiva desde el 2003. Agradecemos 
enormemente a Juan el tiempo y el esfuerzo 
que invirtió durante todos esos años por el 
bien del colectivo de instaladores.
En lo que se refiere a las inquietudes de las 
empresas instaladoras en estos momentos 
la mayor preocupación no es la falta de car-
ga de trabajo, ya que estamos en un nivel 
alto de ocupación, sino la falta de mano 
de obra cualificada que ya está empezan-
do a considerarse un grave problema. Los 
asociados aportaron distintas ideas que a 
largo plazo podrían solucionar el problema, 
formando a gente que no ha cursado los 
ciclos, contratando personal de otros paí-
ses interesados en la 
profesión, etc. Des-
de ASINEC además 
de la continua rela-
ción con los centros 
de formación profe-
sional intentaremos 
implementar las 
ideas aportadas para 
conseguir nutrir al 
sector de personal.
En cuanto a la rela-
ción con la Conse-
llería de Industria 
en estos momentos 
y desde hace meses 
estamos a la espera 
de mantener una re-
unión entre la Fede-
ración y el Director 
Xeral, para poder 
aclarar distintos 
asuntos de impor-
tancia para los insta-
ladores y que están 
pendientes desde 
hace tiempo, son temas que nos urge resol-
ver y que no entendemos esta desidia de la 
administración por atender a un colectivo 
que en las Asociaciones Gallegas supera los 
5000 puestos de trabajo.
No obstante, aunque tenemos obstáculos 
que superar no todo es desfavorable ya 
que nuestro sector es afortunado en car-
ga de trabajo, continuamente se nos están 
presentando nuevos modelos de negocio y 
nuevos nichos de trabajo. Para estar prepa-
rados para estos cambios uno de los puntos 
más importantes es la formación y es ahí 
donde está presente ASINEC lanzando con-
tinuamente jornadas y cursos que ayuden a 
las empresas a afrontar estos nuevos retos.

Editorial

El pasado mes de abril, como todos los 
años celebramos nuestra Asamblea 
General Ordinaria y Cena De Confra-

ternidad, un evento al que este año asistie-
ron más de 300 compañeros de profesión, 
entre asociados en activo y jubilados, re-
presentantes de entidades colaboradoras e 
invitados, que sin duda disfrutaron de un 
gran día con un ambiente inmejorable.
Para los asistentes se trata de un aconteci-
miento más identificado con una fiesta que 
con una jornada de trabajo, aunque tiene 
las dos vertientes, y la sensación que nos 
queda una vez finalizado es la de unas horas 
bien aprovechadas en las que han aflorado 
nuestras inquietudes, hemos fortalecido 
nuestras relaciones y hemos intercambiado 
opiniones, algo que aunque parece sencillo 
de conseguir en los tiempos que corren y 
con la presión que tenemos que soportar no 
es tan asequible.
En la Asamblea el orden del día además de 
los puntos habituales de cada año como el 
movimiento de asociados, informe audito-
ría y la parte estrictamente económica, que 
en 2023 fue positiva, también se trataron 
otros asuntos de interés para nuestros aso-
ciados, motivado porque desde la Junta Di-
rectiva somos conscientes de la necesidad 
de abordar temas actuales y que preocupan 
al sector.
Uno de los temas tratados fue el incremento 
del importe de cobertura por víctima en 
las pólizas de R.C. Tal y como se expuso 
en Asamblea está obligación de ampliar 
la cobertura nace del Plan de Inspección 
en Materia de Seguridade Industrial que 
se ha desarrollado en Galicia. Entre los re-
quisitos que establece el REBT para poder 
habilitar una empresa instaladora pide que 
tengamos contratada una póliza que pueda 
garantizar al tercero la reposición de los 
daños que provoquemos en el ejercicio de 
nuestra actividad. En este punto Industria 
interpreta que la cantidad mínima definida 
por el reglamento tiene que dar cobertura 
tanto a daños materiales como a daños a 
personas. A nuestro entender el dilema está 
en que el propio reglamento no especifica 
si la cuantía mínima fijada para cubrir los 
daños que podamos provocar con nuestra 
actividad se refiere a daños materiales o a 
daños personales. Este asunto se trató en 
Asamblea donde se informó de las con-
sultas realizadas al respecto, y de la solici-
tud de presupuesto de modificación de la 
cobertura a la compañía aseguradora. Se 
acordó realizar la modificación de la póliza 
dejando en manos de la Junta Directiva la 
negociación de la parte económica con la 
aseguradora. En estos momentos ya hemos 
cerrado la negociación y se ha conseguido 
incrementar el límite por víctima abonando 
una pequeña diferencia.

«
en estos momentos entre 
las inquietudes de las em-
presas instaladoras la mayor 
preocupación no es la falta 
de carga de trabajo, ya que 
estamos en un nivel alto de 
ocupación, sino la falta de 
mano de obra cualificada

»
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Lo que hay que ver	

Son ya muchos números de la Revista 
ASINEC donde llevamos advirtiendo de la 
necesidad de realizar un mantenimiento 
preventivo de las instalaciones eléctricas. 
En este mismo número se recoge la parti-
cipación de la Asociación en una jornada 
sobre prevención y extinción de incendios 
en las comunidades de vecinos. 
Y es que al final, sucede. En las fotos que 
nos han hecho llegar se muestra el incendio 
ocurrido en una centralización de contado-
res y como se ha visto reducida a cenizas. 
Desconocemos cual ha sido el motivo con-
creto del incendio, pero seguramente si se 
hubiese realizado un mantenimiento de la 
instalación posiblemente no hubiese suce-
dido y la comunidad se hubiese ahorrado un 
buen susto y los consiguientes inconvenien-
tes de quedarse sin suministro eléctrico. 

Por suerte, en este caso el incendio afectó 
únicamente a la centralización de conta-
dores. Por eso es tan importante que las 
comunidades de propietarios entiendan 
que es necesario reformar las instalaciones 
de enlace para dotarlas de los necesarios 
elementos de seguridad (cerramientos y 
puertas resistentes al fuego, elementos de 
la instalación auto extinguibles, instalación 
de extintores…) que recoge la normativa de 
baja tensión y la de instalaciones contra in-
cendios. 
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Bienvenidos

A todos y cada uno de ellos les damos nuestra más cordial bienvenida al colectivo de ins-
taladores electricistas y de telecomunicaciones de A Coruña.

SOMOS SOLUCIONES
+EXPERIENCIA

sonepar.es

Descubre más aquí

Indicamos a continuación las nuevas incorporaciones tanto de asociados como de 
socios colaboradores que se produjeron desde el Nº 105 de nuestra publicación: REVISTA 

ASINEC.

Nuevos asociados

Santiso Sánchez, José Manuel de Toques.
Nogueira Hernández, Yosvany de A Coruña.
Paz Meiras, Iván de A Coruña.
Pallas Aldao, David de A Laracha.

Nuevos socios colaboradores

SALICRU, S.A.

SOLUCIONES DE PREVENCIÓN Y SALUD, 
S.L.U.

https://www.grupoelectrostocks.com/
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Asamblea General Ordinaria

Dentro de sus atribuciones como presidente de la Aso-
ciación, Ramiro Bello Ferreño convocó a los asociados 
a la Finca Montesqueiro para la celebración de la Asam-
blea General Ordinaria el pasado 19 de abril, desarro-
llada este año bajo el lema «Xuntos Somos Máis». El 
desarrollo de la Asamblea está previsto en los estatutos 
de ASINEC y ha de llevarse a cabo durante los cuatro 
primeros meses del año y podrán acudir a la misma los 
representantes de las empresas asociadas. 
Aprovechando la concurrencia de asociados, se orga-
nizó una «Cea de Confraternidade» a la que también 
acudirán los socios colaboradores, jubilados e invitados 
que guarden relación con ASINEC o formen parte de or-
ganismos oficiales, rondando los 300 asistentes en total.
La organización de la Asamblea General Ordinaria y 
posterior cena corre a cargo del personal de la Asocia-
ción, dirigida fundamentalmente desde la gerencia, y 
comienza a prepararse con mucha antelación sobre la 
fecha seleccionada tanto para la elección del emplaza-
miento como para su desarrollo. 
La primera convocatoria de la Asamblea estaba progra-
mada para las 18 horas, pero sin embargo fue necesario 
esperar a las 18:30 horas para contar con el quorum 
necesario y poder dar comienzo a la misma. El orden 
del día había sido remitido a los asociados en la Circular 
07/2024 el día 1 de abril junto con la memoria técnica de 
actividades y el informe de auditoría. 
Los puntos a tratar durante la asamblea fueron los si-
guientes: 
•	 Lectura y aprobación, si es el caso, del acta de la 

asamblea general ordinaria del 21.04.2023. 
•	 Informe del presidente. 
•	 Presentación y aprobación, si es el caso, del balance 

de ingresos y gastos del ejercicio 2023. 
•	 Propuesta y aprobación, si es el caso, del presupuesto 

de ingresos y gastos del ejercicio 2024. 
•	 Movimientos de asociados en el año 2023. Propuesta 

de altas y bajas. 
•	 Propuesta de modificación cargos comité ejecutivo. 
•	 Ruegos y preguntas.

EVENTO

Fecha:	 19 DE ABRIL

Lugar:	 OLEIROS 
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El acta correspondiente a la asamblea del año anterior 
había sido remitida a los asociados con antelación a la 
celebración de la asamblea por lo que se procedió a su 
aprobación unánime sin realizarse una nueva lectura. 
En el segundo punto, tomó la palabra el presidente de 
la Asociación para hacer un análisis de la situación de 
la Asociación y del estado general del sector. A conti-
nuación tomó la palabra el secretario de la Asociación 
que fue presentando a los asistentes la memoria de 
actividades realizadas por ASINEC durante el año 2023. 
El documento de la memoria recoge todas y cada una 
de las acciones llevadas a cabo, tanto en relación con 
las gestiones realizadas como las actividades de forma-
ción, las reuniones de los diferentes órganos adminis-
trativos o con los diferentes entes y organismos. 
Durante la exposición se presentó el informe de la au-
ditoría a la que voluntariamente se somete ASINEC cada 
cuatro años y que recoge mediante este estudio la salud 
y la buena gestión realizada por la dirección de ASINEC. 
Otro aspecto importante de la exposición del secretario 
es el punto referido al seguro de responsabilidad civil 
colectivo que tienen contratado a través de ASINEC gran 
parte de las empresas asociadas. 
El tercer y cuarto punto del orden del día tuvo que ver 
con la gestión económica de la Asociación, tanto con el 
balance económico del año 2023 como en la previsión 
de ingresos y gastos para el año 2024. Ambos puntos se 
aprobaron por unanimidad.
El siguiente punto del orden del día fue la validación 
del movimiento de altas y bajas de asociados durante 
el año 2023, siendo refrendado del mismo modo por 
los asistentes. 
Además de los puntos habituales en el orden del día, el 
presidente quiso informar a la asamblea de la incorpo-
ración de Silvia Comba Rodríguez como vicepresidenta 
en sustitución de Juan Andrés López Fouz que conti-
nuará en la Junta Directiva como vocal. 
Para finalizar la Asamblea tuvo lugar un turno de ruegos 
y preguntas durante el cual los miembros de la directiva 
respondieron a lo planteado por los asociados. 
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Una vez que el presidente dio por concluida la Asam-
blea dio comienzo la denominada «Cea de Confrater-
nidade». El día acompañó en lo meteorológico y fue 
posible celebrar la primera parte de la cena en los 
jardines de finca. 
El apartado gastronómico de esta primera parte se 
realizó mediante una degustación de pinchos y tapas 
mientras los asistentes departían animadamente, for-
mándose corrillos que gracias a este formato, permite 
que sean dinámicos y que por lo tanto el número de 
interacciones sea mayor.
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¡Solo para asociados!
Lista de difusión 

Whatsapp ASINEC
Solicita tu alta en la lista de difusión y 
podrás disfrutar de toda la información al 
instante, circulares, emails, noticias, etc.

https://optimusaudio.com/es/
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Expertos en soluciones

PLC’s y HMI Cuadros Eléctricos

www.grupoelektra.es

REDES DE 
COMUNICACIÓN

SEGURIDAD EN 
MÁQUINAS

CLIMATIZACIÓN

DIGITAL INDUSTRY

COMPONENTES PARA 
CUADROS ELÉCTRICOS

INSTRUMENTACIÓN

COMPONENTES 
DE EDIFICIO

ILUMINACIÓN

CONDUCTORES 
ELÉCTRICOS

TRANSICIÓN 
ECOLÓGICA Y DIGITAL

AUTOMATIZACIÓN 
INDUSTRIAL

AUTOMATIZACIÓN DE 
EDIFICIOS

ENERGÍA SOLAR-
FOTOVOLTAICA

VEHÍCULO ELÉCTRICO

TRANSPORTE Y 
DISTRIBUCIÓN DE ENERGÍA

EFICIENCIA 
ENERGÉTICA

https://www.grupoelektra.es/es
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Posteriormente se condujo a los asistentes a los salones 
de la finca para degustar el plato principal y el postre. 
Finalizada la cena, se procedió a la entrega de insignias 
a los asociados que llevan más de 25 años en la profe-
sión y más de cinco consecutivos como miembros de 
ASINEC. 
Este año fueron impuestas las siguientes insignias:
•	 José María Romero Rodríguez (VIPLARO, S.L.)

•	 Juan José Santiso Rumbo (SANSIGA, S.L.)

•	 José Ángel Sanjurjo Espiño (S3 SYSTEM & SOLUTIONS, 
S.L.)

•	 José Manuel Raña Bello (INSTALACIONES J. M. RAÑA, S.L.)

•	 José Javier Vázquez Puga (INELCA, S.L.)

•	 José Manuel Vila Collazo (INELCA, S.L.)

•	 Julio García Pérez (no pudo asistir a recogerla)
•	 Francisco Dopico Rodríguez
•	 Manuel Ángel Fraga Vilas
•	 José Antonio Señarís Pazos (CABLISEÑA, S.L.)

•	 Antonio Barbeito Sande (ELECTRICIDAD ANTONIO BAR-
BEITO, S.L.)

•	 Fernando Baldomir Souto
•	 Lino Casal Neira
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ENTIDADES QUE COLABORARON CON EL SORTEO DE REGALOS

ANTONIO PAZOS, S.A. (ANPASA)
BANCO SABADELL, S.A.
CIRCUTOR, S.A.
CLAVED
DIEXFE, S.L.
DIGAMEL, S.A.
DISTRELEC NOROESTE, S.L.
EFAPEL, S.A.
ELECT. Y CONTRATAS EDISON 
GALICIA, S.L. (EDIGAL)
ELECTRO AVILÉS, S.A.
ELEKO TECNOLOGÍA E INNOVACIÓN, S.L.
FARHO, S.L.U.

FERMAX ELECTRÓNICA, S.A.U.
FERNANDO GRANERO 
GALEGA DE SOFTWARE 
ESPECIALIZADO, S.L.U.
GALEKTRA XXI, S.L.
GESEME 1996, S.L.
GRUPO ELECTRO STOCKS, 
S.L.U. (GES-KILOVATIO)
INSTALECTRA
LMT ABOGADOS
ITW ESPAÑA, S.L.U. (SPIT)
JOSÉ RAMÓN ANTELO GERPE 
(ANTELO SEGUROS)

MEGANOR MATERIAL ELÉCTRICO, S.L.U.
METALUX GALICIA, S.A.U.
MM DATALECTRIC, S.L. (MM CONECTA)
OBO BETTERMANN, S.A.
S.A. DE CONSTRUCCIONES 
INDUSTRIALES (SACI)
SALICRU, S.A.
SALTOKI A CORUÑA, S.L.
SCHNEIDER ELECTRIC ESPAÑA, S.A.
SGS TECNOS, S.A.
SOLMAD ILUMINACIÓN, S.L.
SONEPAR IBÉRICA SPAIN, S.A.U.
UFD DISTRIBUCIÓN ELECTRICIDAD, S.A.

Tradicionalmente se reserva para el último acto de la 
jornada el sorteo de regalos cedidos por entidades co-
laboradoras. Se trata este de un momento distendido 
dentro del ambiente festivo de la jornada en el cual, 
conducido por el personal de la Asociación se van ex-
trayendo de la urna por manos inocentes los números 
ganadores de este sorteo. 
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43 AÑOS CONECTADOS CON EL 
INSTALADOR PROFESIONAL

   +80 PUNTOS DE
   VENTA EN ESPAÑA

Puntos de venta especializados en 
material eléctrico, automatización, 
climatización y fontanería

SANEAMIENTO,
COCINA Y GRIFERÍA      

TELECOMUNICACIONES      MOVILIDAD
ELÉCTRICA

CABLE-CONDUCTOR

ESPECIALIZADOSCANALIZACIÓN
Y CONDUCTOS

ILUMINACIÓN CLIMATIZACIÓNINDUSTRIAL RESIDENCIAL FONTANERÍA

ENERGÍAS
RENOVABLES

SOLUCIONES TÉCNICAS GES

ENERGÍAS 
RENOVABLES

IoT VEHÍCULO 
ELÉCTRICO

INDUSTRIA

ESPECIALIZACIONES

GES eCOMMERCE (24h/365d)
www.ecommerce.grupoelectrostocks.com

Súmate al azul GES
www.grupoelectrostocks.com

C/ Severo Ochoa, 79 Pol Ind La 
Grela, 15008, A Coruña
coruna@kilovatiogalicia.com 
Tl. 981 173 300

Vía Faraday 41A, Pol. Ind. del Tambre
15890 SANTIAGO DE COMPOSTELA, A CORUÑA
santiago@kilovatiogalicia.com
Tl. 981 555 804

C/ Jesús Fernández Pita 122,
15773 Narón, A Coruña
naron@kilovatiogalicia.com
Tl. 981 063 999

SANTIAGO NARÓN

https://www.grupoelectrostocks.com/
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Nació en Lugo en 1974. Licenciado en Ciencias Físicas, espe-
cialidad de Física Fundamental, e ingeniero industrial, espe-
cialidad de Técnicas Energéticas. Realizó un Máster Univer-
sitario en Gestión de Energías Alternativas. 

Pertenece al cuerpo facultativo superior de la Xunta de Ga-
licia, escala de ingenieros industriales.

Entre 1997 y 2001 trabajó en el sector privado, en el ámbito 
de la consultoría de sistemas de la información.

Desde junio de 2001 hasta octubre de 2015 trabajó en el 
Instituto Enerxético de Galicia, ocupando diferentes pues-
tos. 

Desde noviembre de 2015 hasta septiembre de 2020 ocupó 
el puesto de vicesecretario general en la Vicepresidencia 
y Consellería de Presidencia, Administraciones Públicas y 
Justicia.

Desde septiembre de 2020 hasta junio de 2023 ocupó el 
puesto de secretario general técnico de la Consellería do 
Medio Rural.

En junio de 2023 fue nombrado secretario general de Indus-
tria y, tras los cambios organizativos realizados en la Xunta 
de Galicia en abril de 2024, ocupa el puesto de secretario 
general de Industria y Desarrollo Energético.

En este nuevo número de la revista ASINEC entrevis-
tamos a Nicolás Vázquez Iglesias que ha sido recien-

temente nombrado Secretario General De Industria y 
Desarrollo Energético de la Consellería de Economía 
e Industria.
Desde la Asociación agradecemos su participación para 
conocer su opinión sobre las principales preocupacio-
nes y demandas del colectivo de empresas instaladoras 
de nuestro país y al mismo tiempo cuales son las inicia-
tivas que se desarrollarán desde la Consellería.
ASINEC: Aunque hace menos de un año desde su nombra-
miento como secretario general de Industria, seguro que ya 
conoce las principales preocupaciones de nuestro sector en 
cuanto al funcionamiento de la sede electrónica. ¿Podría 
indicarnos en líneas generales los problemas detectados y 
las medidas encaminadas a su resolución?
NICOLÁS Vázquez: Efectivamente, a lo largo de estos 
meses he tenido conocimiento de distintas preocupa-
ciones transmitidas por parte del sector de electricis-
tas, y también por parte de otros sectores del ámbito 
de la industria. En realidad, más que preocupaciones, 
yo diría que son, en general, reflexiones acerca de los 
diferentes procedimientos administrativos y, especial-
mente, sobre los medios electrónicos que se utilizan 
en las relaciones entre los diferentes sectores y las ad-
ministraciones públicas. Afortunadamente, estas re-
flexiones conducen a propuestas de mejora que, aun-
que en ocasiones requieren un tiempo de maduración 
y desarrollo, finalmente, en la mayoría de los casos, 
se acaban implantando y mejoran los procedimientos 
administrativos, especialmente desde un punto de vista 
de su agilización. 
En este sentido, en los próximos años vamos a conti-
nuar mejorando la sede electrónica, tratando de opti-
mizar los procedimientos administrativos, en general, 
pero también avanzando en cuestiones más operativas 
como puede ser la mejora en la automatización y el in-

Entrevista a 

Nicolás 
Vázquez 
Iglesias

SECRETARIO XERAL DE 
INDUSTRIA E DESENVOLVEMENTO 
ENERXÉTICO

CONSELLERÍA DE ECONOMÍA E 
INDUSTRIA
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tercambio de información y archivos en las diferentes 
plataformas. El objetivo último, sin duda, debe ser la 
desburocratización y la simplificación administrativa.
ASINEC: En el año 1997 se publicó en Galicia una orden por 
la que se unificaban los criterios a seguir en la aplicación 
del reglamento electrotécnico (en aquel momento el del año 
1973) y en el año 2015 se puso en marcha la tramitación 
telemática con la que se pretendía que sirviese para el mis-
mo fin. Sin embargo, los profesionales que trabajen en una 
u otra provincia tienen que atender a criterios distintos 
como puede ser el cálculo de aforo, la documentación a 
presentar en el caso del registro de las instalaciones o en la 
clasificación de las instalaciones. ¿Cómo podríamos resolver 
estas diferencias de criterios? ¿Sería posible crear mesas de 
trabajo entre esta secretaría xeral y el colectivo de empresas 
instaladoras (FEGASINEL) en las que mantuviésemos una 
coordinación para conseguir una mayor homogenización 
de procedimientos y criterios para lograr esta unificación? 
nicolás vázquez: Para contextualizar, hay que tener 
en cuenta la gran complejidad intrínseca que va siem-
pre asociada a los reglamentos de seguridad industrial, 
de manera que algunos requerimientos técnicos son 
susceptibles de diversas interpretaciones. Y, adicional-
mente, existe también un gran número de normas téc-
nicas (EN-UNE) que llevan anexas estos reglamentos. 
Por tanto, esta es una cuestión compleja, pero en la que 
ya se han hecho importantes avances, como la puesta 
en marcha de la Oficina Virtual de Industria en el año 
2015, que ha supuesto una importante unificación de 

los criterios que se aplican en las cuatro provincias, al 
homogeneizarse la tramitación a través de la misma 
plataforma en toda la Comunidad Autónoma.
Ahora bien, sin duda, es un aspecto en el que tenemos 
que seguir avanzando. No creo que sea lógico, y es difí-
cil de entender que en diferentes provincias de la mis-
ma Comunidad Autónoma se hagan interpretaciones 
diferentes de distintos reglamentos de seguridad in-
dustrial. Tenemos grandes profesionales en las cuatro 
direcciones territoriales de la Consellería de Economía 
e Industria, con mucha formación y experiencia, y con 
ellos y con el sector privado vamos a trabajar en los 
próximos años para unificar estos criterios, y acabar así 
con estas diferencias de trato, según donde se implante 
una instalación. 
Recientemente hemos hecho avances ya en dos ám-
bitos. Por una parte, a través de la ley de medidas fis-
cales y administrativas se ha creado el Consello Gale-
go de Seguridade Industrial, como órgano colegiado 
de naturaleza consultiva y de participación, para el 
impulso y coordinación de los criterios y actuaciones 
en materia de seguridad industrial, del que formarán 
parte entidades del sector público y privado del sector 
industrial y del sistema de la seguridad industrial de 
Galicia. Pues bien, hemos previsto que este Consello 
pueda crear comités ejecutivos, secciones técnicas o 
grupos de trabajo, para el mejor tratamiento de las 
temáticas relacionadas con los diferentes productos e 
instalaciones sometidas a los reglamentos de seguridad 
industrial. Sin duda, promoveremos que los principa-
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que desde la Xunta de Galicia se publique dicha instrucción 
en un futuro próximo?
nicolás vázquez: En este ámbito hay varias cuestio-
nes diferentes. Por un lado, en el caso de las insta-
laciones eléctricas y líneas eléctricas de alta tensión, 
que no sean propiedad de empresas de transporte y 
distribución de energía eléctrica o de entidades de pro-
ducción, la normativa recoge para la puesta en servicio 
la presentación de un certificado según modelo esta-
blecido por la Administración pública competente, así 
como un contrato de mantenimiento suscrito con una 
empresa instaladora. Analizaremos la conveniencia de 
establecer un modelo de certificado y para ello, sin 
duda, recabaremos la opinión y apoyo del colectivo de 
empresas instaladoras. En cuanto al mantenimiento 
de las instalaciones de alta tensión, que no está pro-
tocolizado, pensamos que lo idóneo sería que, a nivel 
nacional, se desarrollase una norma UNE, al igual que 
existe para otras tipologías de instalaciones.
ASINEC: A pesar de que el rebt contiene una instrucción 
técnica complementaria sobre las inspecciones periódicas 
que deben llevarse a cabo en determinado tipo de instala-
ciones, la realidad es que un gran número de instalaciones 
no han realizado las inspecciones que les corresponde. Desde 
ASINEC llevamos años solicitando que se articule algún 
mecanismo para obligar a aquellos que deban a realizar di-
chas inspecciones, pero con escaso éxito. ¿Qué cree usted que 
podría hacer la administración para lograr que aquellos que 
están obligados realicen dichas inspecciones? ¿Sería posible 
que se realizasen campañas de difusión? Por otra parte, des-
de asinec llevamos tiempo reclamando que se realicen más 
inspecciones, tanto de manera documental como presencial, 
sin embargo, somos conscientes que con el personal del que 
disponen ahora mismo las Direcciones Territoriales es difícil 
que se potencie este aspecto. ¿Cree qué es posible reforzar las 
labores de inspección?
NICOLÁS Vázquez: Anualmente la Consellería de Eco-
nomía e Industria aprueba y publica el Plan de ins-
pección en materia de seguridad industrial, cuyo 
objetivo es comprobar la adecuación de la puesta en 
funcionamiento y las condiciones de servicio de los 
establecimientos, instalaciones, actividades y produc-
tos respecto a los diferentes reglamentos industriales. 
Dentro de las diferentes tipologías, las instalaciones 
eléctricas de baja tensión suelen ser uno de los grupos 
en los que más nos enfocamos aunque, lógicamente, 
no es posible cubrir un porcentaje muy elevado del 
total de instalaciones, teniendo en cuenta los miles de 
instalaciones de este tipo existentes en cada una de las 
provincias gallegas.
En todo caso, en este año 2024 vamos a reforzar las ac-
tividades dirigidas a la inspección de las instalaciones, 

les colectivos de empresas instaladoras participen en 
estos grupos con los órganos competentes en materia 
de industria, con el fin de hacer propuestas interpre-
tativas que luego se puedan extender a la Comunidad 
Autónoma y conseguir así una mayor homogenización 
de procedimientos.
Por otra parte, con el fin de apoyar esta homogeni-
zación, también hemos previsto que desde la recién 
creada Dirección Xeral de Estratexia Industrial e Solo 
Empresarial, que ocupa Margarita Ardao (fotografía 
pagina 23), y de la que depende la Subdirección Xe-
ral de Administración Industrial, se puedan elaborar 
instrucciones, circulares, órdenes de servicio o cual-
quier otro instrumento que se considere idóneo, con 
el fin de unificar criterios interpretativos en materia 
de seguridad industrial, en el ámbito de la Comunidad 
Autónoma de Galicia.
ASINEC: Al hilo de la consulta anterior, cuando desde el co-
lectivo de instaladores se presenta una consulta por registro, 
la respuesta se demora meses o en ocasiones no obtenemos 
respuesta. ¿Sería posible crear un mecanismo de comunica-
ción más ágil que diese respuesta a los requerimientos de las 
empresas instaladoras?
NICOLÁS Vázquez: Desde hace años tenemos grupos 
de trabajo para abordar la unificación de criterios y dar 
respuesta uniforme a las consultas que nos llegan de 
los distintos agentes que intervienen en el sistema de 
gestión de la seguridad industrial. Más recientemen-
te, se mejoró considerablemente la situación, con la 
creación de la Comisión Técnica de la Secretaría xeral 
de Industria, iniciativa encaminada a implementar un 
instrumento creado para establecer un mecanismo de 
coordinación eficiente y eficaz, integrando a todos los 
agentes que intervienen en la interpretación técnica de 
los reglamentos industriales con la finalidad última del 
establecimiento de criterios comunes en los distintos 
ámbitos territoriales.
No obstante, seguiremos avanzando en este ámbito y, 
sin duda, creo que, con las medidas que pretendemos 
impulsar, seremos capaces de implementar mejoras 
en la comunicación entre las empresas instaladoras y 
la administración. Y, desde luego, creo que cualquier 
ciudadano o empresa tiene derecho a que se conteste 
a sus consultas de manera ágil, especialmente si se 
trata de cuestiones técnicas que pueden condicionar el 
desarrollo de una actividad económica o la legalización 
de una instalación. 
ASINEC: El colectivo de empresas instaladoras llevamos años 
intentando lograr que se publique una instrucción sobre el 
contenido del certificado de alta tensión y el contenido y 
periodicidad mínima de los contratos de mantenimiento de 
las instalaciones de alta tensión. ¿Cree usted qué será posible 

¡NO TE LA JUEGUES!
Revisa tu instalación 
eléctrica para evitar 
riesgos.

Contrata solo con instaladores 
autorizados. Encuéntralos aquí.

ASOCIACIÓN PROVINCIAL DE 
INDUSTRIALES ELECTRICISTAS Y DE 
TELECOMUNICACIONES DE A CORUÑA

www.asinec.org



23 Entrevista ASINEC 106

bien con medios propios, o a través de otras entidades 
colaboradoras.
Por otra parte, para apoyar el cumplimiento de la nor-
mativa, también próximamente presentaremos y co-
menzaremos el desarrollo de un conjunto de actuacio-
nes de difusión y promoción de la seguridad industrial, 
dirigidas a trasladar a la sociedad las ventajas del cum-
plimiento de la normativa en materia de seguridad in-
dustrial, y a la concienciación a la ciudadanía sobre las 
ventajas que supone mantener las instalaciones con la 
máxima calidad y puesta en servicio.
ASINEC: Desde ASINEC hemos presentado múltiples consul-
tas sobre empresas instaladoras que sospechamos que no 
están habilitadas para ejercer la actividad. En la Xefatura 
Territorial de A Coruña siempre han sido receptivos con 
estas iniciativas, pero como colectivo necesitamos que la 
administración vaya un paso más allá y luche contra un 
intrusismo que pone en riesgo la seguridad de las instala-
ciones eléctricas y por lo tanto a los propios usuarios de las 
mismas. ¿Qué medidas van a tomar para luchar contra las 
empresas piratas que se inscriben en el registro aportando 
únicamente la declaración responsable, pero sin cumplir 
con los requisitos exigidos (capacidad técnica y humana 
necesarias)?
NICOLÁS Vázquez: Como sabe, el inicio de actividad 
a partir de una declaración responsable proviene de 
la normativa estatal y, a su vez, de la europea. Es un 
modelo asociado a la libertad de establecimiento para 
la instalación, ampliación y traslado de las actividades 
industriales y, en general, se puede decir que funciona 
correctamente. 
Ahora bien, como en todos los sectores, puede haber 
casos puntuales de alguna persona que se aproveche 
de estos procedimientos y, efectivamente, en esos casos 
debe actuar la administración, para garantizar que se 
cumple la normativa. Por ello, todos los años se incluye 
en el plan de inspección el control de un porcentaje 

de las empresas habilitadas, no sólo de baja tensión, 
sino en todos los ámbitos de la seguridad industrial y, 
lógicamente, si se detecta una infracción, se tramita el 
correspondiente expediente sancionador
No hay que olvidar que, para que una administración 
actúe, debe tener indicios fundados o constancia de 
que se dan esas circunstancias que usted indica, e ins-
truir los expedientes sancionadores que correspondan, 
siempre con las máximas garantías para todos los ciu-
dadanos y, lógicamente, actuando conforme a la nor-
mativa vigente. 
ASINEC: En los últimos años y gracias en parte a los fondos 
Next Generation las instalaciones de energías renovables 
han aumentado de manera exponencial. ¿Qué datos ma-
neja la Consellería de instalaciones ejecutadas? ¿Se prevé la 
reedición de las ayudas actuales u otras encaminadas a las 
instalaciones de autoconsumo? 
NICOLÁS Vázquez: Sin ninguna duda, los fondos Next 
Generation y, en concreto, los fondos del Mecanismo 
de Recuperación y Resiliencia, han ayudado a ese cre-
cimiento tan notorio de instalaciones de autoconsumo 
y de renovables térmicas. Sin embargo, creo que el 
factor decisivo para tal crecimiento en los últimos años 
fue el interés de las familias y de las empresas gallegas 
en invertir en autosuficiencia energética y no estar tan 
expuestas a la volatilidad del precio energético.
Tan solo en el año 2023 tenemos contabilizadas 11.247 
instalaciones de autoconsumo que suman un total 
182,25 MW, cuando el total contabilizado en 2020 era 
de 60 MW, lo que nos da una idea del gran crecimiento 
experimentado en los últimos años.
Me gustaría poner en valor el papel de la Agencia Insti-
tuto Enerxético de Galicia (INEGA) en estas actuaciones, 
ya que ha sido el organismo encargado de tramitar estas 
ayudas, en un volumen muy elevado. Así, en la parte de 
autoconsumo ya lleva concedidas más de 5.631 ayudas 
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por un importe de 51 M €, y en la de proyectos de reno-
vables térmicas (aerotermia, geotermia, hidrotermia, 
biomasa y solar térmica), se han concedido 2.080 ayu-
das para un importe superior a los 20 M €.
Visto el éxito y gran interés de las ayudas de fondos 
MRR, que en la parte de autoconsumo terminaron el 
31 de diciembre del 2023, desde la Xunta tuvimos cla-
ra la importancia de darle continuidad a estas ayudas 
con otros fondos y, por ello, ya en lo que llevamos 
de año 2024, hemos publicado convocatorias de ayuda 
para proyectos de energía solar fotovoltaica, tanto para 
particulares como para empresas, a lo que habrá que 
añadir una próxima convocatoria destinada a almace-
namiento.
ASINEC: Continuando con las instalaciones de energías re-
novables, ¿existe algún plan estratégico para el desarrollo de 
las instalaciones de generación, incluido el autoconsumo, y 
la implantación de comunidades energéticas?
NICOLÁS Vázquez: En el momento de transición ener-
gética en el que estamos inmersos, desde un primer 
momento tuvimos clara la necesidad de establecer una 
hoja de ruta que fijara los objetivos intermedios que 
debemos conseguir en Galicia para el año 2030, con el 
fin de conseguir esa tan ansiada neutralidad climática 
a mediados de siglo. Este programa o estrategia se plas-
mó a través de la Axenda Enerxética de Galicia 2030, 
articulado a través de 7 ejes de actuación, de los cuales 
uno precisamente fue el desarrollo de las energías re-
novables que incluye acciones como el fomento de la 
generación eléctrica a nivel industrial, residencial o la 
creación de comunidades energéticas locales y empre-
sariales.
Precisamente, para el fomento de la implantación de 
comunidades energéticas, hemos apreciado que uno 
de los principales escollos a los que enfrentarse estaba 
en la parte jurídica de la constitución de la comunidad 
y, por ese motivo, en el año 2023, con continuidad en 
este 2024, publicamos una línea de ayudas que permitía 
subvencionar el asesoramiento jurídico en el momen-
to inicial. Se trata de una convocatoria que ha tenido 
muy buena acogida, y que viene a complementar otras 
convocatorias del IDAE como el CE Oficinas o el CE Im-
plementa.
ASINEC: El desarrollo de instalación de autoconsumo está 
propiciando problemas para las empresas distribuidoras, 
sobre todo en entornos rurales como es el gallego. ¿Se está 
trabajando en conjunto con estas empresas para lograr mi-
tigar las interacciones que producen estas pequeñas instala-
ciones en las redes?
NICOLÁS Vázquez: Nuestra comunidad se caracteriza 
por una dispersión poblacional que obliga a importan-
tes inversiones en la red de distribución, cuyo fin último 
ha sido el de llevar la energía al consumidor final. Sin 
embargo, el proceso de transición también ha supuesto 
un cambio por completo del modelo de funcionamien-
to de la red, puesto que los puntos de consumo, en 
muchos casos, se han convertido también en puntos 
de generación, y esto es algo que debe soportar la red.

Desde la administración no somos ajenos a esta pro-
blemática y, por eso, la interacción con las compañías 
distribuidoras es constante, con múltiples contactos y 
reuniones entre los técnicos de la Xunta de Galicia y 
los propios de dichas compañías, con el fin de agilizar 
la tramitación de los permisos ante las distribuidoras.
En general, podemos decir que los datos de NIEPI (nú-
mero de interrupciones equivalente de la potencia 
instalada) y TIEPI (tiempo o duración de las interrup-
ciones) han experimentado una gran mejora en los úl-
timos años en nuestra Comunidad Autónoma. No obs-
tante, y dado que, entre nuestras funciones, está la de 
revisar, supervisar e informar los planes de inversión 
de las empresas distribuidoras, seguimos muy centra-
dos y tenemos entre nuestras máximas prioridades la 
mejora de las redes y la prestación de un mejor servicio 
al administrado.
ASINEC: Uno de los principales problemas con los que se 
encuentran las empresas instaladoras es la falta de mano de 
obra. ¿Tiene previsto la Consellería acciones que incentiven 
a las nuevas generaciones el interés por trabajar en el campo 
de las instalaciones eléctricas?
NICOLÁS Vázquez: Es cierto que, actualmente, casi to-
dos los sectores productivos, con pocas excepciones, 
están teniendo problemas de falta de mano de obra, y la 
industria no es una excepción. Desde la Consellería de 
Economía e Industria, dentro de nuestra estrategia in-
dustrial, queremos que se visibilicen las ventajas de la 
implantación y consolidación de las actividades indus-
triales, que conllevan generación de riqueza, empleo 
industrial, y traccionan otras actividades económicas.
Coincido con usted en que debemos despertar el interés 
de las nuevas generaciones por trabajar en actividades 
industriales y, entre ellas, en el campo de las instalacio-
nes eléctricas, y para ello, debemos hacerles ver que es 
una gran oportunidad de entrar en el mercado laboral, 
en un sector de futuro y con buenas condiciones. Y, 
por supuesto, desde las administraciones deberemos 
seguir facilitando el acceso a este sector, especialmente 
en el campo de la formación de profesionales.
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JORNADAS Y CURSOS

Fecha:	 22 DE FEBRERO

Lugar:	 SANTIAGO DE 
COMPOSTELA

Regímenes de neutro y protección diferencial

En colaboración con DIGAMEL, se organiza-
ron dos jornadas formativas sobre regíme-
nes de neutro y protección diferencial para 
los asociados de la zona de Santiago. Ambas 
formaciones fueron organizadas el mismo 
día para facilitar de este modo la logística 
necesaria. 
En la jornada que se celebró por la mañana, 
se realizó un repaso de los distintos tipos 
de regímenes de neutro que podemos en-
contrarnos en las instalaciones eléctricas 
y cuáles son los más adecuados según las 
características de estas instalaciones. 

Se centró en comprender el funcionamien-
to de los interruptores diferenciales y de 
cómo evitar los disparos que no tienen rela-
ción con defectos en la instalación. 
La jornada celebrada por la tarde tuvo una 
aplicación de carácter más práctico en don-
de los asistentes pudieron aprender como 
realizar una correcta coordinación entre los 
aparatos, evitar los disparos o como selec-
cionar el equipo más adecuado para cada 
instalación.
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Jornadas sobre sistemas de 
acumulación con DSP SOLAR

DSP Solar organizó una jornada para los aso-
ciados de ASINEC para presentar las últimas 
novedades en sistemas de acumulación tan-
to en el campo residencial como industrial. 
La rápida evolución técnica del mercado 
hace necesario estar constantemente in-
formado sobre las soluciones disponibles 
en almacenamiento en alto y bajo voltaje 
según sea el tipo de consumidor. 

Además, como distribuidor de equipos foto-
voltaicos presentó diversas soluciones para 
la hibridación de instalaciones de autocon-
sumo existentes y sistemas de acumulación. 
La jornada dispuso también de un espacio 
de intercambio de ideas y dudas entre los 
presentes que enriqueció aún más la jor-
nada.

JORNADAS Y CURSOS

Fecha: 	29 DE 
FEBRERO

Lugar: 	A CORUÑA

JORNADAS Y CURSOS

Fecha: 	12 DE MARZO

Lugar: 	A CORUÑA

Jornada presentación de productos con Diexfe

En esta jornada, DIEXFE como distribuidor 
de la marca MILWAUKEE, quiso realizar una 
presentación de los productos que tiene dis-
ponibles y que abarcan desde equipos de 
trabajo de toda índole hasta elementos de 
protección individual. 
Los representantes de la firma dispusieron 
un amplio muestrario en el que los asisten-
tes pudieron comprobar la calidad de los 
productos y recibir una explicación porme-
norizada sobre el funcionamiento de cada 
uno de ellos. 

Se trató por lo tanto de una jornada en la que 
los asociados pudieron conocer equipos y 
novedades que se adaptan a cada uno de los 
puestos de trabajo. 
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JORNADAS Y CURSOS

Fecha:	 19 DE MARZO

Lugar: 	A CORUÑA

JORNADAS Y CURSOS

Fecha: 	3 DE ABRIL

Lugar: 	A CORUÑA

Jornada de TOSCANO sobre protección 
contra sobretensiones

Para profundizar en el conocimiento sobre 
el fenómeno de las sobretensiones, Toscano 
organizó una jornada para los asociados en 
el aula taller de la Asociación. 
La jornada comenzó con la explicación so-
bre que es una sobretensión y cual es el 
origen, aprendiendo a diferenciar que tipos 
existen y al mismo tiempo como proteger-
nos de ellos. 

Sin embargo, la jornada fue más allá y plan-
teó que dirá el REBT al respecto las modifi-
caciones de las instrucciones ITC-BT 23 y 40 
así como la esperada ITC-BT 53.

Como fabricante de protecciones contra so-
bretensiones, el representante de TOSCANO 
presentó las soluciones con las que cuen-
tan para evitar los efectos derivados de los 
mismos. 

Jornada presentación Sistema 
«Connect» de FERMAX

Fermax quiso presentar a los asociados de 
ASINEC su nueva placa denominada «Con-
nect» con la que dotará a los edificios de una 
entrada inteligente que integra el servicio 
de llamada a un teléfono móvil de manera 
que pueda gestionarse el acceso y la moni-
torización remota. 
Las empresas asociadas siempre están dis-
puestas a acudir a este tipo de formaciones 
que les permitirá ofrecer a sus clientes nue-

vas soluciones que aumentarán el confort y 
la seguridad en sus instalaciones.
Al finalizar la formación se procedió al sor-
teo de tres amplificadores para a continua-
ción desplazarse a un local de hostelería a 
tomar un refrigerio. 
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Tramitación de instalaciones 
eléctricas de baja tensión

Dentro del plan de formación de ASINEC 
está colaborar con los centros de formación 
profesional de la provincia. En esta ocasión 
Rafael Suárez acudió al IES Rosalía Mera de A 
Coruña para impartir una formación sobre 
la tramitación telemática de instalaciones 
de baja tensión.
Durante esta jornada, los estudiantes pue-
den conocer cuales son los requisitos y la 
metodología necesarias para el correcto re-
gistro de las instalaciones que en un futuro 
ejecuten, al mismo tiempo que se familiari-

zan con la Asociación de cara a su próxima 
incorporación al mundo profesional. 
El gerente de la Asociación también hizo 
una breve presentación del aplicativo FEGA-
PC que servirá a los alumnos para realizar 
prácticas y que permite de una manera 
sencilla redactar la documentación para su 
posterior registro.

JORNADAS Y CURSOS

Fecha: 	16 DE 
FEBRERO

Lugar: 	A CORUÑA

JORNADAS Y CURSOS

Fecha: 	14 DE MAYO

Lugar: 	A CORUÑA

ASINEC participa en una jornada sobre 
prevención y extinción de incendios 
en comunidades de vecinos

ASINEC participó en un evento organizado 
por el Colegio de Administradores de Fin-
cas de Galicia (COAFGA) para informar a sus 
integrantes sobre la prevención y la extin-
ción de incendios en las comunidades de 
vecinos. 
La ponencia contaba también con respon-
sables del servicio de extinción de incen-
dios y expertos en construcción y arquitec-
tura. Rafael Suárez basó su intervención en 
la importancia de realizar revisiones perió-

dicas y en el correcto mantenimiento de las 
instalaciones de enlace para minimizar el 
riesgo de siniestro y que las actuaciones a 
realizar las ejecute una empresa instaladora 
habilitada.
Desde la Asociación llevamos años recal-
cando en la necesidad de realizar mante-
nimientos preventivos y correctivos en las 
comunidades de propietarios y, por lo tanto, 
seguiremos participando en todos los foros 
que estén en línea con la seguridad.
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Presencia FEDERGAL-ASINEC 
en la Feria Enerxétika

FEDERGAL estuvo presente durante la Feria 
Enerxétika, contando con un stand del cual, 
como entidad integradora, ASINEC formó 
parte.
Dentro del programa de actividades, ASINEC 
colaboró organizando dos ponencias técni-
cas. La primera de ellas se llevó a cabo en 
colaboración con AUDIDAT y tuvo como obje-
tivo explicar el nuevo esquema nacional de 
seguridad, normativa que hay que cumplir 
para poder contratar con la administración. 

La segunda de las jornadas la impartió Ra-
fael Suárez y trató sobre la tramitación y 
requisitos en las instalaciones de autocon-
sumo en nuestro país. Durante la presenta-
ción se explicó a los presentes como ejecu-
tar correctamente y proceder al posterior 
registro de las instalaciones de autoconsu-
mo atendiendo a las características particu-
lares de cada tipología. 
Dentro de la Feria tuvo lugar la celebración 
de la Asamblea General Ordinaria de FEDER-
GAL, en la que se produjo la intervención de 
su presidente, aprobándose los puntos del 
orden del día. 

JORNADAS Y CURSOS

Fecha: 	11 AL 13 
DE ABRIL

Lugar: 	SILLEDA
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JORNADAS Y CURSOS

Fecha: 	11 AL 13 
DE ABRIL

Lugar: 	SILLEDA

ASINEC está presente en la Feria 
Enerxétika en el stand de FEGASINEL

Para contar con un punto de atención al aso-
ciado y todo aquel que estuviese interesado 
en conocer a la Asociación y los servicios 
que presta para sus integrantes, ASINEC es-
tuvo presente en el stand de FEGASINEL. 
Junto a los representantes de las otras 3 aso-
ciaciones provinciales de Galicia, el puesto 
de FEGASINEL se convirtió en un punto neu-
rálgico de la feria desde el que se repartió 
información de las actividades y acciones 
que lleva a cabo ASINEC. 

Dentro del programa de actividades, desde 
FEGASINEL se impulsó una ponencia en co-
laboración con UFD sobre su plataforma de 
provisión de suministros. Durante la expo-
sición, los responsables de la distribuidora 
explicaron como realizar y gestionar los ex-
pedientes de conexión a sus redes. 
Otra jornada impulsada desde FEGASINEL 
fue la impartida por Rafael Suárez sobre 
la instalación de puntos de recarga de vehí-
culo eléctrico y sus particularidades, en la 
que realizó un minucioso repaso por la nor-
mativa de aplicación, matizando las partes 
actualizadas recientemente. 
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Celebrada una reunión entre el 
INEGA y FEGASINEL

El 20 de febrero representantes de FEGASI-
NEL mantuvieron reunión con el Director 
de Enerxía del INEGA, D. Juan Ignacio Ro-
dríguez. 
Se trató de una reunión constructiva en la 
que se le trasladaron una serie de deman-
das del colectivo, pero donde también se 
mostró el malestar de las empresas instala-
doras por el funcionamiento del sistema de 
subvenciones. 
FEGASINEL quiso dejar claro su malestar con 
los requerimientos en las subvenciones del 
INEGA en los que se solicita documentación 
que no aparece reflejada en las bases de las 
convocatorias, así como la falta de coordi-
nación entre las direcciones generales de 
industria que emiten las autorizaciones de 
explotación de las instalaciones fotovoltai-
cas con un retraso que puede ser de años y 
el INEGA que exige este documento a la hora 
de realizar la justificación de las subvencio-
nes. También se manifestó el malestar ante 
los cambios realizados en la web del INEGA, 
donde no funcionan los enlaces dentro de 
la propia página. 
En la reunión también hubo ocasión para 
trasladarle al director distintas propuestas 
sobre posibles nuevas líneas de actuación 
para facilitar la movilidad eléctrica con ini-

ciativas ambiciosas que redundará en la lu-
cha contra el cambio climático, así como la 
necesidad de que las empresas formen par-
te de las nuevas iniciativas que se discutan 
como agentes del cambio climático.
Otra de las solicitudes de la confederación 
de empresarios del sector fue la posibilidad 
de lograr una aportación por parte de la 
administración para que se renueve y ac-
tualice el aplicativo FEGA-PC y que sea una 
herramienta todavía más práctica para las 
empresas instaladoras. 
Esperamos que el INEGA haya tomado nota 
de nuestras demandas y que vayan tomando 
forma próximamente. 

Plan de acercamiento FENIE-FEGASINEL

Miguel Ángel Gómez y Jesús Román, pre-
sidente y secretario de FENIE, han estado 
reunidos con las asociaciones integrantes 
de FEGASINEL en su plan de acercamiento a 
las asociaciones, iniciativa de la Federación 
con la que busca fortalecer la relación con 
las asociaciones. 
Una jornada en la que se comentaron las 
distintas líneas de trabajo de la Federación 
y en la que se aprovechó para dar a conocer 
las inquietudes de las empresas instalado-
ras gallegas.

Para FEGASINEL se trata de un encuentro de 
gran importancia para el sector, y que ade-
más sirvió para fortalecer la colaboración 
con las Asociaciones gallegas y que de al-
guna manera refleja el compromiso de las 
organizaciones por impulsar la evolución y 
el crecimiento en el ámbito eléctrico.
Desde aquí queremos agradecer el esfuerzo 
que supone para FENIE estas reuniones.
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FENÍE ENERGÍA celebra una reunión provincial 
de agentes en las instalaciones de ASINEC.

Los asociados de ASINEC que forman parte 
de la red de agentes de Feníe ENERGÍA fueron 
convocados a una reunión en las instala-
ciones de la Asociación para realizar una 
formación de renovación y actualización de 
conocimientos en materia de energía.
La formación fue impartida por Adrián 
González Estrada, delegado de la Zona No-
roeste, que durante las cuatro horas que 
duró la jornada expuso a los asistentes las 
estrategias que FENÍE ENERGÍA va a imple-
mentar en este 2024, los datos actuales del 
mercado eléctrico, y las particularidades 
actuales de las tarifas domésticas de gas y 
electricidad. 
A petición de alguno de los agentes se reali-
zaron simulaciones con el comparador, una 
herramienta que permite de manera ágil y 
sencilla realizar una comparativa a partir 
de los datos del suministro, con la que ges-
tionar de forma eficaz y sin esfuerzo nuevos 
clientes.
También se trató el tema relacionado con 
las denominadas “insignias”, en qué con-
sisten, como solicitarlas y las ventajas que 
pueden aportar a la empresa delegada. Otro 
tema abordado fueron los SAIS, y en con-
creto el servicio de pago por cuotas, que 

permite a nuestros clientes financiar pro-
yectos con el respaldo de FENÍE ENERGÍA y lo 
más importante a las empresas instaladoras 
cobrar en el momento.
Ya en la recta final de la formación, Adrián 
presentó un pequeño resumen de en qué 
consiste el nuevo sistema de certificados de 
ahorro energético (CAEs), cuál es la figu-
ra del instalador, del agente y de la propia 
FENÍE ENERGÍA y cómo van a poder acceder 
nuestros clientes para obtener reducciones 
en su factura eléctrica o ayudas públicas.
La reunión fue muy enriquecedora ya que 
durante la misma y al abordar los distin-
tos puntos se produjo un intercambio de 
opiniones entre el representante de la com-
pañía y los agentes que, sin lugar a dudas, 
va ayudar a mejorar la gestión y exponer 
las demandas de los clientes y los puntos a 
mejorar en la operativa.
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IX Convención de ventas de FENÍE ENERGÍA

La ciudad de Pamplona acogió la IX Con-
vención de Ventas de FENÍE ENERGÍA. Se tra-
ta de un evento que congregó a más de 500 
agentes de la compañía donde compartir 
experiencias, formación y convivencia y en 
la que la AEN, Asociación Profesional de In-
dustriales Eléctricos y de Telecomunicacio-
nes de Navarra, fue la anfitriona. 
FENÍE ENERGÍA es actualmente la comercia-
lizadora independiente (que no forma parte 
de los grandes grupos energéticos del país) 
líder, contando con más de 400.000 clientes 
repartidos por toda España. 
La convención sirvió para apuntalar el sos-
tenimiento de la compañía en palabras de 
su directora general, Paula Román, después 
de las dificultades que atravesaron las com-
pañías comercializadoras durante el pasado 
año por la inestabilidad del mercado y que 
gracias a los valores que transmite y de los 
agentes que la integran consiguió superar 
y encarar el futuro con optimismo. De ahí 
que el lema de la convención fuese «somos 
incombustibles».
Durante la apertura de la convención tam-
bién estuvieron presentes el presidente de 
FENIE, Jaume Fornés, que destacó que los 
pilares de la compañía son fuertes y que, en 
el proceso de electrificación de la sociedad, 
FENÍE ENERGÍA es una pieza esencial. 
A esta convención acudieron los agentes de 
ASINEC (además de otros agentes que a su 
vez son miembros de la Asociación) para 
participar en diversos talleres como argu-
mentos de venta, innovación en marketing 
y comunicación, gestión de la oficina del 
instalador, denuncias: llamadas fraudu-
lentas y otras malas prácticas, producto de 
CC.EE. y experiencia de tramitación de au-

toconsumo colectivo o mercados de energía 
entre otros. Estos talleres contribuyen a me-
jorar la calidad en la gestión y captación de 
clientes para la comercializadora que es el 
principal argumento para la fidelización de 
la cartera de cada agente.
También hubo ocasión para disfrutar de la 
confraternidad y el intercambio de opinio-
nes entre los asistentes que redundará en la 
mejora tanto en la gestión de la compañía 
como en las capacidades de los agentes, así 
como para hacer una inmersión en la cul-
tura navarra mediante actividades organi-
zadas por los anfitriones. 
Durante la convención se presentó la labor 
realizada por la Fundación de FENÍE ENER-
GÍA, que desarrolla iniciativas que promue-
ven la solidaridad y que ayudan a mejorar 
la calidad de vida de las personas con un 
programa de ayudas sociales denominado 
«Suma Tu Energía», que tiene como objetivo 
la cofinanciación de iniciativas solidarias a 
nivel local con las empresas o asociaciones 
delegadas que colaboran con FENÍE ENERGÍA.
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Disfruta de las ventajas 
del nuevo
FEGA-PC
¡SOLICÍTALO YA!

Infórmate en:  www.asinec.org
Rafael Alberti 7, 1º C-D. 15008 A Coruña

Tel. 981 299 710 - Fax. 981 133 979
asinec@asinec.org

ASÓCIATE
TRABAJAMOS
CADA DÍA
EN DEFENSA
DE TUS INTERESES
Y PARA PROTEGER
A LOS USUARIOS.

¿ERES INSTALADOR ELÉCTRICO AUTORIZADO?

La próxima edición de la convención tendrá lugar en 
Santa Cruz de Tenerife y contará con ASINELTE, Aso-
ciación Empresarial de Instalaciones Eléctricas e In-
fraestructuras de Telecomunicaciones de la Provincia 
de Santa Cruz de Tenerife, como entidad anfitriona.
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Acuerdo de 
Allianz Seguros 
con ASINEC

ANTELO SEGUROS, mediadores 
de Allianz Seguros ha llegado a un 
acuerdo con la Asociación para que 
todas las empresas asociadas (in-
cluidos directivos y empleados) pue-
dan disfrutar de unas condiciones 
especiales de contratación en las 
pólizas de seguro Allianz.

El convenio abarca los siguientes se-
guros:

•	 Autos (flotas de automóviles de la 
empresa, de los directivos, de los 
trabajadores). 

•	 Accidentes de convenio (a un pre-
cio muy competitivo)

•	 Salud (con los mejores centros sa-
nitarios y médicos) 

•	 Responsabilidad civil, de otras ac-
tividades de la empresa.

•	 Comercios, hogar, (de directivos y 
empleados) 

•	 Vida, accidentes, (de directivos y 
empleados)

•	 Cualquier seguro que sea nece-
sario

Con este acuerdo los Asociados que 
contraten con Allianz, y la mediación 
de Antelo Seguros conseguirán un 
descuento mínimo entre el 10 % 
y el 20%.

Para más información pueden contac-
tar en el 670 221 285, o por correo: 
info@anteloseguros.com

FENIE destaca en REBUILD 2024 el instalador del 
futuro: especializado y con capacidad de colaboración

FENIE, la Federación Nacional de Em-
presarios de Instalaciones Eléctricas, 
Telecomunicaciones y Climatización 
de España, ha participado en el ámbi-
to de REBUILD, en una jornada orga-
nizada por el medio digital CaloryFrio 
en el que FENIE ha puesto el foco en 
el «Perfil del nuevo instalador» y su 
desarrollo en los últimos años.

Una mesa debate en la que, de la 
mano de Jesús Román, secretario ge-
neral de FENIE, los participantes han 
hecho un repaso sobre los diferentes 
aspectos del instalador y su evolución 
hasta el día de hoy. Para ello, durante 
el coloquio, la Federación, ha contado 
con voces tan relevantes del sector 
como Carlos Montoya, jefe del De-
partamento de Solar y Autoconsumo 
de IDAE, Pilar Blanco, responsable 
de comunicación de ADIME, Asocia-
ción de Distribuidores de Material 
Eléctrico, Jaime Fornés, Gerente de 
Inay Energías y miembro del Comité 
Ejecutivo de FENIE, y Paula Román, 
directora general de FENÍE ENERGÍA.

El debate comenzó con el análisis de 
las tendencias de mercado en materia 
de energía y el comportamiento del 
usuario final a estas. Desde el punto 
de vista de la Administración, Carlos 
Montoya ponía en valor la buena aco-
gida entre la sociedad de las ayudas 
a los fondos Next Generation, «con 
un presupuesto de unos 70.000 mi-
llones de euros en España, los progra-
mas de ayudas han ido muy bien, tan 
bien que está costando digerirlo de 
manera que, las empresas instalado-
ras, podáis terminar de dar el servicio 
a estas instalaciones». Por su parte, 
Paula Román indicaba que «las nece-
sidades son diferentes en función del 
producto, está totalmente asociada la 

venta a la subvención, como ocurre 
con el vehículo eléctrico. Hay cierto 
rechazo si no hay una subvención». 
ADIME desde el punto de vista de la 
distribución, indicaba que «hay una 
necesidad constante de proteger el 
sistema y la eficiencia energética, tan 
necesaria. La sociedad está cada vez 
más preocupada y en este sentido, se 
valora positivamente la labor de las 
instalaciones como el primer eslabón 
en esa cadena de valor porque son los 
que reciben esos inputs y son trans-
misores de esas soluciones» Desde 
el punto de vista de la empresa ins-
taladora, Jaime Fornés indicaba que 
«sabemos cómo evoluciona la socie-
dad en este ámbito, por la empresa 
instaladora ya que está más próxima 
al cliente. Las necesidades han cam-
biado totalmente. Antes no se habla-
ba de aerotermia, domótica… y ahora 
sí, el nuevo reto será la acumulación 
en las instalaciones»

Otro de los temas que también se 
abordaron, fue cómo han evoluciona-
do las viviendas, locales o edificios ha-
cia una sociedad mucho más conecta-
da, y con gran eficiencia energética. 
En este ámbito Jaime Fornés indica-
ba que «todos tenemos interiorizados 
que vamos hacia una electrificación 
de la sociedad en todos los ámbitos, 
residencial, industrial… Y para ello, las 
ayudas tienen que ir encaminadas a 
desbancar al gas y la empresa insta-
ladora como pieza clave». Por su parte 
Paula indicaba que, «hay una tenden-
cia a la electrificación, pero también 
es un tema de conectividad y hay que 
atacarlo con la misma intensidad».

En este sentido, Carlos Montoya in-
dicaba que «El futuro son los edificios 
casi nulos» aunque «La electrifica-

ción va ganando peso, con el autocon-
sumo y eso sin duda, va a seguir suce-
diendo» En cuanto si se prevé algún 
tipo de ayudas más en este sentido, 
Montoya indicaba que «Después de 
este paquete de ayudas no se prevé 
ninguno nuevo».

Jesús Román, por su parte, quiso pun-
tualizar que «se refuerza la electri-
ficación en las estancias constructi-
vas» pero también «hay que trabajar 
en potenciar la acumulación».

Por último, durante la mesa debate 
también se analizó la evolución que ha 
experimentado la empresa instalado-
ra en los últimos años, algo que Jaime 
Fornés valoró positivamente «la pre-
sencia del instalador en la sociedad 
ha cambiado radicalmente. Antes no 
tenías una vinculación estrecha con el 
cliente final y hoy es directa» Además, 
destacó la amplia cartera de servicios 
que hoy en día dispone una empresa 
instaladora, resaltando la importancia 
del mantenimiento de las instalacio-
nes para la seguridad de los usuarios 
en sus viviendas, «Así como los ascen-
sores necesitan un mantenimiento, 
pues en las instalaciones eléctricas 
es necesario igualmente y hay que 
conseguir regularlo». Con respecto a 
si sería necesaria una especialización 
en el ámbito de la empresa instala-
dora, todos los participantes estaban 
de acuerdo en que sí «es necesaria».

El debate concluyó con la unanimidad 
de los participantes en que la empre-
sa instaladora del futuro se perfila 
como una entidad con capacidad de 
colaboración y con unos niveles de 
especialización que permitan atender 
las estancias constructivas del futu-
ro, donde van a tener máxima presen-
cia las soluciones en el ámbito de la 
electrificación.

Tras exponer las conclusiones obteni-
das en la mesa debate, Jesús Román 
agradeció a todos los participantes 
sus aportaciones, y a Caloryfrío por 
su invitación a este foro del Instala-
dor. 

https://fenie.es/
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Cellpack Lanza el nuevo Express Gel 

Es un gel libre de halógenos, no tóxico 
que está especialmente indicado para 
sellar y proteger instalaciones eléc-
tricas realizadas en una envolvente 
o caja apropiada. Se trata de un gel 
ultra-rápido que sólo precisa 15 se-
gundos de mezclado. 

Otra de las ventajas a destacar es su 
práctico envase. Se trata de un gel bi-
componente y la mayoría de ellos se 
sirven ambos compuestos en botellas 
separadas, sin embargo en el caso de 
Express Gel, se dispensa en una úni-
ca botella de doble cámara. Para su 
mezcla simplemente hay que roscar el 
tapón que actúa comunicando ambas 
cámaras para que puedan mezclarse 
los componentes. Seguidamente tan 
solo hay que agitar la botella durante 
15 segundos, ésta lleva un indicador 
cromático de forma que cuando el gel 
pasa de transparente a azul, ya está 
listo para ser vertido. Transcurridos 8 
minutos en total se puede poner en 
servicio.

Express gel se comercializa en di-
ferentes volúmenes, en botellas de 
300 ml, 600 ml y 900 ml.

Este gel está indicado para aplicacio-
nes en exteriores o interiores para la 
protección contra la humedad (clase 
de protección IP 68 en una envolven-
te apropiada) para instalaciones de 
baja tensión hasta 1 kV

Express Gel es un compuesto de gel 
bi-componente que se une a la familia 
de productos de Gel de CELLPACK de 
sellado y aislamiento para instalacio-
nes eléctricas. 

Daze lanza al mercado una 
nueva estación de carga 
eléctrica: Dazebox Share

La revolución de la movilidad eléctrica 
sigue avanzando a pasos agiganta-
dos, y Daze se sitúa a la vanguardia 
con su nueva estación de carga para 
coches eléctricos: la Dazebox Share, 
diseñada específicamente para espa-
cios compartidos con características 
técnicas avanzadas y un diseño orien-
tado a la practicidad y eficiencia.

Power Sharing avanzado

Para redes con varios cargadores, la 
Dazebox Share integra la funciona-
lidad Power Sharing con un sistema 
Master/Slave, que optimiza la poten-
cia de carga y la distribuye equitati-
vamente entre todos los vehículos en 
carga. Cada cargador Master puede 
gestionar hasta un máximo de 50 
cargadores Slave.

Conectividad 4G integrada

Conecta tu Dazebox a Internet a 
través de WiFi o Ethernet para obte-
ner la máxima funcionalidades. Las 
versiones de Dazebox Share están 
equipadas con un módem 4G integra-
do, garantizando no sólo una carga 
rápida para el vehículo, sino también 
una conexión estable para una máxi-
ma funcionalidad.

Contador certificado MID

La Dazebox Share, en su versión con 
contador MID integrado, garantiza 
precisión y fiabilidad en la medición 
de la electricidad consumida. Con cer-
tificación MID, Daze ofrece un control 
preciso del consumo de energía al 
cargar vehículos eléctricos, propor-
cionando la máxima transparencia 
para los usuarios.

Control remoto y portal web

Mediante la conexión a Internet del 
cargador, se puede iniciar y gestionar 
la carga, sin la necesidad de estar cer-
ca y conectado a la Dazebox median-
te Bluetooth. Puedes disfrutar de una 
herramienta profesional para la ges-
tión de un número ilimitado de car-
gadores sin coste adicional. El Portal 
web de Daze te permite administrar 
usuarios y tarjetas RFID, examinar las 
sesiones de carga y calcular el coste.

https://electricalproducts.cellpack.com/es/sistemas-de-union-de-cables-bbc-cellpack-electrical-products/
https://electricalproducts.cellpack.com/es/tecnologia-de-gel-empalmes-de-gel-bbc-cellpack-electrical-products/
https://daze.eu/es/store/dazebox-share-t/
https://daze.eu/es/
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Circutor lanza tres nuevos cargadores rápidos 
para la recarga de vehículos eléctricos en ruta

El RAPTION 240C, el RAPTION 
160C y el RAPTION 80C se unen a la 
gama de cargadores eléctricos

Circutor presenta tres nuevas incor-
poraciones en su gama de cargadores 
eléctricos en ámbitos urbanos, HUBs 
de recarga, carreteras y autopistas: el 
RAPTION 160C, el RAPTION 240C y 
el RAPTION 80C. Esta nueva gene-
ración de productos se ha diseñado 
para mejorar sus estaciones de carga 
rápida y ultrarrápida en términos de 
experiencia de usuario y potencia y 
adaptarse en aquellos entornos don-
de se requiera rapidez de carga, ofre-
ciendo la máxima potencia disponible 
tanto para vehículos actuales como 
modelos futuros, avanzándose a las 
exigencias del mercado.

Estos cargadores rápidos combinan 
la carga rápida de 80 kW, 160 kW y 
240 kW con la carga simultánea de 
40 kW, 60 kW y 120 kW, en cada una 
de sus dos tomas. Su potencia extra, 
en comparación con otras soluciones 
del mercado, ofrece una reducción del 
tiempo de carga para usuarios que 
necesitan un aumento rápido de po-
tencia acumulada para seguir en ruta 
sin problemas de autonomía.

Circutor centra sus esfuerzos en me-
jorar su usabilidad y la experiencia del 
usuario. Por eso estos tres modelos 
incorporan mejoras sustanciales para 
facilitar la carga eléctrica del vehículo. 
La nueva gama de cargadores eléctri-
cos dispone de una pantalla táctil más 
grande, de hasta 15 pulgadas. Gracias 
a su tecnología WLED, es más fácil de 
leer a la luz del día (1800 nits de bri-
llo) y ofrece una mayor durabilidad. La 
pantalla también se ha diseñado para 
evitar actos vandálicos, aplicando el 
IK10 (grado de resistencia mecánica). 
Además, la nueva interfaz de pantalla 
cuenta con nuevos iconos y propor-
ciona más información a los usuarios, 

como la potencia de carga actual o el 
voltaje de carga. 

La nueva evolución del RAPTION ha 
reposicionado sus soportes a 90 gra-
dos, lo que facilita mucho la tarea de 
enchufar y desenchufar sus conec-
tores. Además, los RAPTION 240C, 
160C y 80C incorporan como acceso-
rio opcional un sistema de gestión de 
cables asistido que ayuda al usuario 
tanto en el movimiento como en la 
recogida de los cables, ofreciendo 
una mejor experiencia, aumentando 
la seguridad y mejorando su mante-
nimiento.

Por último, en cuanto a la experiencia 
del usuario, al igual que la generación 
anterior de la serie RAPTION, los 
cargadores de corriente continua de 
Circutor ofrecen múltiples sistemas 
de pago contactless (TPV), un méto-
do muy demandado que permite a los 
usuarios pagar la sesión de carga sin 
necesidad de registrarse previamente 
en ninguna plataforma, y que ahora 
también ofrece mucha flexibilidad a 
los propietarios o gestores de los pun-
tos de carga.

Como el resto de la gama RAPTION, 
estos modelos pueden integrarse fá-
cilmente con la solución de Gestión 
Dinámica de Potencia (DLM) para pun-
tos de recarga AC y DC de Circutor. 
Esta permite optimizar la carga de 
vehículos eléctricos adaptándose au-
tomáticamente a la máxima potencia 
disponible, evitando costes adiciona-
les y sobrecargas de la red. Además, 
también pueden integrarse con la pla-
taforma de gestión COSMOS.

Más potencia

La nueva Generación RAPTION su-
pera en potencia a sus predecesores, 
los cargadores de corriente continua 
RAPTION 50, RAPTION 100 y RAP-
TION 150 Compact de Circutor. 

La gama de cargadores RAPTION 
está diseñada para escenarios que re-
quieran recargar vehículos eléctricos 
en un tiempo reducido, como estacio-
nes de servicio, áreas de descanso en 
vías rápidas, así como entornos donde 
se desee implementar soluciones de 
carga ultrarrápida, como los espacios 
designados para recarga en centros 
comerciales, HUBs de recarga o flotas 
profesionales de vehículos, recarga 
de camiones y flotas de autobuses 
urbanos, entre otros.

Mediante el modo Boost es posible 
cargar a 80 kW, 160 kW o 240 kW in-
dependientemente de la tensión de 
la batería. Además, permite la carga si-
multánea de dos vehículos eléctricos 
dividiendo la potencia disponible en 
40 kW, 80 kW o 120 kW por conector, 
aportando un plus de versatilidad tan-
to para los propietarios de cargadores 
de VE como para los usuarios, lo que 
permite cargar hasta 80 km desde 10 
hasta 30 minutos.

Conformidad europea 

Las últimas incorporaciones a la se-
rie RAPTION vienen equipadas con 
una serie de mejoras para cumplir los 
requisitos específicos establecidos 
por la legislación de varios países. De 
acuerdo con la normativa europea, la 
pantalla y los soportes se han colo-
cado en una posición más baja para 
garantizar la accesibilidad de las per-
sonas con dificultades de movilidad. 
Además, los nuevos cargadores de 
Circutor pueden incorporar un conta-
dor de CC, opcional en aquellos mer-
cados en los que se requiera o sea 
obligado por normativa.

Además, estas soluciones respaldan 
la firme apuesta por la movilidad 
eléctrica y contribuyen al despliegue 
de puntos de recarga acordado por 
la Unión Europea, siendo una parte 
fundamental del plan de descarboni-
zación y cambio climático definido de 
cara al año 2030. 

En resumen, con la introducción de 
esta última estación de carga, Cir-
cutor ha actualizado toda su gama 
de productos para ofrecer soluciones 
de recarga públicas que van desde 
cargadores de CA hasta cargadores 
ultrarrápidos de CC, atendiendo a las 
demandas actuales y futuras del mer-
cado y apoyando la expansión de la 
movilidad eléctrica en Europa.

Digamel 
obtiene el sello 
de empresa 
responsabilízate 
de la Xunta 
de Galicia

Digamel cuenta desde finales de 
2023 con el certificado de empresa 
Responsabilízate otorgado por la 
Xunta de Galicia, tras completar con 
éxito todas las fases del programa. 

El acto de entrega tuvo lugar el pasa-
do mes de diciembre en Vedra, donde 
más de 200 empresas de toda Galicia, 
con una amplia vocación de sosteni-
bilidad y responsabilidad empresarial, 
recibieron el distintivo. 

El objetivo de esta iniciativa es apoyar 
a las pymes y microempresas del teji-
do empresarial gallego en su trans-
formación hacia modelos de negocio 
ambiental, social y económicamente 
sostenibles, implantando políticas en 
materia de Responsabilidad Social 
Empresarial en sus planes de acción. 

Para la obtención de esta certifica-
ción, en Digamel hemos completado 
satisfactoriamente todas las fases 
del programa, que fueron desde una 
primera fase de diagnosis en la que 
se elaboró un análisis exhaustivo del 
nivel de RSE así como una formación 
en línea en esta materia, hasta finali-
zar con el establecimiento de un Plan 
de acción en RSE, donde se especifi-
caron acciones concretas adaptadas 
al negocio.

Las empresas que poseen este sello 
se distinguen como agentes creado-
res de valor compartido y se sitúan 
como las primeras en avanzar hacia 
un nuevo concepto de pyme y mi-
croempresa sostenible, responsable, 
comprometida con los valores am-
bientales, sociales y corporativos, y 
adelantada a las tendencias norma-
tivas.

https://circutor.com/
https://circutor.com/novedades/lanzamos-tres-nuevos-cargadores-electricos-rapidos-para-la-recarga-de-vehiculos-electricos-en-ruta/

https://www.digamel.com/
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DSP Solar inaugura nuevas 
instalaciones: Un paso 
adelante en autosuficiencia y 
sostenibilidad energética

DSP Solar se enorgullece en anunciar 
la apertura de sus nuevas instalacio-
nes, un hito que refuerza nuestro lide-
razgo en el sector de la energía solar 
y reafirma nuestro compromiso con 
la autosuficiencia y la sostenibilidad 
energética. Ubicadas en un moderno 
complejo de 2000 m², estas instala-
ciones no solo amplían nuestra ca-
pacidad operativa, sino que también 
establecen un nuevo estándar en el 
sector.

Innovación y Eficiencia al Servicio 
de la Energía Solar

Nuestro desarrollo reciente nos per-
mite seguir proporcionando produc-
tos de última generación y de alta 
eficiencia como distribuidores ofi-
ciales de marcas reconocidas como 
DEYE, PYLONTECH, VICTRON y 
GROWATT. En DSP Solar, no nos 
conformamos con menos de lo mejor, 
y nuestras nuevas instalaciones son 
una prueba de ello.

Un Portfolio Completo de Servicios 
Profesionales

Ofrecemos mucho más que productos 
de primera línea; en DSP Solar, pro-
porcionamos un abanico integral de 
servicios diseñados para apoyar cada 
etapa de los proyectos fotovoltaicos 
de nuestros clientes:

Distribución Oficial: Equipos de las 
marcas más prestigiosas a nivel mun-
dial, asegurando alta calidad y rendi-
miento excepcional.

Asesoramiento Experto: Nuestro 
equipo de especialistas está siempre 
disponible para ayudar a los insta-
ladores a seleccionar los productos 
más adecuados y eficientes para sus 
proyectos.

Formación Continua: Cursos y ta-
lleres técnicos para mantener a los 
profesionales actualizados con las 
últimas tecnologías y métodos de 
instalación.

Servicio Técnico Especializado: 
Brindamos soporte técnico integral 
para garantizar el máximo rendimien-
to de los productos que distribuimos.

Servicio Posventa: Un compromi-
so continuo con nuestros clientes, 
garantizando su satisfacción y el 
rendimiento óptimo de los sistemas 
instalados.

Agradecimiento a Nuestros Cola-
boradores

Extendemos nuestro más sincero 
agradecimiento a los más de 10,000 
profesionales que depositan su con-
fianza en DSP Solar. Vuestra con-
fianza es la que nos impulsa a seguir 
innovando y ofreciendo soluciones 
fotovoltaicas eficientes y de calidad 
superior.

Elnur Gabarron te ayuda a combatir 
el calor lanzando una nueva gama 
de ventiladores de bajo consumo

Elnur Gabarron, fabricante experto 
en productos de climatización, acaba 
de lanzar al mercado su nueva gama 
de ventiladores de bajo consumo para 
ayudarnos a sobrellevar las altas tem-
peraturas en los meses de verano.

Estos nuevos ventiladores ofrecen un 
equilibrio perfecto entre diseño, fun-
cionalidad y eficiencia, ayudando a re-
frescar las estancias, al mismo tiempo 
que garantizan un gran flujo de aire 
con un consumo eléctrico reducido, lo 
que se traduce en un mínimo impacto 
en la factura energética del hogar.

Esta gama de ventiladores incluye 
modelos con batería recargable y una 
autonomía de hasta 10 horas, para 
que puedas utilizarlos en cualquier 
lugar sin toma de corriente, como los 
modelos BELOC y VENSO. La gama 
cuenta con variedad de diseños, des-
de el clásico ventilador de pie o de 
sobremesa, hasta un ventilador de 
suelo de estilo industrial y un ventila-
dor nebulizador de agua como el mo-
delo BRUME, para refrescar aún más 
cualquier ambiente.

Entre las principales ventajas de es-
tos ventiladores de Elnur Gabarron 
se encuentran su diseño con motor 
DC, su funcionamiento silencioso y 
su bajo consumo incluso, con la ve-
locidad de aire más elevada, como es 
el caso del ventilador VENSO de tan 
solo 18 W. Además, todos los mode-
los están fabricados con materiales 
de calidad, cuentan con funciones de 
confort para garantizar un rendimien-
to óptimo según las necesidades del 
usuario y una buena durabilidad. 

Estos modelos de ventilador podrán 
adquirirse en numerosos almacenes 
y distribuidores autorizados. En El-
nur Gabarron nos cuentan las claves 
para elegir el mejor ventilador portátil 
y nos ofrecen todos los detalles técni-
cos sobre los diferentes ventiladores 
en su página web, en la sección de 
ventiladores. www.elnurgabarron.
es

https://distribucionessolares.es/
http://www.elnurgabarron.es
http://www.elnurgabarron.es
https://www.elnur.es/ventiladores-de-bajo-consumo/
https://www.elnur.es/ventiladores-de-bajo-consumo/
https://www.elnur.es/
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Distribuidor oficial exclusivo de 
ANGO NETWORKING; fabricante 
de armarios Rack de 19".

ANGO NETWORKING es uno de los 
principales fabricantes de Racks de 
19». Sus soluciones incluyen arma-
rios murales y de pie, que van desde 
las 6 U de capacidad hasta las 47 U, y 
ya están presentes en sectores tan 
variados como el retail, la industria, 
operadores de telecomunicaciones, 
instalaciones sanitarias o administra-
ción pública, traspasando fronteras 
dentro y fuera de la unión europea.

Hoy nos gustaría enseñarles las solu-
ciones de ANGO para armarios de pie, 
y todas las posibilidades de persona-
lización de las que disponen.

Los armarios ANGO soportan una 
carga estática de hasta 1000 kg y 
están especialmente pensados para 
la gestión de cableado y equipos in-
formáticos tanto en pequeñas insta-
laciones como grandes complejos o 
CPDs. Fabricados en acero laminado, 
estos racks incluyen perfiles de mon-
taje galvanizados, ruedas ajustables, 
entradas de cables superiores e infe-
riores y paneles laterales totalmente 
desmontables para facilitar el acceso 
al interior del armario. Opcionalmente 
también disponen de zócalos y puer-
tas microperforadas.

Debido a las distintas necesidades 
que pueden presentar nuestros clien-
tes, intentamos ofrecerles solucio-
nes personalizadas y flexibles que se 
ajusten totalmente a sus instalacio-
nes. En Eleko disponemos en stock 
de armarios de 18, 24, 32, 42 y 47 U 
de alto, con posibilidad en 600 mm o 
800 mm de ancho y fondos de 600, 
800, 1.000 o .1200 mm.

ANGO ofrece una gran variedad de 
accesorios, como por ejemplo bande-
jas, tapas ciegas, ventilación, pasahi-
los o cerraduras con teclado digital.

Si tiene alguna necesidad de este tipo 
de material no dude en ponerse en 
contacto con nuestro equipo de Te-
lecomunicaciones. Les ayudaremos a 
configurar su solución, seleccionando 
el material que más se adecue a sus 
necesidades a un precio muy compe-
titivo y con unos plazos de entrega 
imbatibles.

Si necesitasen más información del 
fabricante pueden consultar su web 
en www.ango.network

Windsquare: más que un 
simple ventilador de techo

En un mundo donde la eficiencia ener-
gética es cada vez más importante, es 
crucial contar con sistemas de ven-
tilación que no solo brinden confort, 
sino que también sean respetuosos 
con el medio ambiente y económicos 
en su consumo de energía.

El ventilador de techo empotrado y 
ultra-silencioso Windsquare, redefi-
ne el estándar de confort. El Winds-
quare es un símbolo de eficiencia 
energética y rendimiento óptimo.

La rejilla del ventilador gira 360° y 
permite el enfriamiento y la distribu-
ción uniforme del aire dentro de la 
habitación.

Con 3 velocidades ajustables, los 
usuarios pueden personalizar el flu-
jo de aire del Windsquare según sus 
necesidades y controlar el consumo a 
partir de la velocidad elegida:

•	 39 Watt a 920 rpm.

•	 44 Watt a 1.130 rpm.

•	 52 Watt a .1250 rpm.

Equipado con un temporizador pro-
gramable (2, 4 o 6 horas), el ventila-
dor se ajusta a la rutina diaria de cada 
persona. Ya sea, refrescar una habita-
ción antes de dormir o mantener una 
ventilación constante durante el día 
en la oficina.

Con el mando a distancia incluido, 
controlar el Windsquare es tan fácil 
como presionar un botón. El usuario 
puede cambiar la velocidad, ajustar el 
temporizador o apagar el ventilador 
de forma remota.

Para instaladores y tiendas especiali-
zadas, el Windsquare representa una 
oportunidad única para ofrecer a sus 
clientes una solución de ventilación 
que combina rendimiento superior y 
eficiencia energética.

Su diseño minimalista, su tamaño 
(60 × 60 cm) y sus características 
avanzadas lo convierten en una op-
ción atractiva para aquellos que bus-
can mejorar la calidad del aire en su 
hogar o en su negocio mientras redu-
cen su huella de carbono.

Además, el Windsquare no necesita 
instalación. Solo hay que retirar una 
placa de techo y colocar en su lugar 
el ventilador.

Para más información, descarga el ca-
tálogo de ventilación en www.farho.
com.

https://www.farho.com/producto/westinghouse-windsquare-72060-%c2%b7-ventilador-de-techo-empotrado-36cm-con-mando-a-distancia/
https://www.farho.com/
https://ango.network/
https://ango.network/
https://eleko.es/
http://www.farho.com/
http://www.farho.com/
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Más de 2.000 edificios en España 
están conectados gracias a la nueva 
placa 4G CONNECT de Fermax

El pasado mes de enero Fermax lanzó 
oficialmente la nueva placa de calle 
CONNECT®, la primera de la compa-
ñía líder en videoporteros que inte-
gra la conectividad 4G de serie y que 
dota de conectividad a todo el edifi-
cio. Desde entonces, más de 2.000 
comunidades españolas han elegido 
CONNECT® para renovar su sistema 
de videoportero y disfrutar de una en-
trada inteligente al edificio, y más de 
41.000 hogares disfrutan del confort 
y la seguridad de poder abrir la puerta 
de su edificio desde el móvil gracias 
al servicio de desvío de llamada de 
Fermax.

CONNECT® no sólo hace accesibles 
las ventajas de la conectividad a miles 
de usuarios, sino que también amplía 
las oportunidades de negocio de los 
profesionales con soluciones de co-
nectividad de última generación úni-
cas en el mercado y al mismo precio 
que la tecnología no conectada. Ade-
más, los instaladores pueden ofrecer 
a sus clientes un mantenimiento efi-
ciente y predictivo de las instalacio-
nes CONNECT® gracias al portal web 
MyConnect, permitiendo la monito-
rización a tiempo real y la detección 
temprana de incidencias.

Con el fin de que cada vez más pro-
fesionales conozcan las ventajas de 
CONNECT, Fermax ha lanzado la 
campaña «Es hora de ser Connec-
ter» para crear un club exclusivo para 
los clientes «visionarios» que deseen 
llevar la conectividad de Fermax a 
más edificios. Si quieres saber más 
sobre la placa CONNECT o unirte a 
la Liga de los Connecters y disfrutar 
de sus ventajas, visita fermax.com/
connect.

Más de quince años de 
colaboración entre ASINEC y 
Grupo Isonor: un compromiso 
con el éxito de las empresas

En Grupo Isonor, como empresa ga-
llega experta en Cumplimiento Nor-
mativo, Formación y Digitalización, 
y Socios Colaboradores de ASINEC 
desde hace más de 15 años, nos sen-
timos orgullosos de trabajar día a día 
para:

APORTAR VALOR A LOS ASOCIADOS 
DE ASINEC.

Facilitarles un asesoramiento integral 
y permanente en Cumplimiento Nor-
mativo, Cultura Preventiva y Mejora 
Continua.

Ofrecemos un servicio integral para 
ayudar a las empresas a cumplir con la 
normativa vigente, mejorar su cultura 
preventiva y caminar en la línea de 
la mejora continua y la sostenibilidad.

NUESTROS SERVICIOS:

•	 Prevención de Riesgos Labora-
les, Vigilancia de la Salud, Seguri-
dad y Salud en el Trabajo y Empresa 
Saludable.

•	 Formación: Bonificada, Subven-
cionada, Contratos de Formación, 
Acreditada, Privada.

•	 Protección de Datos y Seguridad 
de La Información.

•	 Servicios Jurídicos: Compliance, 
Canal de Denuncias, Prevención del 
Blanqueo de Capitales, Delegado 
de Protección de Datos, Clasifica-
ción Empresarial, Marcas, ...

•	 Recursos Humanos: Plan de Igual-
dad, Registro Salarial, Auditorías 
Retributivas, Protocolo Prevención 
Acoso, Plan LGTBI, Planes de Suce-
sión Empresarial, Selección y Reclu-
tamiento de Personal...

•	 Sistemas de Gestión: Calidad, 
Medioambiente, Seguridad y Salud 
en el Trabajo, Seguridad de la Infor-
mación, Marcado CE, Q de Calidad, 
RSE, I+D+i, Sostenibilidad....

•	 Consultoría Medioambiental: In-
formes de Suelos Contaminados, 
Declaración de Envases, Planes 
de Gestión Ambiental, Informe de 
Sostenibilidad, Certificaciones Fo-
restales, Cadena de Custodia, Hue-
lla de Carbono, Economía Circular...

•	 Gestión de Ayudas y Subven-
ciones. Licitaciones y Concursos. 
Planes económicos y de Empresa.

•	 Marketing, Web y Comercio Elec-
trónico e Imagen Corporativa.

•	 Innovación, ERP (herramienta in-
formática para la gestión integral 
de la empresa) y Digitalización. 
Agentes digitalizadores autoriza-
dos para Kit Digital.

NUESTRO COMPROMISO:

En Grupo Isonor estamos compro-
metidos con acompañar a las empre-
sas en el camino hacia la excelencia. 
Queremos ayudarlas a ser empresas 
Saludables, Seguras, Comprometidas, 
Sostenibles, Rentables, Eficientes, 
que cumplen la Normativa y Durade-
ras.

APOYANDO A ASINEC:

Además de ofrecer nuestros servicios 
a los asociados de ASINEC, también 
apoyamos a la asociación en su in-
cansable labor a favor del colectivo 
empresarial en la provincia.

Para conseguir nuestros objetivos 
ponemos a disposición de los asocia-
dos:

•	 Un Consultor Comercial Personal 
que le facilitará un Diagnóstico de 
Cumplimiento Normativo y Digita-
lización gratuito y le asesorará en 
las distintas áreas.

•	 Nuestro portal cliente digital inte-
gral para tener acceso las 24 horas.

•	 Más de 200 profesionales multidis-
ciplinares expertos en las distintas 
áreas.

•	 3 oficinas con área técnica, clínica 
propia y aulas de formación en la 
provincia de Coruña, 4 más en el 
resto de Galicia y 12 en el resto de 
España.

www.grupoisonor.es/

https://fermax.com/connect
https://fermax.com/connect
https://fermax.com/connect
https://fermax.com/spain
https://www.grupoisonor.es/
https://www.grupoisonor.es/
https://www.grupoisonor.es/
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LMTABOGADOS: defendemos tus 
derechos, protegemos tu patrimonio

Nos congratulamos, un año después, 
del magnífico desarrollo tanto de la 
Asamblea anual como del evento pos-
terior en el que participamos también 
desde LMTABOGADOS. Felicitamos 
asimismo a los ganadores de los ob-
sequios sorteados en dicho evento.

En LMTABOGADOS (socio colabo-
rador de ASINEC) estamos compro-
metidos con defender los derechos 
de nuestros clientes, en especial de 
los asociados de ASINEC. Por ello, os 
traemos varios éxitos alcanzados en 
estos últimos meses:

1.	LMTABOGADOS, consigue re-
cuperar 13.854,90 euros más 
intereses y costas gracias a una 
sentencia favorable dictada por el 
Juzgado de 1ª Instancia nº 1 de A 
Coruña, contra el grupo VILALTA 
CORPORACIÓN. Un cliente se puso 
en contacto con nosotros a través 
de un instalador eléctrico puesto 
que VILALTA había ejecutado de 
forma incorrecta una ampliación de 
potencia en una instalación foto-
voltaica en su vivienda unifamiliar. 

2.	LMTABOGADOS de nuevo se en-
frenta a la «todopoderosa» Natur-
gy por una facturación incorrecta 
a raíz de un Informe de anomalía en 
la medida de UFD en un punto de 
suministro de un cliente. Pudimos 
acreditar que no había existido el 
consumo que Naturgy imputaba al 
mismo, dictando la Jefatura territo-
rial de A Coruña de la Consellería de 
Industria resolución que condena a 
Naturgy a abonar el importe ínte-
gro de la factura (1.622,57 €) más 
intereses, además de considerar 
que esta comercializadora había 
cometido hasta 4 incumplimientos 
de la calidad individual del servicio.

3.	LMTABOGADOS, ejerciendo la de-
fensa de un cliente a quien SEGU-
ROS OCASO le estaba cobrando 
dos recibos por el mismo bien ase-
gurado, consigue la devolución, en 
una reclamación extrajudicial, de 
dicha compañía aseguradora. SE-

GUROS OCASO tuvo que abonar 
las primas correspondientes a los 
últimos 20 años, que ascienden a 
más de 7.400 euros.

4.	LMTABOGADOS consigue que la 
Consellería de Industria estime una 
reclamación presentada en defen-
sa de un cliente a quien nuevamen-
te Naturgy había emitido una fac-
tura por un importe de 4.167,95 € 
por supuesta manipulación de con-
tador. A lo largo del procedimiento 
pudimos acreditar, y así lo estimó la 
Delegación en A Coruña, que no se 
le podía imputar fraude alguno a 
nuestro cliente.

5.	  En LMTABOGADOS hemos conse-
guido que se estimase la pretensión 
de nuestros clientes de suspen-
der cautelarmente y sin caución, 
la ejecución de una Resolución 
del director xeral de Planificación 
Enerxética e Recursos Naturais 
de la Consellería de Economía, 
Industria e Innovación, que había 
otorgado a una sociedad mercan-
til las autorizaciones administra-
tivas previa y de construcción de 
las instalaciones del parque eólico 
«Banzas», situado en los términos 
municipales de Outes, Mazaricos y 
Negreira (A Coruña). En este caso, y 
una vez más, conseguimos que se 
impongan a la empresa las costas 
causadas.

Estas acciones son una muestra de 
la implicación, cada vez mayor, de 
operadores en el ámbito de la ener-
gía, que confían en LMTABOGADOS 
para reclamar sus derechos, o los de 
sus clientes, con lo que aumenta su 
reputación profesional y el valor que 
añaden a su oferta empresarial.

También podéis contactar con noso-
tros a través de la web de Reclama-
ciónEléctrica: https://reclamacione-
lectrica.com/ Podéis ver más vídeos 
de clientes satisfechos en: www.
lmtabogados.com.

Grupo Novelec lanza sus 
nuevos catálogos para Vehículo 
eléctrico y Fotovoltaica 2024

Presenta un amplio porfolio con 
nuevas marcas y soluciones inno-
vadoras

Grupo Novelec, grupo de distribución 
de productos y servicios de material 
eléctrico, clima, fontanería, renova-
bles y telecomunicaciones ha presen-
tado sus nuevos catálogos de Carga 
de Vehículo eléctrico y Energía So-
lar Fotovoltaica 2024.

Amplia oferta en Energía Solar Fo-
tovoltaica 

El cambio del modelo energético basa-
do en los combustibles fósiles, nece-
sario para revertir la situación climá-
tica actual, ha convertido la energía 
solar en uno de sus pilares para lle-
var a cabo esa transición ecológica. 
El grupo, en su constante búsqueda 
de nuevas e innovadoras soluciones, 
presenta los catálogos de Energía 
Solar Fotovoltaica con una extensión 
de 124 páginas cada uno, reúnen una 
extensa oferta de productos para 
fotovoltaica con el objetivo de cubrir 
todas las necesidades, tanto a nivel 
doméstico como industrial. 

A su amplio porfolio de módulos so-
lares, entre los que destaca el panel 
fotovoltaico Hi-MO X6 de LONGi, in-
versores, baterías, variadores y bom-
bas para bombeo solar, estructuras, 
como la de Sunfer, y protecciones 
eléctricas, añade novedosas solucio-
nes para el almacenamiento de ener-
gía comercial e industrial de SMA y 
GoodWe, rejillas para el tendido de ca-
bles y canalización. Incorpora además 
cinco nuevas marcas, con la inclusión 
de las estructuras de ESDEC, CPX y 
Ennovabloc y las baterías de TAB y 
Cegasa. 

Soluciones para Carga de Vehículo 
Eléctrico

Grupo Novelec lanza, además, su 
nuevo catálogo para vehículo eléc-
trico, una realidad cada vez más ins-
taurada en la sociedad actual europea 
y que, día a día, va ganando terreno 
de ventas a los coches con motor de 
combustión. Además, los pasos de la 
Unión Europea de cara a 2035 obligan 
a una electrificación progresiva de los 
motores diesel y gasolina, por lo que 
la necesidad de cargadores será cada 
vez mayor. 

Con una extensión de 31 páginas 
para cada marca, los nuevos catálo-
gos para Carga de Vehículo Eléctrico 
incluyen diferentes contenidos técni-
cos, como las diferencias entre las co-
rrientes alterna y continua; los modos 
de carga, que se agrupan en cuatro 
modos diferentes en función de la 
corriente y su potencia de carga; sus 
distintas aplicaciones; y la gestión de 
potencia, que se adapta a la demanda 
de las estaciones de recarga de di-
ferentes formas: control de potencia 
dinámica, función solar y balanceo de 
carga, entre otros.

De igual modo, a su actual oferta de 
productos, incluye como novedad los 
cargadores de marcas como Circutor, 
Charge Amps, Orbis, ABB, Wallbox, 
GoodWe y SMA, la toma doméstica 
de Legrand y la protección rearmable 
de Cirprotect.

Disponibilidad de los catálogos

Ambos catálogos están ya disponi-
bles para descargar en la página web: 
www.gruponovelec.com . 

https://reclamacionelectrica.com/
https://reclamacionelectrica.com/
http://www.lmtabogados.com/
http://www.lmtabogados.com/
http://www.lmtabogados.com/web/
http://www.gruponovelec.com
https://www.gruponovelec.com
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MMConecta incorpora las unidades 
de obra en sus configuraciones

MMConecta acaba de incorporar 
una nueva funcionalidad en su con-
figurador online, se trata del cálculo 
de unidades de obra, lo que sin duda 
facilita la labor de Estudios de Inge-
niería, Arquitectura, Constructoras e 
Instaladores.

Como muchos de vosotros conocéis, 
mmconfigura.com permite generar 
un proyecto con las diferentes solu-
ciones que engloban un puesto de 
trabajo (cajas de derivación, latigui-
llos, regletas de conexión, cajas de 
pared o suelo, módulos multimedia…)
pudiendo seleccionar tanto modelos 
como cantidades.

Con esta nueva implementación, una 
vez desarrollado el proyecto, podrá 
generarse las unidades de obra en 
formato xls, seleccionando la opción 
«ver unidades de obra», dando paso 
a las diferentes partidas con códigos, 
descripciones, precios y desglose de 
mano de obra.

Esta novedades es especialmente útil 
para prescribir productos, ya que nos 
permite ahorrar mucho tiempo en la 
definición del proyecto, teniendo op-
ción de guardar el archivo y enviar di-
rectamente para obtener una oferta 
personalizada.

Basta con acceder a mmconfigura.
com, configurar el producto reque-
rido, y generar el producto pulsando 
la opción «añadir configuración a mi 
proyecto» de la parte inferior derecha.

Descubre el sistema de unión 
para envolventes estancas, que 
permite mayor capacidad modular, 
manteniendo la funcionalidad y 
el grado de protección IP65.

En su continuo proceso de innova-
ción, IDE Electric presenta un nuevo 
sistema de unión, que permite enlazar 
envolventes estancas entre sí, man-
teniendo la funcionalidad y su grado 
de protección IP65.

Se trata de un concepto que incluye 
a la serie Ecology, cajas estancas de 
distribución IP65, y Star, cajas para to-
mas de corriente IP65, y que ha sido 
creado respondiendo a las demandas 
del mercado, que cada vez requiere 
de envolventes de mayor capacidad.

Es un sistema de unión robusto y 
de fácil instalación, que consigue 
aumentar la capacidad modular de 
estas familias, así como su versatili-
dad; manteniendo en todo momento 
sus características constructivas y 
de uso, y las garantías de protección 
frente a la entrada de polvo y agua.

https://www.mmconecta.com/
https://mmconfigura.com/
https://mmconfigura.com/
https://mmconfigura.com/
https://mmconfigura.com/
https://ide.es/esp/noticias/nuevo-sistema-de-union-para-envolventes-estancas-ip65
https://ide.es/esp
https://ide.es/esp/noticias/nuevo-sistema-de-union-para-envolventes-estancas-ip65
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Canal WDK 
para Aire 
Acondicionado

Mejorar la estética de los espacios 
sin perder funcionalidad, es el gran 
objetivo de la canaleta o canal de ins-
talación WDK. Para cumplir con ese 
gran reto, OBO fabrica este canal con 
dimensiones especiales para climati-
zación.

La protección y ocultación de las tu-
berías conectadas a los dispositivos 
de aire acondicionado (AC) que dis-
curren por la pared de las estancias 
es posible gracias a los modelos de 
profundidad, desde 40 milímetros 
hasta 100 mm, obteniendo un resul-
tado acorde a la decoración interior. 
Además, contamos una gran variedad 
de alturas disponibles. Estas medidas 
están disponibles en color gris piedra 
y en color negro intenso, además del 
clásico blanco puro, todos ellos con 
sus accesorios del mismo color elegi-
do, sin diferencia de tono. 

La canaleta WDK especialmente di-
señada para climatización, incluye el 
retenedor de cable y tubo, que clipado 
desde el interior hace que la instala-
ción de tubería o cable no  se mueva 
una vez colocado en la pared. Modelos 
disponibles en PVC o PC/ABS libre de 
halógenos.

Este canal diseñado expresamente 
para las instalaciones de AC será su 
mejor aliado para realizar un montaje 
de clima sencillo y rápido.

Occident 
«Matogrande» 
Nueva Imagen y 
nueva oficina 

«Porque para asegurarlo , todo, 
todo y todo ... teníamos que unirnos 
todos… para ser mejores»

Nueva Ubicación: 

Nos hemos mudado!! Ahora puedes 
venir a visitarnos en nuestra nueva 
oficina situada en el barrio de Mato-
grande en la C/ Juan Díaz Porlier 4 bajo 
15009 A Coruña .

Horario 

Contamos con un horario amplio para 
adaptarnos a vuestras necesidades y 
si no puedes venir… nos desplazamos 
a visitarte, ofreciendo el mejor servi-
cio y asesoramiento personalizado a 
nuestros clientes. 

Invierno: 9:00 – 14:30 h
	 (Lunes a Jueves) 
	 15:00 – 18:30 h 

	 9:00 – 15:00 h ( Viernes)

Verano:	 8:00 - 15:00 h
	 ( Lunes a Viernes ) 

OPPLE Lighting presenta nuevo 
catálogo con novedades

Entre las novedades de 2024, en-
contrarás artículos con mayor valor 
añadido: más luminarias UGR<10; 
UGR<16, campana lineal grandes al-
turas, y productos más eficientes con 
CCT switch o multi power, entre otros. 
Te presentamos, a continuación, las 
principales novedades:

Ampliamos nuestra familia de pa-
neles:

Panel Lugano. Destacado en ilu-
minación de bajo deslumbramiento 
(UGR<16), equipado de serie con CCT 
switch. Este panel tiene una eficacia 
de 125 lm/W y CRI90. 

Panel Torino. Realza tus espacios de 
oficina con este elegante panel LED 
con UGR<19. Al igual que el Lugano, 
incorpora CCT switch, CRI90 y man-
tiene una eficacia del sistema de 125 
lm/W..

Panel Performer Montaje en su-
perficie. Fácil de instalar, este panel 
es perfecto para sustituir luminarias 
de oficina tradicionales, con opciones 
para DALI2 y Smart Lighting.

Panel Fino Performer TW DALI DT8: 
nuestro Panel Fino Performer está 
ahora disponible también en Tunable 
White DALI DT8, adecuado para cual-
quier entorno profesional.

Importantes incorporaciones en 
downlights:

Downlight Performer G2. Luminaria 
de alta calidad, con eficacia mejo-
rada de hasta 130 lm/W y CRI >90. 
Downlight versátil gracias al interrup-
tor CCT y la función Tunable White 
(2700-6500K). 

Downlight Flex EcoMax. Solución de 
downlight flexible, redondo o cuadra-
do, para montaje en superficie y em-
potrado, capaz de cubrir una amplia 
gama de cortes de techo. Equipado 

con interruptor multipotencia (3 ajus-
tes en cada versión) y multi CCT. 

Downlight Fino EcoMax G2. Familia 
completa de Downlights LED con di-
seño muy fino (solo 34 mm de altura), 
con eficacia mejorada de hasta 120 
lm/W e interruptor CCT.

Slim Spot EcoMax. Foco extrapla-
no con sólo 31 mm de altura, alto 
CRI>90 e interruptor CCT (2700-
3000-4000K). Controlador externo 
sin parpadeo y versión de regulación 
por triac de 8 W

Nuevos artículos también en indus-
tria, oficina y residencial

Entre ellos destaca nuestro premiado, 
Suspendido Lineal Tallinn. Nuestra 
luminaria lineal, galardonada con el 
IF Design Award, el premio de diseño 
más prestigioso del mundo, ofrece 
una sofisticada iluminación directa/
indirecta diseñada para espacios de 
oficina modernos. 

En el área residencial, tenemos una 
nueva lámpara de escritorio «BA-
LANCE», con un diseño elegante de 
rotación 320 grados y luz frontal 
que elimina cualquier tipo de sombra. 
Además, con su sensor de control de 
luz diurna, optimiza automáticamente 
la luz. Otra incorporación a la carte-
ra residencial es el Bollard/Aplique 
Leo, una elegante familia de bolardos 
y apliques con avanzado efecto de luz 
transparente (CL) y confortable luz di-
fusa (FR). 

En el área industrial, presentamos 
la Campana Performer Lineal, una 
solución robusta y en diseño rectan-
gular. Está disponible en tres ángulos 
de haz de luz diferentes y cuenta con 
una eficiencia de 180 lm/W, otorgan-
do hasta 54.000 lm. Esta campana 
tiene versiones de emergencia (EM) 
disponibles. 

www.OPPLE.com

https://www.obo.es/
https://www.obo.es/productos/instalacion-del-edificio/sistemas-de-conduccion-de-cables/canales-de-instalacion/canales-de-instalacion/canal-wdk/
https://www.obo.es/productos/instalacion-del-edificio/sistemas-de-conduccion-de-cables/canales-de-instalacion/canales-de-instalacion/canal-wdk/
https://www.occident.com/agente/alfredoramos
https://www.occident.com/agente/alfredoramos
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-lugano
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-torino
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-performer-montaje-en-superficie
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-performer-montaje-en-superficie
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-empotradas-1/panel-fino-performer-ugr19-g6
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/downlights/downlight-performer-g2-mw
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/downlights/downlight-flex-ecomax
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/downlights/downlight-fino-ecomax-g2
https://www.opple.es/es/product/luminarias-led-de-interior/spotleds/slim-spot-ecomax
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-de-suspension/suspendido-lineal-tallin
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-de-suspension/suspendido-lineal-tallin
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-de-mesa/lampara-de-escritorio-balance
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-interior/luminarias-de-mesa/lampara-de-escritorio-balance
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-exterior/urbano/bollard-aplique-leo
https://www.opple.es/es/product/luminarias-de-exterior/urbano/bollard-aplique-leo
http://www.OPPLE.com
https://www.opple.es/es
https://www.opple.es/es
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Optimus ME-200C: Pupitres 
microfónicos para emergencias 
en sistemas de megafonía 
y alarma por voz

Los pupitres microfónicos ME-200C 
de los sistemas COMPACT y OPTI-
MAX2 están diseñados especialmen-
te para el cuerpo de bomberos. Estos 
equipos permiten enviar avisos claros 
y precisos durante situaciones de 
alarma y evacuación de edificios por 
incendio, garantizando una comuni-
cación efectiva y segura en momen-
tos críticos. 

Comunicación eficiente en situacio-
nes de emergencia: En caso de incen-
dio, el sistema de seguridad contra 
incendios activa una alarma que se 
comunica de inmediato al sistema de 
megafonía. En ese momento se corta 
cualquier difusión que se esté emi-
tiendo por los altavoces y se reprodu-
cen mensajes pregrabados a máxima 
potencia en las zonas predefinidas 
del plan de evacuación, siguiendo la 
secuencia establecida.

Prioridad para la comunicación en 
vivo: Cuando los bomberos llegan al 
lugar y necesitan enviar mensajes 
en directo, utilizan los pupitres mi-
crofónicos ME-200C. Estos equipos 
pueden anular incluso los mensajes 
pregrabados para dar paso a las ins-
trucciones en directo, asegurando 
que las personas reciban la informa-
ción más reciente y crucial para la eva-
cuación segura del edificio.

Seguridad y confiabilidad: Los pupi-
tres microfónicos ME-200C cuentan 
con un sistema de seguridad que 
evita el envío accidental de avisos. Al 
activarse, desencadenan un protoco-
lo de máxima prioridad que facilita la 
tarea del cuerpo de bomberos y agiliza 
la evacuación del edificio.

Versatilidad para diferentes ne-
cesidades: El equipo ME-200C se 
ofrece en tres versiones,

•	 ME-200C: Versión básica de sobre-
mesa.

•	 ME-200CZ: Versión de sobremesa 
con selección de hasta 12 zonas de 
altavoces.

•	 ME-200CZW: Versión mural con 
selección de hasta 12 zonas de 
altavoces.

Conectividad flexible: Los micrófo-
nos se conectan en bus al equipo prin-
cipal, que puede ser la matriz modular 
COMPACT/UMX-03, los interfaces 
IF7/IF8, los amplificadores modulares 
IF7P/IF8P, los amplificadores IF7W/
IF8W o el recientemente incorpora-
do COMPACT LITE, que integra una 
matriz de audio, 2 amplificadores de 
460 W RMS, un cargador de batería y 
control de hasta 8 zonas de altavoces.

Los pupitres microfónicos ME-200C 
de Optimus son una herramienta fun-
damental para garantizar una comu-
nicación efectiva y segura durante 
emergencias en edificios. Su diseño 
robusto, su sistema de seguridad y su 
versatilidad los convierten en la solu-
ción ideal para el cuerpo de bomberos 
y para cualquier sistema de megafo-
nía y alarma por voz que requiera una 
comunicación clara y precisa en situa-
ciones críticas.

Enlace a la noticia en la página web

Save by Phone Service Center – La 
mejor tienda de reparación de móviles

Save by Phone Service Center no es 
solo una tienda de reparación de mó-
viles, es el mejor lugar para encontrar 
soluciones rápidas y efectivas para 
todos tus dispositivos. En esta tienda 
de tecnología el compromiso de servi-
cio al cliente es excelente, ofreciendo 
un abanico de servicios que van desde 
reparaciones exprés hasta la venta de 
dispositivos reacondicionados, todo 
con la garantía de calidad y profe-
sionalidad que solo Save by Phone 
Service Center puede dar.

¿Tu pantalla está hecha añicos? ¿La 
batería de tu móvil se agota más 
rápido de lo normal? ¿Tu dispositivo 
ha sufrido un encuentro desafortu-
nado con el agua? No importa cuál 
sea el problema, el equipo de técnicos 
cualificados de Save by Phone Ser-
vice Center está listo para abordarlo 
con maestría. Conocen la importancia 
que tiene tu móvil en tu día a día, y 
se esfuerzan por devolvértelo en per-
fectas condiciones, en la mayoría de 
los casos, en menos de 40 minutos y 
te dan 12 meses de garantía en toda 
su red de tiendas Save y Phone Ser-
vice Center.

Además, disponen de un servicio de 
recogida y entrega a domicilio en el 
mismo día dentro de la ciudad y otro 
servicio de recogida y entrega a do-
micilio para toda España de manera 
gratuita.

Una de las características destacadas 
de Save by Phone Service Center 
es su enfoque en las reparaciones 
express, donde puedes dejar tu dis-
positivo y recogerlo en poco tiempo, 
sin tener que preocuparte por largas 
esperas. Es importante destacar que 
son IRP Apple* (Independent Repair 
Provider de Apple) y Servicio Técnico 
Oficial de Oppo. ¿Qué significa esto? 
Que puedes confiar en ellos para re-
parar tu iPhone o tu Oppo con la cali-
dad y garantía que estas dos grandes 
marcas respaldan. Además, para darte 
aún más comodidad, ofrecen 2 horas 
de parking gratis en cualquiera de 
sus tiendas, para que puedas esperar 
mientras reparan tu dispositivo con 
total tranquilidad.

Pero Save by Phone Service Center 
no se limita solo a reparar móviles; 
también ofrece una amplia gama de 
dispositivos reacondicionados, todos 
en excelentes condiciones y con 24 
meses de garantía. Además, Save by 
Phone Service Center ofrece planes 
de financiación adaptados a todas 
las necesidades y bolsillos para poder 

pagar tu dispositivo reacondicionado 
o tu reparación en cómodos plazos.

Save by Phone Service Center so-
bresale por la gran satisfacción de 
sus clientes que elogian sobre todo 
su profesionalidad y gran atención. 
Desde resolver problemas inmedia-
tamente hasta ofrecer soluciones sin 
contratiempos, el equipo de Save by 
Phone Service Center se destaca 
por su conocimiento, amabilidad y efi-
ciencia. Ya sea que necesites reparar 
tu móvil, adquirir un dispositivo rea-
condicionado o simplemente encon-
trar los mejores accesorios, Save by 
Phone Service Center es la decisión 
más acertada.

En resumen, Save by Phone Service 
Center va más allá de ser una simple 
tienda de reparación de móviles: es tu 
aliado en el mundo de la tecnología, 
comprometido en ofrecerte solucio-
nes rápidas, efectivas y amigables 
para todos tus dispositivos. Con un 
enfoque en la calidad y el servicio 
al cliente, Save by Phone Service 
Center te da la confianza de que tus 
dispositivos estarán en las mejores 
manos.

Centros de reparación:

A CORUÑA

C/ Francisco Mariño 14 (esqui-
na Pza Pontevedra, 12)
Telf 981229648 y 629155853
acoruna@savestore.es

SANTIAGO

C/ República de El Salvador, 2 
Telf 881022176 y 680970464
santiago@savestore.es

PONTEVEDRA

C/ Peregrina 18
Telf 986841046 y 608055463
pontevedra@savestore.es

GIJÓN

CC CARREFOUR LOS FRESNOS 
(Calle Río de Oro,3)
Telf 985991810 y 689107072
gijÓn@savestore.es

https://optimusaudio.com/es/productos-news-2/1330-optimus-me-200c-pupitres-microfonicos-para-emergencias-en-sistemas-de-megafonia-y-alarma-por-voz
https://optimusaudio.com/es/productos-news-2/1330-optimus-me-200c-pupitres-microfonicos-para-emergencias-en-sistemas-de-megafonia-y-alarma-por-voz
https://optimusaudio.com/es/
https://www.phoneservicecenter.es/
https://www.phoneservicecenter.es/
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SACI une fuerzas con el 
equipo comercial en la reunión 
anual de ventas 2024

SACI, S.A. de Construcciones Indus-
triales, celebró los pasados días 14 
y 15 de marzo la Convención Anual 
de Ventas. Dos jornadas que con-
gregaron a todo el equipo comercial y 
directivo de la firma en Madrid, donde 
se presentaron las últimas novedades 
de producto en gestión de la energía 
y se reforzó la relación con el equipo.

En los dos días de reunión celebrados 
en Madrid, SACI ha compartido con 
todos sus trabajadores los objetivos 
y alcance global de las líneas estra-
tégicas que la firma se ha marcado de 
cara al ejercicio de 2024. En palabras 
de Jesús Montalbán, CEO de SACI: 
«el objetivo se puede resumir en la 
ambición de liderar nuestro segmento 
de mercado, todo ello con un proce-
so de transformación y digitalización 
que reforzará nuestra posición como 
partner de referencia entre clientes y 
colaboradores».

Juan Manuel Cumplido, director co-
mercial de la marca española, enfa-
tizó la importancia que cobra la con-
vención anual y los hitos a marcar en 
2024: «SACI ha decidido apostar por 
el futuro, con soluciones que respon-
den a la demanda actual y futura del 
mercado, siempre con una fórmula 
innovadora en la que contamos con el 
apoyo total de nuestros distribuido-
res. Queremos acercar las soluciones 
de SACI a los clientes profesionales, 
a los especialistas en eficiencia y con-
trol de la energía, con miles de produc-
tos fabricados con I+ D español».

Además del balance de 2023 y va-
lorar todos los objetivos alcanzados, 
la reunión anual definió las líneas de 
actuación para este año y los objeti-
vos hacia donde dirigir los esfuerzos 
comerciales de SACI. También sirvió 
el encuentro para la presentación de 
nuevos productos como los senso-
res de baja potencia con salida en 
225 mV, o el concentrador Gateway 
Lite con el que recopilar información 
de forma masiva para supervisar acti-
vidades de control energético. 

Finalmente, la reunión de ventas 
2024 puso en valor la gran acogida 
que han tenido equipos tan innovado-
res como el contador M2DWIFI-2 y el 
analizador de redes SAM3001.

Con la reunión de ventas 2024, SACI 
ha puesto rumbo al liderazgo para 
afrontar los retos y desafíos que pre-
senta el sector, con una red técnica y 
comercial motivada, junto a los part-
ners estratégicos, con los que seguir 
sumando éxitos.

CONTROLVIT, variadores de 
frecuencia que no son solo 
productos, son soluciones

La serie CONTROLVIT de Salicru es 
una innovadora gama de variadores 
de frecuencia diseñada para optimi-
zar el rendimiento y la eficiencia ener-
gética en aplicaciones industriales. 
Estos equipos permiten un control 
preciso de la velocidad de los motores 
asíncronos, adaptándose a las nece-
sidades de carga en cada momento y 
contribuyendo a una importante re-
ducción del consumo energético y del 
desgaste de la maquinaria.

CONTROLVIT se distingue por ser 
una solución y no solo un producto: 
a su diseño optimizado y elegante, y 
con potencias desde los 0,2 kW hasta 
los 500 kW en tres modelos distin-
tos, se suma la atención del equipo 
de Salicru para facilitar su parame-
trización, la parte más complicada en 
la instalación de cualquier variador de 
frecuencia.

El CV10 (de 0,2 a 2,2 kW), el CV30 
(de 0,4 a 7,5 kW) y el CV50 (de 0,75 a 
500 kW) están diseñados para cubrir 
la mayoría de las aplicaciones indus-
triales y procesos, y especialmente 
valorados por su versatilidad, fiabili-
dad y facilidad de uso. Son la opción 
preferida tanto para aplicaciones de 

baja potencia, donde es crucial una 
excelente precisión de control, como 
para aquellas de alta potencia que 
requieren un control vectorial ajusta-
do para mantener el par adecuado y 
asegurar la continuidad operativa. La 
gama CONTROLVIT dispone también 
del CV30-PV, un variador diseñado 
específicamente para aplicaciones 
de bombeo solar, que destaca por 
su capacidad de convertir eficiente-
mente la energía solar fotovoltaica 
en corriente alterna, optimizando así 
el funcionamiento de bombas sumer-
gibles en entornos agrícolas y natu-
rales. Tiene también una versión con 
armario integrado, la ACV30-PV, con 
opciones de conmutación automática 
y booster.

Con seis décadas de experiencia en 
el sector de la electrónica de po-
tencia, Salicru continúa liderando la 
innovación y la transferencia tecno-
lógica, promoviendo la optimización, 
la eficiencia energética, la reducción 
de costes y el respeto por el medio 
ambiente.

https://www.saci.es
https://www.salicru.com/variadores-frecuencia.html
https://www.salicru.com/
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Convocados los Premios Saltoki 
Iluminación para reconocer a los 
mejores proyectos de 2024

Saltoki convoca los Premios de Ilu-
minación 2024, un certamen con el 
que busca premiar a los mejores pro-
yectos realizados a lo largo de este 
año y en los que se haya utilizado 
material adquirido en cualquiera de 
sus centros, incluido el que tiene en A 
Coruña, en el Polígono de Pocomaco.

Las obras podrán presentarse hasta 
el próximo 30 de noviembre y para 
participar únicamente habrá que re-
llenar un formulario con información 
sobre el proyecto, así como adjuntar 
fotografías del trabajo desarrollado. 

Los premios serán valorados por un 
jurado de expertos que decidirá, una 
vez finalizado el plazo de presenta-
ción de candidaturas, cuáles son las 3 
mejores obras atendiendo a criterios 
de creatividad, diseño, tipo de ejecu-
ción, etc.

Los premios para los ganadores serán 
un aliciente para presentarse al con-
curso ya que en los tres casos serán 
viajes a lugares de gran atractivo tu-
rístico y con una especial vinculación 
con la luz y la iluminación. Así, el gana-
dor obtendrá un viaje para 2 personas 
a The Sphere Las Vegas; el segundo 
clasificado una estancia en París, la 
llamada Ciudad de la Luz; y, por último, 
el tercero podrá viajar a la Costa de la 
Luz, en pleno Golfo de Cádiz.

Además, una selección de las obras 
más destacadas aparecerá en la web 
Solucionesdeiluminacion.com junto 
a un completo reportaje fotográfico 
profesional de los proyectos.

Bases del concurso disponibles en So-
lucionesdeiluminacion.com

Toda la información sobre el con-
curso, las bases de participación y el 
formulario para inscribirse se encuen-
tran ya disponibles en la web Solu-
cionesdeiluminacion.com, donde 
ya pueden verse otras instalaciones 
realizadas por los clientes de Salto-
ki con materiales adquiridos en sus 
centros y para las que se ha contado 
con la colaboración del equipo técnico 
del área de iluminación de la empresa. 

Entre ellas, instalaciones deporti-
vas como el pabellón Príncipe Felipe, 
construcciones de gran valor arqui-
tectónico como la fachada del Ayun-
tamiento de Zaragoza o edificios rele-
vantes como el reconocible inmueble 
ubicado en la intersección de Gran Vía 
y Callao, en Madrid.

Esta sección estará en permanente 
actualización y permitirá acceder a 
una completa y detallada información 
técnica sobre cada uno de estos pro-
yectos. Una biblioteca de gran valor 
para instaladores, ingenierías, despa-
chos de arquitectura e interioristas 
que trabajan en el diseño de ilumi-
nación arquitectónica, decorativa y 
técnica. 

Jaque Mate. El acabado blanco mate 
de Simon 270 ha venido a ganar

El blanco es un color neutro, atempo-
ral y que encaja a la perfección con 
cualquier tipo de decoración. Permite 
aportar toques de color a los proyec-
tos a través de otros elementos efí-
meros o estacionales, como pueden 
ser los textiles.

Se trata de una apuesta segura y muy 
versátil. Si además quieres arriesgar y 
añadirle un plus de diseño y de actua-
lidad ¿por qué no combinarlo con una 
textura o un acabado mate?

Este acabado es una tendencia en 
auge. Es muy limpio ya que apenas se 
ensucia. Aparte es elegante y discre-
to y añade una sensación de calidez 
adicional gracias a su textura.

Simon, compañía líder en material 
eléctrico y referente en diseño de ilu-
minación, refuerza su apuesta por el 
acabado blanco mate, ya disponible 
en las colecciones Simon 100, Simon 
82 Concept y Detail y lo incorpora 
en su exitosa serie de mecanismos 
Simon 270, incluida su estética Míni-
ma. Esta serie completa así su gama 
cromática y ofrece una selección de 
tonalidades que se integran perfec-
tamente con todo tipo de materiales, 
mobiliario y complementos. 

Con una estética reinventada, un di-
seño neutro y cero intrusivo, se in-
tegra tan bien en cualquier espacio 
que parece que siempre hubiera es-
tado ahí. El mecanismo, enrasado a 
la pared, busca la mínima intrusión y 
la máxima funcionalidad, ya que evita 
que se acumule suciedad y alarga su 
durabilidad. Una sola superficie lisa 
y continua donde las juntas son casi 
imperceptibles. 

Los diferentes mecanismos de mando 
tienen la misma usabilidad y son de 
pulsación progresiva. Toda la super-
ficie de la tecla es útil y ofrece un 
tacto uniforme muy agradable con 
un recorrido de accionamiento corto 
y preciso. Además, es 100 % pulsante 
lo que hace que las teclas vuelvan a la 
misma posición, quedando siempre en 
perfecto orden y armonía.

La serie ha sido integrada en el con-
figurador online SmartHome de 
Simon, lo que simplifica aún más el 
proceso de elección. Esta herramien-
ta es imprescindible para personalizar 
un proyecto SmartHome. Garantiza 
una prescripción sencilla y, lo que es 
más importante, evoluciona constan-
temente para adaptarse a las últimas 
tendencias y necesidades del merca-
do.

Lo que está claro es que la elección 
del acabado blanco mate no solo ga-
rantiza un diseño atemporal y versá-
til, sino que también se alinea con las 
tendencias actuales en el sector de la 
decoración. Esta elección proporciona 
una base neutra y adaptable que se 
fusiona armoniosamente con cual-
quier estilo decorativo, mientras que 
su acabado mate aporta un plus de 
modernidad y sofisticación.

https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.solucionesdeiluminacion.com/
https://www.saltoki.com/
https://smartsimon.io/
https://www.simonelectric.com/simon-270
https://www.simonelectric.com/simon-270
https://www.simonelectric.com/simon-270
https://www.simonelectric.com
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Solmad Iluminación S.L anuncia 
el comienzo de su Proceso de 
Digitalización para sumarse 
al cambio del sector

Solmad Iluminación S.L, especialista 
en la industria de iluminación, se com-
place en anunciar el inicio de un emo-
cionante proceso de digitalización.

Con una larga trayectoria, de más de 
30 años en el sector, Solmad Ilumi-
nación S.L está dando un paso audaz 
hacia el futuro al adoptar las últimas 
tecnologías digitales para impulsar su 
oferta de productos y servicios. Este 
esfuerzo marca un hito significativo 
en la evolución de la empresa y re-
fuerza su posición como pionero en la 
industria de la iluminación.

La digitalización permitirá a Solmad 
Iluminación S.L ofrecer soluciones 
de iluminación más inteligentes, efi-
cientes y personalizadas para una 
amplia gama de aplicaciones, desde 
entornos residenciales y comerciales 
hasta proyectos de infraestructura 
a gran escala. Además, contará con 
una página web absolutamente ac-
tualizada que dará gran información a 
sus clientes, tanto potenciales como 
fidelizados, para que puedan navegar 
en un catálogo virtual que les aporte 
información detallada de todos los 
productos que ofrece, de una forma 
cómoda y responsive. Todo esto abri-
rá nuevas posibilidades en términos 
de control, gestión y optimización 
tanto a nivel externo como interno. 

«Estamos emocionados de embar-
carnos en este viaje hacia la digitali-
zación», dijo Manuel Rueda, CEO de 
Solmad Iluminación S.L. «Nuestra 
meta es ofrecer a nuestros clientes 
soluciones de iluminación que no solo 
satisfagan sus necesidades, sino que 
también superen sus expectativas. 
Creemos que la digitalización nos 
permitirá hacer exactamente eso, al 
tiempo que impulsamos la innova-

ción y la sostenibilidad en nuestra 
industria. Queremos estar a la altura 
de los tiempos que corren y ofrecer-
les a nuestros clientes las vías más 
cómodas y seguras para que puedan 
ver nuestros productos y llevar a cabo 
sus pedidos, centrándonos mucho en 
mejorar la experiencia de usuario. 
Para esto creemos imprescindible di-
gitalizarse tanto a nivel externo como 
interno».

Además de mejorar la experiencia 
del cliente, la digitalización también 
posicionará a Solmad Iluminación 
S.L. como un líder en la adopción de 
prácticas sostenibles, aunque no sea 
de manera inmediata, buscando fór-
mulas que ayuden a cuidar nuestro 
entorno . Al optimizar el rendimiento 
energético y reducir el desperdicio, la 
empresa contribuirá de manera signi-
ficativa a la conservación de recursos 
y la mitigación del impacto ambiental. 
Por ejemplo, sustituyendo de mane-
ra paulatina el uso de papel para la 
creación de facturas y otro tipo de 
documentación que se podrán obte-
ner digitalmente.

Con el lanzamiento de este proceso 
de digitalización, Solmad Ilumina-
ción S.L reafirma su compromiso con 
la excelencia, la innovación y el pro-
greso. Está previsto que las primeras 
fases de implementación comiencen 
en los próximos meses, y la empresa 
espera compartir más detalles sobre 
sus emocionantes avances en el futu-
ro cercano. Además, quieren lanzar el 
rediseño de su identidad de marca, ya 
que han visto que este era el momen-
to ideal para actualizarlo y anunciar 
ambos hitos de manera conjunta. 

Sonepar España firma un acuerdo 
con Nexans para el reciclaje de cable 

Sonepar ha firmado un acuerdo con 
Nexans para la recogida y reciclaje 
de cable en todas las delegaciones 
y centros logísticos del distribuidor 
B2B en España. El proceso garantiza 
la total trazabilidad de los cables y lo 
lleva a cabo Nexans con una empresa 
externa dedicada a la recuperación, 
reciclaje y revalorización de residuos. 

Sonepar es la primera empresa en Es-
paña que participa en este proyecto 
de Nexans, cuyo objetivo es promo-
ver la circularidad en el sector dando 
una nueva vida a los restos de cable a 
través de la recuperación de sus com-
ponentes como el cobre, el aluminio 
y el plástico. El pasado año Sonepar 
España recicló con esta iniciativa un 
total de 46.000 kilogramos de cables. 

Los cables restantes se trituran para 
producir granalla de cobre y aluminio, 
que se reutiliza en la fabricación de 
nuevos cables y otros productos. Los 
plásticos aislantes también se utilizan 
para diferentes fines como, por ejem-
plo, la fabricación de piezas sólidas de 
plástico.

«Para Sonepar es todo un privilegio 
trabajar junto a nuestro partner Ne-
xans en la promoción de soluciones 
sostenibles. Nuestra aspiración es 
que este acuerdo para el reciclaje del 
cable sea un éxito y ejemplo que nos 
impulse a seguir desarrollando accio-
nes conjuntas entre proveedores y 
distribuidores que potencien la circu-
laridad en nuestro sector», ha indica-
do Alberto Martínez, Vicepresidente 
Marketing y Desarrollo de Negocio de 
Sonepar España. 

Joaquin Gelaberto, Director de Ne-
xans Iberia ha afirmado: «Nexans se 
enorgullece de asociarse con Sonepar 
en esta iniciativa clave para promover 
la sostenibilidad en el sector eléctri-
co. Como líder en soluciones de ca-

bleado y electrificación, entendemos 
la importancia de adoptar prácticas 
responsables que reduzcan nuestro 
impacto ambiental. Este acuerdo re-
fleja nuestro compromiso continuo 
con la economía circular y la gestión 
responsable de recursos. Creemos fir-
memente en la necesidad de transfor-
mar la industria hacia un modelo más 
sostenible, y esta colaboración es un 
paso significativo en esa dirección» 

 Asimismo, Alberto Martínez ha de-
tallado que «Sonepar ocupa una po-
sición única en el corazón del ecosis-
tema eléctrico, y como líder mundial 
en la distribución B2B de productos, 
soluciones y servicios relacionados, 
defendemos un futuro más respon-
sable, fomentamos las mejores prác-
ticas ambientales y promovemos la 
transición hacia soluciones de ener-
gía limpia y con bajas emisiones. Tra-
bajando junto a nuestros partners, 
colaboradores, y clientes avanzamos 
hacia nuestro objetivo de crecimiento 
sostenible que respeta el medioam-
biente».

«Este partenariado no solo demues-
tra nuestro compromiso con la cir-
cularidad de los materiales, sino que 
también resalta nuestra dedicación 
a trabajar con socios que comparten 
nuestros valores y objetivos. Juntos, 
esperamos seguir liderando el cami-
no hacia un futuro más sostenible 
en el sector eléctrico», ha añadido 
Gelaberto. Durante más de un siglo, 
Nexans ha jugado un papel crucial en 
la electrificación del planeta y se ha 
comprometido a electrificar el futu-
ro. El Grupo encabeza el avance hacia 
el nuevo mundo de la electrificación: 
seguro, sostenible, renovable, descar-
bonizado y accesible para todos, y se 
ha comprometido a conseguir emisio-
nes netas cero para 2050. 

https://solmad.es/
https://sonepar.es/reciclaje-cable-nexans/
https://sonepar.es/?cmplz-force-reload=1716219035590


ASESORÍA TÉCNICA
•	 Asesoramiento en la interpretación de los 

distintos Reglamentos y Normativa del 
sector.

•	 Asesoramiento sobre cuestiones 
relacionadas con las Compañías 
Suministradoras y las Administraciones 
Públicas.

ASESORÍA JURÍDICA
Asesoría jurídica general que incluye la 
consulta personal en el despacho de los 
asesores o la consulta telefónica, así como la 
confección de escritos relacionados con los 
temas consultados.

TRAMITACIONES
•	 Tramitación de expedientes de BT, AT y 

Telecomunicaciones.
•	 Asesoramiento para la tramitación 

telemática de instalaciones de 
Electricidad y Telecomunicaciones.

•	 Tramitación de alta y modificación de 
empresas instaladoras BT, AT y 
Telecomunicaciones.

•	 Apoyo y asesoramiento para el registro en 
el REA y firma electrónica.

•	 Tramitación de la Tarjeta del Metal. 

PROGRAMA INFORMÁTICO CONFECCIÓN 
DE M.T.D. y C.I.E.'s
Programa informático FEGA-PC, una 
herramienta útil, sencilla y de fácil manejo, 
que permite la confección rápida de M.T.D.'s 
y C.I.E.'s.

BOLSA DE TRABAJO

SEGURO DE RESPONSABILIDAD CIVIL
Póliza colectiva de seguro de 
Responsabilidad Civil, R.C. Patronal, y R.C. 
Cruzada. 
ACTIVIDADES PRINCIPALES QUE CUBRE LA 
PÓLIZA: instalaciones, reparaciones y 
montajes eléctricos en general tanto de baja 
como de alta tensión, así como de 
telecomunicaciones.
ACTIVIDADES ADICIONALES QUE CUBRE LA 
PÓLIZA: instalaciones, reparaciones y 
mantenimiento de sistemas de protección 
contra incendios, instalaciones térmicas, 
fontanería, calefacción, climatización, 
frigoríficas, recipientes a presión.
COBERTURAS:
•	 R.C.: 3.000.000 €.
•	 R.C. Patronal: 3.000.000 € - 450.000 €/

victima.
•	 Franquicia: 300 € General / 1.500 € 

Técnicos. 

ACTIVIDADES DE FORMACIÓN
Actividades sin coste alguno para los 
asociados:
•	 Cursos de reciclaje profesional para la 

formación permanente.
•	 Cursos de gestión empresarial.
•	 Charla y cursillos sobre temas técnicos de 

interés profesional.

 
SERVICIO DE TRAMITACIÓN DE 
EXPEDIENTES CON LA DISTRIBUIDORA
Servicio de gestión de expedientes. ASINEC 
se encarga de la apertura del expediente, de 
la resolución de problemas, del seguimiento 
durante todo el proceso, de revisar los 
estudios técnico-económicos, y de preparar 
y adjuntar la documentación necesaria hasta 
cerrarlo y obtener el CUPS para poder 
realizar la contratación.

INFORMACIÓN GENERAL AL ASOCIADO
Mediante circulares, correos electrónico y 
otros medios se informa a los asociados de 
todas las novedades que pueden afectar al 
ejercicio de la profesión, con especial 
incidencia en la normativa técnica; cambios 
en los procedimientos administrativos, 
tramitaciones, subvenciones y registros; 
disposiciones en materia de PRL; Convenio 
Colectivo; normas y otras novedades que 
afectan a las compañías suministradoras, 
realización de jornadas, etc.

CONVENIOS DE COLABORACIÓN
El asociado puede beneficiarse de 
numerosos convenios establecidos a nivel 
nacional o provincial, o que son suscritos por 
asociaciones empresariales a la que 
pertenece la asociación.

PARTICIPACIÓN EN OTRAS 
ORGANIZACIONES
Nuestros asociados, a través de ASINEC, 
son miembros de las siguientes 
organizaciones profesionales y 
empresariales:
•	 FEGASINEL, FENIE, C.E.C., C.E.G., 

C.E.O.E., C.E.I., etc.

PÁGINA WEB
En la página Web de ASINEC podrá 
consultar toda la información actualizada 
referente a normativa, legislación, eventos, 
listado de asociados, noticias, hemeroteca, 
revistas cursos, eventos, enlaces de interés, 
etc.
Además el asociado podrá acceder al área 
interna, donde tendrá toda la información 
remitida por ASINEC (circulares, e-mails, 
convenios, etc).

Guía de servicios

ASINEC
ASOCIACIÓN PROVINCIAL DE INDUSTRIALES 
ELECTRICISTAS Y DE TELECOMUNICACIONES 
DE A CORUÑA

Rafael Alberti 7, 1º C-D
15008 A Coruña
Tel. 981 299 710

asinec@asinec.org
www.asinec.org

A
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https://asinec.org/
https://asinec.org/
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Frases para a reflexión

«Me da igual que me hablen o 
me dejen de hablar, uno respira 
aire no gente»

Steve Martin

«No podemos estar en modo de 
supervivencia. Tenemos que 
estar en modo de crecimiento».

Jeff Bezos.

«Si no pierdes, no puedes 
disfrutar de las victorias». 

Rafael Nadal.

«Sé tú mismo. Todos los demás 
puestos están ocupados».

 Oscar Wilde.

«La mejor forma de olvidar las 
malas cosas de la vida es 
aprender a recordar las cosas 
buenas». 

Mark Amend.

«Solo se vive una vez. Pero si lo 
haces bien, una vez basta.» 

Mae West

«A veces nuestras canciones 
favoritas suelen contar una parte 
de nuestra historia»

Anónimo

«El optimismo puede ser más 
poderoso que un escuadrón de 
tanques.» 

General Rick Hillier

«El único modo de hacer un gran 
trabajo es amar lo que haces.» 

Steve Jobs

«Cuéntamelo y me olvidaré. 
enséñamelo y lo recordaré. 
involúcrame y lo aprenderé.» 

Benjamin Franklin

«La mejor forma de predecir el 
futuro es creándolo.» 

Peter Druker

«Uno no cambia por nadie, uno 
mejora por quién se lo merece»

Anónimo

«No me siento viejo porque tenga 
tantos años tras de mí, sino por 
los pocos que tengo por delante.» 

Epharaim Kishon

«Invertir en conocimientos 
produce siempre los mejores 
beneficios.»

Benjamin Franklin

«La educación y la cortesía 
abren todas las puertas.» 

Thomas Carlyle

«Muchas veces lo que se calla 
hace más impresión que lo que se 
dice.» 

Píndaro

«Prefiero saber apreciar lo que 
no puedo tener, que tener lo que 
no soy capaz de apreciar.»

Orison Swett Marden

«El destino es el que baraja las 
cartas, pero nosotros somos los 
que jugamos.»

William Shakespeare

Rincón para o humor
«O Lecer de Isolino» Publicado en La Voz de Galicia por Xaquín Marín



La compañía de los instaladores

Electricidad Gas Movilidad

900 215 470 - Ext. 2 formacion@fenieenergia.es

¿Todavía tienes alguna duda?
Escanea el código QR y contacta
con nosotros para más información

Amplías tu negocio 
con nuevos 
productos y 
servicios

Obtienes remuneración 
permanente

Tienes a tu 
disposición 
formación constante

Eres referencia 
para el cliente

Formas parte 
de la mayor y 
mejor red de 
expertos 
energéticos 
del país

Recibes apoyo y 
soporte técnico 
personalizado 
que permite 
centrarte en lo 
importante

Impulsa tu carrera y amplia tu negocio

Hazte Agente Energético

https://www.fenieenergia.es/es


http://www.metalux.es/



