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Editorial

to de extraordinaria importancia para

nuestro sector. Estamos de suerte y
seremos el principal protagonista para po-
der llevar a buen puerto un desafio que va
a requerir un importante esfuerzo, la tran-
sicién energética de nuestro pais antes del
aflo 2030. Algunos ya nos hemos olvidado,
pero en tiempos de pandemia nuestra ac-
tividad fue declarada esencial lo que debe-
mos poner en valor, SOMOS ESENCIALES,
por lo tanto, no es casualidad que seamos
los elegidos, ya que sin nosotros no va a ser
posible llevar a cabo esta transicién.

E n esta edicion toca hablar de un asun-

Para cumplir con este encargo es necesa-
rio conseguir tres objetivos, duplicar el es-
fuerzo en eficiencia energética, triplicar la
potencia en energias renovables, y llegar a
los 45.000 puntos de recarga de vehiculos
eléctricos.

1.En cuanto a la eficiencia energética se
estan llevando a cabo distintas actuacio-
nes a través de ayudas procedentes de
fondos europeos en las que nuestro gre-
mio estd muy implicado en la ejecucién
de las mismas, tanto eléctricas, como de
telecomunicaciones o de climatizacion.
Este objetivo se
distingue de los
demas en que no
siempre se tra-
ta de actuar en
instalaciones de
nueva construc-

«

instalaciones, pero que no solo depende
de nosotros ya que nos estamos encon-
trando con un contratiempo importan-
te, las administraciones, organismos y
distribuidoras no nos estd ayudando en
latramitacidn, licencias y subvenciones,
lo que sino se rectifica va a perjudicar se-
riamente la consecucién de la meta. Los
instaladores lo vemos a diario y perci-
biendo el empeifio de Europay de Espafia
por las renovables no parece normal que
la instalacién de un sistema fotovoltaico
de autoconsumo se realice en unos diasy
lalegalizacién para su puesta en servicio
tarde varios meses. Algo no encajay creo
que aun estamos a tiempo de corregirloy
asi conseguir que los usuarios apuesten
por invertir en proyectos de generacion.
Por nuestra parte estamos poniendo
toda la carne en el asador, esperemos
que la administracién tome nota y facili-
te y agilice los tramites.

3.El despliegue de infraestructuras para
vehiculo eléctrico es otro de los retos
que creemos dificiles de alcanzar. La
principal barrera que esta penalizando
el desarrollo de la movilidad eléctrica
en Espafia es el alto coste de los turis-
mos eléctricos, el

otro escollo es la

disponibilidad de
infraestructuras

de recarga de acce-

so publico, tanto a

cién, sino que hay

nivel urbano como
interurbano. Lo que

mucho que hacer
en rehabilitacio-
nes y reformas
de instalaciones,
con lo cual nues-
tro papel es mas
importante de lo
que parece ya que
SOomos  nosotros
los que tenemos el
trato directo con

el desafio estaclaro, y haremos
todo lo posible por conseguirlo,
pero nNos estamos encontran-
do con contratiempos impor-
tantes, demasiadas barreras
burocraticas, tramites adminis-

si es cierto es que
se estan instalando
muchos puntos de
recarga privados lo
que se esta notando
en el porcentaje de
vehiculos eléctricos
circulando, pero no
cabe duda que con
las autonomias ac-
tuales la Unica for-

los usuarios y por
lo tanto los que

ma de una electri-

podemos ayudar a

su concienciacion

para cambiar la

iluminacién, mo-

dificar el sistema de calefaccidn/clima-
tizacién, etc. La eficiencia energética
supone un cometido que nos puede re-
portar mucho trabajo, pero tendremos
que reciclarnos y adecuarnos a nuevas
tecnologias que aparecen en el mercado
tales como las que controlan y optimizan
los consumos tanto en residencial como
en los demds campos.

2.Para conseguir el objetivo de energias
renovables las instalaciones de auto-
consumo van a suponer una parte im-
portante y al parecer vamos por buen
camino, pero aun queda mucho para
llegar a cumplirlo. En este eje las em-
presas instaladoras tendremos ese pa-
pel determinante en la ejecucion de las

ficaciéon masiva de
turismos seria dis-
poniendo de puntos

trativos complejos v autoriza-
de recarga publicos

ciones que tardan meses
por todo el territo-

rio, que de momento no existen. Duran-
te este afio ya hemos instalado muchos
puntos y de aqui a 2030 si las institucio-
nes lo apoyan instalaremos muchisimos
mas, lo que supondra un importante ni-
cho de trabajo para nosotros.

Desde ASINEC como siempre seguiremos
organizando formaciones adecuadas a es-

tos nuevos retos y sobre todo trabajaremos

para conseguir un justo reconocimiento
de nuestro sector, ya que somos nosotros,
empresas y auténomos los que con nuestro
esfuerzoy dedicacién diaria vamos a ayudar
a conseguir los objetivos marcados, a pesar
de la falta de mano de obra cualificada, a
pesar de todas las trabas administrativas,
requisitos, obligaciones, etc.
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Lo que hay que ver

as instalaciones de enlace en los edi-

ficios son la puerta de entrada de toda
la potencia necesaria para poder abastecer
a las viviendas, servicios generales, loca-
les... por lo tanto, es necesario que estén
ejecutadas y mantenidas en condiciones de
seguridad.

En las imagenes que acompafian este texto
se puede observar el estado de una cen-
tralizacién de contadores que no reune los
requisitos minimos para poder garantizar la
seguridad de las instalaciones.

Al mismo tiempo, se puede observar que la
instalacién ha sufrido reformas que, lejos
de solventar las deficiencias, han pasado
de largo y han dejado la instalacién en un
estado mas precario, si cabe todavia.

Es nuestra obligaciéon cuando observemos
instalaciones de este tipo en el desarrollo
de nuestra labor profesional informar a los
titulares de la misma y, en caso necesario
informar a la compaiiia distribuidora y al
6rgano competente de la comunidad auto-
noma.

Ultimamente las empresas instaladoras
estamos teniendo serios problemas para
poder certificar reformas de instalaciones
conectadas en centralizaciones de contado-
res que no redinne los requisitos minimos
de seguridad. Para ello, desde la Asociaciéon
hemos acordado con la Xefatura Territorial
de A Corufia que las instalaciones se pue-
den certificar pero que, al mismo tiempo,
se ponga en conocimiento de la Administra-
cién el estado de las instalaciones de enlace.
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Bienvenidos e
ASINEC
€y

Indicamos a continuacidn las nuevas incorporaciones, tanto de asociados como de socios
colaboradores, que se produjeron desde el N°103 de nuestra publicacién: REVISTA ASINEC.

Nuevos asociados Nuevos socios colaboradores
Indumax Industrial, S.L. de Ames. Cambrenergia

P o
Vazquez Caamafio, Fernando de Teo.
Sesan Solutions, S.L. de Curtis. Daze 9932¢€
Alamayona Ascarza, Santiago de Ames. DSP Solar DSPSolar <

Electricidade Inscarco, S.L. de Carballo.

Cambios de denominacion
de socios colaboradores

Hidroeléctrica de Laracha, S.L.,, de Laracha,
pasa a ser Hidroeléctrtica de Laracha, S.L.U.

A todos y cada uno de ellos les damos nuestra mds cordial bienvenida al colectivo de
instaladores electricistas y de telecomunicaciones de A Coruila.

SABES EN
QUIEN C&NFIAR

Industrial / lluminacion / Media tension /

Eficiencia energética / Cuadros de distribucion / 0 D I GAIVI EL
Subestaciones / Fotovoltaica / Vehiculo eléctrico



https://daze.eu/es/
https://www.distribucionessolares.es/
https://www.digamel.com/
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Entrevista a:

D. Alfonso
Fernandez Garrido,
representante de

la empresa Lumea
Soluciones
Eléctricas, S.L.

Alfonso Fernandez Garrido es el director
ejecutivo de LUMEA SOLUCIONES ELECTRICAS
S.L. Ademas, y entre otros cargos, ha sido
once afios presidente de APYDE y en la ac-
tualidad es consejero de CIDE y delegado de
CHC Energia. Se trata, por lo tanto de una
persona que ademas de contar con amplio
conocimiento sobre las instalaciones eléc-
tricas forma parte del mundo de la distri-
bucién y la comercializacién eléctrica pro-
porcionandole una perspectiva global del
sector eléctrico.

Proveniente de la fusién de dos empresas
con dilatada experiencia en el sector, Lu-
mea Soluciones Eléctricas S.L. se fundd
en el aflo 2019, contando actualmente con
mas de 40 trabajadores, dedicandose a ins-
talaciones eléctricas tanto de distribucién
como industriales desarrollando por com-
pleto el proyecto inicial, la ejecucién, tra-
mitacién y el mantenimiento posterior a la
puesta en marcha.

Forma parte de ASINEC desde el afio 2022
cuando tomo el relevo de Técnica Norte S.L.
que habia sido empresa asociada desde el
aflo 2014.

«

La Asociacién
es un
companero

de viaje
imprescindible

»

ASINEC: En primer lugar, ;Qué te llevd al
mundo de las instalaciones eléctricas?

ALFONSO: En primer lugar un profesor de
EGB que nos ensefi lo que eran los circui-
tos eléctricos en sus clases de pretecnologia
y nos hablaba de Edison y Tesla. Aquello
era casi magia. Después ya me matriculé
en ingenieria técnica (centrales y redes) y
empecé en aquellos veranos a acompafar
(ayudar no ayudaba mucho) a un tio de mi
padre que tenia una distribuidora eléctrica:
Disitribuidora Eléctrica Niebla. A partir de
ahi, ya llevo vinculado al mundo de las ins-
talaciones eléctricas mas de 34 aflos.

ASINEC: Preséntanos a tu empresa ;Como de-
finirias a Lumea?

ALFONSO: A nosotros nos gusta decir que
somos un «proveedor de soluciones eléc-
tricas», mas que una ingenieria o una ins-
taladora. Nos gusta acompafiar a nuestros
clientes desde los planteamientos iniciales
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y siempre hemos destacado en trabajos que
llevan una «carga especial de valor afiadi-
do». Aquellos trabajos que suponen un reto
técnico, ya sea en su fase de disefio o en
la de ejecucién, parece que es donde nos
hemos acostumbrado a dar lo mejor de no-
sotros y esto ha quedado grabado en el ADN
de la empresa. Esto hace que muchos de
nuestros clientes nos consideren casi como
parte de su empresa, mas como asesores
que como proveedores.

ASINEC: En tu trayectoria profesional has
pertenecido y perteneces a varios colectivos,
cPor qué decidiste asociarte a ASINEC?

ALFONSO: Descubri el mundo del asociacio-
nismo en el afio 2005. Desde CIDE y APYDE
me ayudaron, acompafiaron y formaron en
el campo de la distribucién eléctrica. Esa
experiencia tan positiva hizo que cuando
en el aflo 2014 decidimos arrancar la insta-
ladora, tuviéramos claro que debiamos ex-
plorar ASINEC. Y lo que vimos nos animo a
dar el paso: experiencia, seriedad y actitud
colaborativa.

iSolo para asociados!
Lista de difusion

Whatsapp ASINEC

Solicita tu alta en |a lista de difusion y
podras disfrutar de toda la informacion al
instante, circulares, emails, noticias, etc.

Disfruta de las ventajas
del nuevo

FEGA-PC
SOLICITALO YA!
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ASINEC: ;/Qué es para ti la Asociacion?

ALFONSO: Un compafiero de viaje impres-
cindible.

ASINEC: Lumea cuenta con varios departa-
mentos: instalacion, ingenieria... ;Qué le
aporta la Asociacion a tu empresa?

ALFONSO: Seguridad. Esos departamentos
que mencionas se sienten respaldados con-
tinuamente por ASINEC cada vez que solici-
tamos su ayuda o colaboracién.

ASINEC: En los ultimos afios, el sector de la
electricidad estd sufriendo una evolucién
constante ;Como crees que han cambiado las
empresas instaladoras?

ALFONSO: Creo que, en general, todas las
empresas instaladoras hemos dado grandes
pasos en materia de herramientas de ges-
tién y en seguridad e higiene en el trabajo.
Creo que si miramos una década o dos atras,
el que masy el que menos, ha mejorado pro-
fundamente en estos dos campos. En defi-
nitiva, el sector creo se ha profesionalizado
considerablemente.

(B L

ASINEC: Y mirando hacia el futuro ;Cudles
son a tu criterio los principales retos a los que
se enfrenta la industria de las instalaciones
eléctricas?

ALFONSO: La digitalizacion. Las instalacio-
nes eléctricas (a cualquier escala) cada vez
iran dotadas de mayor nivel de sensoriza-
cién. En poco tiempo vamos a medir, con-
trolar, y monitorizar hasta la tltima bom-
billa. En nuestras empresas eléctricas cada
vez sera mayor el porcentaje de técnicos
que ademas de electricidad, deberdn tener
capacidades en electrénica, comunicacio-
nes y software.

ASINEC: Tienes experiencia tanto en el campo
de las instalaciones eléctricas como en la dis-
tribucion. ;Por qué es a veces tan dificil la re-
lacion entre ambos? ;Como crees que podria
mejorarse esta relacion?

ALFONSO: Las grandes distribuidoras eléc-
tricas en el pasado pusieron barreras y se
aislaron bastante de sus companeros del
sector, no sélo de los instaladores, y de los
clientes, sino incluso de los otros distribui-
dores «aguas abajo» a los que despectiva-
mente llamaban «reventas». Podriamos
tratar de analizar los motivos de ese distan-
ciamiento que originé las dificiles relacio-
nes que mencionas, pero no creo que seaya
interesante pues en realidad creo que estas
relaciones estdn mejorando poco a poco y
desde hace ya algtn tiempo. Por tanto, lo
que si puede resultar mas interesante es
averiguar cudles son los motivos que estan
provocando esa normalizacién y mejora
progresiva de las relaciones. Pueden ser va-
rios y de su analisis y comprension es de
ddénde podriamos obtener las pistas necesa-
rias para que la mejoria sea total: la evolu-
cién de la normativa del sector que lleva un
tiempo redefiniendo roles y relaciones (ain
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hay trabajo por delante), la subcontratacién
de trabajos de las grandes empresas que les
ha llevado a conocer mejor a sus instalado-
res (colaboradores), la profesionalizacién
de los instaladores que comentamos antes
ha mejorado la visién que de los mismos tie-
nen estas grandes empresas, ... El analisis
de estas cuestiones daria para un suplemen-
to especial de la revista, asi que casi mejor
pasamos a la siguiente pregunta.

ASINEC: En un momento en el que las empre-
sas cuentan con carga de trabajo pero que sin
embargo tienen serios problemas para poder
ejecutarlos por falta de personal ;Como estdis
resolviendo en Lumea la carencia de trabaja-
dores cualificados?

ALFONSO: Con muchas dificultades. Por
un lado tratamos que nuestra gente esté
contenta con la empresa para que no se
vean tentados de buscar otras opciones en
el mercado laboral y por otro nos solemos
apoyar con empresas contrastadas en el
campo de la seleccién de personal cada vez
que buscamos cubrir algin nuevo puesto.
Lo que no acabamos de conseguir es una re-
lacion estable con universidades e institutos
para poder hacer «cantera» con estudiantes
en practicas.

ASINEC: El despliegue de las tecnologias de
energias renovables se estd realizando en par-
te gracias a las subvenciones que provienen
de los fondos europeos. ;Qué opina de la exis-
tencia de las subvenciones? ;Como cree que se
estdn gestionando desde la administracion?
c;Consideras qué es necesario mantener el
apoyo publico o ya existe demanda por parte
de la sociedad?

ALFONSO: Existe un plan energético nacio-
nal que deberiamos tratar de cumplir pues
eslahoja de ruta que el gobierno ha aproba-
doyenel campo delaenergia esimportante
tener un plan (mejor o peor) pues de otro
modo se compromete el funcionamiento de
un pais e incluso el de la Unién Europea.
Dicho esto, creo que las subvenciones son
una de las herramientas que tenemos para
tratar de impulsar este tipo de planes. Por
otro lado, creo que las subvenciones pun-
tuales de dinero a fondo perdido no son la
mejor de las maneras de trabajar. Estamos
viendo que este tipo de subvenciones pro-
vocan puntas de trabajo que complican a to-
dos: al cliente final, a las administraciones
y a nosotros los instaladores. Todos estos
actores estarifamos mucho mas cémodos
trabajando con subvenciones de otro tipo.
Por ejemplo y tal como se viene haciendo en
otros paises: en vez de asignar una cantidad
a la inversidn, seria mucho mejor ofrecer
descuentos en el IRPF, IBI, ... en varios afios,
a lo largo de la vida util de la instalacién.

.iiih}.im.

I3

ASINEC: Las instalaciones eléctricas son un
sector estratégico, no solamente por ser indis-
pensables para el desarrollo de la sociedad si
no que estamos implicados en la lucha contra
el cambio climdtico. Para poder desarrollar
nuestra labor es necesario contar el apoyo de
la administracion ;Qué reclamarias de las
instituciones para mejorar el sector?

L L i

ALFONSO: Por un lado creo que las institu-
ciones, antes de regular y legislar deberian
escuchar mas a todos los participantes del
sistema. En esto, las asociaciones como ASI-
NEC podrian jugar un papel importantisimo.
Y por otro lado, no podemos seguir sopor-
tando que se publiquen leyes pero se tarden
aflos en sacar los reglamentos particulares
que las deben regular. Incluso algunos pare-
ce que no vayan a salir nunca.

ASINEC: Siguiendo con la evolucion del sec-
tor, ;Como forma Lumea a sus profesionales
para estar a la vanguardia de la tecnologia?

ALFONSO: Imagino que como el resto de
compafieros, apoyandonos en la Asocia-
cién, en los fabricantes, asistiendo a ferias
nacionales e internacionales, ...

ASINEC: Y en el mismo sentido, ;como va-
lora la formacion que ofrece ASINEC a sus
afiliados?

ALFONSO: Creo que cumple con lo que le
demandan la mayoria de los asociados.

11
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JORNADAS y CURSOS

ASINEC imparte un curso de
autoconsumo fotovoltaico para
Sus asociados del Barbanza

Fecha: 20y 21
de septiembre

Lugar: Boiro

Actualmente son 22 las empresas instalado-
ras de la zona del Barbanza que estdn aso-
ciadas a ASINEC. Por este motivo, y para que
tuviesen un acceso mas facil a la formacién
en instalaciones fotovoltaicas, se organizé
un curso de autoconsumo fotovoltaico en el
Concello de Boiro.

=

ASOCIACION PROVINCIAL DE INDUSTRIALES ELECTRICISTAS Y DE TELECOMUNICACIONES DE A CORUNA

TRAMITACION ADMINISTRATIVA Y
REQUISITOS TECNICOS APLICABLES A
INSTALACIONES DE AUTOCONSUMO

e L= o '___f‘

Se trat6 de una formacién repartida en dos
jornadas con 10 horas de duracién en total,
debido a lo amplio del temario. El objetivo
del curso era que los asistentes tuviesen un
conocimiento general y al mismo tiempo in-
cidiendo en puntos determinados de las ins-
talaciones fotovoltaicas para autoconsumo.

En primer lugar, se realizé un repaso de
toda la legislacién que atafie este tipo de
instalaciones, donde Rafael Suarez (geren-
te de ASINEC) tomo momentaneamente el
relevo para explicar las peculiaridades de la
tramitacion de estas instalaciones en nues-
tro pais.

El apartado dedicado a las distintas moda-
lidades de autoconsumo sirvié para que los
asistentes pudieran conocer que instalacién
es mas adecuada para cada tipo de clien-
tes, como se realiza la compensacion de los
excedentes, como solicitar las conexiones
de autoconsumo o cémo gestionar los con-
tratos de autoconsumo ante las compaiiias
distribuidoras.

Desde la explicacién mas legislativa se dio
paso ala parte mas técnica de la formacidon.
Se procedi6 a exponer de manera porme-
norizada los tipos de médulos fotovoltaicos,
que tecnologias existentes en el mercado y
las ventajas de unas sobre otras. También se

CURSO PRESENCIAL DE INSTALACIONES
FOTOVOLTAICAS DE AUTOCONSUMO

'

ensefio a diferenciar la calidad de los pane-
les en funcién de la curva de produccién y
cuales son los parametros que hay que con-
templar a la hora de seleccionar un panel.
Asimismo, se dieron consejos sobre como
proceder para saber el estado de los paneles
y si esta sufriendo algin tipo de estrés.

Uno de los puntos mds importantes de esta
formacién corresponde al célculo y distri-
bucidén de los paneles en el espacio dispo-
nible. Se realizaron varios ejemplos sobre
como calcular la irradiacién existente en el
punto de lainstalacién y cuales son la orien-
tacién e inclinacion ideales para lograr la
mayor produccion con el menor numero de
paneles posible.

Una vez elegidos los paneles, llegé el mo-
mento de conocer los distintos tipos de
estructuras. Se mostrd a los presentes los
diferentes tipos de soportes que se pueden
encontrar a dia de hoy para sujetar las pla-
cas fotovoltaicas y al mismo tiempo como
anclarlas a la cubierta en condiciones de
seguridad y sin que se produzcan perjuicios
en las instalaciones existentes.

A continuacién, D. Roberto Ledo (ponente
elegido para realizar esta formacién) con-
tinu6 repasando las tarifas eléctricas que
estan actualmente en vigor. Es fundamental
conocer estas tarifas para poder saber cua-
les son los horarios en los que interesa mds
tener un mayor rendimiento de la instala-
cién, asi como poder tener en cuenta a la
hora de produccién para poder reducir las
potencias contratadas.

Una de las partes mds importantes de la
formacidn fue el calculo del estudio técnico-
econdmico de la instalacién de autoconsu-
mo. Se trata de un valor fundamental para
que la empresa instaladora pueda explicar-
le de manera clara y precisa al potencial
cliente cuando va a amortizar la instalacidn,
cuanto puede ahorrar mes a mes y, sobre
todo, si la instalacién es viable econémica-
mente.

La eleccién del inversor fue otro de los pun-
tos importantes de la jornada que se ha de
realizar en funcién de los datos obtenidos
de potencia de la instalacién y tensién de
cada una de las cadenas. El ponente dedicé
un bloque especifico del curso a las instala-
ciones de autoconsumo con baterias y en
determinar la propiedad de la instalacién
en funcidén del tipo de consumidor, los exce-
dentes calculados y el tipo de autoconsumo.

Siguiendo con las caracteristicas técnicas
de la instalacién, se dedic6 un apartado a la
instalacién de puesta a tierra del autocon-
sumo, como garantizar la seguridad de las
instalaciones sin que se generen tensiones
peligrosas por la diferencia de potencial.

Se traté de un curso con una gran voca-
cién préctica, por lo que la parte final de la
ponencia se dedicé a exponer los posibles
errores de lasinstalaciones y al mismo tiem-
po de los problemas que pueden surgir en
las mismas.
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JORNADAS y CURSOS

Manejo Seguro de PEMP

Fecha: 27y 28
de septiembre

Lugar: A Corufia
y Cambre

Un afio m4ds, la Xunta de Galicia publicé su
plan de formacién de prevencion de riesgos
laborales. Durante el afio 2023 este plan esta
adquiriendo una especial relevancia puesto
que se busca plantear una estrategia hasta el
aflo 2027 para pautas a seguir a medio plazo
en Galicia para la mejora de las condiciones
de trabajo y, asi conseguir la reduccién de
la siniestralidad, en un momento de trans-
formacién del mundo del trabajo y en el
contexto del marco estratégico de la UE de
salud y seguridad en el trabajo 2021-2027.

En este contexto y, mediante el plan de se-
guimiento que se esta llevando a cabo, se
esta prestando especial atencién a los nue-
vos riesgos que estan apareciendo por la
transformacion de los centros de trabajo.
Entre los objetivos estratégicos figura el de
potenciar una formacion de calidad en ma-
teria de prevencion de riesgos laborales y la
consolidacién de una cultura preventiva en
la sociedad gallega. Las actuaciones priori-
tarias este afio seran comprobacion de tra-
bajos con exposicién a amianto, actividad
forestal, pesca y construccion, atendiendo
especialmente a riesgos de caida en altura
y utilizacién de escaleras, atropellos y atra-
pamientos.

Para llevar a cabo estos objetivos, es nece-
sario que la administracién cuente con el
respaldo y la colaboracién de los agentes so-
ciales, puesto que son ellos los que conocen
de una manera mas profunda las necesida-
des de seguridad en cada uno de los sectores
con sus necesidades especificas.

Por este motivo, la Xunta establecié un con-
venio con la Confederacién de Empresarios
de Galicia por el cual corresponderd a este
ultimo la gestién de los cursos de preven-
cién de riesgos laborales. En el caso de la
provincia de A Coruifla fue la Confederacién
de empresarios, como integrante de la CEG,
la encargada de organizar la formacién co-
rrespondiente.

En el ambito de la construccidén y afines se
estimo que existe un alto riesgo que debe ser
afrontado de una manera continua y para el
cual han de realizarse actuaciones de ase-
soramiento, informacién y sensibilizacién
especificas para reducir la siniestralidad la-
boral en el sector. Entre estas actuaciones
e incluyeron actuaciones especificas sobre

prevencion
scos laborals,

el riesgo de caida en los trabajos en altura,
especialmente enfocadas al trabajo en pla-
taformas elevadoras mdviles de personas,
andamios, gruas, cubiertas, cubiertas fragi-
les y escaleras.

Y con ese objetivo, la CEC promovié una for-
macién en manejo seguro de plataformas
elevadoras méviles y para lo cual cont6 con
ASINEC que como asociacién en la que sus
empresas desarrollan trabajos en los que
el uso de estas plataformas es cada vez mds
requerido tiene necesidad de realizar for-
maciones de manera continuada.

Una vez promovido el curso entre sus afi-
liados, este cubrié las plazas rdpidamente,
quedando una lista de espera para sucesi-
vas formaciones. En el programa de las dos
jornadas que componian la formacién se
repartian las horas entre la formacién teo-
rica y la formacién practica, ambas de vital
importancia para garantizar la tranquilidad
de los usuarios de las plataformas.

La formacidn tedrica tuvo lugar en el aula-
taller de ASINEC. Los asistentes tuvieron 4
horas de teoria en las que se fueron des-
granando todas las normativas relacionadas
con el uso y manejo de las PEMP. El conoci-
miento de la normativa es basico para saber
qué tipo de reglamentacién se debe tener
en cuenta a la hora de determinar el riesgo
existente en funcién del medio a utilizar y el
peligro que puede entrafiar.

Utilizando los medios audiovisuales dispo-
nibles, el ponente de la jornada, pudo co-
menzar a identificar que tipos de trabajos
son los que estaban afectos a este tipo de
plataformas méviles y como posteriormen-
te preparar y definir los trabajos que se de-
ben afrontar.

A partir de ahi los asistentes comenzaron
a identificar los riesgos existentes. Es lla-
mativo comprobar como situaciones que
se consideran cotidianas pueden presentar
riesgos que hasta ese momento los usuarios
de estos equipos podrian ignorar o conside-
rarlos inocuos. Las medidas preventivas a
utilizar en este bloque buscan paliar o mini-
mizar hasta limites asumibles estos riesgos.

La preparacion de los trabajos a ejecutar es
importante, pero lo es a su vez el manteni-
miento de los equipos y las verificaciones



https://asinec.org/asinec/celebrado-el-curso-manejo-seguro-pemp/

bésicas que se deben llevar a cabo antes de
acometer los trabajos como garantia de se-
guridad y del mismo modo, garantizar el co-
rrecto estado una vez finalizado los mismos
para evitar problemas al siguiente usuario.

Durante la parte teérica se informa a los
presentes de las estadisticas de siniestra-
lidad de las PEMP. Este analisis sirve a los
asistentes para conocer los momentos y
fases del trabajo donde deben prestar mas
atencion y de ese modo salvaguardar su in-
tegridad.

Rebosantes de conocimientos tedricos, el
dia 28 de septiembre, los alumnos se re-
unieron en las instalaciones de Inaudita
para poner en practica todo lo aprendido.
Equipados con sus equipos de proteccidon
individual comenzaron la jornada con la
preparacién de los equipos, revisando y
comprobando que todo el material estuvie-
se en condiciones de trabajo acorde a los
requisitos de cada uno.

Seguros del correcto funcionamiento co-
menzaron las practicas de manera indivi-
dual o en grupo, segun fuese el elemento
a utilizar. Con los medios disponibles pu-
dieron realizar pruebas de funcionamiento
en condiciones de seguridad que les per-
mitieron adquirir la pericia necesaria para
desenvolverse con éxito.

NOTICIAS ASINEC 104

Una vez aprendido el manejo, llegé el mo-
mento de aprender a realizar la estabili-
zacién de las plataformas y comenzar los
trabajos que tuvieran como cometido. Sin
embargo, a pesar de realizar todas las ma-
niobras segun lo aprendido, pueden darse
situaciones que entrafien riesgo por lo que
esnecesario aprender a reaccionar y estabi-
lizar los equipos.

También se dedicé un espacio del curso a
aprender las medias de emergencia a to-
mar en caso de siniestro. Como reaccionar
y como gestionarlas es fundamental para
garantizar la integridad fisica de los traba-
jadores.

El dltimo bloque del curso correspondié al
repostaje o recarga de baterias en condi-
ciones de seguridad de las PEMP. De esta
manera, el usuario obtuvo una formacién
completa, desde el inicio y preparacién de
los trabajos hasta la finalizacién con el equi-
po preparado para poder volver a utilizarse.
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JORNADA UFD

Fecha: 29 de junio

Lugar: A Corufia

1 gl SO0

Ante la demanda de los asociados de ASI-
NEC, de reunirse con los responsables de
la principal distribuidora de la provincia,
UFD organizo6 una jornada para presentar su
plataforma de servicios digitales y al mismo
tiempo dar respuesta a todas las dudas e
inquietudes que tienen los instaladores de
nuestra provincia.

Durante la jornada se informé a los asisten-
tes sobre los procedimientos para solicitar
cortes programados, realizar comunicacio-
nes por fraudes o como acceder a la infor-
macion sobre la normativa de aplicacién o
los bienes de servicio.

Los asociados de ASINEC son proactivos y no
desperdiciaron la ocasién que se les brindé
para cuestionar a los ponentes y responsa-
bles de la compaiiia sobre las necesidades
e impedimentos con los que se encuentran
a la hora de realizar su desempefio profe-
sional.
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Formacion electromovilidad SGS

JORNADAS y CURSOS

. . cha: 7 de junio
Teniendo en cuenta que continta el auge Fe !

en la instalacién de puntos de recarga de Lugar: A Corufia
vehiculos eléctricos, SGS propuso la organi-

zacién de una jornada sobre la instalaciéon

y consideraciones normativas a tener en

cuenta a la hora de ejecutar las instalacio-

nes.

Fueron numerosos los asociados que acu-
dieron a la cita donde D. Julio Vale repasé
el estado actual y la previsién de futuro de
la implantacién del vehiculo eléctrico en
la sociedad. A continuacién se dio paso a
la normativa de aplicacion entre las que se
encuentran las de propiedad horizontal, cli-
maticas ylainstruccién ITC-BT 052 del REBT.

Durante la jornada también se expusieron
los errores mas comunes a la hora de rea-
lizar las instalaciones o los métodos mas
adecuados para realizar las instalaciones
comunitarias.

Finaliz6 la jornada con la degustacién de un
tentempié que permitié que continuar con
la charla sobre las instalaciones de recarga.
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JORNADAS y CURSOS

Formacion HT (Fernando Granero)

Fecha: 22 de junio

Lugar: A Corufia

La introduccién de nuevas tecnologias hace
preciso que las empresas instaladoras cuen-
ten con herramientas adecuadas para eje-
cutar la instalacién y a su mantenimiento.

La utilizacién de cdmaras termograficas y
de equipos verificadores redundan en que
la instalacién garantice un mejor funciona-
miento y permite a su vez realizar un man-
tenimiento preventivo mucho mas efectivo.

El socio colaborador Fernando Granero
present6 en esta jornada las soluciones de
la firma comercial HT para garantizar la se-
guridad, la puesta en marcha, el manteni-
miento y la verificacién de funcionamiento
de las instalaciones fotovoltaicas. A su vez
present6 también los multimetros y las pin-
zas aptas para funcionar en las tensiones
surgidas de las instalaciones de corriente
continua.

En la segunda parte de la jornada se presen-
taron los equipos pensados para la verificar
la seguridad de las instalaciones de puntos
de recarga de vehiculos eléctricos.

Para finalizar la jornada se sorted entre los
asistentes una camara termografica para
conectar al teléfono mévil siendo el agra-
ciado D. José Antonio Lopez Suarez.

JORNADAS y CURSOS

Jornada DAZE

Fecha:12 de
septiembre

Lugar: A Corufia

Debido a su reciente incorporacién como
socio colaborador, DAZE organizé una jorna-
da para dar a conocer sus productos a todos
los asociados de ASINEC.

En el aula de formacién de la Asociacién
se dispuso un amplio muestrario gracias al
cual los presentes pudieron comprobar de
primera mano la calidad de los productos
y las especificaciones particulares de cada
modelo.

Contar con la presencia de especialistas de
los fabricantes es siempre enriquecedor,
puesto que ademadas de adquirir conoci-
mientos los instaladores, también el repre-
sentante de la casa comercial traslada las
dudas, los comentarios e incluso las mejo-
ras que los profesionales del sector puedan

realizar.

aa Ze JORNADA FORMATIVA
SOBRE SISTEMAS DE CARGA DAZE PARA VEHICULOS ELECTRICOS

Inérica

Ponente:
Luca Negri
Contenido de la jornada:

1. Presentacion Daze Ibérica https://daze.eu/es/

2. Presentacién de catélogo de productos

18:00 - 20:00 horas

3-Funcionalidades y Daze App 12 de septiembre de 2023

Al final de la jornada disfrutaremos de un vino espafiol para

los asistentes. [§  Aula formacion ASINEC, Rafael
Alberti 7 19 C 15008 Corufia

La enengla En
tus mancs.

Aaze
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Jornada lgualdade

JORNADAS y CURSOS

El Gabinete Técnico de Igualdade en cola-
boracién con la CEG organiz6 una jornada
denominada «Traballando con M» El objeti-
vo de esta jornada fue visibilizar el personal
femenino en sectores altamente masculini-
zados, para lo que se organizaron 3 mesas
de debate en las que se iban a analizar la
dificultad de incorporar mujeres en profe-
siones de determinados sectores, la impor-
tancia de la conciliacién y la corresponsa-
bilidad para incorporar personal femenino
y las ventajas de aprovechar todo el talento
disponible tanto para las empresas como
para el cuadro de personal.

Los sectores representados en cada una
de las tres mesas fueron mineria, metal y
mecanica y motor. Al estar incluidos en el
sector del metal, ASINEC fue invitado a par-
ticipar en este evento estando representado
por Geni Paris (administrativa de la Asocia-
cién) y donde también participé como in-
vitada Marisa Mosquera como instaladora
electricista de la empresa asociada Monta-
jes As Pontes.

Durante la jornada se mantuvo un anima-
do debate en el cual todos los asistentes
intercambiaron ideas de las que seguro que
saldran soluciones a la situacién de la mujer
en los sectores afectados.

Fecha: 3 de octubre

Lugar: Santiago
de Compostela
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FENIE celebra su Junta Directiva y su
Asamblea General Extraordinaria

El pasado dia 21 de septiembre FENIE cele-
bro su reunién de Junta Directiva y a con-
tinuacion su Asamblea General Extraordi-
naria.

A esta convocatoria por parte de ASINEC
asistieron su presidente, Ramiro Bello, y el
secretario gerente, Rafael Suarez.

Durante la reunion de Junta Directiva se tra-
taron distintos temas de vital importancia
para nuestro colectivo relacionados con las
comisiones de Industria, Telecomunicacio-
nes, Climatizacién, Formacidén, y también
se dedicé un punto a la facturacién elec-
trénica.

ASINEC forma parte tanto de la comisién de
Industria como de la de Telecomunicacio-
nesy en ellas se analizaron las aportaciones
a presentar al Ministerio en relacion con la
publicacién de la modificacién del REBT, en
la que FENIE ha tenido una notable partici-
pacion, y el despliegue 5G - SAWAP.

En la reunién también se comentaron va-
rios aspectos del reglamento de morosidad
europeo que tiene prevista su publicacién
en el afio 2024 y pretende garantizar la
transparencia en las transacciones comer-
ciales utilizando la facturacién electrénica.

A continuacion de la reunién de Junta Di-
rectiva tuvo lugar la Asamblea General Ex-
traordinaria con motivo de la Constitucién
de la Junta Electoral y designacién del pre-
sidente e interventor de la misma, que se
realiz6 mediante un sorteo en el que par-
ticiparon los representantes de todos los
miembros activos de FENIE.
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Instalacione
Fotovoltaica

por Roman
L6épez Doval

R TR D s B

Foto cedida por Miguel Angel Mosquera Pereiro

Un dia recibimos una llamada teleféni-
ca, un correo electrénico o una visita
que solicita presupuesto para realizar una
instalacién de autoconsumo fotovoltaico. El
o la cliente/a final lo que busca es ahorrar
en su factura de la luz (aparte de los prin-
cipios medioambientales que pueda tener),
ya sea por iniciativa propia, o bien, porque
ha visto a alguno de sus vecinos con placas
en el tejado y ha decidido incorporar esta
tecnologia en su vivienda.

El siguiente paso es acudir a la vivienda,
negocio, industria... para ver las condicio-
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nes de la instalacién y poder ir acotando
las necesidades que pueda tener el usuario.

El primer inconveniente con el que nos en-
contramos es que el cliente no sabe lo que
necesita, puesto que, Unicamente quiere
gastar menos en el suministro eléctrico y
que la instalacién que se realice sea econo-
micamente asumible para poder ejecutarla.

CALCULO DE LAS INSTALACIONES.

A la hora de saber el nimero de paneles y
elinversor a utilizar es necesario conocer el
perfil de usuario y el consumo distribuido
en un cémputo anual para intentar acercar-
se a las necesidades de cada cliente.

Es necesario tener en cuenta que no hace
el mismo tipo de uso una familia de cua-
tro personas en una vivienda en la que los
adultos salen a trabajar a primera hora y los
hijos al colegio y que en algunos casos no re-
gresan hasta tltima hora de la tarde, que un
matrimonio de jubilados que permanecen
en la vivienda gran parte del dia.

También es necesario tener en cuenta di-
ferentes factores como el tipo de calefac-
cién o climatizacién que tenga la vivien-
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asruan

da, la presencia de un vehiculo eléctrico
o una piscina climatizada. En el caso de la
industria o negocios sucede una cosa muy
similar. El consumo puede concentrarse
en unas horas determinadas o bien puede
existir un consumo mas lineal si la industria
trabaja a turnos, por ejemplo. Todos estos
condicionantes permitira conocer el perfil
de consumo de la instalacién.

Por lo tanto, no basta con solicitar las fac-
turas de un afio para poder conocer el con-
sumo total de la instalacién. Es necesario
contar con informacién sobre los consu-
mos mes a mes, dia a dia y hora a hora. Es
el cliente el que nos tiene que facilitar esta
informacién que el instalador tratara para
adecuar la instalaciéon a sus necesidades,
pudiendo incluso sugerir cambios en el uso
de la energia eléctrica. Un ejemplo claro
puede ser que los acumuladores eléctricos

Otra opcién es que la empresa instaladora
realice el calculo por si misma, utilizando
para ello herramientas como programas de
calculo de fabricantes de material, progra-
mas especificos de cdlculo como el de Reno-
blex o programas/tablas desarrolladas por
las propias empresas instaladoras.

Después de conocer las necesidades ener-
géticas de la instalacién, aparece la reali-
dad. En un caso supuesto en el cual se nece-
sita contar con 16 paneles para producir la
energia, la superficie ocupada serd en torno
alos 32m?. Teniendo en cuenta la superficie
ocupada por chimeneas, antenas, sombras,
tipo de instalacién, zonas para poder transi-
tar... los metros cuadrados necesarios pue-
den aumentar considerablemente.

=blsin{}’~ + f3)
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Toca por lo tanto, volver a replantear la ins-

N I talacién y adecuarla a la superficie dispo-
nible.

La superficie necesaria para poder instalar

et los paneles fotovoltaicos dependera signifi-

'5!;:.,' m— cativamente de la potencia de paneles que

Fuente: ELNUR-GABARRON

Una vez que el titular de la instalacién ob-
tiene de su contador el registro de lecturas
horarias y nos lo facilita en un fichero, tene-
mos multiples opciones para saber cudles
son las necesidades que puede tener.

Uno de los mas socorridos es pasarle los
datos a nuestro proveedor de confianza que
realizard el estudio de las necesidades y
nos planteara una solucién en el cual nos
prescribira los productos oportunos para
realizar la instalacién.

se utilicen. En el mercado se cuenta a dia
de hoy con multitud de tecnologias que se
deben escoger teniendo en cuenta criterios
técnico-econdmicos.

Los principales factores, de una manera
muy resumida, a seleccionar el tipo de pa-
neles fotovoltaicos son los siguientes:

+ Tipos de cristal.
« Numero de células del panel.
» Tecnologia del panel.

« Eficiencia del panel.

Tipo de cristal: Puede ser mono o policris-
talinos. Los primeros estdn fabricados con
un Unico cristal de silicio, mientras que los

oas | 145 | 245 [ mas s | sas | ews [ s | s | s
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Paneles de 60 y 72 células de Jinko Solar
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policristalinos se fabrican fusionando mul-
tiples cristales de silicio. Los primeros son
mas eficientes, pero también tienen un pre-
cio mas elevado que con el paso del tiempo
se ha ido reduciendo y en estos momentos
son los mds utilizado en el mercado.

Numero de células del panel: En el mercado
existen paneles de 60, 72, 144 células... a ma-
yor numero de células mayor es la tensién
del panel. Este factor es muy importante a
la hora de determinar el nimero de paneles
instalados en cada cadena que repercutira
del mismo modo en la seleccién del inver-
sor y en la tensién admisible por cada mppt
(Seguidor de punto de méxima potencia,
consiste en un dispositivo electronico que
busca el balance entre el voltaje y la corrien-
te en el que los paneles fotovoltaicos operan
a su maxima potencia).

Intensidad de corriente (A} Potencia (W)

Curva de Intensidad &
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MPPT

Tecnologia del panel: La seleccién del pa-
nel también ha de realizarse teniendo en
cuenta la tecnologia del mismo. Cuando
existen sombras puntuales que solamente
afecta a una parte de los paneles se pueden

utilizar paneles de célula partida o en otros
casos racionalizadores. Otra opcién es que
en caso de una superficie escasa o en la
que se quiera aprovechar el maximo de ra-
diacién, los paneles PERC son aquellos que
aprovechan la radiacién directa e indirecta,
del mismo modo que los bifaciales.

CELULACOMVENGIONAL CELULAFERC
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Paneles bifaciales, fuente Iberdrola

Eficiencia del panel: A la hora de seleccio-
nar el panel, es necesario saber como se
va a comportar en situaciones (como por
ejemplo) de aumento de temperatura y, por
lo tanto, cudl va a ser su rendimiento real
en las situaciones mas desfavorables. Otro
de los factores que debe tenerse en cuenta
es la pérdida de produccion a lo largo de los
aflos. Los fabricantes incluyen en sus fichas
técnicas el porcentaje que se pierde en esta
produccién en un periodo normalmente de
25 afios. Estos datos son fundamentales a la
hora de calcular el retorno econémico para
el cliente.

GARANTLA

Ficha técnica panel LONGI

El problema reside cuando hay que fiarse
de los datos que aporta un fabricante para
el comportamiento de sus paneles al cabo
de 25 afios cuando quizds lleve muchos
menos fabricandolos. No existe manera de
comprobarlo, salvo esperar que los datos
del laboratorio donde se disefiaron sean co-
rrectos. Existe una certificacidn, la Tier 1,
que hace referencia a aquellos fabricantes
que llevan mas de 25 afios en el mercado

y 4
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(y cuentan con solvencia econémica para
mantenerse en él) pero que no recoge cri-
terios de calidad.

Teniendo todo esto en consideracién, se
puede conocer el nimero de paneles a ins-
talar y a partir de ese momento toca elegir
el inversor.

Para elegir el inversor es necesario tener
en cuenta los siguientes valores: tension de
salida (monofésico o trifasico), potencia de
los generadores, tensién de los generadores
y potencia maxima de salida del inversor.

terias supone un aumento considerable en
la inversion realizada, pero puede convertir
la instalacién en viable. Es un error habi-
tual considerar que el vertido de excedentes
compensa tener esta produccién extra, el
precio al que se estan pagando estos exce-
dentes (en algtn caso es hasta negativo) es
muy bajo en relacién a la energia adquirida
através delaredy porlo tanto, el retorno de
la inversion se dilata en el tiempo. Siempre
hay que observar las curvas de consumo y
considerar lo que se puede verter ared y po-
dria haberse aprovechado en la instalacion.

La instalacién de baterias es todavia mas

/ Inversor monofasico
con tecnologia HD-Wave
SE200H, SEIO00H, SEISOOH, SEIEB0H, SEL000H, SESA00H, SESO00H

T e o e

interesante en el caso de instalaciones sin
vertido de excedentes puesto que es la tni-
ca manera de poder utilizar la energia que

Para poder conocer estos valores es nece-
sario conocer el numero de strings (cadena
de paneles conectados en serie) que se van
a colocar y, por lo tanto, la tensién e inten-
sidad que generara cada cadena y si es ad-
misible por parte del inversor. La potencia
maxima de salida debera ser consecuente
con la potencia generada por los paneles
y por lo tanto deberia elegirse siempre de
manera que se aproveche toda la electrici-
dad generada.

Foto cedida por LUMEA SOLUCIONES ELECTRICAS, S.L.

Otra de las dudas recurrentes es si se deben
instalar baterias para acumular los exce-
dentes de produccién. La instalacion de ba-

podria generarse en momentos de bajada
de consumo.

Con los célculos de la instalacién realizados
es el momento de entregar el estudio técni-
co econémico al cliente para que tome de-
cisiones sobre lo presupuestado o sobre las
distintas opciones que planteemos. Como
profesionales responsables también tene-
mos que ser consecuentes y explicar si la
instalacidn es viable econdmicamente.

No todas las instalaciones son viables. Una
instalacién con un consumo bajo y que se
realiza en horas de baja radiacién el plazo
de amortizacion es demasiado amplio y no
sera rentable.

EJECUCION DE LAS
INSTALACIONES DE FV

Con todos los célculos claros y el material
necesario presupuestado puede pasarse a
la siguiente fase, la ejecucién de la insta-
lacién.

Trabajar con seguridad y dotar a las instala-
ciones de seguridad debe ser un dogma que
todas las empresas instaladoras deben lle-
var a cabo. Enla visita que se realice ala ins-
talacién, debera comprobarse la instalaciéon
receptora. Ademas de solicitar el certificado
de la instalacion eléctrica existente se debe
llevar a cabo una revisioén, por lo menos
visual, del cuadro general de proteccién y
de las instalaciones de enlace.

Antes de comenzar con el acopio de mate-
rial en la obra debemos valorar su seguri-
dad y la posibilidad de que la instalacién
admita la ampliacion a realizar.

Dependiendo de donde se realice la ins-
talacién serdn necesarios unos requisitos
tanto administrativos como de seguridad
diferentes. Es obligacion del titular solicitar
la correspondiente autorizacién para la ins-
talacién de los paneles. En nuestro pais, la
Xunta de Galicia publicé la Resolucion de 3
de abril de 2023 de la Direccién General de
Ordenacién del Territorio y Urbanismo por
la que da publicidad a la necesidad de titulo
habilitante para la implantacién de paneles
solares térmicos o fotovoltaicos para el au-
toconsumo.
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En esta Instruccion se establece, como cri-
terio general, que estas instalaciones es-
taran sujetas al régimen de comunicaciéon
previa siempre y cuando cumplan los requi-
sitos estipulados, atendiendo lo dispuesto a
su vez para el suelo rustico.

Del mismo modo se pronuncia el IDAE que
recomienda en su guia de autoconsumo
para ayuntamientos que tramiten las ins-
talaciones fotovoltaicas para autoconsumo
como instalaciones de escasa entidad y por
lo tanto por el tramite de comunicacién pre-
via.

Otra consideracién que debe hacerse antes
de comenzar la instalacion es el estado de
la cubierta (en realidad ya debe tenerse en
cuenta en la visita a la instalacién). Si una
cubierta no cuenta con niveles de seguridad
adecuados, esta no debe realizarse. En el re-
gistro de la instalacién ante la Xunta de Ga-
licia es necesario aportar un certificado de
capacidad portante pero esta certificacion
no debe tomarse como un mero tramite,
debe ser un documento que garantice la se-
guridad de la cubierta mientras se ejecutan
los trabajos y posteriormente para soportar
la carga en todas las hipétesis climaticas.

En los casos en los que la instalacién gene-
radora se encuentra a nivel de suelo no hay
mas consideraciones de seguridad que las
habituales en cualquier instalacién. Pero
cuando se trabaja en cubiertas es necesario
tener en cuenta todo lo aprendido en traba-
jos en altura (tanto en la formacién general
de trabajos en altura como en la formacién
especifica de trabajos en altura en instala-
cién fotovoltaicas y edlicas).

Los trabajos en cubierta son trabajos con
riesgos especialmente graves de caida de
altura segun el RD 1627/1997. Las instala-
ciones situadas en viviendas unifamiliares,
naves industriales, tejados y terrazas de
edificaciones, que conllevan la existencia
de elementos fragiles (claraboyas y lucer-
narios), obligara a adoptar medidas preven-
tivas especificas:

 Valorar la resistencia de la superficie
donde se trabaja.

« Determinar un acceso seguro.

« Proteccién colectiva de las zonas peli-
grosas.

Linea de vida (cedida por Altitude)

+ Elaboraciéon de un procedimiento de
trabajo que contemple la realidad de las
tareas adesarrollar, con laidentificaciéon
clara de los riesgos y delimitacidn de las
medidas de proteccidn.

Es obligacion de la empresa instaladora o
de la persona responsable de la seguridad
la planificacién de los trabajos de instala-
cion encomendados, identificando los ries-
gos especificos e implantando las medidas
preventivas. A tal efecto tendrd en cuenta
la informacidn recibida del promotor sobre
la cubierta y la completard con una visita al
lugar donde se deba realizar la instalacion.
Los instrumentos de gestion que deberd ela-
borar son plan de seguridad y salud, evalua-
cién de riesgos y planificacion preventiva.

Se elaborard un procedimiento de trabajo
para ejecutar de forma segura la instala-
cién de paneles solares, con detalle de las
siguientes cuestiones:

+ Accesoydesembarco delostrabajadores
enlacubiertade formasegura (escaleras
del edificio, escalas fijas, plataformas
andamiadas, torres de acceso, etc.).

+ Determinar la resistencia de la cubierta,
asegurandose que los distintos elemen-
tos que se situen sobre la misma no ex-
cedan de su capacidad portante.

+ Protecciones colectivas (barandillas,
borde perimetral, redes bajo la cubierta,
rejillas metdlicas para proteger traslici-
dos y aberturas, lineas de vida).

+ Proteccién individual contra caidas de
altura, complementaria a la proteccién
colectiva, cuando ésta no elimine com-
pletamente el riesgo, integrada por un
dispositivo de prensidn, un sistema de
conexién y un punto de anclaje.

+ Delimitacién del itinerario de trdnsito
por la cubierta (pasarelas adecuadas).

« Elevacion y ubicacién de los materiales
en la cubierta y su traslado de un punto
a otro de la misma.

+ Condiciones meteorolégicas, evitando
en los meses frios las primeras horas de
la mafiana y en la estacién estival las
horas de mayor rigor canicular, en evi-
tacion de mareos o desvanecimientos de
los trabajadores por golpe de calor.

« Prever situaciones de emergencia.

Foto cedida por FUTURANFA SOLUCIONES FLECTRICAS Y
TECNOLOGICAS, S.L.
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Foto cedida por LUMEA SOLUCIONES ELECTRICAS, S.L.

Estructura

Una vez se hayan cumplido todos los re-
quisitos legales y de seguridad, se puede
proceder a la instalacién de los paneles. El
primer paso es fijar la estructura a la cu-
bierta segtin el tipo de la misma y el método
seleccionado.

En la eleccién del soporte es fundamental
que se tengan en cuenta tanto el peso de
los paneles, la manera de instalacién (incli-
nados, coplanares...) y las condiciones cli-
maticas predominantes en la zona. En todo
caso, la resistencia al viento necesaria para
todas las estructuras no deberia ser inferior
alos 150 km/h.

Cuando los paneles estan ubicados a nivel
de suelo, Unicamente es necesario garan-
tizar la sujecién de los mismos mediante
lastres adecuados que impidan que se des-
placen o que estén sujetos al propio suelo.
Algo similar sucede con las cubiertas planas
donde el procedimiento puede ser pareci-
do, pero teniendo en cuenta la capacidad
portante de la cubierta.

La situacion se complica cuando la instala-
cidn se realiza en cubiertas inclinadas. Es-
tas pueden ser de teja, fibrocemento (donde
es necesario saber si existe o no amianto),
chapa, pizarra... en ese caso es necesario
realizar la sujecién a los elementos portan-
tes.

El tipo de estructura (inclinado o coplanar)
se elegird en funcién de los calculos realiza-
dos. En el mercado actualmente predomi-
nan dos tipos de materiales:

 Estructurasde acero. Este tipo de estruc-
tura son las que presentan mas durabili-
dad, también son mas resistentes tanto a
las inclemencias del tiempo como de los
golpes y abrasiones.

« Estructuras de aluminio. Son mas lige-
ras, por lo tanto, mas faciles de montar
y mas adaptadas a cubiertas que pueden
soportar menos peso. Otra caracteris-
tica es que son mas faciles de adaptar
puesto en caso de necesitar taladrarse
o cortar. Presenta de igual modo una re-
sistencia importante a la corrosién, lo
cual en ambientes salinos puede ser muy
importante.

A la hora de fijar la estructura a la cubierta
es fundamental seguir las instrucciones del
fabricante y del mismo modo utilizar las
sujeciones adecuadas. Los tipos de anclaje
disponibles son variados, entre ellos se pue-
den encontrar los siguientes:

Foto cedida por LUMEA SOLUCIONES ELECTRICAS, S.L.

Anclaje bajo teja: Se instalan levantando la
teja anterior y posterior de manera que una
vez fijada a la estructura (placa, viguetas...)
y se vuelvan a colocar las tejas, el agua se
deslizara por encima de las mismas sin pro-
vocar filtraciones.

Anclaje mediante varilla roscada: este siste-
ma consiste en fijar directamente la estruc-
tura a la superficie portante sin desmontar
tejas, fibrocemento, pizarra o similar. Se
instala utilizando un taco quimico y arande-
las de neopreno que garantiza que no entre
agua por el agujero realizado.

Anclaje tornillo: se utiliza en cubiertas tipo
chapa, panel sdndwich o similar. Se trata de
patas en forma de L que se instalan median-
te un tornillo pasante fijado directamente a
las correas o directamente a la chapa.

Ficha técnica SUNFER

El anclaje a la estructura debe respetar a su
vez la distancia maxima permitida por el
fabricante, de modo que evitemos deforma-
ciones en la estructura o provocar deforma-
ciones en la misma.
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Ficha técnica SUNFER

Finalizada la colocacién de la estructura,
es el momento de colocar los paneles sobre
ella. Del mismo modo que con la estruc-
tura, los paneles deben fijarse siguiendo
la recomendacién del fabricante. Fijar de
manera adecuada los paneles evitara que
los mismos tengan perdidas de sujecion por
las variaciones climatolégicas y asegurara
una correcta puesta a tierra tanto del panel
como de la estructura.

Red de tierra

En primer lugar, todas las partes de una
instalacién fotovoltaica tienen que estar
puestas a tierra. Eso implica que tanto los
paneles como las estructuras de sujecidon
han de contar con un punto de conexién a
tierra que asegure su continuidad en todo
momento.

Tanto los paneles como las estructuras
cuentan normalmente con un recubrimien-
to que garantice su resistencia a la corro-
sién por lo que es fundamental realizar las
puesta a tierra en los puntos que determine
el fabricante.

L8 COMEXIGN DEL CABLE DE TEERRA AL MODULD, 38 RECOMIENDA
CAJE S5 HSGA LISANDO LINA TERMIMAL DF AYLIDS
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El material utilizado para las conexiones
debe ser compatibles para evitar de esta
manera la incompatibilidad galvanica y el
deterioro de los elementos que la confor-
man.

Los paneles fotovoltaicos cuentan con un
punto de puesta a tierra de manera que la

Fuente: Manual para mejorar la calidad y reducir el coste de
los sistemas fotovoltaicos
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fijacién sea permanente y no afecte a la re-
sistencia ni a la corrosién de los propios
paneles. En el manual de instalacion se re-
coge la puesta a tierra de cada modelo. Sin
embargo, en muchos de los manuales se
aconseja que se fijen los puntos de puesta
a tierra mediante la instalacién de abraza-
deras.

Del mismo modo, los fabricantes de las
estructuras recomiendan el uso de abra-
zaderas para la conexion del conductor de
proteccion. Estos se realizaran en cada tra-
mo de estructura o segun recomiende el
manual de instalacién.

La instalacién de la red de tierras para los
paneles y la estructura tiene que garantizar
su conexién en todo momento, por lo tanto,
ha de ejecutarse de manera que el fallo en
una de las conexiones afecte unicamente a
ese punto, no viéndose afectada el resto de
la instalacion.

Fuente Prysmian

Otra de las dudas que suelen plantear los
asociados es dénde conectar la toma de tie-
rra de la instalacién fotovoltaica. El REBT
indica que mediante la puesta a tierra no
pueden aparecer diferencias de potencial
peligrosas en el conjunto de la instalacion.
Ademas, también indica que en toda insta-
lacién ha de preverse un borne principal de
tierra, al que han de unirse los conductores
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de tierra, de proteccién, de unién equipo-
tencial y de puesta a tierra funcional.

Por lo tanto, la toma de tierra de los pa-
neles, la estructura y demas elementos de
la instalacion fotovoltaica han de estar co-
nectados al borne principal de tierra de la
instalacién.

Conexion paneles

Alahora del disefio de los paneles se habra
determinado sila instalacién ha de estar co-
nectada en serie o en paralelo. Teniendo en
cuenta esto, los paneles se iran conectando
uno a uno en cada cadena.

El cable a utilizar debera ser adecuado para
instalaciones de corriente continua y con
resistencia a la intemperie. Lo mas habitual
es utilizar el tipo H1Z272-K que presenta un
aislamiento para una tensién de 1500V en
corriente continua y estd habilitado para
instalaciones en intemperie.

Para realizar el cdlculo de caida de tensiéon
es necesario tener en cuenta los metros
hasta el panel mds alejado y se utilizaria
la férmula habitual para caida de tensién
monofasico mientras que los cables de co-
nexién deberdn estar dimensionados para
una intensidad no inferior al 125% de la
maxima intensidad de los paneles fotovol-
taicos. La caida de tensién ha de ser como
maximo el 1.5 % de latensiéon nominal entre
los paneles y el inversor y del mismo modo
el 1.5% entre el inversor y el cuadro general
de la instalacion.

Protecciones de continua

La instalacién en corriente continua debe
estar protegida contra sobre tensiones y so-
bre intensidades.

La proteccién contra sobre intensidades
debera estar en origen del circuito. Por lo
tanto, esta proteccidon ha de estar situada en
el origen de la generacidn, es decir, lo mds
préxima posible a los paneles. No obstante,
con objeto de evitar tener que subir a una
cubierta con tensién en los paneles, es re-
lativamente habitual que esta proteccion se
realice por duplicado, situando esta segun-
da proteccién en una ubicacién facilmente
accesible.

Las instalaciones fotovoltaicas también han
de estar protegidas contra sobre tensiones.
Estas protecciones han de estar indicadas
para la proteccidn de corriente continua y
ha de proteger tanto el polo positivo como
el negativo.

Entrada al inversor

De cada una de las cadenas fotovoltaicas y
con las protecciones anteriormente indica-
das, llegaran los conductores al inversor.
Es importante tener identificadas cada una
de las entradas para conectarlas en el mppt
adecuado.

Foto cedida por LUMEA SOLUCIONES ELFCTRICAS, S.L.

Cuadro de baja tension

En la salida del inversor se instalara el cua-
dro de proteccién de baja tensién. Este cua-
dro contendrd, al menos, proteccién mag-
netotérmica omnipolar y con proteccién
en todos los polos, un diferencial clase A 'y
proteccién contra sobre tensiones. Desde
ahi partira la linea que debe llegar obligato-
riamente al cuadro general de baja tensién
donde habra de disponerse un elemento de
corte que permita separar la instalacion de
fotovoltaica, eliminando el riesgo de que
exista tensién en el cuadro general a pesar
de haber cortado el suministro normal.

Otra de las dudas habituales es donde co-
nectar la instalaciéon. Esto puede hacerse
aguas arriba o aguas abajo del interruptor
general de la instalacién. Desde las jefatu-
ras territoriales de la Xunta de Galicia se nos
estd exhortando a la conexién aguas abajo
de la instalaciéon de modo que exista un uni-
co punto de corte para toda la instalacion.

En funcién del tipo de autoconsumo elegido
por el cliente se deberd instalar un equipo
de inyeccién 0 que impida que los exceden-
tes de la instalacién fotovoltaica sean ver-
tidos a la red de distribucién. En caso de
que el sistema elegido sea con vertido con
excedentes, se debera instalar igualmente
un dispositivo que corte la produccién foto-
voltaica en caso de caida de la red de distri-
bucién, evitando el funcionamiento en isla.

LEGALIZACION DE LAS
INSTALACIONES FV

Al tratarse de instalaciones eléctricas de
baja o alta tensidn, las instalaciones de
autoconsumo han de ser registradas ante
el 6rgano competente de las comunidades
auténomas.

En Galicia (a diferencia de otras comunida-
des) la instalacién de autoconsumo se con-
sidera una modificacién de la instalaciéon
existente y por lo tanto como tal ha de re-
gistrarse. Con la normativa base del REBT o
RAT ha de darse cumplimiento a otros reales
decretos como el RD 1699/2011 por el que se
regula la conexién a red de instalaciones
de produccién de energia eléctrica de pe-
quefia potencia, el Real Decreto 244/2019,
por el que se regulan las condiciones admi-
nistrativas, técnicas y econémicas del auto-
consumo de energia eléctrica o el Cédigo
Técnico de la Edificacién en lo referente al
documento bésico sobre ahorro energético.
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TABLA 1. DOCUMENTACION NECESARIA SEGUN CADA TIPO DE INSTALACION

Alta Tension
Proyecto

Con excedentes Sin excedentes
e Proyecto e Proyecto
e Direccion de obra e Direccion de obra
e (Certificado capacidad =~ e Certificado de

portante si procede (1) capacidad portante si
e Punto de acceso y procede (1)

conexion e Fichas técnicas
e Fichas técnicas equipos

equipos e Declaracion de

Declaraciones de
conformidad equipos
@

OCA si procede (3)
Registro instalacion
existente

conformidad equipos
@
e (OCA si procede (3)
e Registro instalacion
existente

Baja Tension

Proyecto
Pgeneradora >10kW
Instalacion recogida en tabla 3.1 ITC-BT 04

Con excedentes Sin excedentes
e Proyecto e Proyecto °
e Direccion de obra e Direccion de obra

e (Certificado capacidad e Certificado de °

portante si procede (1) capacidad portante si

e Punto de acceso y procede (1)
conexion o certificado @ Fichas técnicas o
urbanistico (4) equipos

e Derechos de extension e Declaracion de o
() conformidad equipos

e Fichas técnicas 2
equipos e (OCA si procede (3) °

e Declaraciones de e Registro instalacion
conformidad equipos existente °
2 e Manual de usuario

e (OCA si procede (3)

e Registro instalacion °
existente

e Manual de usuario °

MTD
resto de casos

Con excedentes

Memoria técnica de
disefio

Punto de acceso y
conexion o certificado
urbanistico (4)
Derechos de extension
()

Certificado de
capacidad portante si
procede (1)

Fichas técnicas
equipos

Declaracion de
conformidad equipos
@

Registro instalacion
existente

Manual del usuario

Sin excedentes

e Memoria técnica de
disefo

e (Certificado de
capacidad portante si
procede (1)

e Fichas técnicas
equipos

e Declaracion
conformidad equipos
)

e Registro instalacion
existente

e Manual del usuario
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En el aflo 2021, la Xunta de Galicia publicé
una instruccién sobre la tramitacién admi-
nistrativa y los requisitos técnicos aplica-
bles a las instalaciones de generacién aso-
ciadas a las modalidades de autoconsumo.
El objetivo de esta instruccién es unificar
criterios y establecer de una manera clara
que documentacién es necesaria aportar
para registrar las instalaciones.

Para realizar el registro hay que establecer
varios puntos de partida:

« Instalacién con o sin excedentes.
+ Potencia de la instalacidn.

+ Tipo de instalacién receptora.
NOTAS DE LA TABLA 1

1.Si la instalacion se coloca en la cubierta
de una edificacién, se aportara un certi-
ficado por técnico competente conforme
la capacidad portante de la cubierta es
adecuada.

2.Las declaraciones de conformidad de los
equipos deberan estar firmadas por el fa-
bricante de los equipos o por el distribui-
dor en Europa. No seran validas aquellas
firmadas por entidades de verificacién.

3.La revisién por un organismo de control
autorizado sera preciso segun el tipo de
uso segun el punto 4.1 dela ITC-BT 05y en
el caso de que la instalacion fotovoltaica
tenga una potencia superior a los 25kw
para las instalaciones de baja tensiéon o
segln lo dictado en la ITC-RAT 23 en el
caso de alta tension.

4. Se requiere solicitar el punto de acceso
y conexién para todas las instalaciones
de autoconsumo con excedentes con una
potencia superior a los 15kw o en el caso
en de que la instalacién no esté situada
en suelo urbanizado que cuenta con las
dotaciones y servicios requeridos por la
legislacion urbanistica.

5.En el caso de instalaciones con exceden-
tes, es necesario justificar que la poten-
cia de la instalaciéon generadora no sera
superior a la capacidad disponible en el
punto de conexién a la red de distribu-
cién ni la potencia vinculada a los de-
rechos de extensién vigentes adscritos
al suministro. Para justificar este punto
serfa suficiente con aportar una factura
del suministro donde se refleje la poten-
cia contratada o bien un documento que
refleje los derechos de extensién vigentes
del mismo.

La instruccién 2/2021 fue modificada para
aclarar que unicamente aquellas instalacio-
nes que requieran proyecto deberan espe-
rar a contar con la autorizacién de explota-
cién para ser puestas en servicio.

Antes el retraso que acumulaban estas au-
torizaciones de explotacién, actualmente
se esta aplicando lo dispuesto en el Regla-
mento (UE) 2022/257 pero permite que la
instalaciones de autoconsumo registradas
posteriormente al 30 de diciembre de 2022
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Autorizacion de explotacion

y con una potencia inferior a los 50 kw sean
puestas en servicio por silencio administra-
tivo que debera ser solicitado a la adminis-
tracion en el caso de no se haya producido
ningun tipo de comunicacién en el plazo de
un mes desde el registro de la instalacion.

MANTENIMIENTO DE LAS
INSTALACIONES

Para garantizar el correcto funcionamiento
de una instalaciéon fotovoltaica es funda-
mental realizar un correcto mantenimiento
de la misma. A pesar de que (salvo aquellas
instalaciones que requieren OCAs periodi-
cas) no es obligatorio que las instalaciones
sean revisadas, en caso de no hacerlo se
iran deteriorando y por lo tanto perdiendo
eficiencia mucho mas rapido que lo que in-
dican las fichas de los productos o provocar
que la instalacién se vuelva insegura. Las
empresas instaladoras debemos insistir a
los titulares de las instalaciones de que rea-
lizar el mantenimiento es la inica manera
de garantizar el retorno de la inversién.

Ademas, en pleno auge de las instalaciones
asegurarse el mantenimiento de las mismas
es una manera de garantizar un volumen
de trabajo a futuro que puede ser muy ren-
table.

Fuente www.youtube.com
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Fuente: www.celdares.mx

Las labores minimas a realizar para el man-
tenimiento de las instalaciones fotovoltai-
cas son las siguientes:

« Comprobacién de que los componentes
de montaje estan debidamente apretados.

« Comprobacién del cableado, cajas y ca-
nalizaciones.

+ Inspeccién visual de los paneles en bus-
queda de roturas.

+ Limpieza de los médulos. Esto se realiza
habitualmente con agua a presion, pu-
diendo eventualmente utilizarse algiin
detergente suave.

« Busqueda de punto calientes en los pa-
neles.

— 475
= 450

415

=

~ A0

- 350

Ademds, en las revisiones de mantenimien-
to es interesante poder comprobar el rendi-
miento de los paneles. Para la realizacién
de las medidas es importante contar con
los equipos adecuados, que sean capaces de
comprobar valores de tensidn en corriente
continua en los paneles que en alguna oca-
si6n pueden llegar a los 1.500V.

Entre los valores que se pueden y se deben
medir estan el rendimiento de la instala-
cién, el nivel de aislamiento, los datos re-
lativos a la irradiacién y a la temperatura,
la medida de corriente y tensién en salida
de los paneles/grupos de médulos, el aisla-
miento de la instalacidn, el funcionamiento
incorrecto de alguno de los paneles e inclu-
so contrastar la curva de produccién con la
curva real aportada por el fabricante de los
paneles y compararla con la tedrica (inclu-
yendo la degradacién de los paneles).

La utilizacién de cdmaras termograficas
permitira localizar puntos calientes en los
paneles. Estos puntos calientes pueden pro-
ducirse por factores tan diferentes como la
suciedad en las placas, la falta de drena-
je impida eliminar esta suciedad, dafio o
desajuste de la célula o una mala calidad
de la misma. En todo caso, es necesario
comprobar si realizando las tareas de lim-
pieza y comprobando los drenajes de los
paneles estos puntos desaparecen o si bien
es necesario sustituir la placa para evitar
que su mal funcionamiento afecte a toda
la cadena.

Aunque no sea un cometido de las empresas
instaladoras ni un requisito del manteni-
miento, puede ser interesante que para de-
terminados clientes se haga un seguimiento
delasinstalaciones a través de aplicaciones.
Esto puede desvelarnos a distancia un dis-
paro de las protecciones, una sombra no
prevista o el fallo de algtin panel.

CONCLUSION

Desde ASINEC hemos redactado esta peque-
fla guia para que las empresas asociadas
puedan evaluar, presupuestar, ejecutar y
mantener las instalaciones de autoconsu-
mo fotovoltaicas con garantias de que sean
viables técnica y econémicamente, segura
y el cliente tendrd una certeza de lo que su
instalacién va a producir y cudl serd el re-
torno real de la instalacién. De esa manera
la reputacidn de la empresa quedara garan-
tizada y sera mas facil que sea recomendada
para otras instalaciones.
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Sinelec Racord
proporciona solu-
ciones integrales
a instaladores,
incluyendo tele-
comunicaciones.

TUV SUD se
pOSiCiona como
una de las
empresas mas
sostenibles

de su sector

Sinelec Racord, ubicado en la Ave-
nida Quinta, nimero 61, parcela D-14
(Poligono Industrial Pomaco 5) de A
Corufia, ofrece la Ultima tecnologia
en el dmbito del material eléctrico,
fluidos, climatizacién vy telecomuni-
caciones.

Grupo Sinelec, conocido por su ser-
vicio personalizado al cliente, refleja
el compromiso de mantenerse a la
vanguardia de la industria de Ias tele-
comunicaciones y brindar a nuestros
clientes acceso a las Ultimas tecno-
logfas y servicios de comunicacién a
nivel de infraestructuras activas vy
pasivas de red.

Las telecomunicaciones son una de
las divisiones mas complejas vy cam-
biantes en el mundo de la distribucion,
por lo tanto, requieren mas formacion
por parte de quienes trabajan con el
producto. En Sinelec Racord cuentan
CON un equipo preparado para dar ese
asesoramiento alinstalador sobre pro-
ductos, ademds de contar con técnicos
especializados que pueden orientar en
proyectos de mayor envergadura.

Podemos encontrar todo lo necesario
relacionado con: Sistemas de cablea-
do estructurado (cobre y fibra dptica),
Mural-Racks y accesorios, Sistemas
Alimentacion Ininterrumpida  (SAI),
soluciones CPD - Data Center, elec-
tronica de red, video vigilancia - CCTV
- Control Accesos, equipos de certifi-
cacion y medida, ICT, domética.

Ademas, contactar con ellos para ha-
cer cualquier consulta no puede ser
mas facil; puedes hacerlo a través de
cualquiera de los canales de los que
disponen: via telefénica, presencial,
WhatsApp, web, etc.

¥sinelec

TOV SUD, lider en inspeccién, ensa-
yos y certificacién, ha puesto en mar-
cha durante los Ultimos afios una se-
rie de medidas vy politicas en materia
de ESG (Environmental, Social y Go-
vernance, por sus siglas eninglés) que
lahansituadoentre las empresas mas
comprometidas de susector, como asf
lo demuestra la calificacién de platino
de EcoVadis, que TOV SUD recibi¢ el
afio pasado, que la sitlia entre el 1%
de las empresas mas sostenibles de
todas las participantes de su sector.

Entre otras acciones, en 2022, TUV
SUD redujo sus emisiones de gases
de efecto invernadero y optimizé sus
normas de buen gobierno corporativo.
Ademas, la compafifa ha reducido el
usodel papely el plastico para fomen-
tar la economia circular y una gestion
de los residuos responsable, y todos
los centros de trabajo a nivel nacional
estan dotados de energia verde, pro-
cedente de fuentes renovables.

En 2022, TOV SUD también tuvo
muy presente importantes aconte-
cimientos a nivel mundial que preci-
saron de ayuda internacional, entre
ellos, la guerra de Ucrania vy los te-
rremotos ocurridos en Turquia y Siria.

Pero el compromiso de TUV SUD
también es con sus clientes, a quie-
nes presta asistencia especializada
en materia de transformacion soste-
nible. Entre otros servicios, en 2022
amplié su oferta en torno al hidroge-
no verde y consolidd sus soluciones
relacionadas con la construccion sos-
tenible, la descarbonizacién, asf como
laenergiaverdey los nuevos modelos
de movilidad. Ademas, es especialista
en certificacion y ensayo de produc-
tos sostenibles e imparte cursos en
el drea de sostenibilidad.

En definitiva, TUV SUD ha situado las
acciones sostenibles v responsables
en el centro de sus objetivos corpo-
rativos con el propésito de mejorar
su contribucién al medioambiente
y a la sociedad. La compafifa estd
firmemente comprometida con los
Objetivos de Desarrollo Sostenible
(ODS) fijados por Naciones Unidas en
la Agenda 2030, los cuales estan pre-
senteseneldesarrollo de suactividad
de principio a fin,

& crre

Formacion obligatoria en
el uso de compuestos que
contengan diisocianatos

Los diisocianatos son un grupo
quimico compuesto por dos grupos
funcionales isocianato (-N=(=0), que
gracias a su alta reactividad pueden
formar de una forma sencilla multi-
ples compuestos de una gran varie-
dad de aplicaciones.

Son fundamentales para una amplia
gama de productos de poliuretano
como espumas, elastémeros, pinturas
y tintas, adhesivos, recubrimientos y
sellantes.

También puede haber exposicién a
diisocianatos en industrias tan diver-
sas como la del mueble, el automovil,
la naval, la farmacéutica o la fitosani-
taria, entre otras.

Aligual que cualquier sustancia, eluso
dediisocianatos es seguro cuando los
productos quimicos se manipulan de
acuerdo con las medidas pertinentes
de gestion de riesgos v seguridad.

Por ello, el 4 de agosto de 2020, se
publicé una nueva restriccién a los
diisocianatos en el Diario Oficial de la
Union Europea (que afecta a todos
los productos que contengan mas de
un 0,1 % de diisocianatos monomé-
ricos). Esta restriccion se refiere a la
sensibilizacién respiratoria y dérmica
que pueden causar los diisocianatos
y, por ello, exige que el personal sea
formado antes de su uso.

A partir del 24 de agosto de 2023,
todos los profesionales y usuarios
industriales deberdn completar una
formacién antes de utilizar dichos
productos.

;Qué novedades introduce el Re-
glamento (UE) 2020/1149?

Las autoridades europeas adoptaron
una nueva restriccion para los diiso-
cianatos bajo lalegislacién REACH. La
restriccién tiene por objeto evitar el
manejo no seguro de los diisociana-
t0s, pero no restringe en ninguin caso
la disponibilidad de los productos.

Lasnuevas obligacionesvanaafectar
al menos a catorce sustancias, que:

No deberdn usarse como sustancias
como tales, o como componentes de
otras sustancias, o en mezclas para
usos industriales y profesionales
después del 24 de agosto de 2023,
excepto si:

a.la concentracién de diisocianatos
individualmente y en conjunto es
inferior al 0,1 % en peso, 0

. el empleador o el trabajador por
cuenta propia garantizan que el
usuario o usuarios industriales o
profesionales han completado con
éxito la formaciéon sobre el uso
seguro de los diisocianatos antes
de utilizar la(s) sustancia(s) o la(s)
mezcla(s).

=y

No deberdn comercializarse como
sustancias como tales, 0 como com-
ponentes de otras sustancias, o en
mezclas para usos industriales y pro-
fesionales después del 24 de febrero
de 2022, excepto si:

a.la concentracién de diisocianatos
individualmente y en conjunto es
inferior al 0,1 % en peso, 0

. el proveedor garantiza que el des-
tinatario de la(s) sustancia(s) o 1a(s)
mezcla(s) ha recibido informacién
sobre Ia obligatoriedad de comple-
tar con éxito la formacién sobre el
uso seguro de los diisocianatos vy
que en el envase figura, de forma
claramente separada del resto de
lainformacién de la etiqueta, Ia de-
claracion siguiente: «A partir del 24
de agosto de 2023 es obligatorio
tener la formacion adecuada para
proceder a un uso industrial o pro-
fesional».

[=n

En Consultoria Integral de Pre-
vencion de Riesgos Laborales,S.L.
impartimos la formacién necesaria
para todos los trabajadores que usen
productos que contengan diisocia-
natos en la modalidad formativa que
mejor se adapte a las necesidades de
la empresa.

Si os decantdis por la formacién pre-
sencial, os atenderemos en nuestras
nuevas sedes:

Sede Central A Corufia (PI. Pocoma-
co, Avda. Quinta, 145, Parcela D33A,
15190 A Corufia)

Sede Santiago (Pl Tambre, Via Isa-
ac Peral, 6C, 1° 15890 Santiago de
Compostela)

Sede Vigo (Canovas del Castillo, 22,
2°, Oficina 7, 36202, Vigo, Ponteve-
dra)



https://integralprl.com/
https://www.tuvsud.com/es-es
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad/edificios-infraestructuras-sostenibles
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad/edificios-infraestructuras-sostenibles
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad/descarbonizacion
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad/energia-sostenible
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad/nueva-movilidad
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad/nueva-movilidad
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad/productos-sostenibles
https://www.tuvsud.com/es-es/temas/soluciones-sostenibilidad/productos-sostenibles
https://www.tuvsud.com/es-es/servicios/formacion/areas-formacion/sostenibilidad
https://www.tuvsud.com/es-es/quienes-somos/nuestra-marca/atisae-es-tuv-sud
https://www.gruposinelec.com/web_sinelec/
https://www.gruposinelec.com/web_sinelec/
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Circuter

Movento y CIRCUTOR alinan
fuerzas para ofrecer una solucion
integral de movilidad sostenible

Las dos compafifas han establecido
unacuerdo de colaboracién para ofre-
cer lamejor solucién tecnolégicaen el
ambito de larecarga a sus clientes,

Movento, divisién de movilidad priva-
da de Moventia, y CIRCUTOR, com-
pafifareferente en el desarrollo de so-
luciones integrales para la eficiencia
energética, han firmado un acuerdo
que permite a Movento ofrecer una
propuesta de valor completa para la
movilidad sostenible de sus clientes.

La alianza entre ambas compafiias
tiene como propdsito brindar una
propuesta completa a los comprado-
res de vehiculos eléctricos e hibridos
enchufables,desdela comprahastala
instalacion y activacion del punto de
carga, contemplando también el ase-
soramiento en la gestién de la trami-
tacion de ayudas del Plan MOVES I,

Los clientes de Movento podran
disfrutar de un servicio completo, a
modo de proyecto llave en mano, des-
de que inician la compra del vehiculo
en sus concesionarios hasta que los
expertos de CIRCUTOR les asesoran
ylosPartnershomologadosinstalany
ponen en funcionamiento los puntos
de recarga en su domicilio.

Este acuerdo estd destinado tanto a
clientes particulares de Movento que
busquen comprar un vehiculo 100%
sostenible y quieran disponer de un
punto de recarga en sus domicilios,
como a empresas que cuenten con
una flota de vehiculos y contemplen
su electrificacién, extendiendo asf la
solucién integral a operaciones tanto
B2C como B2B.

Este acuerdo de partenariado se
enmarca en la estrategia de soste-
nibilidad de Movento, que tiene por
objeto el desarrollo de politicas que
favorezcan el cuidado del medioam-
biente, como el fomento de energfas
ecoeficientes como la electrificacion
y, en general, el impulso de la movili-
dad sostenible.

En palabras de Miquel Marti Pierre,
CEO de Movento: «Este acuerdo al-
canzado con CIRCUTOR nos permite
dar un salto relevante ofreciendo al
cliente una solucién completa: vehi-
culo, cargador e instalacién, sumada
a la financiacion vy al seguro, con el
objetivo de facilitar que los clientes
puedan adoptar el modelo eléctrico
de una forma cada vez mas sencilla.
Estamos convencidos de que esta

alianza permitird a Movento conti-
nuar avanzando para ser un referente
también en el &mbito de la movilidad
eléctrica».

Movento es una compafila compro-
metida con el desarrollo de la electri-
ficacién y movilidad sostenible y con-
tinuard explorando oportunidades de
desarrolloy alianzas estratégicas con
partners especialistas y de prestigio
que permitan ampliar el abanico de
soluciones de valor afiadido ofrecidas
a sus clientes y favorezcan la descar-
bonizacién.

Por su parte, José Manuel Tirado, Di-
rector Comercial Espafiay Portugal de
CIRCUTOR, valora positivamente el
acuerdo de colaboracion entre ambas
compafifas: «El acuerdo con Movento
refuerza uno de los valores y obje-
tivos de nuestra empresa: atender,
escuchar y ayudar al cliente en la ne-
cesidad que se le presente. Este es un
claro ejemplo de cémo, con esta alian-
za estratégica, facilitamos al usuario
final todo el proceso de cambio a un
vehiculo eléctrico, logrando que no se
tenga que preocupar de qué necesita
para cargar su coche,

El acuerdo entre Movento y CIRCU-
TOR coincide conla celebracién de los
cien afios de Moventia, grupo empre-
sarial al que pertenece Movento.

€9 DIGANEL

oy Ca bt (4 bl (S0

Digamel celebra su VIl Torneo
de Padel en A Corufia

lago Cotelo y Radl Rodil de la em-
presa corufiesa de telecomunicacio-
nes EMTEL, se alzan con el titulo de
campeones.

En el evento, celebrado el pasado
viernes en el Corufia Sport Centre,
participaron cerca de 50 personas
entre clientes de toda Galicia y el
equipo de DIGAMEL, y contd con la
colaboracion de Ledvance, Prysmian
Group y Basor.

El titulo de campeones se lo llevaron
lago Cotelo v Rall Rodil de EMTEL,
tras una final muy igualada contra los
subcampeones Juan Boo y José Te-
souro de la industrial ribeirense Igna-
cio Gonzalez Montes. Por su parte, el
premio de campeones de consolacion
fue para Victor Manuel y Carlos Gar-
cfa, también de la empresa EMTEL.

Ademas de los premios para los ga-
nadores de las distintas categorias
- palas Siux Spartan Luxury, Siux
Adrenaline Ibai Edition y mochilas
Bullpadel Xcompact - también se rea-
liz6 un sorteo de regalos entre todos
los participantes.

Este afio, como novedad, el torneo se
realizé en modalidad de jornada com-
pleta de mafiana y tarde, por lo que
las personas participantes pudieron
disfrutar de méas tiempo de juego vy
mas diversion. A todo ello, se suma-
ron una comida de confraternidad
de participantes y una gran cena de
despedida que puso el broche de oro
a esta edicion.

El torneo de padel de Digamel se ha
convertido, tras siete ediciones, en
todo un clasico v cita esperada en el
calendario de nuestra clientela. Se
trata de una jornada de convivencia
en la que se busca fomentar el de-
porte v la competitividad, y que ade-
mas estd cargada de compafierismoy
buen ambiente.

35


https://circutor.com/
https://circutor.com/productos/recarga-inteligente-para-vehiculos-electricos/estacion-de-recarga-exterior/
https://www.digamel.com/
https://www.digamel.com/noticia/digamel-celebra-su-vii-torneo-de-p%C3%81del-en-a-coru%C3%91a-8299.html
https://www.digamel.com/noticia/digamel-celebra-su-vii-torneo-de-p%C3%81del-en-a-coru%C3%91a-8299.html
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ELNUR GABARRON’

Aprovechar excedentes para
generar agua caliente y calefaccion
con la categoria de productos
solar de Elnur Gabarron

Si tienes una instalacién fotovoltaica
con vertido ared, ahora puedes apro-
vecharla energfa excedentariaque no
utilices y generar agua caliente con el
exclusivo termo eléctrico solar TSG o
producir calefaccion con los acumula-
dores de calor solar Ecombi.

Todos estos equipos incorporan la
tecnologia patentada Solar Manager
permitiendo que el sistema sea capaz
de detectar los excedentes y activar
el termo eléctrico solar y/o los dife-
rentes acumuladores de calor solar
para generar agua caliente y obtener
calefaccién respectivamente.

Tanto el termo eléctrico solar, como
los acumuladores incorporan el sis-
tema CDP, un control dindmico de
potencia que permite adaptar su con-
sumo en tiempo real a la produccién
solar disponible y pueden funcionar
de forma combinada conectdndose a
lared eléctrica en las horas deseadas
0 pueden funcionar exclusivamente
con la energia excedentaria de Ia ins-
talacion fotovoltaica. Elmodo de fun-
cionamiento es seleccionable segln
las necesidades del usuario. Ademas,
la firma ha desarrollado su propia cal-
culadora de calefaccién para ayudar
a sus clientes en el célculo de la po-
tencia de los equipos de calefaccion
eléctrica.

Estos equipos de la categorfa solar
pueden ayudarte a reducir tu factura
energética actual utilizandolos como
sistema de apoyo a otro ya instalado
en la vivienda aprovechando la ener-
gfa excedentaria no utilizada por el
consumo doméstico o bien, funcionar
como sistema principal de calefaccién
y generacion de agua caliente,

Sugestiénintegral via wifia través de
la aplicacién gratuita Elnur Gabarron
Wifi Control facilita al usuario esta-
blecer el modo de funcionamiento,
programaciones v prioridades en los
equipos conectados.

El fabricante Elnur Gabarron, que
celebra este afio su 50 aniversa-
rio, continGia asf con sus objetivos
medioambientales entre los que se
encuentra el ofrecer a los usuarios
productos innovadores que fomen-
ten el ahorro v el uso de energfas
renovables.

DSPSolar=

distribuciones solares del principado

Desde el pasado 1 de septiembre,
los asociados de ASINEC cuentan
Con un nuevo socio colaborador

DSP Solar, ofrece a los instaladores
soluciones en instalaciones de Ener-
gfas Renovables mediante un aseso-
ramiento personalizado y poniendo
en valor el servicio postventa.

Creada en el afio 2007 , DSP Solar
nace del compromiso con la sociedad
y el medioambiente, ante el incipiente
cambio climatico.

Mas de una década después, diversos
profesionales del sector orientan bajo
esta compafiia sus conocimientos vy
buena praxis al amparo de la maxima
cercanfay confianzaal asesoramiento
personalizado de cada cliente, lo que
junto al servicio técnico postventa la
ha llevado a convertirse en un refe-
rente del sector con una cartera de
masde 10.000clientes profesionales
y 1 M* de articulos vendidos.

* (datos correspondientes al afio 2022).

DSP Solar, es distribuidor oficial au-
torizado vy servicio técnico oficial de
Pylontech y Victron Energy, v tra-
baja con las marcas mas reconocibles
y fiables del mercado fotovoltaico
como son Kostal. Tigo, Deye, BYD,
Znshine etc.

La formacion de sus clientes es otro
de los fuertes de esta compafifa, ya
que a través de un calendario con-
tinuo de cursos y presentaciones
de producto, hacen que sus clientes
puedan estar al tanto de las Ultimas
novedades del sector.

DSP Solar, cuenta con unas nuevas
instalaciones, autosuficientes ener-
géticamente y aisladas de lared eléc
trica, de 2.000m?, con 4 muelles de
carga v un almacén con certificacion
APQ (para almacenamiento seguro
de productos quimicos, etc.), con las
que van a dar un excelente servicio
al cliente.

No dudéis en consultarles sobre pro-
ducto e instalaciones ya que sin duda
0s ayudaran a configurar y dimensio-
nar lainstalacion que necesitéis.



https://www.distribucionessolares.es/
https://www.facebook.com/hashtag/asociados?__eep__=6&__cft__%5B0%5D=AZWYR4KXIQLUsYwuGxVl4qHMgJqI_4KdVp_-kw-1wCZGaBN9wAwYRkKdqK7aR0UbKsIXKy1NyAFzpzdPUnqzxOCZWauLpGKRDCZErI-qd1PykBAv7t6fjrndfqBOorhFOsPlJOBjreIRPJ2T18c38w19r_-XD5v6LLGX2c_a8NA2V9rVqTBTrfW9RVDhOfCRFIMzqHFUA8c6EIlSNzxoWWy_&__tn__=%2ANK-y-R
https://www.facebook.com/DSPSolar?__cft__%5B0%5D=AZWYR4KXIQLUsYwuGxVl4qHMgJqI_4KdVp_-kw-1wCZGaBN9wAwYRkKdqK7aR0UbKsIXKy1NyAFzpzdPUnqzxOCZWauLpGKRDCZErI-qd1PykBAv7t6fjrndfqBOorhFOsPlJOBjreIRPJ2T18c38w19r_-XD5v6LLGX2c_a8NA2V9rVqTBTrfW9RVDhOfCRFIMzqHFUA8c6EIlSNzxoWWy_&__tn__=-%5DK-y-R
https://www.facebook.com/hashtag/instaladores?__eep__=6&__cft__%5B0%5D=AZWYR4KXIQLUsYwuGxVl4qHMgJqI_4KdVp_-kw-1wCZGaBN9wAwYRkKdqK7aR0UbKsIXKy1NyAFzpzdPUnqzxOCZWauLpGKRDCZErI-qd1PykBAv7t6fjrndfqBOorhFOsPlJOBjreIRPJ2T18c38w19r_-XD5v6LLGX2c_a8NA2V9rVqTBTrfW9RVDhOfCRFIMzqHFUA8c6EIlSNzxoWWy_&__tn__=%2ANK-y-R
https://www.facebook.com/hashtag/energ%C3%ADasrenovables?__eep__=6&__cft__%5B0%5D=AZWYR4KXIQLUsYwuGxVl4qHMgJqI_4KdVp_-kw-1wCZGaBN9wAwYRkKdqK7aR0UbKsIXKy1NyAFzpzdPUnqzxOCZWauLpGKRDCZErI-qd1PykBAv7t6fjrndfqBOorhFOsPlJOBjreIRPJ2T18c38w19r_-XD5v6LLGX2c_a8NA2V9rVqTBTrfW9RVDhOfCRFIMzqHFUA8c6EIlSNzxoWWy_&__tn__=%2ANK-y-R
https://www.facebook.com/hashtag/energ%C3%ADasrenovables?__eep__=6&__cft__%5B0%5D=AZWYR4KXIQLUsYwuGxVl4qHMgJqI_4KdVp_-kw-1wCZGaBN9wAwYRkKdqK7aR0UbKsIXKy1NyAFzpzdPUnqzxOCZWauLpGKRDCZErI-qd1PykBAv7t6fjrndfqBOorhFOsPlJOBjreIRPJ2T18c38w19r_-XD5v6LLGX2c_a8NA2V9rVqTBTrfW9RVDhOfCRFIMzqHFUA8c6EIlSNzxoWWy_&__tn__=%2ANK-y-R
https://www.distribucionessolares.es/
https://www.elnur.es/
https://www.elnur.es/calefaccion-solar-acumuladores-de-calor-y-termo-electrico-solar-wifi-para-agua-caliente-con-paneles-solares/
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EFAPEL

Nuevas Cajas de Suelo

8,12y 24 Modulos

Eleko

ILUMINIA inaugura y pone en
marcha sus nuevas instalaciones

En la blUsqueda constante de solu-
ciones adaptadas a las necesidades
del mercado, EFAPEL lanza un com-
plemento a su gama de Burotica.
Robustas pero discretas, las cajas de
suelo mantienen las caracteristicas
que las convirtieron en un producto
de referencia.

Al ser una de Ias cajas mas bajas del
mercado, permite su instalacion en
suelos técnicos/de hormigdén de poca
profundidad. En suelos técnicos, has-
ta un minimo de 65mm de profundi-
dad, mediante garras especificas que
hacen que la instalacién y adaptacion
sea sencilla e intuitiva. En suelos de
hormigdn, mediante caja de empotrar,
aceptando un minimo de 70mm de
relleno. El conjunto de serie completo
para su instalacién, permite adaptar
la tapa desmontable aportando 7 mm
para conseguir un acabado integrado
con el suelo.

A través de sus variados pretroquela-
dos, estan preparados para recibir tu-
bos lisos y corrugados de diferentes
didmetros. Con un maximo de IK 10 e
IP 34, son aptos parasuinstalacionen
multitud de espacios de trabajo.

Ademas de las cajas de suelo exis-
tentes de 4 y 16 médulos, los nuevos
tamafios de 8, 12 v 24 posicionan la
gama de EFAPEL entre las mas diver-
sificadas del mercado.

ELEKO comunica a los asociados de
ASINEC que su proveedor de ilumi-
nacién ILUMINIA inaugura y pone
en marcha sus nuevas instalacio-
nes, coincidiendo con la celebracién
de su 10° aniversario y marcando
un hito, en su reciente historia, que
sin duda les permitird afrontar el
futuro mas y mejor preparados.

Unas nuevas instalaciones dota-
das de Ia tecnologia y medios mas
innovadores. Una linea automati-
zada de montaje de LEDs, asf como
las distintas dreas de andlisis y ve-
rificacién de producto, como son el
laboratorio fotométrico, la camara
de endurancia, la sala de control IP,
sala de control IK y la sala de test de
corrosion salina (NSS). Todo ello les
permitird poner en el mercado un
producto de garantia vy altas presta-
ciones, testado bajo estrictos estan-
dares de calidad ISO 9001 y ENEC,

Fieles a su politica, siguen trabajan-
do para garantizar la continua mejo-
ra de sus luminarias LED, apostando
firmemente por el producto MADE IN
SPAIN vy por la aplicacién de Ia tec
nologfa mas vanguardista, incidiendo
tanto en la configuracién como en la
eleccion de los mejores componentes
que les permita obtener un producto
de maximo rendimiento y méaxima efi-
ciencia energética.

Prueba de ello es la actual orga-
nizacion de su catdlogo 2023,
donde se diferencian claramen-
te, bajo la denominacion PROJECT,
aquel producto destinado a la
ejecucion de grandes proyectos,
fabricado en sus instalaciones.

Este ambicioso proyecto nace de
la apuesta firme por el desarro-
llo y el servicio a nuestros clientes
mas importantes: los instaladores.
La evolucién del mercado vy las exi-
gencias de los mismos, demandan
todos sus esfuerzos para garantizar
un servicio integral y de calidad. Des-
de el desarrollo del proyecto inicial,
dando soluciones a las necesidades
de sus clientes y seleccionando las
mejores alternativas posibles, hasta
la respuesta &gil de su servicio de
atencion al cliente y postventa, para
atender cualquier posible incidencia
y asegurar su inmediata resolucion,

Todo ello no hace mas que afianzar la
buena posicién de ELEKO e ILUMI-
NIA, considerandose uno de los re-
ferentes, a nivel nacional, dentro del
mundo de la iluminacién LED.



https://eleko.es/
http://www.iluminia.com/
https://www.efapel.pt/es/productos
https://www.efapel.pt/es/productos/burotica/cajas-de-suelo
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Presentacion de Daze como

socio colaborador

Daze naci6 en 2016 en Almenno San
Bartolomeo, provincia de Bérgamo en
[talia, de la idea de dos jovenes inge-
nieros mecanicos, Andrea Daminelli y
Giacomo Zenoni

Lamisién delacompafiiaes simplificar
y hacer accesible a cualquier perso-
na la carga de vehiculos eléctricos,
guiando al cliente en los pasos finales
de su transicion eléctrica con claridad
y sencillez. Una misién que comenzd
gracias al proyecto DazePlug, el pri-
mer prototipo de cargador conductivo
automatico para vehiculos eléctricos,
y que se perfecciond en los afios si-
guientes con la produccion de esta-
ciones de carga domésticas.

En 2019 Daze lanz6 Dazebox C, un
cargador de coche eléctrico destina-
do a espacios privados, su producto
de mayor éxito. Desde 2022, la em-
presa también se ha expandido fuera
de sus fronteras, concretamente a
la Peninsula Ibérica -entrando en los
mercados de Espafia y Portugal- gra-
cias a la apertura de la oficina Daze
Ibéricaen San Sebastian delos Reyes,
Madrid. La evolucién del mercado de
recarga y el crecimiento de la empre-
sa hicieron que a partir de marzo de
2023 fuera necesario un paso mas: la
renovacion de la identidad de marca,
el logotipo y los métodos de acerca-
miento a socios vy clientes. De una
pequefa startup innovadora, Daze se
convierte a todos los efectos en una
realidad de primer nivel en el mercado
de las infraestructuras de carga para
la movilidad eléctrica. También en
este 2023 ha lanzado al mercado un
nuevo cargador, Dazebox Home, con
la particularidad de tener dos moda-
lidades, con toma socket y con cable
integrado. Una clara evolucion de lo
que el mercado de recarga esta nece-
sitando. A finales de este afio, conti-
nuara su expansion europea abriendo
una nueva oficina en Francia.

Daze se dirige ahora a un publico
variado: por un lado, las actividades
comerciales y las empresas, vy luego
todas las estructuras interesadas en
instalar estaciones de cargaadisposi-
ciénde sus clientes o empleados. Lue-
go, por supuesto, el usuario final: el
cliente que instala su propia estacion
de carga en casa tras la compra de un
coche eléctrico o hibrido enchufable.
Por Ultimo, pero no menos importan-
te, todos los actores que operanen la
distribucién e instalacién de sistemas
de carga.

Y es precisamente a los instalado-
res a quienes Daze reserva especial
atencién, desde la fase de disefio
de los productos, pensados para ser
faciles e intuitivos desde el momen-
to de su instalacidn. A esto se suma
una asistencia técnica dedicada vy
numerosos eventas de formacién en
toda Espafia, destinados a simplificar
al maximo el trabajo de quienes eli-
gen instalar Daze para sus clientes.

Galicia estd tomando un importante
crecimiento en el mercado de larecar-
gay Daze Ibéricaestd tomando parte
activa en ello. Cuenta con numerosas
instalaciones tanto en uso para parti-
culares como en uso para empresas.

Puedes ver todas las novedades, pro-
ductos yresolver tus dudas en la web
de Daze.
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Inteibigent Heating

ECO GREEN WIF|

Innovacién vy Calidad: En Farho, li-
deres en sistemas de calefaccion,
siempre buscamos innovar y superar
las expectativas. Este afio, estamos
encantados de presentar emaocio-
nantes novedades que mejoraran tu
experiencia de confort en el hogar.
Desde el revolucionario ECO GREEN
WIFI hasta la expansion de nuestra
red de instaladores, aqui te contamos
lo esencial de lo que Farho tiene para
ofrecer.

Nuestra principal novedad de este
afio es el ECO GREEN WIFI, un siste-
ma de calefaccién con wifi integrado.
Esto significa que puedes controlar la
temperatura de tu hogar o negocio
desde un dispositivo mavil, incluso
cuando estés fuera, y sin necesidad
de médulos. jLlegas tarde? ;Necesi-
tas calentar tu hogar antes de llegar?
Con ECO GREEN WIFI, solo necesitas
tu teléfono. Ademas, este sistema es
altamente eficiente en cuanto a ener-
gfa, loque reduce las facturas y ayuda
al medio ambiente.

Pero hay mas. En Farho, nos esforza-
mos por ofrecer soluciones comple-
tas y versatiles para tus necesidades
de calefaccion. Hemos incorporado
caracteristicas como pantallas més
grandes, disefio moderno y elegante
que se adapta a cualquier interior, vy
tecnologfa de vanguardia que garan-
tiza un rendimiento éptimo.

Enorgulleciéndonos de la calidad,
ofrecemos la mayor garantia en el
mercado europeo. Esto refleja nues-
tra confianza en la durabilidad vy fiabi-
lidad de nuestros productos. Al elegir
un sistema Farho, inviertes en como-
didad a largo plazo.

Si eres un profesional de la instala-
cion de sistemas de calefaccion, te
invitamos a unirte a nuestra red de
instaladores Farho. Nuestra sélidare-
putacion como fabricante confiable y
de calidad nos ha ganado la confianza
de nuestros clientes. Al asociarte con
nosotros, podras acceder aunaamplia
base de clientes construida a lo largo
de los afios. Juntos, podemos llevar
soluciones de calefaccién de primera
clase a mas hogares y negocios en
todo territorio nacional.

En Farho, nuestra dedicacién a Ia
innovacién, calidad vy satisfaccion del
cliente nos impulsa a seguir mejoran-
do. Esperamos que estas novedades
te emocionen tanto como a nosotros
y que te unas a nosotros en la bus-
queda de un hogar mas cémodo vy
eficiente



https://www.farho.com/
https://www.farho.com/producto/farho-eco-green-wifi-990w/
https://daze.eu/es/
https://daze.eu/es/
https://daze.eu/es/store/dazebox-home-s/
https://daze.eu/es/store/dazebox-home-t/
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fenie energia

Fenie Energia denuncia el retraso
injustificado de la celebracion

de las subastas de energia
inframarginal que apoya la CNMC

La directora general de Fenie Ener-
gia, Paula Roman, ha insistido una
vez mas en la necesidad de que se
active cuanto ante la celebracién de
las subastas de energfa inframarginal
previstas en la ley desde hace dos
afios y que acumulan un injustificable
retraso que perjudica a los consumi-
dores.

Roman se ha expresado asi durante
su participacion en el VIII Foro de
Energia, organizado por el periddico
elEconomista, y ha recordado que los
generadores dominantes de energia
reservan su energfa inframarginal
para sus propias comercializadoras
en lugar de venderla en el mercado.
Una situacién que, como harecordado
recientemente la Comisién Nacional
de los Mercados vy de la Competencia
(CNMC) deberfa corregirse con la cele-
bracién de las subastas previstas en
el Real Decreto-Ley 17/2021.

«lLas compahias verticalmente inte-
gradas con generadoras han aprove-
chado la crisis parareforzar el oligopo-
lio excluyendo a las comercializadoras
independientes», ha sefialado Paula
Roman. «Es preciso, de entrada, cum-
plir la ley en vigor que obliga a la su-
basta de energia inframarginal y, sin
duda, empezar a pensar en separar
definitivamente la generacién y la co-
mercializacién», afiade.

Fenie Energia aplaude el reciente
apoyo de la CNMC a la celebracién de
estas subastas, yaque «fomentarfala
contratacion a plazo por parte de los
comercializadores no tradicionales,
mientras se mantenga el contexto de
incremento de la concentracién del
nivel del mercado minorista y la redu-
cidaliquidez de los mercados a plazo»,
sefiala Roman.

«Es necesario que se acelere lo an-
tes posible la puesta en marcha de
los proyectos renovables», explica la
directora general de Fenie Energia.
«Hay muchos proyectos en construc-
cién o construidos desde hace meses
o, incluso, un afio que todavia no se
han conectado a la red eléctrica por
burocracia. Hay que agilizar los tré-
mites de energizacién para ser mds
competitivos que el resto de paises
de Europa».

Estrategia nacional de energia

Paula Roman también ha defendido
la necesidad de que Espafia aborde
cuanto antes una estrategia nacional
en materia de energia que permita
impulsar a nuestro pafs como una po-
tencia energética europea capaz de
atraer nuevas industrias.

En este sentido, la directora general
de Fenie Energiaharecalcadodurante
suintervencion que «/as renovables y
el almacenamiento de larga duracion
impulsarén nuevas oportunidades
de crecimiento para Esparia siempre
que haya una estrategia nacional de
generacion de riqueza mediante cap-
tacion de industria electrointensiva
v se mejoren las conexiones para la
exportacion.

Para ello, Fenfe Energla considera que
la solucién a corto y largo plazo pasa
por impulsar una estrategia de rein-
dustrializacién nacional que se base
en potenciar la capacidad de Espafia
como generadora de energia de bajo
coste y, en paralelo, mejorar la capa-
cidad exportadora por cable o0 a tra-
vés de productos derivados como el
hidrogeno.

«Lo Unico que pedimos desde las co-
mercializadoras es que se aprenda
de lo vivido en los dltimos dos afios»,
ha afiadido Roman. «Estd claro que
un porcentaje muy importante de la
generacion estd en manos de unas
pocas empresas. No se puede volver a
regular de tal manera que se expulse
a las comercializadoras que no estdn
verticalmente integradas porque en
ese momento desaparecerd la com-
petencia y dejaremos a los consumi-
dores desamparados».

CABO SYSTEM conectividad total

CABO  ELECTRIC
ofrece un sistema
de cableado estruc-
turado eléctrico
PLUGRPLAY me-
diante  conectores
rapidos v cajas dis-
tribuidoras prefabricadas en aplica-
ciones de techo para iluminacién v
maniobra asi como de distribucién de
potencia en suelo técnico para pues-
tos de trabajo.

conneact

e Conectores rapidos EP

e Conectores rapidos EPCOM

¢ (ajas distribuidoras prefabricadas
e Sistemas de cableado mediante

cable plano

e Conexiones Industriales

e Conexiones estancas IP54-68

¢ Sistemas de conexion LED

e Bloques terminales para cuadro
eléctrico

Multitomas — multi-
funcionales vy solu-
ciones de electrifi-
cacién de puestos
de trabajo. Tomas
de corriente y datos
para suelo técnico y
pavimento: cables eléctricos, modula-
res, metdlicas, integrables, a medida.
CABO ELECTRIC suministra estos
productos totalmente montados vy
probados listos para su instalacion.

e Multitomas de empotrar

¢ (ajas distribuidoras prefabricadas
e (Cable Management

e Sistemas de instalacion en suelo
e Puntos de Consolidacion

e PDU's

e (ableados

CABO ELECTRIC

PARTHER ORICIAL BN ESBARA
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La experiencia acu-
mulada v los distin-
tos acuerdos con
nuestros partners
nos conducen des-
de CABO LIGHT a
ofrecer soluciones
para la iluminacién con un alto nivel
de calidad y una importante gama en:

e [luminacion Guirnaldas
e (arriles electrificados Mobiliario
e (arriles electrificados Estructura-

les
e Drivers
e Luminarias
e Modular system
e Sistemas de
control

La culminacion de
CABO System es
conseguir, a partir
de la electrifica-
cién plug&play de
los edificios, su au-
tomatizacién total. En Cabo Control
presentamos la inmdtica-domdtica
de alta gama. Una gestion de control
integral para todo tipo de edificios,
espacios o viviendas. Se trata de un
sistema distribuido basado en una
comunicacion de tipo BUS de un hilo.

¢ Control de lluminacion
¢ \/isualizacion

e Estacién meteorologica
e Monitoreo de consumo
¢ Eficiencia energética
e Calefacciony clima

e Control central

e Control de ventanas

¢ (ontrol de accesos

¢ Tecnologia de sensor
e Sistemas de alarma

e Disefio
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https://caboelectric.com/
https://www.fenieenergia.es/es
https://www.fenieenergia.es/es/sobre-fenie/actualidad/fenie-energia-denuncia-el-retraso-injustificado-de-la-celebracion-de-las-subastas-de-energia-inframarginal-que-apoya-la-cnmc
https://www.fenieenergia.es/es
https://www.fenieenergia.es/es
https://caboelectric.com/
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Multifuncion HT

Los instrumentos Multifuncién son
una herramienta indispensable para
las verificaciones de seguridad eléc-
trica tanto en instalaciones domés-
ticas como industriales para el Insta-
lador Eléctrico profesional, Han sido
disefiados para realizar las pruebas
de seguridad de forma facil y rapida,
todas las pruebas exigidas segln

REBT tanto en categoria Basica
como Especialista en un solo ins-
trumento. Entre ellas: Medida de la
Continuidad Equipotencial >200mA,
Aislamiento hasta 1.000V, Prueba de
tiempo e intensidad de Diferenciales
de tipo A/F, AC y B/B+, tanto para
diferenciales Generales, Selectivos y
Retardados, Impedancias de linea v
bucle, resistencia de Tierra por Bucle,
Telurémetro, Resistividad del Terre-
no, Tensién de contacto, cdlculo de
las Caidas de tensiény de la probable
Corriente de Cortocircuito, sentido ci-
clico de las fases, Corriente de fugas,
incluso como elmodelo GSCEOINcluye
una de las funciones esenciales para
chequeary controlar los problemas de
una linea como Consumos, Reactiva
o Arménicos, descompensaciones de
fases, calidad de suministro de red.

El concepto de Multifuncién conlleva
englobar mas de 25 instrumentos en
uno sélo, todo son ventajas ahorran-
do tiempo y dinero en tu trabajo dia-
rio, sélo debes aprender como funcio-
na un Unico instrumento, transportar
en una Unica maleta todo lo necesario
para tus medidas y también el ahorro
que supone certificar un sélo equipo.

Todo son ventajas a la hora de es-
coger un equipo Multifuncién.

HT INSTRUMENT hace que el traba-
jo del instalador electricista, mante-
nedor o consultor sea facil, rapido vy
rentable.

\s

SAls POWERTRONIX para
la proteccion de Quirdfanos
y zonas de intervencion

De unos afios a esta parte, los avan-
ces tecnolégicos en el sector de la
medicina son notorios, afectando
notablemente a la ingenieria audio-
visual v a equipos de diagnéstico y
quirtrgicos. Los llamados «quirdfanos
inteligentes» estan equipados con
equipos de Ultima generacion espe-
cialmente sensibles que precisan de
una red estable, limpia y sin cortes
para optimizar su efectividad vy ren-
dimiento.

Ademas, los lugares de publica con-
currencia deben cumplir unas nor-
mativas basicas con respecto a ins-
talaciones eléctricas, condiciones
medioambientales, cédigos técnicos
de edificacion, etc. Y en concreto, los
hospitales, deben cumplir con unas
normativas mas exigentes en cuanto
a la proteccién de las zonas de uso
critico, como los quiréfanos y zonas
de intervencién, que requieren un
funcionamiento continuo, sin inte-
rrupciones y con unas garantfas de
funcionamiento del 100%, ya que un
mal funcionamiento de ellas puede
poner enriesgo la seguridady la salud
del paciente y de los sanitarios.

POWERTRONIX, fabricante euro-

peo de Sistemas de Alimentacion
Ininterrumpida (SAI - UPS), produce
equipos de proteccién especialmen-
te disefiados para estas aplicaciones,
que cumplen con el Reglamento Elec-
trotécnico de Baja Tensién (REBT)
(RD842/200¢ de 2 de agosto).

POWERTRONIX ha suministrado
Sistemas de Alimentacion Ininte-
rrumpida de entre 6KVA y 20KVA de
potencia con una autonomia de 120
minutos para proteger quiréfanos y
zonas de intervencién en multitud de
Hospitales publicos y Clinicas priva-
das de todo el territorio nacional.

En el proximo Seminario de Inge-
nierfa Hospitalaria que se celebrard
en A Corufia del 4 al 6 de octubre,
POWERTRONIX mostrara las solu-
ciones creadas especialmente para
este sector,



https://www.powertronix.es/
https://www.ht-instruments.com/es-es/
https://www.ht-instruments.com/es-es/
https://www.powertronix.es/
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[Halektra

Galektra continua en Santiago de
Compostela con el desarrollo de
Sus jornadas técnicas a Clientes

Las formaciones de Grupo Elektra
tienen un objetivo muy claro: hacer de
nuestros clientes unos profesionales
aun mas preparados para su dia a dia.

Lo conseguimos poniendo todo el
empefio en aumentar nuestro cono-
cimiento nosotros mismos, v asi po-
demos atenderte mejor en nuestros
puntos de venta. También aprovecha-
mos nuestra relacion con las grandes
marcas de productos de material eléc
trico, que nos brindan la oportunidad
de conocer de la mano de sus propios
expertos sus Ultimos lanzamientos.

Gracias aello podemos ofrecer forma-
ciones como las que el pasado 12 de
Julio celebrdbamos en Salén de Actos
de la Asociacién de Empresarios del
Poligono Industrial del Tambre orga-
nizado por Galektra

Soluciones KNX de Schneider Elec-
tric: Soluciones hacia una vivienda
sostenible

En esta jornada técnica que llevamos
a cabo en Galektra pudimos com-
probar como los profesionales ins-
taladores son conscientes de que la
actualizacién de su servicio es vital
parasercompetitivos. Los técnicos de
Schneider junto con nuestros exper-
tos compartieron las novedades en
soluciones KNX de Schneider Electric
para el afio 2023 vy se presentd un
caso de vivienda Sostenible donde un
sistema KNX a través de un WISER
for KNX de Schneider Electric gestio-
na una vivienda inteligente e integra
unainstalacién de solar fotovoltaicoy
vehiculo eléctrico.

En la segunda parte de la jornada de
la mano de Fermax se presento la so-
lucién de videoportero con tecnologfa
IP MEET. Nuestros expertos compar-
tieron las ventajas y productos de la
gama MEET vy ejemplos de cémo en
muchos proyectos residenciales con-
fluyen la domoética vy el videoportero
duplicando las pantallas conlas que el
usuario interactia y aumentando los
costes innecesariamente y como con
el uso de un monitor tactil MEET se
pueda gestionar la domoética de toda
la comunicacion y desde Fermax pre-
sentaron casos practicos y de éxito

Para finalizary antes del tentempié de
sortearon un Wiser for KNX vy un Kit
Meet entre los asistentes.

@ Geseme.

SALUD LARDRAL ¥ FREVERCION

Los humos de motores diesel
SON cancerigenos: la importancia
de identificar, evaluar el riesgo y
proponer medidas correctivas,

Desde el afio 2014, la IARC (Interna-
tional Agency for Research on Can-
cer) clasifica los humos de escape de
motor diesel como cancerigenos para
los humanos (categorfa 1). Su exposi-
cion estarelacionada con unaumento
en la probabilidad de desarrollar can-
cer de pulmén. Debido a ello, la IARC,
en conjunto con Comités cientificos
y consultivos, ha promovido la in-
clusién de las emisiones de motores
diesel en la Directiva (UE) 2019/130
del Parlamento Europeo, de 16 de
enero de 2019, que madifica la Di-
rectiva 2004/37/CE, centrada en la
proteccién de los trabajadores frente
ariesgos vinculados conla exposicion
aagentes cancerigenos o mutagenos
durante el trabajo.

El Real Decreto 427/2021 de 15 de
junio, que adapta el ordenamiento
jurfdico espafiol a la Directiva (UE)
2019/130, identifica la exposicién de
motores diesel en el ambiente laboral
como cancerigenay, en cansecuencia,
estipula que debe ser evaluada.

Riesgos asociados a la exposicién a
humos de motor diesel

La exposicién prolongada a los humos
de motor diesel puede acarrear serios
riesgos para la salud. Estos riesgos
incluyen problemas respiratorios,
efectos adversos en el sistema car-
diovascular y, en casos de exposicion
crénica, un mayor riesgo de padecer
cancer de pulmoén. Es crucial tener
consciencia de estos riesgos, espe-
cialmente en ambientes laborales
donde la exposicion es recurrente y
prolongada.

Identificacién y medidas preventi-
vas

Desde Geseme, subrayamos la im-
portancia de:

Identificar la exposicién laboral del
personal a humos de motores diesel
(ej.. personal en talleres mecanicos,
ITV y espacios cerrados con equipos
de trabajo diesel).

Evaluarelriesgo de exposicion laboral
aemisionesde humosdiesel (atencion
especial al personal mas sensible),

Implementar medidas preventivas
centradas, principalmente, en el foco
emisor, sean organizativas (como
reducir el tiempo de actividad de ve-
hiculos en espacios cerrados) o téc
nicas (uso de sistemas captadores de
humos).

Mas alld de las medidas propues-
tas, es esencial realizar mediciones
higiénicas junto con el Servicio de
Prevencién Ajeno de la empresa para
confirmar la eficacia de las acciones
preventivas adoptadas. La promocion
de la vigilancia de |a salud para detec-
tar a tiempo enfermedades profesio-
nalesy laadopcion de habitos saluda-
bles, tanto en el dmbito laboral como
fuera de él, constituyen la principal
mision del equipo de Geseme.



https://www.grupoelektra.es/es/el-grupo/empresa/galektra
https://geseme.com/
https://www.grupoelektra.es/es/el-grupo/empresa/galektra
https://www.grupoelektra.es/es/el-grupo/empresa/galektra
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Vide]

IDE Electric
entregan |os
premios a los
ganadores del
programa de
Becas Alfonso
Montafés.

IDE celebra su cuarta edicion del pro-
grama de Becas Alfonso Montafiés,
que tiene como objetivo premiar el
esfuerzo académico de los hijos e hi-
jas de sus trabajadores.

La entrega de premios transcurrié de
la mano del fundador de la empresa,
Alfonso Montafiés. Los ganadores
recibieron orgullosos su cheque, que
supondrd una ayuda econémica para
el nuevo curso académico.

Como cada afio, se premia el esfuerzo
de los estudiantes que han obtenido
las mejores calificaciones, y también
el esfuerzo de aquellos que mas han
mejorado sus notas con respecto al
afio anterior.

Con una cuantia total de 6.000¢€, re-
partidos en cuatro categorias, Infan-
til, Primaria, Secundaria y Bachillerato,
el programa de becas ha tenido de
nuevo muy buena acogida entre sus
trabajadores.

Desde IDE Electric afirman que «Los
mas pequefios son una pieza clave
del futuro, y por eso hemos querido
premiar el esfuerzo de nuestros nifios
y jévenes, para fomentar sus habilida-
des y motivarlos al maximo. Estamos
muy orgullosos de poder contribuir a
la educacion de los hijos de nuestros
trabajadores, porque son nuestro fu-
turo»,

8

LMTABOGADOS

LMTABOGADOS: defendemos tus
derechos, protegemos tu patrimonio

Bl
mmconecta
1%

Conectoresy
latiguillos Cat BA

En LMTABOGADOS (socio colabo-
rador de ASINEC) cuando afirmamos
que defendemos los derechos de
nuestros clientes, en especial de los
asociados de ASINEC, y protegemos
su patrimonio, nos referimos a cues-
tiones como las que relatamos v que
recogen las principales resolucionesy
éxitos obtenidos en el tercer trimes-
tre de este afio 2023:

1.LMTABOGADOS, en colaboracion
con ReclamaciénEléctrica.com,
consigue una sentencia favorable
en el Juzgado de 1° Instancia n° 6
de Colmenar Viejo, frente a una
demanda presentada por la cono-
cida entidad de recobros GESICO
por una factura expedida por la
comercializadora ALDRO en base
a una penalizacion por resolucién
anticipada por contrato de sumi-
nistro de electricidad. En el juicio
acreditamos que la penalizacion no
era procedente y que la empresa
a la que representdbamos se ha-
bia dado de baja de la eléctrica de
manera correcta, Ademas de que
nuestro cliente no tuviese nada
que abonar, la sentencia condena
en costasjudiciales a GESICO, conlo
que el procedimiento le sali¢ gratis
al cliente.

2.LMTABOGADOS una vez mas se
enfrenta a la «todopoderosa» Na-
turgy, quien habfa procedido al cor-
te de suministro de electricidad en
una vivienda unifamiliar con hijos
menores, por impago. En este caso,
dicho corte se produjo sin lamas mi-
nimanotificacion fehaciente,y ade-
mas incumpliendo una resolucién
expresa de la Conselleria de Indus-
tria que prohibia el corte mientras
se sustancia un expediente admi-
nistrativo iniciado por el cliente, En
dichoexpediente LMTABOGADOS
pelea la ilegalidad del procedimien-
to de inspeccion de irregularidades
en el equipo de medida, y gracias a
la intervencién del despacho, fue
posible el restablecimiento del ser-
vicio y esperamos anular la factu-
ra por anomalia en la medida por
importe de mas de 4.000 euros, a
mayores de reclamar los dafios v
perjuicios e instar la incoacién de
expediente sancionador.

3.LMTABOGADOS, ejerciendo la
acusacién particular, consigue que
el Juzgado de Menores de Ponte-
vedra condene a cuatro menores
por delitos de lesiones y de odio
contra la comunidad LGTBI, encar-
nada en este caso en otro menor,
agredido por su condicion sexual.
Se consiguid ademas la condena a
sus progenitores alabono de 1,500
euros en concepto de responsabili-
dad civil.

4.LMTABOGADOS consiguelaabso-
lucién de un acusado de robo con
fuerza en el interior de una vivien-
da. El juicio se celebro en el Juzga-
do de lo Penal n° 2 de A Corufia,
y el Ministerio Fiscal pedfa 3 afios
de prision por los hechos de que
se acusaba a nuestro cliente, todo
ello a pesar de los testimonios en
contra de dos testigos presencia-
les, que gracias al interrogatorio de
nuestros abogados, consiguieron
refutar los mismos, y conseguir la
libre absolucion del cliente.

5.LMTABOGADOS consigue que ab-
suelvan a un ciudadano por un deli-
tode malos tratos sobre lamujer,en
sentencia dictada por el Juzgado de
lo Penal n.° 6 de A Corufia, dejando
sin efecto la Orden de prohibicién
de acercamiento a menos de 200
metros y de comunicacién con la
denunciante que habia adoptado el
Juzgado de violencia sobre la mujer
de A Corufia. A pesar de la existen-
cia de dicha medida cautelar, y de
la solicitud por parte del Ministerio
Fiscal y de Ia acusacién particular
de la condena a un afio de prisién y
prohibicién de alejamiento y comu-
nicacién por 3 afios, los abogados
consiguieron que se pusiesen de
manifiesto discrepancias y contra-
dicciones relevantes, que fueron
determinantes para conseguir un
pronunciamiento absolutorio.

Estas acciones son una muestra de
la implicacién, cada vez mayor, de
operadores en el ambito de la ener-
gfa, que conffan en LMTABOGADOS
para reclamar sus derechos, o los de
sus clientes, con lo que aumenta su
reputacion profesional v el valor que
afiaden a su oferta empresarial.

Podéis ver mas videos de clientes sa-
tisfechos en enlace.

MMCONECTA continla apostando
por las soluciones interconectables
mediante latiguillos pre-conectoriza-
dos vy puntos de consolidacién RJ45.
De esta manera, la gama de conec
tores de telecomunicaciones se ha
ampliado incluyendo la categoria 6A
(categorfa 6 aumentada), que entre
otras ventajas permite soportar en-
tornos con 10 Gigabit Ethernet.

En este cuadro se puede visualizar Ia
gran diferencia que existe entre la ca-
tegoria 6y la categorfa BA:

Con el objetivo de que la labor del
instalador sea lo mas sencilla posible
para minimizar tiempos en la instala-
cién, MMCONECTA tiene la posibili-
dad de suministrar todos sus produc-
tos incluyendo el conector CATBA, de
manera que el puesto de trabajo se
dote de la versatilidad necesaria para
integrarse perfectamente en oficinas
flexibles.

Esto se consigue gracias a los lati-
guillos macho - hembra RJ45 catbA
que unen el puesto de trabajo con el
punto de consolidacién, y que se fa-
brican bajo demanda con Ia longitud
requerida. En caso contrario, se pue-
den suministrar los médulos de tele-
comunicaciones con conector o sin él,
cuando elinstalador desee incorporar
un fabricante especifico de cableado
estructurado.



https://ide.es/esp
https://www.mmconecta.com/
https://www.lmtabogados.com/web/
https://www.mmconecta.com/actualidad/conectores-y-latiguillos-cat-6a/
https://www.lmtabogados.com/web/
https://ide.es/esp/noticias/entrega-de-las-becas-alfonso-montaes
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| novelec

Todo lo necesario para el
cambio de temperaturas, lo
encuentras en Novelec

Grupo Novelec ya estd preparado
con un amplio porfolio de productos
de las mejores marcas y una extensa
cobertura de orientacién al instalador
en proyectos de climatizacién y fon-
tanerfa para esta nueva temporada.

Nos acercamos a la temporada de los
cambios de temperaturas mas acusa-
dos del afio. En Novelec Atlantico, el
punto de venta de Grupo Novelec en
A Corufia, disponen de su division de
climatizacién y fluidos, que engloba
todo lorelacionado con la distribucion
y circulacién de agua, saneamientos,
sanitarios, griferia, agua caliente,
sanitaria y gas. Se adaptan a los
nuevos tiempos, contando con la efi-
ciencia energética v la sostenibilidad
medioambiental (energias renova-
bles) como caracteristicas principales.

Ademads, cuentan con un gran stock
de material avalado por las mejores
marcas del mercado, donde podemos
encontrar una gran variedad de solu-
ciones en fontanerfa como bombeo
y canalizacién, tratamiento de agua,
contadores y baterfas, sanitarios vy
griferfa, agua caliente sanitaria, sis-
temas contraincendios, conduccion
y regulacion de gas, riego vy piscinas.
Igualmente, también ofrecen solucio-
nes en climatizaciéon como aire acon-
dicionado v refrigeracién, extraccion
y ventilacién, climatizacién industrial,
recuperacion de calor, calefaccion,
aislamientos, optimizacion de consu-
mos, incluyendo energfas renovables.

Asimismo, el Grupo cuenta con todo
lo necesario para dar un servicio 360
grados y cumplir asi todas las nece-
sidades del cliente. Disponen de ser-
vicios como Click & Collect, donde
realizan el pedido telefénicamente y
lo recogen sin colas ni esperas o el de
la tienda online para realizar pedidos
telemdaticamente desde cualquier lu-
gary en cualguier momento.

OPPLE

LIGHTING.

OPPLE Lighting: £l gran papel de Ia
iluminacion en el comercio minorista

Los entornos comerciales son espa-
cios donde las marcas transmiten su
esencia, establecen relaciones dura-
deras con los clientes y ofrecen ex-
periencias de compra memorables. En
esta historia, la iluminacién desempe-
fia un papel muy importante, aunque a
menudo se pasa por alto.

Un buen disefio de iluminacién pue-
de influir no sélo en la estética de un
espacio comercial, sino también en el
comportamiento de compray en laex-
periencia general del cliente. En Opple
Lighting hablamos de cémo puede
utilizarse para crear un entorno de
compra atractivo y agradable.

lluminar el espacio

La primera interaccion de un cliente
con una tienda no es con los produc-
tos, sino con suiluminacion. Laintensi-
dad, el colory la direccion de esta pue-
den condicionar la primera percepcion
del cliente. Una tienda bien iluminada
influye significativamente en el esta-
do de animo del cliente, su percepcion
de la calidad de los productos, el tiem-
po que pasa deambulando por ella e
incluso puede contribuir sutilmente en
su decision de compra.

El poder de las distintas técnicas de
iluminacién

El uso estratégico de la iluminacién
ambiental crea un entorno acogedor
que atrae a los clientes a la tienda. La
iluminacién de acento, en particular,
desempefia un papel fundamental a
la hora de destacar productos o zonas
especificas de una tienda, guiando
el recorrido del cliente por el espacio
comercial. Las luminarias decorativas
pueden realzar la estética general de
la tienda y contribuir a crear una at-
mosfera o un tema especificos.

Pero no hay que descuidar tampoco la
iluminacién general funcional vy Iz ilu-
minacién de tareas. Garantizan nive-
lesdeiluminacién suficientes en todas
las zonas y dan la primera impresién
al cliente.

La influencia de la temperatura de
color y el indice de reproduccion cro-
matica

La temperatura de color de la ilumi-
nacién es otro aspecto importante a
tener en cuenta. Oscila entre célida
(2700Kk) y fria (6500k), e influye sig-
nificativamente en elambiente de una
tienda.

Los minoristas deben elegir la tempe-
ratura de color en funcién de los pro-
ductos que vendany del ambiente que
quieran crear. Por ejemplo, una joyeria
puede utilizar luces de alta tempera-
tura de color para que los diamantes
brillen con intensidad, mientras que
una librerfa puede emplear una ilumi-
nacién cdlida y suave para crear un
ambiente acogedor y atractivo.

El CRI es una medida de la capacidad
de una fuente de luz para revelar los
colores reales de los objetos en com-
paracion con una fuente de luz ideal o
natural. Los valores de CRI mas altos
significan que los colores aparecen
con mayor precision, lo que hace que
los productos parezcan mas atracti-
VOS.

Eficiencia energética y sostenibili-
dad

Hoy en dia, la sostenibilidad medioam-
biental es una preocupacion creciente
para las empresas de todos los sec-
tores, incluido el comercio minorista.
Los minoristas recurren cada vez mas
a soluciones de iluminacion LED ener-
géticamente eficientes, que ofrecen
un importante ahorro energético de
hasta el 80% en comparacién con las
fuentes de luz tradicionales. En un
momento en que muchas empresas
aspiranaobtener la certificacién «ver-
de», laactualizacién a unailuminacion
energéticamente eficiente puede ser
un paso decisivo hacia la consecucion
de los objetivos de sostenibilidad y la
reduccion de su huella de carbono.

Ademas, los avances en las tecnolo-
gfas de iluminacion inteligente han
abierto oportunidades para una efi-
ciencia energética aln mayor. Estos
sistemas permiten automatizar vy
adaptar la iluminacién a necesidades
especificas, como ajustar laintensidad
delaluzenfuncién de ladisponibilidad
de luz natural o utilizar sensores de
movimiento para apagar las luces en
zonas no utilizadas.

27T00K  CR1W0D0 2700K CR1SD

IT00E CHI B0 IT0aK, CRITO



https://www.gruponovelec.com
https://www.opple.es/es
https://www.opple.es/es
https://www.gruponovelec.com
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AXF-240 | Amplificador
mezclador de 240W RMS

El nuevo equipo de OPTIMUS permi-
te la conexion de cinco micréfonos vy
dos fuentes de sonido (musica, men-
sajes pregrabados..) gestionando la
prioridad de las diferentes sefiales de
audio. Adicionalmente dispone de una
entrada de emergencia con prioridad
absoluta v la salida de altavoces es
compatible con atenuadoras con se-
guridad de avisos.

El modelo AXF-240 de OPTIMUS es
un amplificador mezclador con ocho
entradas de audio v salida para linea
de 100V de 240 W de potencia RMS,
para aplicaciones generales de mega-
fonfa y alarma por voz. Las entradas
de audio son cinco paramicréfono (co-
nector XLR), con prioridad por contac-
to y alimentacion phantom seleccio-
nable, dos de nivelauxiliar paramusica
0 mensajes pregrabados (conectores
RCA)y unadeemergenciade OdBcon
prioridad maxima, adecuada en situa-
ciones de alarma por voz. Cuenta con
relé de seguridad de avisos para las
lineas de altavoces con atenuadores
preparados para dejar pasar la sefial
de avisos aunque estén cerrados para
la musica. La salida para altavoces es
delineade 100V ode 70V, y también
tiene disponible la de baja impedancia
de 4Q. Ademas, consta de salida de
audio del previo, no afectada por el
volumen general ni por los controles
de tono, para conectar otros equipos
de amplificacion, asf como de entrada
y salida para intercalar un ecualiza-
dor o un supresor de realimentacion.
Dispone de controles de volumen in-
dividuales para cada entrada, control
de graves, agudos vy ajuste del nivel
general de salida. Estd equipado con
circuitos de proteccion para picos de
sefial, cortocircuitos, sobrecargas vy
sobrecalentamiento y tiene indica-
dores LED de alimentacion, entrada,
salida, clip y proteccion.

Enlace ala noticia en Ia pagina web

Enlace a la ficha comercial del pro-
ducto

Al

SACI mejora y actualiza su gama
de contadores para infraestructura
de vehiculo eléctrico

SACI, S.A. de Construcciones Indus-
triales, presenta sus nuevos conta-
dores M1DL3-MID y MI1DL3T-MID,
ambos son mejoras de sus anteriores
versiones, ofreciendo caracteristicas
Unicas en el sector de la energfa.

Los costes energéticos sonunade las
mayores preocupaciones en todas las
instalaciones residenciales, terciarias
e industriales. Un factor determinan-
te que animé a SACI a disefiar una
solucién para controlar la instalacion
energética a través del contador
M1DL3-MID. Un equipo monofasico,
con comunicacion RS 485, montaje
enrail DIN'y para uso en interior.

El equipo actla como contador de
energia y mide los parametros de una
red monofasica de baja tension. Dis-
pone de comunicacion RS 485, En su
version M1DL3T-MID, ofrece tarifas
con discriminacion horaria. €l conta-
dor monofdsico M1DL3-MID cuenta
con una pantalla LCD, con tornillo y
protocolo Modbus RTU, ademas es
directo vy autoalimentado. Las dimen-
sionesson18x 72 x 90 mm. La carca-
sa estd fabricada en PBT y PC.

EI M1DL3-MID estd disefiado v fabri-
cado para ambientes mecanicos M1
y electromagnéticos E2, de acuerdo
con la directiva 2014/32/EU, y cum-
ple conlasnormas EN 50470-1/3 con
clase de precision B para energia ac-
tiva y clase 2 para energfa reactiva.
Ademas, ofrece alternativas como
analizador, midiendo los diversos pa-
rametros de un sistema monofasico.
Los valores medidos se pueden ver
en display, o ser transmitidos a tra-
vés del puerto RS 485 con protocolo
Modbus RTU.

La actualizacion de la serie M1DL3 de
contadores directos implica también
su adaptacion a la infraestructura
de recarga del vehiculo eléctrico. En
un momento como el actual, donde
el despliegue de la movilidad eléctri-
ca es imparable, cobra importancia la
instalacién de contadores como los
desarrollados por SACI.

El mercado tiene ya una tecnologfa
madura, que da sefiales adecuada de
los precios v ofrece numerosas posi-
bilidades de carga de los vehiculos a
los usuarios, y tal como reflejan los
planes del Gobierno, el objetivo para
2023 es tener disponibles 100.000
puntos de recarga publicos que se su-
maran a los miles que ya estan ope-
rativos por toda Espafia. El objetivo a
futuro serd flexibilizar la red eléctrica
con los vehiculos eléctricos ofrecien-
do ingresos adicionales mediante el
pago por disponibilidad.

El presente del mercado, preocupado
por la eficiencia v el ahorro energé-
tico, junto al despliegue del vehiculo
eléctrico, justifican el desarrollo y ac-
tualizacion del contador monofdasico
directo de SACI, que cuenta con el
certificado MID. MID es una directiva
delaUnién Europea, que tiene por ob-
jeto armonizar muchos aspectos de la
metrologia legal en todos los estados
miembros de la UE. Su principio mas
importante es que aquellos contado-
res que reciban una aprobacién MID
se puedan utilizar en todos los paises
miembros de la unién.

Aquellos contadores de energia utili-
zados para facturacion deberdn dis-
poner de certificacion MID. De esta
forma se asegura la calidad de los
contadores al haber sido necesario
un control por un organismo notifi-
cado que lo justifica. Las nuevas so-
luciones de SACI abordan el reto del
suministro energético v la eficiencia
en el consumo desde una perspectiva
tecnolégica, innovadora, que facilita
la transicion energética hacia un fu-
turo mas flexible, conectado, y des-
carbonizado.



https://optimusaudio.com/es/
https://www.saci.es
https://www.saci.es/producto/contador-m1dl3-mid-m1dl3t-mid/
https://optimusaudio.com/es/productos-news-2/1280-axf-240-amplificador-mezclador-de-240-w-rms
https://optimusaudio.com/arxius/cataleg_productes/pdf/AXF240.pdf
https://optimusaudio.com/es/productos-news-2/1280-axf-240-amplificador-mezclador-de-240-w-rms
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0BO
Bettermann
completa su
portfolio para la
proteccion contra
sobre tensiones

Las protecciones de OBO BETTER-
MANN aseguran un alto nivel de
eficacia ante sobre tensiones transi-
torias de cualquier origen (impactos
directos, inducciones, conmutacio-
nes) con un alto nivel de calidad que
se refleja en sus homologaciones.
Recientemente se ha completado el
portfolio de esta familia de producto
incorporando protectores contra so-
bre tensiones permanentes y/o pro-
tectores que combinan la proteccion
contra permanentes y transitorias.

Con esta novedad, OBO se alinea con
el reglamento electrotécnico e incide
de manera general en la mejora en
todos los pardmetros de seguridad de
las instalaciones interiores o exterio-
res, desechando los posibles riesgos
de fallo que por diversas causas pue-
den causar las sobre tensiones y asf
proteger a las personas y bienes.

OBO Bettermann pone a su dis-
posicion todos nuestros expertos
técnicos para asesorarle en materia
de proteccién eléctrica v ha llegado
a pactos de colaboracién con dife-
rentes asociaciones de profesionales
para la realizacion de jornadas forma-
tivas y explicativas de la proteccién
contra sobre tensiones.

4 SALTOKI

El Grupo Saltoki ofrece un
nuevo servicio de tramitacion de
subvenciones para profesionales

f)

ANTELO
SEBURGCS

Condiciones
especiales
con Allianz

Lasayudasy subvenciones proceden-
tes delos Fondos Next Generation se
han convertido en uno de los grandes
incentivos para impulsar proyectos
relacionados con la mejora de la efi-
ciencia energética, la instalacion de
energias renovables y el fomento de
la movilidad eléctrica.

Profesionales de la construccion, 1a
fontaneria o la electricidad desarro-
llan este tipo de proyectos tanto en
el sector residencial como en el in-
dustrial, siendo susceptibles de reci-
bir dinero por parte de las diferentes
Administraciones.

Sin embargo, no en todos los casos
resulta facil disponer de tiempo o re-
Cursos para gestionar la tramitacion
de esas ayudas y subvenciones, Por
estemotivo, desde la Oficina de Sub-
venciones del Grupo Saltoki se ha
lanzado un servicio, dirigido exclusi-
vamente a sus clientes profesionales,
que les facilitard el proceso a un pre-
cio muy competitivo.

Gestion de ayudas y subvenciones:
Jen qué consiste?

Desde la Oficina de Subvenciones
se ayuda al profesional a reunir la do-
cumentacion del proyecto y la de su
cliente, sele asiste en la presentacion
de la solicitud ante la Administracién
correspondiente vy, para finalizar, se
hace seguimiento del proceso y se le
mantiene informado hasta el mismo
momento del cobro.

De esta manera, el profesional solo
deberd encargarse de la documenta-
cién técnica, la legalizacion v las per-
tinentes licencias.

—

Este servicio de gestién dela tramita-
cién estd pensado para todo tipo de
proyectos, pero fundamentalmente
para aquellos relacionados con insta-
laciones de alta eficiencia:

- Instalacién de energia solar fotovol-
taica con o sin baterias

- Renovacién de instalaciones térmi-
cas: cambio o hibridacion de la exis-
tente con bomba de calor, geotermia,
biomasa...

- Rehabilitacién de edificios o vivien-
das: fachadas ventiladas

- Puntos de recarga de vehiculo eléc
trico

Para solicitarlo, los clientes de Sal-
toki Unicamente tienen que llamar al
900 20 20 60 o dirigirse a cualquiera
de los centros del Grupo. En el caso
de A Corufia, el del Poligono Industrial
Pocomaco.

Este servicio de ayuda para la trami-
tacion se une a la labor de informa-
ciény asesoramiento que yarealizala
Oficina de Subvenciones de Saltoki
atravésdelportalonline www.portal-
deayudas.com. Una web que cuenta,
ademds, con un buscador que permi-
te acceder a informacién actualizada
sobre las principales subvenciones
vigentes.

Servicio de

tramitacion de
subvenciones

Antelo Seguros, mediadores de
Allianz Seguros ha llegado a un acuer-
do con la Asociacién para que TODAS
LAS EMPRESAS ASOCIADAS (inclui-
dos directivos v empleados) puedan
disfrutar de unas condiciones espe-
ciales de contratacion en las pdlizas
de seguro Allianz.

Con este acuerdo los Asociados que
contraten con ALLIANZ, y la media-
cion de Antelo Seguros conseguiran
un DESCUENTO MINIMO ENTRE EL
10% Y EL 20%.

Para mas informacién pueden contac-
tar en el 670221285, o por correo:
info@anteloseguros.com
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http://www.portaldeayudas.com
http://www.portaldeayudas.com
https://www.saltoki.com/
https://www.saltoki.com/
https://www.obo.es/productos/instalacion-de-proteccion/proteccion-contra-sobretensiones-obo/
https://www.obo.es/
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Simon celebra el Dia Internacional de la Luz con
una sesion llena de inspiracion en La Casa de la Luz

En el marco del Dia Internacional de Ia
Luz, Simon, acogié el miércoles 17 de
mayo la sesién «Inspired in Barcelona:
SPA, de Mildn a Madrid», un proyecto
delarquitectoy artista Guillermo San-
toma para Simon que se presentd en
la Semana del Disefio de Milan.

Simon, como referente en el sector y
especialista en iluminacion, no podia
dejar de lado una fecha tan importan-
te como lo es el Dia Internacional de
la Luz, para mostrar hacia donde va
el sector y todo lo que la iluminacion
permitey es capaz de transmitir, a tra-
vésdelacelebracién de eventos como
esta sesién, en los que el papel e im-
portancia de la luz en la arquitectura,
el interiorismo y el arte se potencian.

Este encuentro se celebré en La Casa
de la Luz, el innovador espacio expo-
sitivo de Ia firma en Madrid, que se
ha convertido en el nuevo buque in-
signia de la comparifa. Se encuentra
en una espectacular planta baja del
emblematico conjunto arquitecténico
conocido como el «Oasis» en Madrid,
un edificio obra del reconocido arqui-
tecto Fernando Higueras, represen-
tante de la corriente brutalista mas
innovadoray arriesgada de su época.

Con este espacio tan especial, Simon
con un claro enfoque hacia el futuro
ha consagrado La Casadelaluzala
culturay ala divulgacion de la luz, ya
seadesde eldmbito tecnolégico como
el industrial, conceptual o el emocio-
nal, a través de la exposicion del pro-
pio producto de la marca, asf como de
las diferentes sesiones y eventos que
se llevan a cabo.

«Inspired in Barcelona: SPA, de Mildn
a Madrid» es un claro ejemplo. En
esta sesion organizada por Simon vy
Disseny Hub Barcelona, el arquitec
to y artista Guillermo Santoma, gran
colaborador de la firma, presentd su

proyecto SPA v, junto a José Luis de
Vicente, director del Museu del Dis-
seny de Barcelona, entablé un didlogo
entornoalaluz, elarteylaspersonas.

Guillermo Santoma explicé como se
inspira para sus obras y cémo las aca-
bo llevando a cabo. Un ejemplo que
expuso fue una exposicién sobre el
Cambio Climatico junto a Timothy
Morton,enlaqueapartirdelos textos
filoséficos que este enviabaal artista,
Santoma pudo disefiar las instalacio-
nes inmersivas que comprendian el
proyecto. Estas se caracterizaban por
ser muy distintas entre ellas, encon-
trando juegos de luces y colores dife-
rentes. Santoma destacé el proceso
de ideacién, donde «las experiencias
vitales de los proyectos son mucho
mds importantes que otras referen-
cias».

Finalmente, José Lufs de Vicente,
aprovechd para recalcar el papel de
Simon en el festival ‘LIumBCN’, y co-
mento que «/a luz es un lenguaje para
generar experiencias». Simon es fiel
colaborador del festival, que convier-
te en un gran museo al aire libre el
espacio publico (el barrio de Poblenou
de Barcelona).

LA CREACION DE SPA

En relacion a Inspired in Barcelona:
SPA, Guillermo Santoma comento que
el proyecto seguia con la premisa de
«la luz como elemento artificial que
genera naturaleza», pero llevandolo
a relacionarlo con el cuerpo humano.
En definitiva: «jcudl es la relacion de
las personas con la luz?»

José Luis de Vicente compard las igle-
sias (lugar en el que se llevé a cabo el
proyecto) conlos spasparademostrar
que no son espacios tan alejados con-
ceptualmente, indicando que ambos
son «entornos inmersivos de simula-
cién». En ambos se juega con las lu-

ces, el sonido, los colores, los olores...
Son «espacios de la alteracion de la
conciencia [..] para aceptar el transito
hacia otro estado emocional, espiri-
tual o de concienciax. Guillermo San-
toma cred un ‘espacio dentro de un
espacio’ para hacer hincapié en este
concepto de simulacién inmersiva.

En SPA se explora la luz en su am-
plio espectro electromagnético, mas
alld de lo visible para los humanos,
indagando en como cada frecuencia
tiene su impacto en los cuerpos, ar-
quitecténicos y humanos, y en todos
los organismos del ecosistema donde
vivimos.

Simon ha participado este afio por
primera vez en la Semana del Disefio
de Milan, con esta intervencién en la
Iglesia de Santa Maria del Carmine. La
obra consistia en un espacio arquitec
tonicoenelqueelartistatrabajolaluz
como materia, desplegandola en mul-
tiples niveles, explorando frecuencias
visuales y térmicas, y poniéndolas en
contacto con los cuerpos, tanto ar-
quitecténicos como humanos, v con
distintas pieles.

Con proyectos de este estilo, Simon
reafirma suinvolucraciénen la cultura
delaluzysuinterés en el conocimien-
to y avance de esta. Es importante
Crear obras que acerguen la luz a las
personas para que puedan compren-
derla en todas sus formas.

¢2sonepar

Ery Diffarancs

\Visita los
catalogos
Interactivos
de Sonepar

Enla pagina web de Sonepar Espafia
puedes encontrar todos sus catdlo-
gos para profesionales.

Aire acondicionado y Ventilacion; Ae-
rotermia, Calefacciéon y ACS; llumina-
cién; Vehiculo Eléctrico; Fotovoltaica;
Cables Eléctricos, Industria... En ellos
encontraras las soluciones mas com-
pletas del mercado en cada una de
Sus areas.

Todos los catdlogos son interactivos
y las referencias estan disponibles
en la tienda web y en Sonepar Mo-
vilidApp para que puedas realizar tus
compras de manera digital.

Sonepar apuesta por la digitalizacion
del sector y ofrece la mejor experien-
cia omnicanal del mercado para faci-
litar el dfa a dfa de los profesionales.

Puedes acceder a todos los catalogos
a través de este enlace

COMSULTA NUESTROS
CATALOGOS INTERACTIVOS

¢rsonepar

DESCARGA MUESTRA
APP MOVILIDARPP



https://sonepar.es/
https://soluciones.sonepar.es/
https://soluciones.sonepar.es/
https://www.simonelectric.com
https://www.simonelectric.com/
https://www.simonelectric.com/blog/spa-cuerpos-reaccionan-luz
https://www.simonelectric.com/blog/spa-cuerpos-reaccionan-luz
https://www.simonelectric.com/blog/spa-cuerpos-reaccionan-luz
https://www.simonelectric.com/blog/spa-cuerpos-reaccionan-luz
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Andamio de Fibra ;Lo conoces?

Los andamios de fibra de vidrio estan
especialmente indicados para traba-
jar en ambientes de peligro y entor-
nos con material inflamable. Los ma-
teriales metdlicos como el aluminio y
el acero pueden provocar chispas de-
bido a roces y chogues, lo cual pone
en serio peligro a las personas que se
encuentran trabajando en entornos
anexos a la estructura auxiliar. La fi-
bra de vidrio evita el peligro, ademas
se trata de un material ligero y muy
resistente, ya que se forma de fila-
mentos obtenidos a partir de vidrio
fundido.

En SO0S Maquinaria dispo- nemos
de un amplio catdlogo tanto de an-
damios completos como de piezas
de fibra de vidrio, un avance para los
trabajos con andamios ya que evita
peligros y hace gue los entornos de
trabajo sean mucho méas seguros.

El alquiler de
andamios de fibra
no tiene periodos
minimos siendo
posible alquilar por
dias, semanas o
meses.

Caracteristicas:

Las ventajas de los andamios de fibra
de vidrio frente a otras alternativas
presentes en el mercado son algunas
de las razones por las que cada vez
mas operarios apuestan por ellos,
especialmente en situaciones con-
cretas para las que es mas esencial
este material.

¢ Alta proteccién en caso de
golpes o roces. Capacidad de
trabajo en cualquier lugar.

e Ligereza

¢ Ahorro en los procesos
productivos

e Transporte sencillo

e Facil limpieza

e Material muy robustoy
resistente

« Dilatacién térmica

¢ Homologacién.

Spil

STELLIX, la fijacion

revolucionaria para PYL

En el tercer trimestre de 2022 pre-
sentaremos elnuevo anclaje para fijar
sobre placa de yeso SPIT STELLIX Ia
cualrevolucionardlainstalacion sobre
placa de yeso, haciéndola mucho mas
sencilla, con mucha menos cantidad
de productos, simplificando al méximo
la eleccion y la instalacion.

Se trata de una fijacion metalica, con
una sola longitud y 3 posibles didme-
tros, de 4mm, 5mmy 6 mm de tornillo.

Laprincipal ventaja de esta fijacién es
que funciona indistintamente a partir
de espesores de >10mm, por ejem-
plo, una placa BA13, hasta un placas
dobles o triples, ademas de fijar en
placas de todo tipo, estandar, hasta
de alta dureza.

Esto significa que no es preciso saber
qué espesor de placa o qué cantidad
de placas conforman el tabique.

Ademas, a la hora de estocar el pro-
ducto, sereducen las referencias a un
maximo de 3, dependiendo del tornillo
deseado, pudiendo hacerse toda ins-
talacién con una sola.

También funciona en mamposteria,
ladrillos o bloques de hormigdén hue-
cos.

El sistema de expansién Unico y pa-
tentado por SPIT dotan al STELLIX
de unas cargas de hasta 35kg por fija-
cién, haciendo del STELLIX Ia fijacion
ideal para instalar cargas medias vy
pesadas, tales como radiadores, mue-
bles de cocina o bafio, climatizadores,
equipos eléctricos, etc.

Cuenta con dos aletas anti-giro que
la fijan a la placa de yeso y una co-
llareta que impide que el STELLIX se
introduzca en el agujero realizado en
la placa de yeso.

Toda la fijacion esta realizada total-
mente en metal, con tres patas que
se mantienen rigidas y otras 3 que se
pliegan detras de la placa o dentro de
la placa o placas.

Se instala del mismo modo que los
anteriores modelos CC vy Zentech,
mediante pinza de expansion, atorni-
llador o destornillador manual, previa
realizacién de una perforacién en la
placa de yeso de ¥8mm en las ver-
siones de tornillo de 4 y 5mm vy de
@10mm en la versién de tornillo de
6 mm.

Lagama estara disponible en formato
caja de carton con 100 unidades, con
un formato especial de caja para el
lanzamiento, mucho mas explicativo
en su embalaje, seglin estas image-
nes:

Asi como en formato bidén de plas-
tico, con version pequefia con 150
fijaciones por embalaje.

Esta fijacion se produce en nuestra
unidad industrial de Bourg-les-Valen-
ce, en fFrancia.
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https://www.soosmaquinaria.com/post/los-7-secretos-sobre-el-andamio-de-fibra-que-no-conoces
https://www.spitpaslode.es/es/
https://www.spitpaslode.es/es/resultados-de-la-busqueda/Fijaciones-para-cargas-ligeras/Fijaciones-para-materiales-huecos/STELLIX_pES_289950sharp0.htm
https://www.spitpaslode.es/es/resultados-de-la-busqueda/Fijaciones-para-cargas-ligeras/Fijaciones-para-materiales-huecos/STELLIX_pES_289950sharp0.htm
https://www.spitpaslode.es/es/resultados-de-la-busqueda/Fijaciones-para-cargas-ligeras/Fijaciones-para-materiales-huecos/STELLIX_pES_289950sharp0.htm
https://www.spitpaslode.es/es/resultados-de-la-busqueda/Fijaciones-para-cargas-ligeras/Fijaciones-para-materiales-huecos/STELLIX_pES_289950sharp0.htm
https://www.spitpaslode.es/es/resultados-de-la-busqueda/Fijaciones-para-cargas-ligeras/Fijaciones-para-materiales-huecos/STELLIX_pES_289950sharp0.htm
https://www.soosmaquinaria.com/
https://www.soosmaquinaria.com/post/los-7-secretos-sobre-el-andamio-de-fibra-que-no-conoces
https://www.soosmaquinaria.com/post/los-7-secretos-sobre-el-andamio-de-fibra-que-no-conoces
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El Rol Crucial de la Instrumentacion:
Seguridad, Mantenimiento y Ahorro

En el amplio mundo de la industria y
la tecnologia, existen elementos que
a menudo pasan desapercibidos, pero
que desempefian un papel vital en
la optimizacion de procesos, la pre-
vencién de incidentes y el ahorro de
recursos. Estos elementos son los
equipos de instrumentacion, y des-
de la perspectiva de la seguridad, el
mantenimiento y el ahorro, su im-
portancia es innegable,

En el entorno industrial, la seguridad
es una prioridad innegable. Los equi-
pos de instrumentacion juegan un
papel fundamental en la prevencion
de accidentes y la proteccién de la sa-
lud de los trabajadores. Proporciona
informacién en tiempo real sobre las
condiciones operativas, lo que per-
mite una respuesta rapida ante cual-
quier desviacion que pueda poner en
riesgo laseguridad. Esta capacidad de
deteccién temprana es esencial en la
gestién de riesgos v la toma de deci-
siones informadas para garantizar un
entorno de trabajo seguro.

La correcta operacién y el manteni-
miento de los equipos industriales
son esenciales para garantizar la efi-
ciencia operativa y prolongar la vida
(til de las maquinas. La instrumenta-
cion desempefia un papel critico en
este aspecto al proporcionar datos
precisos sobre el estado de los acti-
vos vy las condiciones de operacién.
Esto no solo reduce los tiempos de
inactividad no planificados, sino que
también minimiza los costos de man-
tenimiento v prolonga la vida Util de
los equipos.

En un mundo donde la eficiencia vy la
sostenibilidad son imperativos, la ins-
trumentacion se destaca como una
herramienta para el ahorro de recur-
sos. Mediante larecopilacion de datos
precisos sobre el consumo de ener-
gfa, la produccion y otros parametros
clave, los equipos de instrumentacion
permiten la optimizacién de procesos.

Desde la reduccion de residuos hasta
la optimizacién de la produccién, la
instrumentacién se convierte en un
aliado valioso en la busqueda de la
sostenibilidad econémicay ambiental.

Es por todo ello, que desde Temper
ofrecemos diferentes KITS segun las
necesidades reales de los clientes,
adaptandonos segun las diferentes
categorias (basica y especialista) e
incluso para baja y alta tensién. Enla
categoria basica/especialista englo-
bamos los equipos indicados por el re-
glamento y de obligado cumplimiento
para cualquier instalador que se dé
de alta. Estos equipos, para la cate-
goria basica, serfan los siguientes:
pinza amperimétrica para medidas
de corriente/tension tanto en alterna
como en continua, pinza vatimétrica
registradora de datos relacionados
con la energia, tanto para sistemas
monofasicos como trifdsicos, un de-
tector de tensidn sin contacto, pin-
za de fugas para estudios de deriva-
ciones a tierra, equipo multifuncién
verificador de diferenciales, bucle,
tierra, y aislamiento. En la categoria
especialista todos estos equipos son
completados con el analizador de re-
des y calidad de la energia.

EnlosKITS de alta tensién, incorpora-
mos en el mismo sentido, todo lo exi-
gido seglin normativa: telurémetro,
medidor de aislamiento, pértigas
detectoras de tensién, pinza am-
perimétrica, mili6hmetro, camara
termografica y medidor de paso y
contacto, para categoria AT1.

toscano

Enchufe Schuko para servicios
auxiliares, la nueva opcion
en los cuadros de proteccion

de VE de Toscano

El mundo de los vehiculos eléctricos
ha experimentado un rapido avance
en los Ultimos afios, y con él, Ia nece-
sidad de soluciones de recarga efi-
cientes y seguras. Sin embargo, la
versatilidadamenudo se pasaporalto.

Los cuadro de proteccion ECO-VE de
Toscano cumplen con la normativa
ITGBT-52 al incorporar los elemen-
tos de proteccion requeridos por esta
norma:

e Diferencial de clase A.

e Protector de sobre tensiones tran-
sitorias y permanentes.

e |nterruptor magnetotérmico.

Sistema para reconectar el punto de
recargaen caso de que haya undispa-
ro del contador inteligente por sobre
consumo (funcion ICP).

El sistema de reconexion utilizado por
Toscano serealiza gracias a su protec-
tor de sobre tensiones permanentes
auto-rearmable COMBI-PRO. Este
maddulo permite la reconexion de los
nuevos contadores inteligentes, debi-
do a que desconecta completamente
el sistema de recarga. Al desconec-
tarlo genera una impedancia infinita,
permitiendo al contador volver a dar
suministro a la instalacién, cumplien-
do asiuno de los requisitos que exige
el esquema 2 de la citada norma.

El enchufe Schuko te permite co-
nectar una amplia gama de dis-
positivos auxiliares, tales como
aspiradoras, compresores, y mas.
Esta caracteristica, a menudo ig-
norada, puede ser de vital impor-
tancia en situaciones donde se
requiere energia adicional. Imagina
poder inflar las llantas de tu vehiculo
0 aspirar su interior mientras se car-
ga. Con el enchufe Schuko, es posible.



https://toscano.es/
https://www.grupotemper.com/
https://toscano.es/eco-ve-landing/
https://www.grupotemper.com/producto/kit-alta-tension-at1
https://www.grupotemper.com/producto/kit-especialista
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ASINE

Guia de servicios

g

ASESORIA TECNICA

¢ Asesoramiento en la interpretacion de los
distintos Reglamentos y Normativa del
sector.

e Asesoramiento sobre cuestiones
relacionadas con las Compafifas
Suministradoras y las Administraciones
Publicas.

ASESORIA JURIDICA

Asesoria juridica general que incluye Ia
consulta personal en el despacho de los
asesores o la consulta telefénica, asf como Ia
confeccién de escritos relacionados con los
temas consultados.

[

TRAMITACIONES

e Tramitacion de expedientes de BT, AT y
Telecomunicaciones.

e Asesoramiento para la tramitacion
telematica de instalaciones de Electrici-
dady Telecomunicaciones.

e Tramitacion de altay modificacion de
empresas instaladoras BT, AT y
Telecomunicaciones.

* Apoyoy asesoramiento para el registro en
el REAy firma electronica.

e Tramitacion de la Tarjeta del Metal.

z

PROGRAMA INFORMATICO CONFECCION
DEM.T.D.y C.L.E's

Programa informatico FEGA-PC, una
herramienta Gtil, sencilla y de facil manejo,
que permite Ia confeccion rapida de M.T.D.'s
y C.LE's.

]

BOLSA DE TRABAJO

«2

SEGURO DE RESPONSABILIDAD CIVIL

Pdliza colectiva de seguro de

Responsabilidad Civil, R.C. Patronal, y R.C.

Cruzada.

ACTIVIDADES PRINCIPALES QUE CUBRE LA

POLIZA: instalaciones, reparaciones y

montajes eléctricos en general tanto de baja

como de alta tension, asf como de

telecomunicaciones.

ACTIVIDADES ADICIONALES QUE CUBRE LA

POLIZA: instalaciones, reparaciones y

mantenimiento de sistemas de proteccion

contraincendios, instalaciones térmicas,

fontanerfa, calefaccion, climatizacion,

frigorificas, recipientes a presion.

COBERTURAS:

¢ R.(C:3.000.000€.

¢ R.C. Patronal: 3.000.000€ - 450.000€/
victima.

e Franquicia: 300€ General / 1.500€
Técnicos.

—

A

ACTIVIDADES DE FORMACION

Actividades sin coste alguno paralos

asociados:

e (ursos de reciclaje profesional para la
formacién permanente.

e (Cursos de gestion empresarial.

e (harlay cursillos sobre temas técnicos de
interés profesional.

SERVICIO DE TRAMITACION DE
EXPEDIENTES CON LA DISTRIBUIDORA
Servicio de gestion de expedientes. ASINEC
se encarga de la apertura del expediente, de
la resolucion de problemas, del seguimiento
durante todo el proceso, de revisar los
estudios técnico-econémicos, y de preparar
y adjuntar la documentacion necesaria hasta
cerrarlo y obtener el CUPS para poder
realizar la contratacion.

&S

—
INFORMACION GENERAL AL ASOCIADO
Mediante circulares, correos electrénico y
otros medios se informa a los asociados de
todas las novedades que pueden afectar al
ejercicio de la profesion, con especial
incidencia en la normativa técnica; cambios
en los procedimientos administrativos,
tramitaciones, subvenciones y registros;
disposiciones en materia de PRL; Convenio
Colectivo; normas y otras novedades que
afectan alas compafifas suministradoras,
realizacién de jornadas, etc.

CONVENIOS DE COLABORACION

El asociado puede beneficiarse de
numMerosos convenios establecidos a nivel
nacional o provincial, o que son suscritos por
asociaciones empresariales ala que
pertenece la asociacion.

8
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PARTICIPACION EN OTRAS

ORGANIZACIONES

Nuestros asociados, a través de ASINEC,

son miembros de las siguientes

organizaciones profesionalesy

empresariales:

o FEGASINEL, FENIE, C.E.C. C.EG. CEOE,
C.E.l, etc

—
PAGINA WEB
Enla pagina Web de ASINEC podra consultar
toda la informacion actualizada referente a
normativa, legislacion, eventos, listado de
asociados, noticias, hemeroteca, revistas
cursos, eventos, enlaces de interés, etc.
Ademas el asociado podrd acceder al drea
interna, donde tendra toda la informacion
remitida por ASINEC (circulares, e-mails,
convenios, etc).

ASINEC

ASOCIACION PROVINCIAL DE INDUSTRIALES
ELECTRICISTAS Y DE TELECOMUNICACIONES
DE A CORUNA

Rafael Alberti 7, 1° D
15008 A Corufia
Tel. 981 299 710

asinec@asinec.org
www.asinec.org


https://asinec.org/
https://asinec.org/
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Frases para a reflexion

«Elmodo de dar una vez en el clavo
es dar cien veces en la herradura»
Miguel de Unamuno

«Todo lo que se ignora, se despre-
cia»
Antonio Machado

«Nada en el mundo es mds peligro-
so que la ignorancia sinceray la
estupidez concienzuda»

Martin Luther King

«Para toda clase de males hay dos
remedios, el tiempo y el silencio»
Alejandro Dumas

«El mejor profeta del futuro es el
pasado»
George Gordon Byron

«Muchas palabras nunca indican
mucha sabiduria»
Tales de Mileto

«Lo peor que hacen los malos es
obligarnos a dudar de los buenos»
Jacinto Benavente

«Lo mucho se vuelve poco con
desear otro poco mds»
Francisco de Quevedo vy Villegas

«La gente no busca razones para
hacer lo que quiere hacer, busca
excusas»

William Somerset

«El que no cree en la magia nunca
la encontrard»
Roald Dahl

«Vision es el arte de ver las cosas
invisibles»
Jonathan Swift

«Confia en el tiempo que suele dar
dulces salidas»
Miguel de Cervantes Saavedra

«Una vez terminado el juego, el rey
y el peon vuelven a la misma caja»
Proverbio italiano

«Los que suefian de dia conocen
muchas cosas que ignoran los
solamente suefian de noche»

Edgar Allan Poe

«No existe una mejor prueba del

progreso de una civilizacion que la

del progreso de la cooperacion»
John Stuart Mill

«Un experto es una persona que ha
cometido todos los errores que se
pueden cometer en determinado
campo»

Niels Henrik David Bohr

«La pereza viaja tan despacio que
la pobreza no tarda en alcanzarla»
Benjamin Franklin

Rincon para o humor

«0 Lecer de Isolino» Publicado en La Voz de Galicia por Xaquin Marin

QUE DURD E SA-SPEOR SERIA QUE
BER QUE ESTAMOSBLEVARAMOS DATA
SEHTEMCIADOS ! B DE CADUCIDADE!

ESTOU CASE SEGURO DE QUE SE
HOM HOUBESE MAIS, EU ERA
unica !




Un compromiso = el conocimiento
Un reto = la eficiencia

Nuestro objetivo

MEJORAR DIA A DIA

Aportando valor al protesional

) o

GALICIA

DELEGACION A CORUNA DELEGACION DE FERROL
Pol. POCOMACO Quinta Avda. 52 - E11 E12 Os Ceramistas (Fol. Ind. Rio do Pozo), 110- 111 bajo
15190 A CORUNA 15573, Maron (A Coruna)
Telf.: +34 981 295 355 Telf.: +34 981 330 035
DELEGACION DE VIGO DELEGACION LUGO
Camifio da Raposeira n® 16 Sardoma Parque Empresarial de Foz. Parcelas 38-39 Fazouro
36214 VIGOD [Pontevedra) 27789, Foz (Lugo)

Telf. +34 986 260 626
metalux.es


http://metalux.es/

sonepar.es

SOMOS
SOLUCIONES

La experiencia de nuestros equipos nos permite
ofrecerte las mejores soluciones a través de una
variedad de especialidades para tus proyectos:
Residencial, Comercial e Industrial.
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