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e todos es 
conocida la compleja problemá­
tica con que el sector de las ins­
talaciones eléctricas se fué en­
contrando a lo largo de los años. 

En el año 1.973, con la publi­
cación del Decreto por el que se 
aprobaba el Reglamento Elec­
trotécnico para Baja Tensión, se 
daba un paso de capital impor­
tancia para el ordenamiento de 
nuestra actividad profesional, 
que se acrecentaba si cabe con 
el celo con que los funcionarios 
técnicos de la Administración 
velaban por el cumplimiento 
estricto de la normativa, actitud 
ésta que indudablemente bene­
ficiaba tanto al buen profesional 
como al usuario de las instala­
ciones eléctricas. 

UNA ETAPA 
MAS EN 

EL LARGO 
RECORRIDO 

En esas circunstancias se 
hacía muy difícil que el profe­
sional intruso o desaprensivo 
(perdonen que le haya llamado 
equivocadamente profesional) 
pudiese campar por sus respec­
tos y aplicar a sus trabajos un re­
glamento particular. 

La aplicación del Reglamen­
to, mejorado incluso con los cri­
terios que fué disponiendo la 
Delegación de Industria de La 
Coruña, suponía una tranquili­
dad para el profesional, cons­
ciente de la calidad y funda­
mentalmente de la seguridad 
que estaba ofreciendo a su el ¡en­
te el usuario. 

Desde ASI NEC y con esta 
constante preocupación, siem­
pre se ha reconocido y apoyado 
cualquier iniciativa que se diri­
giese hacia ese camino. 

En los últimos tiempos veni­
mos observando en el quehacer 
de la Administración Autonó­
mica una incapacidad material 
para velar por el cumplimiento 
de la legislación vigente. No 
entramos en la valoración de las 
causas ni de los principios de 
intenciones que puedan dar 
lugar a esta situación, pero sí 
podemos dar fé de que los resul­
tados son los que apuntamos. 

Tratándose de un tema que 
trasciende de nuestra provincia 
y se extiende al resto de nuestra 
Comunidad, en estrecho contac­
to con las Asociaciones homó­
nimas de Lugo, Orense y Ponte­
vedra, a través de nuestra fede­
ración regional FEGASINEL, se 
ha realizado un estudio de los 
temas más urgentes que nos afec­
tan, elaborando un informe-pro­
puesta que ha sido elevado a la 
Dirección Xeral de Industria de 
la Xunta. 

D I T O R I A L 

Directivos de FEGASINEL, 
acompañados de nuestro geren­
te, han celebrado una entrevista 
con el Director Xeral. de Indus­
tria, al quese leexpuso la proble­
mática recogida en el informe, 
sometiendo a su consideración 
una propuesta de actuaciones 
por parte de la Administración. 

De muy positivo podemos 
calificar el interés mostrado por 
el Director Xeral y la conclusión 
final con el compromiso de que, 
a partir de septiembre, su depar­
tamento y FEGASINEL trabaja­
rán conjuntamente para prepa­
rar las disposiciones dirigidas a 
solucionar la problemática plan­
teada. 

Desde la esperanza abierta 
por la actitud positiva de la Ad­
ministración y de la firmeza que 
reclamamos en la actuación de 
FEGASINEL, esperamos que en 
el próximo número de REVISTA 
ASINEC podamos dar cumplida 
cuenta del logro de los objetivos 
propuestos. 

r N 
NOTAS DE LA REDACCIÓN 

Con motivo de la salida del 
primer número de REVISTA 
ASINEC hemos recibido gran 
número de felicitaciones que 
desde esta columna agradece­
mos y recogemos comoestímulo 
para continuar la labor empren­
dida. 

Pero, si bien los plácemes 
son un incentivo para la supe­
ración, no lo es menos la crítica 
que nos permita corregir defec­
tos y mejorar el contenido que 
interese a los lectores. Desde 
esta perspectiva esperamos 
vuestros comentarios después 
de leer este número. 

REVISTA ASINEC reitera el 
principio de apertura hacia la 
información que nos pueda lle­
gar de todo el aban ico de profe­
sionales vinculados con nuestro 
sector: La Administración, fabri­
cantes, almacenistas, oficinas 
técnicas, instaladores, técnicos, 
etc. A todos ellos se les abren 
estas páginas para ser vehículo 
de divulgación de sus cola­
boraciones, que agradecemos 
de antemano. 
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COTISA 
C O N S U L T I N G T E C N I C O D E I N G E N I E R I A 

PROYECTOS 

- Proyectos de Electrificaciones en General: 
- Alta y Baja Tensión. 
- Proyectos de legalización de instalaciones. 
- Direcciones de Obra y Certificados de Inspección Técnica. 
- Confección de carpetillas de instalaciones eléctricas. 
- Proyectos en general: naves, fontanería, calefacción, 
- solicitud de préstamos y ayudas de la Xunta 

y Comunidad Europea, etc. 

• Asesoramiento gratuito sobre normativa vigente. 
• Asesoramiento gratuito sobre datos técnicos de materia­
les eléctricos, cálculos de líneas, caídas de tensión, 

• etc. etc. 

NUEVA DIRECCIÓN 

Polígono de Elviña 2 a Fase. Bloque 49-A, piso I o . 
Tel. 981 / 249211. Telfax 981/ 240728 
15008 LA CORUÑA 

Delegación: C/ San Antoniño n° 4-1° 
36002 PONTEVEDRA. Telf. 986/ 859403 



N T R E V I S T A 
JOSE LUIS MÉNDEZ 
DIRECTOR GENERAL DE CAIXA GALICIA 

«El cliente es el rey de nuestra actividad» 

JOSÉ LUIS MÉNDEZ 
LÓPEZ, 43 años, cursó estudios 
Empresariales en La Coruña y 
en la Facultad de Económicas 
déla Universidad Complutense 
de Madrid. Ejerció la docencia 
en la Cátedra de Hacienda Pú­
blica de la Complutense y de 
Teoría Económica en la Uni­
versidad de Santiago. Trabajó 
en el equipo del profesor Fuen­
tes Quintana. Formó parte del 
departamento de Inversiones 
del Banco Noroeste, fué Direc­
tor General de la Caja de 
Ahorros de Ferrol y actualmen­
te Director General de Caixa 
Galicia. Es Presidente de Aho­
rro Corporación Financiera, 
S.A., Vicepresidente de CASER, 
Presidente del Consorcio Ge­
neral Financiero Caixa Galicia 
y Consejero de LICO, INTER-
CASER y UNION ELECTRICA-
FENOSA. 

«Somos la entidad 
financiera más 

importante de Galicia 
y una de las seis 

mayores Cajas de 
España». 

s e trata, sin duda, de una de las personalidades más 
importantes del mundo económico y financiero de Galicia, con 
proyección nacional. A él se debe, principalmente, el despegue que 
ha experimentado la empresa a la que pertenece en los últimos 
años. Y tampoco es ajeno al ansia de expansión que experimenta 
ante un atractivo futuro, en el que hay que buscar los vericuetos 
adecuados para penetraren él. Es, ya lo habrán adivinado, José Luis 
Méndez, el director general de Caixa Galicia, la entidad bancaria 
de moda en nuestra Comunidad Autónoma. 

José Luis Méndez es hombre activo y emprendedor. En pala­
bras suyas, «es indispensable, a todos los niveles, subirse al tren del 
progreso, con todo lo que ello implica, y no quedarnos en tierra». 
Y esta filosofía la aplica a su gestión profesional, llevando de esta 
forma a Caixa Galicia a ser la primera entidad financiera gallega en 
el ránking nacional de Cajas. 

Señor Méndez, ¿cuál es la relación de Caixa Galicia con los 
poderes públicos?. 

Caixa Galicia siempre ha mantenido una excelente relación 
con los poderes públicos, tanto autonómicos como locales y pro­
vinciales. Una relación que se traduce en múltiples manifestaciones 
de orden económico, financiero, cultural y social que, de forma 
conjunta o complementaria, se realizan en beneficio y provecho de 
la Comunidad gallega. 

¿Es Caixa Galicia la entidad financiera más importante de 
Galicia? 

Sin duda alguna. Desde hace unos años nuestras cifras del 
balance reflejan la extraordinaria trayectoria que jalona la breve 
historia de Caixa Galicia desde su constitución. Hoy Caixa Galicia 
es la entidad financiera más importante de Galicia y una de las seis 
mayores Cajas de Ahorros españolas, con oficinas en Madrid, 
Cataluña y diversos países europeos y americanos. 

7 



ENTREVISTA 

El liderazgo de Caixa Galicia le permite po­
der ofrecer un servicio acorde con las necesidades 
de toda su clientela, incluso fuera de su región de 
origen. 

¿Cuál es el ámbito principal de actuación 
y sus futuras zonas de desarrollo? 

Como entidad financiera gallega que es, 
Caixa Galicia desarrolla su actividad fundamen­
talmente en Galicia, pero sin olvidar en ningún 
momento que para poder proporcionar el servicio 
que los gallegos demandan, es necesario estar 
presente en otros mercados nacionales e inter­
nacionales. Así, Caixa Galicia tiene una red de 
más de 370 oficinas por toda Galicia y está pre-
senteen Madrid y Barcelona, con oficinas también 
en diversos países europeos y americanos, como 
Gran Bretaña, Suiza, México y Brasil. 

En el futuro, Caixa Galicia seguirá comple­
tando su red comercial en Galicia, acercándonos 
a aquellos puntos geográficos donde todavía no 
estemos presentes, fundamentalmente en 
Pontevedra y Orense. 

Por otra parte y para conseguir una mayor 
eficacia en su servicio al cliente gallego, tanto en 
la emigración como en sus negocios de carácter 
internacional, Caixa Galicia extenderá su acción 
a zonas de fuerte potencial económico y tradi­
cionales focos de recepción de emigración gal le­
ga, como son el País Vasco (donde próximamen­
te abriremos una oficina en Bilbao), Zaragoza, 
Valencia,... 

Es decir, en el ámbito nacional estaremos 
presentes también en lo que ha venido denomi­
nándose el Eje del Ebro, línea imaginaria que se 
extiende desde el País Vasco hasta Valencia; Ma­
drid, donde abriremos nuevas oficinas; y la zona 
más occidental de León, como es el Bierzo. 

En el área internacional, Caixa Galicia ex­
tenderá su presencia a Francia próximamente y a 
nuevos centros iberoamericanos. 

E X P A N S I Ó N RACIONAL 

¿Cómo está realizándose la expansión de 
Caixa Galicia en el extranjero?. 

Nuestra presencia en el extranjero, como 
ya le he indicado, obedece a la necesidad de 
operar en aquellos mercados que constituyen 

casi una cita obligada para toda en­
tidad financiera que desee propor­
cionar un eficaz servicio a su clien­
tela. Pero también a la necesidad 
que demanda el pueblo gallego, 

«Naturalmente, 
Caixa Galicia 
sigue de cerca 
la evolución de 
un sector tan 
importante en 

nuestra 
Comunidad 

como el 
eléctrico». 
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tradicionalmente abierto a nuevas fronteras y 
presente en los más diversos rincones del mundo, 
detener al alcance de su mano una entidad finan­
ciera gallega, moderna y ágil que sea capaz de 
satisfacer sus necesidades en el área internacional 
como particulares o como empresas. 

De ahí que la expansión de Caixa Galicia 
se esté realizando, en primer lugar, con racio­
nalidad, evaluando las nuevas necesidades que 
se nos presentan y enfocando la forma más ópti­
ma de satisfacerlas. Esta es la pauta de actuación 
de Caixa Galicia desde que creó, hace ya seis 
años, su División Internacional y fue abriendo 
sus oficinas de Ginebra, Londres, Río de Janeiro, 
Sao Paulo, Bahía, México, Oporto, Zurich y, pró­
ximamente, París. 

Al mismo stiempo, Caixa Galicia ha esta­
blecido Convenios de Colaboración con la Caixa 
Xeral de Depósitos de Portugal y el banco francés 
BRED, mediante los que se facilitan un mejor 
servicio tanto a los clientes de Caixa Galicia co­
mo a los de estas entidades a través de sus res­
pectivas redes comerciales. 



ENTREVISTA 

«Nuestros 
vínculos con la 

emigración 
gallega van más 
allá de los lazos 

económico-
financieros que 
puedan existir». 

¿Cómo es la relación con la emigración 
gallega?. 

La relación de Caixa Galicia con la emigra­
ción gallega en todo el mundo es ejemplar. Man­
tenemos unos estrechos vínculos con todos los 
hombres y mujeres que, procedentes de Galicia, 
residen en otros países. Unos vínculos que van 
más allá de los lazos económico-financieros que 
pueden existir entre una entidad financiera y una 
persona, y que incluso llegan a enraizarse en 
nuestra entidad como relaciones humanas de 
profunda amistad. 

De hecho, Caixa Galicia mantiene estrechas 
relaciones con los grupos y hermandades gal legas 
en otros países y forma parte, por ejemplo, de 
ÁBREME. 

Otros campos que cultiva Caixa Galicia, 
amén del puramente financiero. 

La Caja es una entidad de ahorro cuyos be­
neficios se destinan, por imperativos de su propia 
filosofía, a inversiones de carácter social por toda 
la Comunidad gallega. De ahí, que además de su 
propia actividad financiera, Caixa Galicia actúe 

en muy diversos campos sociales, como pueden 
ser la cultura, la asistencia, la investigación, el 
deporte, etc. Estas actuaciones se canalizan a 
través de su Obra Benéfico Social y de la Fun­
dación Caixa Galicia. 

Tanto a través de su Obra Social propia o 
en colaboración con otras entidades u organismos, 
como mediante la labor que desarrolla la Funda­
ción que lleva su nombre, Caixa Galicia es la ins­
titución privada más importante por el volumen 
de sus inversiones sociales en Galicia. Y estas 
inversiones redundan, no podemos olvidarlo, en 
una mayor calidad de vida de los diversos esta­
mentos sociales gallegos, desde la tercera edad a 
la juventud. 

P R E O C U P A C I Ó N CULTURAL 

Hagamos especial hincapié en la promo­
ción de actividades culturales. 

Como ejemplo de cuanto le he dicho, y en 
el terreno estrictamente cultural, Caixa Galicia 
ha invertido durante 1988 más de 200 millones 
de pesetas en el área cultural, sin incluir en ésta 
la labor realizada a través de colegios o de fo­
mento de la investigación, etc., sino exclusiva­
mente lo invertido en conferencias, actividades 
teatrales, exposiciones, cine, etc. 

Si entendemos la Cultura en su sentido más 
amplio, la inversión de la Caja sólo durante el 
ejercicio pasado, por toda Galicia, rondaría los 
450 millones de pesetas. 

La preocupación por el cliente, ¿qué lugar 
ocupa? 

En una actividad de servicios como es la 
financiera, y en una economía de mercado y libre 
competencia como es donde actuamos, el Cliente 
es quien, en definitiva, otorga razones, juzga ac­
tuaciones, impulsa decisiones y, en definitiva, se 
erige en juez de toda empresa. 

Este principio es para Caixa Gal icia su pun­
to constante de referencia. Para la Caja de Galicia 
el Cliente es y debe ser el rey de toda nuestra 
actividad, la razón de ser última que debe palpitar 
detrás de las frías cifras de un balance. 

Con este criterio se mueve Caixa Galicia. 
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«Los profesionales de la 
electricidad, en todos sus campos, 
pueden encontrar en nosotros las 

soluciones a sus necesidades» 

CAJA ÚNICA COMPETIT IVA 

Un tema actual y candente, la Caja única 
gallega: Su opinión al respecto. 

Caixa Galicia siempre se ha mostrado 
partidaria de crearen Galicia una Caja de Ahorros 
que, aunando esfuerzos e intereses, pudiera servir 
con mayor eficacia a Galicia. Este principio ha 
regido la actuación de la Caja durante estos once 
años de su existencia y a él se han sumado hasta 
el momento un total de 4 Cajas de Ahorros galle­
gas y 3 Cajas Rurales que operaban en Galicia. 

Esta idea de crear una Caja única, regional, 
capaz de competir en los mercados nacionales e 
internacionales, está, sin embargo, poniéndose 
en práctica en otras regiones españolas. El caso 
más reciente, de la fusión de las Cajas de Pensiones 
y Barcelona es de sobra conocido por todos, pero 
también hay procesos semejantes en Castilla-
León, Extremadura, Andalucía, País Vasco, etc. 

La idea de crear una gran Caja en cada 
región española, capaz de afrontar así en mejores 
condiciones un mercado cada vez más compe­
titivo, se convierte en una meta para numerosas 
Comunidades de España. 

Personalmente, estoy convencido de que 
Galicia tendrá una Caja de Ahorros capaz de 
satisfacer todas sus demandas y necesidades. No 
obstante, para conseguir tal objetivo sin duda es 
necesario que todos los interesados estén de 
acuerdo en superar posiciones individuales en 
orden a alcanzar beneficios colectivos, y Caixa 
Galicia lo está desde hace muchos años. 

Y, por último, una cuestión que preocupa 
fundamentalmente a nuestros lectores, al mundo 
de la electricidad, y que es la relación que pueda 
tener Caixa Galicia con él. 

Caixa Galicia vive muy de cerca los avata-
res, las necesidades y, por supuesto, los logros de 
los industriales y técnicos electricistas de Galicia, 
así como la evolución de un sector tan importante 
en nuestra Comunidad. La Caja es una entidad de 
ahorro donde los profesionales de la electricidad, 
tanto a nivel individual como clientes de nuestra 
entidad, como a nivel de pequeños y medianos 
empresarios, pueden encontrar las soluciones a 
las necesidades que demanden. 

Antonio LLAMAS 

Relación de A L M A C E N E S que están integrados en la ASOCIACIÓN y que están al servicio de sus 
clientes: 

ALGASA 
Pocomaco, Nave E-11-12 
15000 LA CORUNA 
Teléfono: 29 53 55 

ANTONIO PAZOS, S.A. 
Ntra. Sra. de la Luz, 16 

15007 LA CORUNA 
Teléfono: 2311 40 

ARES Y PACHECO, S.L. "ARGA" 
Pasteur, 11-13, Grela-Bens 
15008 LA CORUNA 
Teléfonos: 25 02 06/03/07 

LACARRA AGUIRRE T. Y OTROS SC. 
Real, 78 

15008 LA CORUNA 
Teléfono: 22 2026 

DIELECTRO GALICIA, S.A. 
Polígono Pocomaco, D-26 
15000 LA CORUNA 
Teléfono: 295000 

ELECTROFILVIGO, S.A. 
Fernández Latorre, 56 
15006 LA CORUNA 
Teléfono: 233444 

ELEKO GALICIA, S.A. 
Antonio Carballo, 8 
15007 LA CORUNA 
Teléfono: 27 90 88 

FCO. TENREIRO GLEZ. "SUELGA" 
Juan Castro Mosquera, 54-56 
15005 LA CORUNA 
Teléfonos: 2497 99/98 

GUERIN,S.A. 
Caballeros, 27 
15008 LA CORUNA 
Teléfono: 24 39 00 

JAIME RYE BUGALLO (SUMELEC) 
La Rosa, 40 
15701 SANTIAGO (La Coruna) 
Teléfonos: 59 3613/55 

KILOVATIO GALICIA, S.A. 
San Jaime, 22 
15005 LA CORUNA 
Teléfono: 246011 

MIGUEL PASCUAL S.C. "PASSCO" 
San Cristóbal, 4 
15008 LA CORUNA 
Teléfono: 24 21 11 

TELECNOSA: Polígono Pocomaco, D-6.15000 LA CORUNA. Teléfono: 29 79 00 
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el dominio de la energía electric 

Merlin Gerin diseña, fabrica y 
comercializa el conjunto de 
sistemas y aparellaje que 
garantizan la seguridad de las 
instalaciones, personas y bienes 
desde la generación hasta la 
distribución terminal de la energía 
eléctrica. 

Entre la más potente central y el 
pequeño aparellaje modular, 
MERLIN GERIN dispone de los 
elementos adecuados para el 
telecontrol, mando y protección. 

MERLIN GERIN ^ | 

VJ 
MERLIN GERIN - Pía. Dr. Letamendi, 5-7 J 

Tel. 254 02 00 - 08007 BARCELONA / \ 
Señores: Deseo recibir el gran catálogo de 
MERLIN GERIN 

EMPRESA ^ | 

Persona a contactar 

Dirección ^1 

Teléfono ^ \ 

Población CP MERLIN GERIN 


