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•	 Movilidad. IMS provee acceso a los mismos servicios indepen-
dientemente de la localización del usuario gracias al HSS y a las 
CSCF. 

•	 Compatibilidad con redes tradicionales. IMS provee compatibi-
lidad con redes de conmutación de circuitos gracias a los MGCF, 
los BGCF y los MGW. Además, al haber sido definido en el Release 
5 de UMTS, existen una total integración con 3G 

•	 Independencia de dispositivo, fabricantes y proveedores de 
servicio. La arquitectura modular de IMS permite la integración 
de distintos módulos en el mismo sistema. El mismo servicio 
puede ser accedido desde cualquier dispositivo y con cualquier 
tecnología de acceso 

•	 Seguridad, Calidad de Servicio e Ingeniería de tráfico. Inte-
gración completa con IPv6, IPSec, DiffServ, MPLS, RSVP-TE etc. 

•	 Facilidades de tarificación. IMS provee un entorno uniforme de 
tarificación en el que los proveedores pueden facturar en función 
de múltiples criterios, tales como QoS contratada, localización 
o tipo de acceso, dando la posibilidad de desarrollar fácilmente 
nuevos modelos de negocio. Los usuarios por su parte perciben 
los servicios de forma más uniforme e independiente de la tecno-
logía subyacente. 

•	 Reducción de costes. IMS ha sido pensada para optimizar el 
time-to-market, el OPEX y el CAPEX. La separación en tres ni-
veles funcionales y su independencia la hacen una red con una 
alta capacidad de evolución al menor coste. Además, al abrir las 
interfaces en forma de APIs públicas para el desarrollo de nuevos 
servicios aumenta este factor. 

•	 Variedad de Servicios. IMS puede proporcionar servicios tales 
como Mensajería instantánea, Push-to-talk, video sharing, servi-
cios de Presencia, VoIP, juegos multimedia, videoconferencia etc, 
todo ello independientemente de la infraestructura subyacente.

2.9. Regulación internacional y participación pú-

blica en las redes NGN

Además de escoger el tipo de estructura industrial que se desea im-
pulsar a través de la regulación, los gobiernos pueden adoptar di-
ferentes esquemas de financiamiento para promover el despliegue 
de las nuevas redes.

Al respecto, la participación pública se ha llevado a cabo de diver-
sas maneras a nivel internacional. En algunas regiones o países los 
gobiernos han asumido un rol inversor, y el despliegue de la red se 
ha realizado o se está realizando con fondos 100% públicos. Como 
veremos en las tablas subsiguientes, algunas experiencias mues-
tran que una vez construida la red la operación de la misma se 
mantiene en manos públicas, se entrega en concesión a operado-
res privados o inclusive se vende al cabo de algunos años. En otros 
casos el gobierno actúa como coinversor y el despliegue de la red 

Fig. 10: Beneficios de IMS (fuente: www.ramonmillan.com)

Inversor Lugar Operación 
pública

Concesión

Asturcón Asturias 45 poblaciones 
con más de 
1.000 habitantes

Red abierta a múltiples operado-
res privados de servicios finales.

Blizzne Viena
(Austria)

Red abierta a múltiples operado-
res privados de servicios finales. 
El proyecto sigue los principios del 
libre mercado.

Stokab Estocolmo 
(Suecia)

Red abierta a múltiples operado-
res privados de servicios finales.

Mälar-
NetCity

Vasteras 
(Suecia)

Red abierta a múltiples operado-
res privados de servicios finales. 
Los consumidores financian la 
conexión hasta el hogar con prés-
tamos bancarios

Lyse Tele Noruega 16 municipios al sudoeste. La 
red provee servicios finales y da 
acceso mayorista a socios estra-
tégicos

CityNet-
Cologne

Colonia 
(Germany)

la red provee los servicios finales 
y se desplegó con el fin de au-
mentar la competencia al opera-
dor dominante.

Wilhelm.tel, Norderstedt
(Alemania)

La red provee los servicios fina-
les.

Next Gen 
NBN

Singapur Separación estructural entre la 
administración de la infraestruc-
tura pasiva y de la infraestructura 
activa. Separación funcional entre 
la última y los proveedores de ser-
vicios a usuarios finales.

Utopia Uta
(EEUU)

16
municipalidades

Red abierta a múltiples operado-
res privados de servicios finales.

se realiza con fondos públicos y privados. En ciertas ocasiones, los 
gobiernos llevan a cabo un porcentaje mayoritario de la inversión 
para mantener el control de la red, mientras que en otras tienen 
una participación minoritaria en la misma.

También han surgido situaciones en las que el gobierno se presenta 
como proveedor de ayudas o subsidios. Al respecto, los gobiernos 
pueden decidir subsidiar a empresas competitivas para que extien-
dan sus redes en todas las zonas del país o sólo subsidiar el desplie-
gue en zonas no rentables. Al mismo tiempo, los fondos de los sub-
sidios pueden provenir de las arcas generales o se puede plantear 
un esquema de subsidios cruzados según el cual las zonas rentables 
financian el despliegue de las zonas no rentables. Finalmente, dado 
que los costes de despliegue de banda ancha de próxima generación 
pueden reducirse significativamente si el despliegue se lleva a cabo 
en el mismo momento que otras obras civiles, los gobiernos pueden 
aprovechar para favorecer el despliegue en obras nuevas coordinan-
do la actuación con empresas constructoras.

Las tablas a continuación presentan una taxonomía de los modelos 
de participación pública observados a nivel internacional con va-
rios ejemplos concretos. En estas se incluyen el tipo de actuación 
llevada a cabo en relación a la financiación de la inversión, como así 
también el diseño y la estructura de la red promovida.
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A continuación se presenta una tabla con ejemplos de ayudas públi-
cas para la implantación de las redes NGN, que demuestran la parti-
cipación e impulso público necesarios para su establecimiento.

Co-
Inversor

Lugar Participación 
pública

Concesión

NBN Project Australia >50% La red se venderá a inversores pri-
vados después de 5 años de ope-
ración en manos públicas. Separa-
ción estructural entre operación de 
infraestructura y provisión final de 
servicios.

Nueva 
Zelanda

>50% Se crearán compañías locales de 
fibra óptica (LFCs) que proveerán 
acceso a la red, pero no podrán 
ofrecer servicios finales

PBC Pau
(Francia) >50%

operación privada por concesión y 
separada de provisión final de ser-
vicios

Fibre MANs E|net
(Ireland)

>50% Operación privada por concesión 
y separada de provisión final de 
servicios. Operación privada por 
concesión.

Citynet Ámsterdam < 50% La empresa que provee acceso ma-
yorista ofrece también servicio fin

Ayudas y 
subsidios

Subsidio a ope-
radoras y auto-
ridades locales

Japón

Reducción de impuestos 
y dación de créditos 
con baja tasa de interés 
o subsidios directos

Subsidios 
cruzados

Reino 
Unido

Cada línea de cobre paga 
50 peniques/mes para 
fondo de expansión de las 
redes a zonas no rentables 
(1/3 población total)

Coordinación con cons-
tructores de obra nueva

Badajoz
Cablex ha desplegado 
su red en viviendas de 
protección oficial

Ireland

Fibre nets ha participado en 
acuerdos con promotores in-
mobiliarios para la instalación 
de fibra a nuevas viviendas

2.10. Las redes de Nueva generación en España 

El despliegue de redes de nueva generación en España se encuen-
tran en una fase inicial. Las principales empresas de telecomunica-
ciones aún no hay transformado sus redes tradicionales en redes de 
acceso de nueva generación en la mayor parte del territorio español 
y sólo ciertas zonas de algunas ciudades tienen acceso a servicios 
de conexión a Internet a velocidades superiores a los 50 Mbps. Por 
otro lado, algunos gobiernos locales y autonómicos han tomado la 
iniciativa y han emprendido proyectos de construcción de infraes-
tructuras de FTTH.

Al comparar las cifras de cobertura a servicios basados en redes de 
nueva generación en España con otros países europeos, teniendo 
en cuenta tanto las tecnologías FTTx como las de cable, la brecha es 
evidente. Véase la siguiente figura:

Fig. 11: Comparación de cobertura NGN en países de la U.E.

Debido a la escasa cobertura de estas redes y a su reciente desplie-
gue, la mayor parte de los accesos a Internet de banda ancha en 
España corresponden a accesos ADSL o a redes de cable no actuali-
zadas. De acuerdo con los datos de la OCDE, en España tan solo el 
0.3% de las suscripciones de banda ancha en España en 2008 corres-
pondían a conexiones de FTTx.

2.10.1. La inversión privada española en NGN

El despliegue de redes de fibra óptica hasta los hogares y edificios 
requiere inversiones importantes, no sólo por el coste de la fibra 
óptica sino principalmente por los importantes costes de obras ci-
viles que requiere este proceso. Por ello, es natural que los opera-
dores privados de telecomunicaciones empiecen el despliegue en 
las zonas más rentables, esto es, en las áreas con mayor densidad 
poblacional, mayores ingresos o en nuevos desarrollos urbanísticos 
donde los operadores tienen la oportunidad de ser los primeros en 
ofrecer el servicio. 

Éste es precisamente el escenario del desarrollo de las redes de fibra 
óptica en España por parte de la iniciativa privada. Las principales 
empresas de telecomunicaciones del país, Telefónica y Ono18, han 
comenzado a actualizar sus redes y a ofrecer servicios de nueva 
generación en algunas zonas de las principales ciudades del país, 
como Madrid y Barcelona. Por su parte, Orange ha iniciado recien-
temente unas pruebas piloto comerciales de FTTH en la zona de El 
Retiro, en Madrid. En particular, los participantes de esta prueba 
piloto tienen acceso a internet de 50 Mbps tanto de descarga como 
de subida.

El caso de R19 y Cablex20 es distinto. La primera es una empresa de 
cable presente en Galicia y que ha actualizado sus redes para co-
menzar a brindar conexiones a Internet a velocidades de hasta 100 
Mbps. La segunda es una empresa aún más pequeña, con cobertura 
de FTTH en una urbanización nueva en Badajoz (Urbanización Ce-
rro Gordo) y que ofrece velocidades de hasta 12 Mbps.

Una experiencia completamente diferente es la de Guinet21. Se trata 
de una fundación que propone la extensión del acceso a Internet 
mediante la autoprestación, fundamentalmente a través de tecno-
logías inalámbricas. Sin embargo, recientemente se ha llevado a 
cabo el primer despliegue de fibra óptica en la localidad de Gurb 
(Cataluña) mediante este modelo. Han sido los propios vecinos in-
teresados en contar con este servicio quienes han tendido la fibra 
hasta sus hogares, usando recursos propios.

En este punto es importante señalar que las redes de cable tienen la 
capacidad potencial de modificar significativamente el mapa de la 
cobertura de las redes de nueva generación. La actualización de es-
tas redes requiere inversiones significativamente menores que las 
requeridas por las redes de cobre para incrementar sus velocidades 
de transmisión. Si tenemos en cuenta que en España el 50.3% de los 
hogares tienen cobertura de cable (CMT, 2009), podemos deducir 
que en el momento en que las operadoras de cable decidan reali-
zar las actualizaciones correspondientes tendremos a la mitad de 
la población con posibilidades de acceso a Internet con muy altas 
velocidades.

En la siguiente tabla se presentan las empresas privadas con redes 
de acceso de Nueva Generación:

18	 Más información en http://www.ono.es/
19	 Más información en http://mosaico2.mundo-r.com/mosaico/portada/portada.jsp
20	 Más información en http://www.cablex.es/
21	 Más información en http://guifi.net/es o en http://blogs.guifi.net/fundacio/
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2.10.2. La inversión pública española en NGN-Plan Avanza

Las políticas de actuación y estrategias de ejecución del Plan Avan-
za 2 del Ministerio de Industria, Energía y Turismo22, parten del 
consenso que ha permitido la cooperación con las Comunidades y 
Ciudades Autónomas mediante la firma de convenios y adendas de 
colaboración para cofinanciación. 

Desde el año 2006 se han firmado convenios marco y adendas par-
tiendo de una distribución territorial de los fondos acordados en 
la Conferencia Sectorial de Telecomunicaciones y Sociedad de la 
Información que han permitido la implantación de numerosos pro-
yectos en la administración electrónica, impulso de la industria y 
de las ciudades digitales, paradigma actual.

Por otro lado, algunas autoridades locales han decidido tomar la 
iniciativa e invertir en redes de nueva generación, respondiendo a 
la necesidad de llevar accesos de banda ancha a sus ciudadanos. En 
estos casos, se trata de localidades donde los operadores privados 
no encontrarían rentable la inversión de llevar la fibra óptica hasta 
los hogares.

La primera de estas experiencias es la de la Red Asturcón23, que 
se ha desplegado en 22 poblaciones de Asturias y que a finales de 
2010 cubrió 45 poblaciones. Esta red, gestionada por el Principado 
de Asturias, tiene la finalidad de llevar accesos de FTTH a aquellas 
zonas de Asturias donde las empresas privadas no han invertido en 
redes de banda ancha. Los operadores que tuvieron interés en ofre-
cer servicios de acceso a Internet a los usuarios finales pudieron 
conectarse a la red Asturcón a cambio de una tarifa por servicios de 
acceso, interconexión, entre otros. Hasta el momento, tres empre-
sas se han conectado a la red Asturcón: Adamo, Nostracom Asturias 
y Telecable.

Por otro lado, en la ciudad de Viladecans (Barcelona) se ha elabora-
do un proyecto para llevar fibra hasta 1.500 hogares. Este proyecto 
se llevaría a cabo en un año después de su financiación a través del 
Plan E (mediante el Fondo Estatal de Inversión Local). Del mismo 
modo, en Callús (Bages) (Barcelona) el ayuntamiento ha llevado a 
cabo una prueba piloto de FTTH en algunos comercios y edificios 
públicos (escuelas, ayuntamiento, entre otros) como parte de un 
programa del Ministerio de Industria, Turismo y Comercio y la Ge-
neralitat de Cataluña. También en Cataluña, pero a mayor escala, 
la Generalitat ha elaborado un plan de despliegue de fibra óptica en 
toda la Comunidad Autónoma. Esta red de fibra conectará todas las 
sedes de la Generalitat y se espera además, que operadores de tele-
comunicaciones privados puedan hacer uso de esta red y brindar 
servicios a usuarios finales.

Finalmente, en Castellón también se ha puesto en marcha un pro-
yecto de tendido de fibra que conectará algunos edificios públicos. 
Esta red se está tendiendo utilizando la red de alcantarillado.

22	 Más información en https://www.planavanza.es/Paginas/Inicio.aspx
23	 Más información en http://www.gitpa.es/es/redasturcon/despliegue/cobertura.
html

Fig. 12: Redes de NGN en España. Fuente: Observatorio Fedea sobre NGN

Empresa Tecnología Cobertura Vmax baja-
da/subida

Cablex FTTH Badajoz (urb Cerro Gordo) 12/12 Mbps

Guifi.net FTTH Gurb (Cataluña) n.d.

Ono Docsis 3.0 Madrid 50/8 Mbps

Orange FTTH Madrid (El retiro) 50/8 Mbps

R Docsis 3.0 Vigo, La Coruña, Lugo 100/8 Mbps

Telefonica/
movistar

VDSL/FTTH

Madrid, Barcelona, 
Zaragoza, Islas Canarias, 
Murcia, Málaga, Sevilla, 
Valladolid, País Vasco.

25/30 Mbps
6 Mbps

Empresa Tecnología Cobertura Vmax baja-
da/subida

Callúz FTTH Callúz n.d.

Castellon FTTH Castellón n.d.

Cataluña 
Xarxa 
Oberta

FTTH
1ª etapa: 281 municipios. 

Total: 946 municipios
100 Mbps

Red 
Asturcon

FTTH 22 poblaciones 100 Mbps

Miguelturra FTTH Miguelturra n.d.

Viladecans FTTH Viladecans 100 Mbps

En el siguiente mapa se muestra la situación española respecto a la 
cobertura de estas redes a fecha de 2010.

Para más información sobre la red Astrucon, véase : http://www.fedea.es/pub/
est_economicos/2010/02-2010.pdf

En la siguiente tabla se indican las experiencias de inversión públi-
ca en redes de acceso de nueva generación.

2.10.3. Las NGN en Galicia

AMTEGA24 es el órgano gestor e impulsor en Galicia del Plan de Ban-
da Ancha 2010-2013, integrado en el Plan Avanza 2 del Ministerio 
de Industria, Turismo y Energía. 

En Galicia, este plan ha permitido pasar del 70% al 90% de cone-
xiones a Internet de alta velocidad mediante las NGN. Además, en 
las zonas rurales de difícil acceso se está resolviendo el problema 
de conectividad mediante sistemas basados en satélite, lo cual ha 
permitido reducir la importante brecha digital entre las provincias 
costeras y las del interior de un 15% al 3,8%. No obstante, todavía 
existen puntos negros como consecuencia de la difícil orografía 
gallega. Las redes de recepción vía satélite son otra opción y en Ga-
licia se invertirá más de 1.000.000 7 en estas conexiones para los 
hogares rurales. En la actualidad, son más de 600.000 gallegos que 
disfrutan de estas tecnologías y se prevé que a finales de 2013 exis-
tan 1.000.000 usuarios.

24	A gencia para la Modernización Tecnológica de Galicia



ColaboraciónRevista Asinec 57 

JAPÓN, 4G Y NGN

Los japoneses ya llevan 
cierto tiempo incorporando 
esta tecnología a sus vidas. 
Hace algo más de dos años, 
una firma japonesa puso en 
marcha los primeros servi-
cios 4G en la capital japo-
nesa, Tokio, así como en las 
ciudades de Nagoya y Osa-
ka. Para muestra, un botón: 
Se consiguió la velocidad de 
100 megas por segundo en 
un vehículo a 200 kilóme-
tros por hora, lo que justifica 
las esperanzas depositadas 
en la 4G, cuya implantación 
en el ámbito mundial se pro-
ducirá a marchas forzadas 
durante los próximos años.

3. Introducción a las N.G.N. ópticas
Las comunicaciones ópticas se caracterizan principalmente por dos 
factores: 

•	 La naturaleza de las señales transmitidas (luz).
•	 El canal de transmisión (fibra óptica). 

Ambos factores hacen frente a los problemas asocia-
dos a las transmisiones eléctricas y plantean nuevos 
retos. Las ventajas de las comunicaciones basadas en 
medios ópticos son claras: menor ruido, transmisio-
nes no susceptibles a las interferencias electromag-
néticas, grandes anchos de banda, baja atenuación, 
etc. No obstante, también presentan inconvenientes: 
elevado coste de instalación de la fibra óptica, precio 
de transmisores y receptores, dificultades tecnológi-
cas, fenómenos asociados a la transmisión de la luz 
(dispersión), etc.

Sin duda las redes de fibra ópticas han supuesto un 
punto de inflexión en el desarrollo y la implantación 
de las telecomunicaciones. Las altas tasas de trans-
misión (del orden de los Gbit/s o incluso Tbit/s) han 
permitido aumentar la capacidad de las redes tron-
cales, que tienen el objetivo de transportar el tráfico 
agregado de múltiples redes y han hecho posibles la 
creación de redes de datos de alta velocidad a grandes 
distancias (redes transcontinentales y transoceáni-
cas). 

El canal de un sistema de transmisión en fibra óptica 
puede ser visto como una cascada de varios disposi-
tivos, siendo la fibra óptica el componente clave. La 
complejidad del canal depende en gran medida de 
la distancia entre emisor y receptor. En el caso de 
sistemas ópticos muy simples, el canal coincide con 
un segmento de fibra óptica que puede variar desde 
cientos de metros (como en el caso de los sistemas 
de acceso) hasta uno o dos centenares de kilómetros. 
Para distancias más largas, la amplificación óptica 
es necesaria para compensar las pérdidas introduci-
das por la fibra y, de acuerdo con los requisitos de 
la red, otros dispositivos pueden ser incluidos en el 
canal, tales como ecualizadores ópticos, fibras compensadoras de 
la dispersión, filtros ópticos, multiplexadores ópticos para agregar 
y extraer datos y los óptical cross connects (OXC) para conmutar 
longitudes de onda.

A continuación y a modo de introducción se muestra unas pince-
ladas de los sistemas y tecnologías de comunicación empleados en 
redes ópticas de nueva generación.

3.1. Tecnologías usadas

3.1.1. Jerarquía Digital Síncrona (SDH)

Un gran número de dispositivos y sistemas ópticos 
que llevan a cabo distintas funciones de red (actual-
mente llevadas a cabo por los equipos basados en la 
tecnología SDH) han alcanzado un grado de madu-
rez que permite su aplicación en las redes de trans-
porte. La introducción de las tecnologías ópticas en 
las redes de telecomunicaciones no sólo afecta a la 
transmisión, sino también a las funcionalidades de 
conmutación, monitorización y enrutamiento. De 
hecho, los esfuerzos de investigación y estandariza-
ción están siendo dirigidos para reducir el uso de la 
electrónica en las redes ópticas, básicamente para 
hacer frente a la complejidad y las limitaciones de la 
conversión O-E-O necesaria en las redes SDH, ya que 
la limitación actual se encuentra en la conversión 
citada. En este tipo de redes ópticas, las señales se 
transmiten a través de la red de forma óptica, sin con-
vertirlas a señales eléctricas, hasta llegar a su desti-
no. Esta innovación fundamental es posible gracias al 
desarrollo de nuevos sistemas de transmisión óptica 
de larga distancia y a la introducción de nodos con ca-
pacidades de conmutación óptica de bajo coste. Este 
nuevo tipo de redes transparentes, diseñadas para 
transportar cualquier señal óptica entre cada par de 
nodos, permite un mayor rendimiento y menores cos-
tes al mismo tiempo.

Estas redes transparentes permiten una reducción de 
costes (al reducir el número de puertos O-E-O en los 
nodos) y también proporcionan mayor flexibilidad y 
escalabilidad. En las redes ópticas de futura genera-
ción el reto es extender la transparencia al último 
tramo, llamado la última milla, para satisfacer la 
demanda de ancho de banda cada vez mayor de los 

usuarios finales. De hecho, en los últimos años, el uso de la fibra ha 
incrementado el ancho de banda disponible en conexiones de larga 
distancia (WAN), así como en redes LAN especialmente por la pe-
netración de la tecnología Ethernet, cuyo desarrollo ha permitido 
un nivel muy alto de fiabilidad y velocidad. Así, en la actualidad el 
problema de las redes ópticas reside en el segmento de la red sobre 
el cual resulta más caro y más difícil actuar: la red de acceso.

Fig. 13: Sistema básico de transmisión óptico (fuente: UOC)

Fig. 14: Optical Cross Conect de Matriz SDH (fuente: UOC)

James Maxwell

James Clerk Maxwell 
(1831-1879) fue el físico 
escocés que describió las 
ecuaciones que constituyen 
el fundamento teórico del 
electromagnetismo y la luz 
es un campo de ese tipo; Si 
aquella viaja por una F.O., 
debe cumplir con las ecua-
ciones de Maxwel particula-
rizadas para las frecuencias 
y geometría de la fibra.
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3.1.2. Modulación por multiplexación en 

longitud de onda (WDM)

Básicamente, WDM es la tecnología que permite multiplexar dife-
rentes portadoras ópticas (generadas por diferentes transmisores 
ópticos) en una sola fibra óptica mediante el uso de diferentes lon-
gitudes de onda para diferentes señales. Esto permite una multipli-
cación de la capacidad de las fibras. En estos sistemas se usan los 
láseres DFB y DBR.

3.2. Redes ópticas transparentes

Como ya se ha indicado previamente, son redes de transporte óp-
ticas en las cuales las funcionalidades de inserción/extracción (add 
and drop) y conmutación (switching) se realizan directamente en 
el dominio óptico, evitando de esta forma la necesidad de realizar 
conversiones O-E-O en los nodos intermedios.

Básicamente, estas redes se basan en delegar a la capa óptica las 
funcionalidades típicas de conmutación y control. 

Un lightpath (camino óptico) es un canal unidireccional de ancho 
de banda fijo y terminaciones electrónicas en cada extremo. A falta 
de convertidores de longitud de onda, a cada camino óptico se le 
asigna una sola longitud de onda.

Por otro lado, los dispositivos optical cross-connect (OXC) son ele-
mentos de red que realizan la conmutación de los lightpaths. Es 
decir, los OXC permiten realizar la conmutación de los canales óp-
ticos entre n puertos de entrada y n puertos de salida En el primer 
caso, se realiza una conversión electro-óptica. Los OXC transparen-
tes presentan interfaces totalmente ópticas. Estos últimos tienen 
la ventaja de ser más flexibles en términos de tasa de bit, formato 
de modulación y protocolos de comunicación, aunque no permiten 
regeneración completa (3R). Las redes de transporte ópticas pueden 
incluir varias decenas de nodos conectados por fibras ópticas. Como 
se ha comentado, los elementos en los nodos realizan muchas fun-
ciones, como por ejemplo, la conmutación de señales entre las dife-
rentes direcciones y la monitorización de las señales transmitidas 
para detectar posibles degradaciones debidas a la transmisión.

3.2.1. Redes ópticas ASON

Estas redes ópticas tienen la capacidad de gestionar dinámicamen-
te los recursos de red mediante el uso de protocolos de señaliza-
ción y enrutamiento. De esa manera ha aparecido el concepto de 

Fig. 16: Capas de tecnologías ópticas NGN ASON (fuente: UOC)
Fig. 15 Multiplexacion WDM (fuente: c3comunicaciones.es)

redes ópticas de conmutación automática, caracterizadas por una 
arquitectura de red mucho más distribuida y flexible. Esa flexibili-
dad es proporcionada por un plano de control. El plano de control 
es el encargado de facilitar la rápida y eficiente configuración de 
las conexiones mediante el uso de los protocolos de señalización y 
enrutamiento. Una red ASON incluye un plano de transporte, un 
plano de control y un plano de gestión, como se muestra en la figura 
anterior.

4. Conclusiones

Las redes IMS para NGN prometen proporcionar un entorno de 
comunicación “always-on” a los usuarios. Éstos pueden acceder a 
cualquier servicio con cualquier tecnología de acceso y dispositivo. 
Además la percepción de estos servicios es uniforme, lo mismo que 
su perfil de usuario, el cual puede ser compartido entre servicios y 
proveedores.

Por parte de los proveedores, tanto de servicio como de red, el des-
pliegue de una red IMS les permite una alta capacidad de evolución 
al menor coste, reduciendo el time-to-market, así como el OPEX y 
CAPEX. Además servicios y red pueden evolucionar por separado, 
mientras se sigan las pautas de la IMS.

Las analogías entre 4G e IMS son prácticamente todas en lo que a 
objetivos se refiere. En cuanto a sus funcionalidades, ambas dispo-
nen de un núcleo de red basado en IP, independencia de dispositivo 
y tecnología de acceso y servicios de nueva generación. 

Las diferencias son las siguientes:

•	 4G sólo tiene ámbito de aplicación en redes móviles, mientras 
que una red IMS se aplica a redes fijas y móviles. Esto incluye 
integrar la red de telefonía fija tradicional y tecnologías de acceso 
xDSL y FTTx. 

•	 4G prevé desarrollar un nuevo interfaz radio basado en OFDM, 
antenas MIMO y tecnología SDR para ser usado junto con las tec-
nologías ya existentes, mientras que IMS se centra en dar soporte 
a las ya existentes.

•	 4G no define una arquitectura de red en tres capas como lo hace 
IMS. La división funcional de una red entre Transporte, Control 
y Servicios proporciona mayor nivel de escalabilidad y posibili-
dades de evolución. IMS es más generalista y adopta un punto de 
vista más amplio. 

•	 4G no ha sido estandarizado, mientras que IMS lo fue en la Relea-
se5 de UMTS (2002).
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Además, la implantación de 4G presenta una serie de escollos tecno-
lógicos de los cuales el más importante puede que sea la tecnología 
SDR (Software Defined Radio). Un dispositivo SDR es un dispositi-
vo que implementa las funcionalidades radio a nivel de software y 
una antena omnidireccional capaz de escanear todo el espectro de 
frecuencias requerido y se encarga de captar las señales. El procesa-
dor de señal utilizará un módulo de software u otro en función de 
distintos parámetros tales como disponibilidad, QoS, localización o 
por la selección del usuario en el peor de los casos.

Teniendo en cuenta todo esto y que 
tanto IMS como 4G persiguen los mis-
mos objetivos finales, es posible sola-
par ambas redes y hacer coincidir sus 
partes comunes. Esto daría lugar a una 
red IMS con un nuevo interfaz radio, 
añadido a los que ya existirían y ba-
sado en los principales avances de 4G 
como tecnología SDR y MIMO. Es decir, 
ambas redes pueden ser implantadas en paralelo, ya que en esencia 
persiguen lo mismo. El núcleo común basado en IP, la provisión 
de servicios orientada al usuario, la independencia de dispositivo 
y tecnología de acceso y la reducción de costes son partes comunes 
de ambas redes y hacen que puedan trabajar en común. Además, 
la implantación de una red IMS no impide el desarrollo de nuevas 
tecnologías de acceso y servicios dado su carácter modular y en tres 
niveles.

En definitiva, una red IMS demuestra ser una plataforma acorde 
con los requerimientos de una Red de Nueva Generación. Algunos 
proveedores ya están migrando y adaptando sus redes hacia NGN y 
su despliegue definitivo es sólo cuestión de dinero y tiempo, con lo 
que se convertirá en una plataforma que integra todos los servicios 
y tecnologías.

En España existen experiencias de despliegue de redes acceso de 
nueva generación promovidas tanto desde la iniciativa pública 
como privada. Además, se observan diferentes modelos de inver-
sión en estas redes, desde el despliegue selectivo de los operadores 
más fuertes del mercado en las zonas potencialmente más renta-
bles hasta los proyectos públicos en áreas poco atractivas para la 
inversión privada. Sin embargo, es evidente que estos despliegues 
son más bien una excepción y que la mayoría del territorio español 
aún no cuenta con accesos de fibra óptica. 

Además, es importante reflexionar sobre cómo promover la inver-
sión en estas redes, tanto por el estímulo que supondrán a la acti-
vidad industrial, así como por el incremento de la productividad 
que pueden generar. También sería importante el impacto de estas 

Fig. 17: Dedo digital musculado (fuente: opensylar)

inversiones sobre el empleo, dado lo intensivas que son en mano 
de obra.

Además, se desea resaltar que las características de las NGN pueden 
permitir con el adecuado marco regulatorio, mejorar la estructu-
ra competitiva del sector de las telecomunicaciones. Esto es muy 
importante, dado que este sector muestra señales de falta de com-
petencia: 

•	 Las cuotas de mercado y los precios de Movistar están entre los 
más altos de Europa.

•	 Movistar ha recibido numerosas sanciones por comportamientos 
anticompetitivos.

•	 ABSTRACT

IMS for NGN networks promise to provide a communication environment “always-on” users. They 
can access any service to any device and access technology. Besides the perception of these 
services is uniform, the same as your user profile, which can be shared between services and 
providers.

For the suppliers, both service and network, the deployment of an IMS network allows high 
capacity to evolve to lower cost, reducing time-to-market and the OPEX and CAPEX. Besides 
network services and can evolve separately, while still IMS guidelines.

The analogies between 4G and IMS are practically all as regards targets. As for its features, both 
have a core IP-based network, device independence and access technology and next-generation 
services.

The differences are:

•	 4G only has scope in mobile networks, while an IMS network applies to fixed and mobile 
networks. This includes integrating the traditional fixed telephone network and access 
technologies xDSL and FTTx. Other differences include:

•	 4G plans to develop a new air interface based on OFDM, MIMO antennas and SDR technology 
to be used with existing technologies, while IMS focuses on supporting existing.

•	 4G network architecture defines three layers as does IMS. The functional division of a network 
transport, control and services provides increased scalability and development possibilities. 
IMS is more general and takes a broader view

•	 4G has not been standardized, while it was inthe Release5 IMS of UMTS (2002).Furthermore, 
the introduction of 4G has a number of technological hurdles which the most important may 
be the technology SDR (Software Defined Radio). An SDR device is a device that implements 
the functionalities of radio software level. A generic antenna capable of scanning the entire 
frequency spectrum required is responsible for capturing the signals. The signal processor 
uses a software module or another depending on various parameters such as availability, QoS, 
location, or the same user action in the worst case.

Given all this, and that both IMS and 4G end the same objectives, both networks can overlap and 
match common parts. This would result in an IMS network with a new radio interface, added to 
those that already exist and based on major advances 4G as SDR and MIMO technology. That is, 
two networks may be implemented in parallel, as in essence the same chase. The common core 
based on IP, the provision of user-oriented, device independence and access technology and cost 
reduction are common parts of both networks and make them to work together. Furthermore, the 
implementation of an IMS network does not prevent the development of new access technologies 
and services since its modularity and three levels.

In short, an IMS network is shown to be consistent with the requirements of a next generation 
network. Some providers are already migrating and adapting their networks to NGN, and final 
deployment is only a matter of time and money.

In Spain there are experiences of deploying next generation access networks promoted both the 
public and private initiative. Moreover, there are different models of investment in these networks, 
since the selective deployment of stronger market operators in potentially more profitable areas 
to public projects in areas unattractive to private investment. However, it is clear that these 
deployments are rather an exception and that most of the Spanish territory still has no access to 
fiber optics.

It is also important to think about how to promote investment in these networks, both the stimulus 
that will lead to industrial activity and the increase in productivity that can generate. It would also 
be important to the impact of these investments on employment, given how intensive they are in 
labor.

In addition, you want to highlight the characteristics of NGN can allow the proper regulatory 
framework, improve the competitive structure of the telecommunications sector. This is very 
important as this sector shows signs of lack of competition:

•	 Market shares and prices of Telefónica, are among the highest in Europe.
•	 Telefónica has received numerous sanctions for anticompetitive behavior
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MATELEC EIBT 
CHINA 2013, el 
primer proyecto 
de IFEMA en Asia, 
cierra con éxito de 
participación su 
primera edición
La Feria contó con la presencia 
española de la patronal AMEC 
AMELEC

IFEMA ha iniciado su expansión en 
Asia, con el proyecto MATELEC EIBT 
CHINA 2013, Exposición Internacio-
nal de Electricidad y Tecnología Inte-
ligente para Edificación, que celebró 
su primera edición, del 27 al 29 de 
marzo pasados, en Shanghai, con un 
éxito de participación. La convocato-
ria, con la que IFEMA ha dado el salto 
a Asia, en colaboración con Shanghai 
Electrical Design & Research Asso-
ciation y Shanghai CHC Exhibition, 
reunió a 159 empresas y 5.335 com-
pradores, procedentes de 19 países, 
en una superficie de 10.000 m2 de 
exposición. Unas cifras que confir-
man al certamen como un cualificado 
escaparate de tecnología eléctrica.

Este proyecto que traslada MATE-
LEC, una de las ferias industriales 
más importantes de IFEMA al merca-
do chino, especializada en el sector 
de material eléctrico y electrónico, ha 
representado una oportunidad para 
las empresas españolas de acceder 
a uno de los mercados de mayor po-
tencial para el sector.

En esta primera edición, participaron 
Circutor con stand propio y, ampa-
radas por la Asociación Española de 
Fabricantes Exportadores de Material 
Eléctrico y Electrónico, AMEC AME-
LEC, las firmas Fermax, Electronics, 
Beijing Salicru Power System, Apli-
caciones Tecnológicas, Grupo Orma-
zabal, Cegasa International y Relats 
Insulation Material. 

Joyce Huang, Market Analyst de 
AMEC China, destacó “el interés de 
los visitantes profesionales de MA-

Presentación 
B.E.G. LUXOMAT 
B.E.G. Brück Electronic GmbH es una 
empresa de tradición familiar con 
una gran vocación innovadora. Su 
actividad se centra en el desarrollo, 
fabricación y comercialización de de-
tectores de movimiento y presencia, 
sistemas de alumbrado automático, 
interruptores crepusculares, progra-
madores y componentes domóticos 
SMARTHOME. De igual manera, 
B.E.G. desarrolla soluciones de efi-
ciencia energética a medida de las 
necesidades de sus clientes para 
todo tipo de aplicaciones y sistemas 
(como KNX o DALI). El objetivo en 
todos los casos es ofrecer productos 
polivalentes que permitan optimizar 
el ahorro energético, la seguridad y 
el confort. 

Como pionera en el segmento de los 
detectores de movimiento y sistemas 
de alumbrado automáticos, B.E.G. es 
hoy en día una empresa reconocida y 
de éxito en muchos países del mun-
do, y que destaca por sus innovado-
res desarrollos orientados a poner las 
bases de la tecnología del futuro.

Calidad Certificada. Por el futu-
ro de nuestro medio ambiente

B.E.G. es un empresa certificada se-
gún la norma ISO 9001:2008 (Ges-
tión de calidad) e ISO 14001:2004 
(Gestión del medio ambiente). 

Todos los procesos, operaciones 
y decisiones se llevan a cabo en el 
marco de un sistema certificado de 
gestión de calidad con una orienta-
ción clara a la mejora continua, la 
prevención de errores y la preserva-
ción del medio ambiente.

B.E.G. contribuye al ahorro energéti-
co pensando en nuestro entorno.

Gama de productos

Detectores de movimiento y 
presencia – adaptados a cada 
necesidad.

TELEC EIBT CHINA por los productos 
de las empresas españolas y, sobre 
todo, por la tecnología avanzada que 
puede ofrecerles la industria españo-
la, especialmente en lo que se refiere 
a productos “smart” para edificios”. 
Una tecnología particularmente ne-
cesaria en el actual proceso de desa-
rrollo urbanístico que está conocien-
do el gigante asiático.

La participación empresarial españo-
la en MATELEC EIBT CHINA buscaba 
el acceso a un mercado con un gran 
potencial de crecimiento y, por tanto, 
muy interesante. Así es, el urbanismo 
en China está creciendo a un ritmo 
muy rápido. El Gobierno de aquel 
país está poniendo el acento en un 
desarrollo sostenible, centrado en el 
ahorro y eficiencia energética y tra-
tando de resolver problemas como la 
polución y otros que van en contra de 
la calidad de vida de sus ciudadanos, 
para lo que requiere de una arquitec-
tura inteligente y la tecnología más 
avanzada en este terreno. 

Expansión internacional de 
IFEMA

MATELEC EIBT CHINA, que ten-
drá su continuidad entre el 25 y el 
27 de marzo de 2014, se suma a 
otras iniciativas feriales que IFEMA 
ha desarrollado en Corea del Sur, y 
que forman parte de su estrategia 
de expansión internacional. Además 
de Asia, el otro pivote sobre el que 
se asienta dicha expansión es His-
panoamérica, donde IFEMA ha em-
prendido otros proyectos importan-
tes. Recientemente –entre el 3 y el 
5 de abril pasados- se ha celebrado 
SICUR Latinoamérica, en Santiago de 
Chile (la próxima edición tendrá lugar 
en 2015). 

Alumbrado automático e inte-
rruptores crepusculares – en 
función de la luz natural.

SMARTHOME – Sistema do-
mótico modular.

KNX y DALI – máxima flexibi-
lidad.

Programadores – El tiempo en 
sus manos. 

B.E.G. – Una empresa con más 
de 35 años de experiencia 

La historia de B.E.G. Brück Electronic 
GmbH se inicia en 1975 con el de-
sarrollo y fabricación de las primeras 
luminarias de emergencia SAFETY-
LUX®. 

En 1986, B.E.G. amplia su oferta 
con los detectores de presencia LU-
XOMAT®. Desde entonces, la gama 
de producto ha ido creciendo con la 
incorporación de otras familias inno-
vadoras como los sistemas de alum-
brado automático, el programa DALI/
KNX, los programadores o el sistema 
SMARTHOME. 

Con el auge de la automatización de 
edificios, y la necesidad de gestionar 
los procesos de control ligados a la 
presencia de personas en diferentes 
zonas, se hace patente la necesidad 
de disponer de sistemas de detec-
ción de presencia cada vez más 
avanzados.

Actualmente, B.E.G. es una empresa 
consolidada, con una gran reputa-
ción, tanto en Alemania como en el 
extranjero, donde está presente a 
través de agentes y filiales propias 
desde hace años.
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SMA tiene el 
autoconsumo 
energético en el 
punto de mira
Ya son varias las instalaciones 
de autoconsumo que cuen-
tan con la tecnología de SMA. 
Recientemente, una granja 
avícola y una vivienda particu-
lar han apostado también por 
autoconsumir, con la colabora-
ción de SUD Energies Renova-
bles y Krannich Solar 

A día de hoy ya son una realidad las 
instalaciones solares fotovoltaicas 
para el autoconsumo en viviendas o 
empresas. Su sistema es muy sen-
cillo y al estar conectadas a la red 
eléctrica, no requieren de baterías 
ni generan ruidos ni emisiones de 
humo. Su mantenimiento es mínimo 
y su fiabilidad está garantizada por 
el fabricante de los paneles durante 
25 años. 

SAM ha estado presente en dos ca-
sos recientes de éxito sobre autocon-
sumo en España. 

El primer caso es una granja avícola 
localizada en Solsona (Lérida). Los 
propietarios observaron que los con-
sumos de la granja eran muy altos 
debido a las máquinas de climatiza-
ción y alimentación de las aves, por lo 
que decidieron apostar por energía 
fotovoltaica. Hoy por hoy, el coste 
de producción de energía solar es 
ya inferior al precio de compra de la 
electricidad que viene directamen-
te de la red. Gracias a este precio 
más competitivo, la granja avícola 
ya ha consiguido ahorrar una media 
mensual aproximada del 30% de su 
factura eléctrica.

Centrándonos en los datos técni-
cos de la instalación, ésta tiene una 
potencia nominal de 3,6kW y una 
potencia pico de 4,32kWp. Contie-
ne 18 placas solares Hanwha Solar 
SF220, situadas sobre una cubierta 
de 30m2. La producción anual esti-
mada es de 6.034,45 kWh/año. En 
cuanto a los inversores fotovoltaicos, 
se han utilizado 3 SMA Sunny Boy 

1200. Estos equipos son adecuados 
para una sencilla toma a tierra del 
generador. Su seccionador de car-
ga de CC (ESS integrado) facilita la 
instalación y reduce al mismo tiempo 
los costes de montaje. Los Sunny Boy 
1200 están equipados con el sistema 
de seguimiento del punto de máxima 
potencia (MPP OptiTrac), que en-
cuentra siempre el punto de trabajo 
óptimo, incluso cuando las condicio-
nes meteorológicas son cambiantes, 
transformando de forma fiable la 
energía fotovoltaica en rendimiento 
fotovoltaico.

El segundo caso es una vivienda 
particular de Sant Just Desvern 
(Barcelona). El propietario ha conse-
guido también un ahorro aproximado 
del 30% en su factura eléctrica. La 
potencia nominal de la instalación 
es de 1,2kW y su potencia pico, de 
1,33kWp. Se compone de 4 pla-
cas solares Sunpower SPR-333NE, 
sobre una cubierta de 12m2. Su 
producción anual estimada es de 
1.657kWh/año. El inversor utiliza-
do es un SMA Sunny Boy 1200 y 
para la monitorización de la planta 
se ha elegido la Sunny WebBox, 
una potente central de comunicacio-
nes para instalaciones fotovoltaicas 
de tamaño mediano y grande que 
monitoriza, diagnostica a distancia, 
almacena datos y los visualiza. Ello 
permite informarse del estado de la 
instalación en todo momento. Si se 
produce un fallo, laWebBox informa 
inmediatamente por correo electró-
nico o SMS*. Los datos de medición 
pueden incluso transmitirse a Sunny 
Portal a través de un módem GSM 
desde lugares remotos en los que no 
hay una conexión telefónica o ADSL 
disponible.

Acerca de SMA

El Grupo SMA generó unas ventas 
de 1700 millones de euros el año 
2011, y es la principal empresa de 
inversores solares a nivel mundial, 
un componente clave de todas las 
plantas fotovoltaicas. Su sede central 
se encuentra en Niestetal (cerca de 
Kassel, en Alemania), y está presente 
en 21 países. El Grupo cuenta con 
más de 5500 empleados en todo el 
mundo. La amplia cartera de pro-
ductos de SMA incluye inversores 
compatibles para todos los tipos 
de módulos del mercado, así como 
para plantas de cualquier tamaño. 
La gama de productos incluye tanto 
inversores para plantas fotovoltaicas 
conectadas a la red como inversores 
para sistemas aislados. Por lo tanto, 
SMA puede ofrecer un inversor ideal 
para cualquier tipo y tamaño de plan-
ta. Desde el año 2008, la empresa 
matriz del Grupo, SMA Solar Tech-
nology AG, cotiza en el Prime Stan-
dard de la Bolsa de Frankfurt (S92) 
y también en el índice TecDAX. Estos 
últimos años SMA ha recibido nume-
rosos premios por su excelencia em-
presarial, y en los años 2011 y 2012 
consiguió quedar en primer lugar en 
el concurso nacional "Great Place to 
Work"®.

Nuevo avisador 
piezoeléctrico, 
luminoso e 
intermitente SPIL
RODMAN ha estudiado, dise-
ñado y sometido a rigurosas 
pruebas un nuevo AVISADOR 
con la última tecnología, com-
pletando la gama de avisado-
res potentes.

Principales características:

•	 Gran rendimiento y fiabilidad, 
fabricado con materiales de cali-
dad y última tecnología.

•	 Potente sonido intermitente, 
tipo Claxon de 115 dB. con zum-
bador piezoeléctrico.

•	 Reductor de sonido, por medio 
de un potenciómetro se reduce el 
nivel de sonido deseado de 115 a 
98 dB.

•	 Indicación de señal luminosa 
por Led’s, destellos de luz roja 
por led’s.

•	 Dos versiones:
RSPIL1 Alimentación a 230 V.c.a.
RSPIL5 Alimentación de 48 a 12 
V.c.a./V.c.c.

•	 Opcional, caja de conductores 
para instalación intemperie, pro-
tección IP54.

•	 Tamaño reducido, para una me-
jor instalación.
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DIGAMEL pone 
en marcha un 
laboratorio de 
fibra óptica para 
la producción de 
Patch-cords y Pig-
Tails
Reforzando la apuesta que mantiene 
con su división de Telecomunicacio-
nes, la Distribuidora Gallega de Ma-
terial Eléctrico, DIGAMEL, acaba de 
poner en marcha un laboratorio de 
fibra óptica pionero en norte de Es-
paña, especializado en la producción 
de Patch-cords, Pig-Tails y mangue-
ras ópticas preconectorizadas, tanto 
en multimodo como en monomodo.

Este laboratorio responde al afán de 
satisfacer las necesidades de los 
clientes que demandan cada vez una 
mayor especialización y personali-
zación con productos a medida, y 
también por el afán de innovación y 
apertura a nuevos mercados, cons-
tante en la filosofía empresarial de 
DIGAMEL.

“Los productos realizados en nues-
tro laboratorio, están fabricados con 
materiales de las principales marcas 
y se someten a rigurosas pruebas de 

OBO 
BETTERMANN 
renueva su página 
web www.obo.es
OBO BETTERMANN ha actualizado 
su página web, adaptando un for-
mato más estético y funcional, en 
sintonía con su filosofía de produc-
ción. En la nueva web el internauta 
podrá no sólo visitar sus productos 
y soluciones sino también descargar 
información interesante como catá-
logos, folletos, listados de proyectos 
de referencia e incluso vídeos de 
instalación de los productos con alta 
calidad.

La web es en sí misma un catálogo 
donde se podrá consultar toda infor-
mación referente a las líneas de pro-
ducto de la empresa:

calidad que garantizan su correcto 
funcionamiento. Además, los clientes 
pueden personalizar totalmente el 
producto resultante según sus ne-
cesidades, lo cual, es un importante 
valor añadido”, señala Pablo Fernán-
dez, responsable de la división de 
Telecomunicaciones.

El laboratorio cuenta con el último 
equipamiento para la fabricación, 
análisis y test de fibra óptica. 

El proceso de fabricación se realiza 
de manera totalmente automatizada 
y se dispone de todo tipo de conec-
tores, medidas y tipos de cable para 
ofrecer un producto a medida y listo 
para su instalación.

VBS:	Sistemas de conexión y fija-
ción.

TBS: Sistemas de protección contra 
rayos y sobretensiones, inclu-
yendo protección externa y 
dispositivos para la protección 
interna de las instalaciones.

KTS:	Sistemas de bandejas portaca-
bles.

BSS: Sistemas de protección contra 
el fuego.

LFS: Sistemas de canalización.

EGS: Sistemas de mecanismos.

UFS: Sistemas de canalización bajo 
suelo.
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FERMAX colabora 
con la Fundación 
Inspire en el 
marco del Camino 
de Santiago
La empresa valenciana Fer-
max colabora con la Fundación 
Inspire, organización sin ánimo 
de lucro que presta servicios 
de educación terapéutica y de 
ocio en la isla de Malta, permi-
tiendo a un grupo de jóvenes, 
entre ellos 4 discapacitados, 
completar la ruta francesa del 
Camino de Santiago. 

El grupo partió desde la localidad de 
Sarriá el pasado 26 de marzo. Pro-
mediando 22km. diarios completaron 
el recorrido de 112km. en tan solo 5 
días. Además de superar las exigen-
tes condiciones del camino, el grupo 
ha podido compartir una experiencia 
única y disfrutar de los parajes úni-
cos del Camino de Santiago.

Nuevo Catálogo 
On-Line de 
Weidmüller
El nuevo catálogo On-Line de Weid-
müller ofrece a sus usuarios impo-
tantes y numerosas mejoras con res-
pecto a la usabilidad y la orientación 
del usuario.

El nuevo Catálogo On-Line de Weid-
müller está en funcionamiento desde 
principios del mes de mayo. Por un 
lado, las nuevas mejoras en el ca-
tálogo incluyen un diseño universal 
mucho más integrador que encaja a 
la perfección con la moderna página 
web de Weidmüller.

Directo al producto deseado

Las nuevas opciones de los menús 
de navegación, mejoran la usabilidad 
del catálogo. El menú de navegación 
interactivo, es sólo un ejemplo. Esta 
función es especialmente fácil de 
usar al visualizar en el menú de nave-
gación la ruta de acceso a la catego-
ría que el usuario está visualizando.

Home del "nuevo" Catálogo 
On-Line.

Los enlaces permiten que el usuario 
pueda volver a visitar categorías an-
teriormente visitadas, categorías de 
un nivel superior, o visitar otras pá-
ginas web que estén relacionadas. El 
menú de navegación con imágenes a 
nivel de producto supone un cambio 
sustancial. Esta función proporciona 

imágenes de componentes para ese 
producto simplificando así la búsque-
da de los productos relacionados de 
una forma rápida y sencilla.

Los resultados de las búsquedas se 
muestran de forma estructurada y 
detallada.

Una mayor optimización de la fun-
ción de búsqueda ampliada incluye 
"sugerencias a buscar" y, ofrece 
alternativas adecuadas mientras el 
usuario escribe en el campo "término 
de búsqueda". Esto permite al usua-
rio buscar y encontrar el producto de 
forma más eficaz, y lo que es más, la 
lista de resultados está estructurada 
de forma clara. A partir de ahora, las 
imágenes de los productos se mues-
tran junto al texto, y existe también la 
opción de descargar directamente la 
ficha técnica correspondiente.

El diseño de las páginas que mues-
tran los detalles del producto también 
se han mejorado significativamente. 
Estas páginas incluyen pestañas que 
permiten al usuario encontrar de for-
ma rápida y con un simple vistazo, 
los datos más importantes de pro-
ductos sin tener que desplazarse a 
través de listas infinitas.

Para visitar nuestro nuevo Catálo-
go On-line haga click en: catalog.
weidmueller.com

Desde la Fundación Inspire consi-
deran fundamental la vinculación de 
compañías como Fermax a la hora 
de desarrollar iniciativas de este 
tipo. 	

“En este contexto consideramos muy 
importante la vinculación de esta ex-
periencia a un evento para recaudar 
fondos y dar a las personas con dis-
capacidad la oportunidad de partici-
par en una experiencia como esta”.  
Señalan desde la Fundación.

Esta iniciativa solidaria supone un 
ejemplo más de la apuesta de FER-
MAX por las acciones en torno a la 
Discapacidad, eje central de su po-
lítica de Responsabilidad Social Cor-
porativa.
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Baterías de 
condensadores 
efibank+
EFIBAT diseña y fabrica una novedo-
sa gama de baterías de condensado-
res denominadas EFIBANK+

Dichas baterías se caracterizan por la 
calidad y prestaciones de sus com-
ponentes. A continuación se reflejan 
las ventajas más relevantes:

CONDENSADORES

•	 Condensador de tensión nominal 
440V.

•	 Material de relleno: Nitrógeno.
•	 Gas inocuo al medio ambiente, 

evita daños, manchas y polución.
•	 Condensadores más ligeros, lo 

cual implica que las baterías sean 
más ligeras.

•	 Tª máxima de 55ºC.
•	 150.000 horas de vida.
•	 3 años de garantía.

CONTACTORES

•	 >150.000 maniobras.
•	 Contactos de precarga con control 

magnético para protección de pi-
cos de corriente.

•	 Resistencias de amortiguación.
•	 El uso de contactores con con-

tactos de precarga incluso para 
equipos desintonizados, previene 
resonancias durante el periodo de 
arranque.

Solución de 
movilidad para 
empresas 
instaladoras/
mantenedoras
ct.galega presenta la solución SAT-
Mobile, un completo sistema de 
movilidad para el técnico de campo. 
Está basada en tecnología Android™ 
y totalmente integrado con el módulo 
SAT Win32 y toda la familia de soft-
ware de gestión de Programación 
Integral (Baseges, Baseges SQL y 
Pimesoft). Esta utilidad permite al 
técnico recibir órdenes de trabajo 
y avisos de avería en una tablet, en 
tiempo real y en cualquier ubicación, 
y cumplimentarla, eliminando tiem-
pos de desplazamiento a oficina, 
costes de papel, etc.

Es posible incluir mano de obra, 
materiales, comentarios internos, 
seguimientos o tareas sin necesidad 
de contar con conexión permanente. 
Puede recoger la firma del cliente, 
así como tomar fotografías del es-
tado de la instalación, introducir co-
mentarios, cumplimentar checklist 
en órdenes de trabajo preventivas. 
Por otra parte, el sistema posibilita 
el envío al técnico de manuales, es-
quemas o cualquier otra documen-
tación útil para la resolución de las 
averías. Una vez completada la orden 
de trabajo, se puede enviar de nuevo 
a la oficina y –de manera totalmente 
automática- integrarse de nuevo en 

el software de gestión, para proceder 
a su facturación, control de costes, 
etc, reflejando en el sistema toda la 
información necesaria para el control 
técnico y económico de la incidencia.

Desde la aplicación de gestión en la 
oficina podemos gestionar el envío y 
recepción de averías a los técnicos 
de manera sencilla y automatizada. 
Dado que el sistema posee carac-
terísticas de geolocalización, es po-
sible -en todo momento- conocer la 
posición de nuestros técnicos sobre 
un mapa e incluso analizar las rutas 
e itinerarios durante su jornada de 
trabajo.

El ahorro de tiempo, y su traducción 
en coste económico, es significativo 
con esta nueva herramienta; al redu-
cirse los tiempos de desplazamiento, 
evitando traslados innecesarios a ofi-
cinas, duplicidades administrativas al 
introducir los partes de trabajo, etc.

ct.galega opera como delegación 
para la zona Noroeste de Programa-
ción Integral, SA; fabricante del soft-
ware de gestión Baseges, el banco 
de datos Datapac y toda una gama de 
aplicaciones para empresas distribui-
doras, instaladoras y mantenedoras 
de electricidad, telecomunicaciones, 
climatización, fontanería, etc. Con 
más de 20 años de experiencia, su-
pera en la actualidad los 4.000 clien-
tes en España, con más de 20.000 
usuarios activos de sus aplicaciones.

REGULADOR

•	 Ajuste automático de los paráme-
tros de la batería sin ajustar nin-
gún valor ni de condensadores ni 
de relación de transformación de 
corriente.

•	 Compensación de la potencia 
reactiva del transformador de po-
tencia.

•	 Chequeo de la capacidad real del 
condensador y número de manio-
bras.

OTROS

•	 Fácil instalación, factible por un 
único operario.

•	 Dimensiones reducidas y ligeras.
•	 Facilidad para el mantenimiento y 

sustitución de componentes.
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El campeonato valenciano de 
formación profesional es inte-
grante de la organización na-
cional Spainskills

Chint electrics 
patrocinó la 
convocatoria 2013 
del Comunitat 
Valenciana Skills
Alicante fué la ciudad que acogió la 
nueva edición del Campeonato Au-
tonómico de Formación Profesional 
de Valencia, Comunitat Valenciana 
Skills, que tuvo lugar del el 18 de 
enero de 2013.

CHINT ELECTRICS patrocinó el cam-
peonato en la rama eléctrica, en 
las que concurrieron las alumnas y 
alumnos que cursan enseñanzas de 
Formación Profesional en centros 
sostenidos por fondos públicos en la 
región valenciana. La multinacional 
fabricante de material eléctrico pa-
trocinó la categoría de Instalaciones 
Eléctricas, que contó con 4 aspiran-
tes provenientes de varios institutos 
de Castellón, Valencia y Alicante.

Videoporteros con 
pantalla táctil de 
aiphone
OPTIMUS presenta los nuevos 
videoporteros con pantalla 
táctil color de 7 pulgadas.

El fabricante de sistemas de inter-
comunicación y seguridad japonés 
AIPHONE amplía su cartera de 
productos con la nueva serie de vi-
deoporteros JM, adecuados para 
viviendas unifamiliares y ampliables 
para realizar el control de accesos de 
hoteles, hospitales, industrias…

La principal característica de esta 
serie es la incorporación de una gran 
pantalla táctil de 7”, que permite tan-
to la visualización del acceso como la 
interactuación directa e intuitiva para 
control y programación. Dispone de 
todas la prestaciones avanzadas de 
las últimas gamas de videoporteros 
de AIPHONE, como la grabación au-
tomática o manual, el zoom digital o 
la posibilidad de telemando de las cá-
maras de las placas de acceso.

La serie JM permite el control de 
hasta 4 accesos con audio, vídeo y 
apertura de puertas, que generan 
llamada a un máximo de 8 estacio-
nes de control interiores con monitor 
color y comunicación manos libres o 
privada con auricular telefónico. Las 
estaciones de control permiten la lla-
mada general y la intercomunicación 
selectiva entre ellas. Las placas de 
acceso son metálicas antivándalo y 

Con el patrocinio del certamen Co-
munitat Valenciana Skills 2013, 
CHINT ELECTRICS refuerza su cer-
canía con la Formación Profesional. 
Apoyar a los futuros instaladores y 
mantenedores de instalaciones es un 
compromiso inexcusable de la multi-
nacional, premiando su destreza, sus 
conocimientos, y su afán de supera-
ción. Una nueva prueba que se suma 
al apoyo realizado al Concurso de 
Jóvenes Instaladores de FENIE cuya 
fase nacional culminó en la feria MA-
TELEC, y a la primera edición de las 
Becas Internacionales de Formación 
y Empleo que llevarán a los tres me-
jores estudiantes de FP toda España 
a trabajar a la fábrica de Baja Tensión 
del Grupo CHINT en la localidad de 
Wenzhou.

de intemperie, en versiones de em-
potrar y de superficie, y disponen de 
iluminación automática en condicio-
nes de baja iluminación.

AIPHONE completa con esta serie 
su oferta de sistemas de control de 
accesos con audio y vídeo, desde los 
kits de videoporteros para viviendas 
unifamiliares (serie JF y JK), los nue-
vos JM para obras de envergadura 
media, hasta la serie AX que permite 
el control de hasta 120 accesos y la 
serie IS para sistemas de gran capa-
cidad mediante IP.
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Frases para la reflexión

Rincón para el humor
“O Lecer de Isolino” Publicado en La Voz de Galicia por Xaquín Marín

Un paraíso del que no se puede salir es un infierno.
Armando Fuentes Aguirre

Lo difícil no es estar con los amigos cuando 
tienen razón, sino cuando se equivocan.

André Malraux

Nunca se va más lejos que cuando 
no se sabe a dónde se va.

Johann Wolfgang von Goethe

Soñar en como nos gustaría ser es 
desperdiciar la persona que somos.

Juliana Russo

Lo que cuenta no es lo que dices o haces, 
sino tu actitud al decirlo o hacerlo.

Robert Ringer

La inspiración existe, pero tiene 
que encontrarte trabajando. 

Pablo Ruiz Picasso

Sé pacífico; no vengarse puede ser 
también una forma de venganza.

Danny Kaye

Se es viejo cuando se tiene más alegría 
por el pasado que por el futuro. 

John Knittel 

Cuanto mejor es una persona, más dificilmente 
sospecha de la maldad de los demás.

Cicerón

Un consejo es algo que pedimos 
cuando ya conocemos la respuesta 

pero quisieramos no conocerla.
Erica Jong

La vida es un juego del que nadie puede en un 
momento retirarse llevándose sus ganancias. 

Émile Herzog

No basta con adquirir sabiduría, es 
preciso además saber usarla.

Cicerón
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